
Газпром–сити: как «Лахта центр» повлияет на город ⇢ 11–30

Смольный готовит к торгам помещение, 
арендуемое компанией признанного 
банкротом Андрея Исаева. ⇢ 2

 ⇢ 8–9

«Дочки» нефтяной компании 
перебираются в БЦ «Маркс». ⇢ 4

НЕДВИЖИМОСТЬ

Для здания 
на Невском, 
62, ищут 
арендатора

МЕДИА

Максим 
Левченко 
продает «ДП»

АРЕНДА

«Роснефть» 
меняет место

Авиаперевозчики вернулись в Пулково, отме-
тив рост спроса на заграничные перелеты. 
⇢ 37

Предприниматели Ирина и Игорь Баклановы 
уже почти 30 лет производят в Петербурге 
стойких оловянных солдатиков. ⇢ 38

ТРАНСПОРТ

Авиаторы 
прилетели

СВОЕ ДЕЛО

Как заработать 7 млн 
рублей на выплавке 
фигурок из олова 
и свинца 

USD
57,9371

EUR
61,2569 56,60 USD 2056,46 1117,29

Риски со льдом
«Балтийский завод — 
Судостроение» под 

руководством АЛЕКСЕЯ 
КАДИЛОВА (слева) 
срывает сроки сдачи 
атомных ледоколов 

для Росатома и винит в этом 
завод «Киров–энергомаш» 

ГЕОРГИЯ СЕМЕНЕНКО. 
Под вопросом оказались 

поставки сжиженного 
природного газа с Ямала 

в Китай. ⇢ 6–7
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2 НОВОСТИ

Лед тронется, 
а аквабусы больше 

не поплывут по Неве

БОРИС МАЗО

boris.mazo@dp.ru

КОММЕНТАРИЙ

Кто с кем судится 3 Недвижимость 4–5    

  Судостроение 6–7 

Медиа 8–9 Газпром–сити 11–20 

 Медицина 31–36 Транспорт и логистика 37 

Свое дело 38 Валюта, биржи 39 

ФАКТЫ

КАДРЫ

Алмазы для сына

Москва. Главным канди-
датом на пост президента 
алмазодобывающей ком-
пании «Алроса» является 
старший вице–президент 
Сбербанка Сергей Иванов, 
сын бывшего главы адми-
нистрации президента 
Сергея Иванова, объявил 
вице–премьер Юрий 
Трутнев. /dp.ru/

РЕБРЕНДИНГ

Vimpelcom меняет имя на VEON

СПб. Холдинг Vimpelcom, куда входит оператор 
«Билайн», меняет название на Veon — под этим име-
нем компания будет продвигать интернет–платформу, 
которая должна собрать 200 млн абонентов по всему 
миру. Он будет предоставлять пользователям услуги 
мессенджера, а также сервисы «от музыки до банкин-
га». /dp.ru/

СРОКИ

Станцию «Новокрестовская» введут 
в строй в конце апреля 2018 года

СПб. Строящаяся к чемпионату мира по футболу — 
2018 станция метрополитена «Новокрестовская» будет 
введена в эксплуатацию 30 апреля 2018 года, сообщил 
председатель комитета по развитию транспортной 
инфраструктуры Сергей Харлашкин. /Интерфакс/

Фонд имущества Петербур-
га готовит к торгам право 
аренды помещений пло-
щадью 2026 м2 в здании 
на Невском пр., 62, которые 
сейчас арендует Петер-
бургское агентство недви-
жимости Андрея Исаева.

В комитете имуществен-
ных отношений расска-
зали, что договор с ПАН 
действует, но арендатор за-
должал городу 78 млн руб-
лей. ПАН получило двух-
этажное помещение в ав-
густе 1999 года на 10 лет, 
с 2009 года договор еже-
годно продлевался. В фев-
рале 2016 года КИО подал 
в суд на ПАН из–за долга 
по аренде, тогда он состав-
лял 30 млн рублей.

В 2016 году Андрея Иса-
ева признали банкротом, 
в отношении него введена 

процедура реструктуриза-
ции долгов. Верховный суд 
на прошлой неделе оста-
вил это решение в силе.

Несмотря на наличие 
действующего договора 
с Андреем Исаевым, Фонд 
имущества уже вовсю рек-
ламирует будущие торги. 
И заявки уже поступают, 
говорят в фонде, не уточ-
няя подробностей.

В ПАН вчера не проком-
ментировали ситуацию. Ра-

нее в компании говорили , 
что арендная ставка за по-
мещение составляет 2,3 тыс. 
рублей за 1 м2 в месяц.

В 2015 году ПАН потерял 
основного арендатора — 
компания Inditex закрыла 
магазин Zara.

Часть помещений в зда-
нии общей площадью 
1,7 тыс. м2 находится 
в собственности ПАН — 
это в том числе третий 
и четвертый этажи и ман-

сарда. Сейчас помещения 
в здании на первом и цо-
кольном этаже арендуют 
бар Beer House, магазин 
Meldes и выставочное про-
странство «Арт Банк».

По словам генерально-
го директора Penny Lane 
Realty, в аренду сданы пло-
щади, которые принадле-
жат ПАН, а городские — 
пустуют.

СПб. Смольный 
не успел расторгнуть 
с компанией «ПАН» 
Андрея Исаева дого-
вор аренды помеще-
ний на Невском пр., 
но уже ищет нового 
арендатора, готового 
снять их на 10 лет.

Приглашение 
на Невский

НАДЕЖДА ФЁДОРОВА

nadezda.fedorova@dp.ru

⇢ Большинство помещений на Невском пр., 62, пустуют. ФОТО: АНТОН ВАГАНОВ

СЕРГЕЙ ИВАНОВ, 

кандидат на пост президента 

АК «Алроса»

В
чера стало известно, что правитель-
ство Петербурга отказалось финанси-
ровать речное такси. Нестандартная 
туристическая фишка, которая, каза-
лось, должна быть востребована гос-
тями и жителями города на Неве, ока-

залась ненужной и потому убыточной. Желтенькие 
кораблики на водной глади смотрелись очень краси-
во, и те, кто катался по Неве на юрких водных лодках, 
расхваливали путешествие. Каждого прокатившего-
ся на аквабусе все устраивало — и маршруты, и ско-
рость, и комфорт. И даже цена на билет.

Однако суммарная статистика оказалась не такой 
комфортной. Все прошлые летние сезоны аквабусы 
Петербурга не пользовались большой популярностью, 
за несколько лет эксплуатации перевозчики сократи-
ли водные маршруты до одной линии, но все равно 
им требовались дотации. На предстоящий сезон орга-
низаторы аквабусного движения предложили новый 
проект с дополнительными маршрутами. Но чиновни-
ки посчитали экономически целесообразным откло-
нить запрос на выделение 79 млн рублей.

В
от ведь какая новость из области ме-
неджмента. Оказывается, проект 
не только надо грамотно задумать, 
вкладывать в него деньги, но и зани-
маться его продвижением: рекламиро-
вать, объяснять достоинства и вклю-

чать в туристические пакеты.
В принципе, весь общественный транспорт Пе-

тербурга убыточен. Даже метро, которое перевозит 
миллионы пассажиров, не говоря о трамваях и авто-
бусах. Но ведь Смольный не отказывается от трамва-
ев, а придумывает, как их использовать эффективнее.

Намедни глава ВТБ Андрей Костин, выступая 
в рамках инвестиционного форума в Сочи, заявил, 
что по уровню развития транспортной инфраструк-
туры Россия находится на уровне Габона. Плохо 
представляю, какие дороги в Либревиле, но почему–
то кажется, что лучше, чем у нас, особенно по весне. 
А еще думаю, что обученные бывшими француз-
скими колонизаторами чиновники Габонской Рес-
публики умеют поддерживать и раскручивать ту-
ристические завлекалочки. Особенно такие эффект-
ные и стильные, как в Петербурге желтые аквабусы 
на Неве.
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ПРЕМИЯ

«Молодые 
миллионеры»

СПб. Газета «Деловой 
Петербург» приглашае т 
к участию в проекте «Моло-
дые миллионеры» пред-
принимателей в возрасте 
до 33 лет с оборотом биз-
неса более 10 млн рублей 
в год. В жюри — извест ные 
бизнесмены–миллиар-
деры. Заполняйте анкету 
на www.dp.ru/mm_anketa/
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Редакция не несет ответственности за содержание распространяемых с газетой «Деловой Петербург» рекламных вкладок. Редакция имеет право производить запись телефонных интервью в соответствии с Законом РФ «О средствах массовой информации» (статья 47, часть 6). Безопасность газеты обеспечивает ассоциация «Защита»
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1Банки говорят, что нет 
проектов. Компании гово-
рят: все равно денег не по-
лучим. Этот заколдован-
ный круг нужно разрывать. МАКСИМ ОРЕШКИН, 

глава Минэкономразвития

ЦИФРЫИНВЕСТИЦИИ

Biocad вложит 
20 млрд 
в развитие
СПб. В ближайшие 3–5 лет 
биотехнологическая ком-
пания Biocad планирует 
инвестировать в разви-
тие производственных 
мощностей в Петербурге 
20 млрд рублей. Речь идет 
об уже анонсированном 
строительстве завода в 
Пушкине за 3,1 млрд руб-
лей, а также о создании 
научно–исследовательско-
го комплекса в Стрельне 
на площадке «Нойдорф» 
за 15 млрд рублей. Осталь-
ные средст ва будут потра-
чены на текущие проекты. 
Власти города предоста-
вили предприятию статус 
стратегического инвести-
ционного проекта Петер-
бурга, а также выделили 
8 га земли в Царском Селе. 
 /dp.ru/

МЕДИЦИНА

«Скандинавия» 
строит вторую 
очередь клиники 
на Ильюшина
СПб. Компания «АВА–ПЕ-
ТЕР» (клиника «Скандина-
вия») приступила к стро-
ительству второй очереди 
Северной клиники в При-
морском районе, на ул. 
Ильюшина, которое обой-
дется в 1,4 млрд рублей. 
Общая площадь проек-
та — 16,465 тыс. м2, из них 
вторая очередь состав-
ляет 6,5 тыс. м2. Генпод-
рядчиком строительства 
выступает австрийская 
Vamed Engineering GmbH 
& CO KG. В новом здании 
расположатся отделение 
клиники репродуктивной 
медицины, лаборатория 
генетической диагности-
ки, криобанк, роддом на 
54 койки, палата интен-
сивной терапии новорож-

СТАТИСТИКА

Малый бизнес 
зарабатывает 
на госзаказе
СПб. По итогам 2016 го  -
да Петербург оказал-
ся одним из лидеров 
по количеству закупок 
госкорпораций у мало-
го бизнеса. Крупные 
заказчики с госучас-
тием за год приобрели 
у малых фирм товаров и 
услуг на 105,4 млрд руб-
лей. Как сообщила кор-
порация МСП, опережает 
петербургские показате-
ли только Москва — там 
закупили на 673,6 млрд 
рублей. Общая сумма 
по России — 1,567 трлн 
рублей. Средняя доля 
закупок у малых и сред-
них фирм от общего их 
объема составляет 62,2% 
и в 3,4 раза превышает 
законодательно установ-
ленную квоту (18%). /dp.ru/

денных и оперблок. Первая 
очередь Северной клини-
ки, в которую было вложе-
но 1,7 млрд рублей, откры-
лась в мае 2015 года. /dp.ru/

СОГЛАШЕНИЕ

БТК 
будет обшивать 
форумы
СПб. Крупнейший холдинг 
легкой промышленности  
в РФ «БТК» будет по став-
лять форму и одежду для 
волонтеров ведущих эконо-
мических форумов страны: 
Российского инвестици-
онного форума, Между-
народного арктического 
форума, Петербургского 
международного эконо-
мического форума и Вос-
точного экономического 
форума. Вчера между «БТК 
групп» и фондом «Роскон-
гресс» было подписано 
соглашение о стратегичес-
ком партнерстве. /dp.ru/

32%
составила доля петербургского автопрома 
по отношению к общероссийскому объему 
выпуска автомобилей в январе 2017 года про-
тив 25,6% в январе 2016–го. /dp.ru/

25,2
тыс. легковых автомобилей выпустили петер-
бургские заводы Hyundai, Nissan и Toyota 
в январе 2017 года, что в 2,4 раза выше пока-
зателя января прошлого года. /dp.ru/

КТО С КЕМ СУДИТСЯ 

Иски на 9–10 февраля 2017 года

Истец Ответчик Суть иска

ООО «Балтийская танкер-
ная компания»

ООО «Балтийская тан-
керная компания» 

(ОГРН 1079847018349)
о несостоятельности

Сергеев 
Леонид Валерьевич

ЗАО «Идеальная чашка» 
(ОГРН 1027806879836) о несостоятельности

ООО «Современные техно-
логии строительства»

ООО «Улмис» 
(ОГРН 1127847237836) о несостоятельности

АО «570 авиационный 
ремонтный завод»

ОАО «20 авиационный 
ремонтный завод» о взыскании 69,65 млн руб.

ООО «Солекс» ООО «Ивэкс» о взыскании 63,915 млн руб.
АО «Орловская объединен-

ная зерновая компания»
ООО «Агро–

Экспедиция» о взыскании 51,678 млн руб.

ООО «Инжиниринговый 
Центр Энергострой» АО «ЭФЭСК» о взыскании 50,423 млн руб.

Комитет имущественных 
отношений СПб ООО «Планета» о взыскании 37,73 млн руб.

ИСТОЧНИК: АРБИТРАЖНЫЙ СУД СПБ И ЛО

1 марта
«Деловой Петербург» 
и экспертный совет 

из 50 ТОП-менеджеров Петербурга 
назовут имена

При генеральной поддержке:

Спонсоры и партнеры премии:
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уже есть данные о новом 
адресе компании.

В совокупности структу-
ры «Роснефти» арендова-
ли в «Марксе» 2,5 тыс. м2. 
До этого они занимали 
площади в Международ-
ном центре делового со-
трудничества (МЦДС) ря-
дом со Смольным.

«Марксом» владеет фир-
ма «Бухингер», принадле-
жащая председателю со-
вета директоров «Группы 
ЛСР» Игорю Левиту (50 %) 
и Максиму Бондареву 
(50 %), связанному с груп-
пой «Евроинвест».

Партнеры приобрели 
здание у Tellus Group Еле-
ны Смотровой в 2013 го-
ду и реконструирова-

ли под бизнес–центр. 
Его общая  площадь — 
15,6 тыс. м2, из них аренд-
ная — 13,8 тыс. м2. Полу-
чить комментарии соб-
с т венни ков «Маркса» 
по сделке с «Роснефтью» 
не удалось.

В пресс–службе «Роснеф-
ти» причины масштабно-
го переезда «ДП» также 
не объяснили.

Экономят все
Участники рынка уверены, 
что переезд затеян из сооб-
ражений экономии. «В ре-
зультате «Роснефть» смо-
жет сэкономить на аренд-
ной плате до 20 %», — счи-
тает Ольга Шарыгина 
из NAI Becar.

СРОКИ

Долю в Пулково 
продадут 
в марте
СПб. Консорциум в составе 
Российского фонда пря-
мых инвестиций (РФПИ) и 
инвесторов из стран Ближ-
него Востока планирует 
закрыть сделку по приоб-
ретению доли в ООО «Воз-
душные ворота Северной 
столицы» (ВВСС, управля-
ет аэропортом Пулково) 
в марте 2017 года, сооб-
щил гендиректор РФПИ 
Кирилл Дмитриев. По его 
словам, общий объем кон-
сорциума составляет более 
$200 млн, из которых 
около $100 млн — сред-
ства арабских инвесторов. 
Названия ближневосточ-
ных фондов, структуру 
сделки и другие детали 
глава РФПИ не уточнил. 
 /Интерфакс/

ОПРОС

Свой бизнес 
россиян 
не привлекает
СПб. По данным опро-
са ВЦИОМ, 93% россиян 
хорошо относятся к сооте-
чественникам, которые 
занимаются мелким 
и средним бизнесом, и 
лишь 5% не одобряют их 
деятельность. На вопрос 
о том, можно ли зани-
маться предпринима-
тельской деятельностью 
честно, 41% ответили, что 

это реально, а 56% такой 
возможности для бизнес-
менов не видят. Иметь 
свое дело хотели бы 27% 
опрошенных, из них боль-
шинство — молодые люди 
до 24 лет. Тех, кто не стал 
бы заниматься бизне-
сом, 67%, большинство из 
которых пожилые женщи-
ны. Когда–либо предпри-
нимательством занима-
лись только 14% россиян.

Основными трудностями, 
с которыми сталкиваются 
бизнесмены, опрошен-
ные считают бюрократию 
(26%), налоги (20%) и боль-
шие затраты (14%). Про-
гореть боятся только 3% 
опрошенных. /fontanka.ru/

ПРОГНОЗ

Каждый десятый 
банк лишится 
лицензии
Москва. В 2017 году 
лицензий могут лишить-
ся примерно 10% банков 
и кредитных организа-
ций, говорится в иссле-
довании Аналитического 
кредитного рейтингового 
агентства (АКРА). Дей-
ствия председателя Банка 
России Эльвиры Набиул-
линой, возглавившей ЦБ 
летом 2013 года и начав-
шей очистку банковского 
сектора, привели к тому, 
что число банков в РФ 
за эти годы сократилось 
почти на треть. Сейчас 
в стране насчитывается 
около 600 банков. /Прайм/

Т
ри дочерние компании «Роснеф-
ти» переезжают во вторую оче-
редь бизнес–центра «Маркс». 
До этого «дочки» «Роснефти» за-

нимали площади в Международном цен-
тре делового сотрудничества на пл. Про-
летарской Диктатуры. Переезд, по оцен-
ке экспертов, позволит им сэкономить 20–
40 % на арендной ставке. 

Между тем ротация арендаторов в офи-
сах Петербурга замедляется. Это связано 
с дефицитом новых площадей.

Курс — на «Маркс»
Как стало известно «ДП», в бизнес–центр 
«Маркс» на Измайловском пр., 29, пере-
езжают сразу три дочерние структуры 
«Роснефти» — «РН–Трейд», «РН–Трейдинг» 
и «РН–Карт». 

Информация о сделках по аренде поме-
щений в «Марксе» появилась на сайте за-
купок «Роснефти». А на сайте «РН–Карт» 

Без вида на С
Несколько дочерних структур 
«Роснефти» меняют прописку 
в Петербурге. Они перебираются 
в бизнес–центр «Маркс» из офисного 
здания около Смольного. Цель 
переезда — экономия на аренде.

30 марта — выпуск с дополнительным распространением на выставке «Ярмарка недвижимости»
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ПРИГОВОР

Реальные сроки 
за миллиардные 
растраты 
в банке «Траст»
Москва. Басманный суд 
Москвы вчера пригово-
рил к 7 и 4 годам колонии 
соответственно бывшего 
руководителя казначей-
ст ва банка «Траст» Олега 
Дикусара и экс–финди-
ректора банка Евгения 
Ромакова. Подсудимые 
признаны виновными 
в растрате 7,11 млрд руб-
лей и $243,031 млн. 

Суд оставил без рассмот-
рения иск банка «Траст» 
на сумму растраты, учтя 
позицию прокуратуры и 
неявку представителей 
банка на заседание, отме-
тив, что банк может обра-
титься с аналогичным 
иском в рамках граждан-
ского судопроизводства. 
 /ТАСС/

ТРАНСПОРТ

Смольный 
почистил ряды 
социального 
такси
СПб. В Петербурге сокра-
тилось число перевозчи-
ков в сегменте социально-
го такси. Такое решение 
приняли власти города. 
Как сообщили в городском  
комитете по транспорту, 
разрешение на перевоз-
ку инвалидов на сегод-
няшний день получили 
29 транспортных компа-
ний. В 2016 году в городе 
работали 45 перевозчиков. 
В конце 2016 года тре-
бования к перевозчикам 
ужесточились, и к ним 
приспособились не все 
транспортные компании. 
В этом году перевозчики 
поделят более 385 млн 
рублей, выделенных горо-
дом на социальное такси.  
 /fontanka.ru/

гласен управляющий сетью 
бизнес–центров «Сенатор» 
Дмитрий Золин. По его 
мнению, весь прошлый 
год структуры «Роснефти» 
искали офис в Петербурге, 
«поскольку в МЦДС став-
ки крайне завышены и ни-
каких преимуществ, кро-
ме близости к Смольному, 
у здания нет».

Интересно, что в 2014 го-
ду структуры «Роснефти» 
купили дворец с флигелем 
площадью 8 тыс. м2 на Ад-
миралтейской наб., 8, с при-
целом перевести туда раз-
бросанные по всему городу 
подразделения. «Но там да-
же не начался ремонт», — 
говорит источник, знако-
мый с ситуацией.

Свободных мест нет
Участники рынка говорят, 
что за год запросов от ком-
паний на переезд из од-
ного офиса в другой ста-
ло больше. Но в целом 
по рынку ротация не уве-
личилась, поскольку сво-
бодных офисных площа-
дей в городе почти не ос-
талось. 

«По итогам 2016 года бы-
ло свободно всего 9,4 % 
офисов. А в классе А и того 
меньше — 6,1 %», — говорит 
Владислав Фадеев из JLL 

в Петербурге. По его сло-
вам, переезды со сниже-
нием бюджета составляют 
львиную долю сделок.

«Но сейчас ситуация ме-
няется. В конце прошлого 
года средний уровень за-
прашиваемых ставок арен-
ды в классе А увеличился 
до 1,6 тыс. рублей за «квад-
рат» в месяц, в классе В — 
до 1,1 тыс. рублей. И на фо-
не дефицита помещений 
ставки продолжат рост», — 
говорит Владислав Фадеев.

«За год ставки аренды 
в офисах высокого клас-
са выросли на 5–10 %. Ва-
кантных площадей прак-
тически нет. И новые биз-
нес–центры практически 
не строят», — говорит ген-
директор «БестЪ. Коммер-
ческая недвижимость» Ге-
оргий Рыков. 

«У сети «Сенатор» в про-
шлом году была самая 
низкая ротация аренда-
торов за 7 лет. А переезд 
из старого и более дорого-
го бизнес–центра в новый 
и более дешевый — вообще 
редкость. Поскольку все ка-
чественные бизнес–центры 
заняли структуры «Газпро-
ма», — заключил Дмитрий 
Золин.

Смольный

«Ставки в МЦДС — 2–2,2 тыс. рублей 
за «квадрат» в месяц. Центральная ло-
кация и имперский стиль — плюсы зда-
ния. Зато ставки в «Марксе» на 40 % ни-
же», — рассуждает гендиректор компании 
RRRealty Людмила Рева. С коллегами со-

⇢ Игорь Левит (на фото) владеет 
БЦ «Маркс» пополам с партнером 
Максимом Бондаревым. 
ФОТО: СТАНИСЛАВ КРАСИЛЬНИКОВ / ТАСС

НАТАЛЬЯ КОВТУН, 

АЛЕКСАНДРА КОНФИСАХОР

С прискорбием сообщаем, что вечером 24 февраля на 100-м 

году жизни после продолжительной болезни скончался Борис 

Александрович Рябинкин, почетный архитектор России, боль-

шую часть жизни отдавший службе в строительной отрасли.

Вся жизнь Бориса Александровича – яркий пример беском-

промиссного служения Отечеству и родному городу, Ленин-

граду.

Ровесник Октябрьской революции, родившийся 8 августа 

1917 года в Китае, Борис Александрович начал трудовую 

деятельность в первый день Великой Отечественной войны 

помощником проектировщика-конструктора «Института мино-

метного вооружения – 1» и прошел всю войну в составе бри-

гады архитекторов и проектировщиков, перевооружавших и 

строивших заводы для нужд советской армии. 

После войны работал в институте «Гипроприбор», где снача-

ла возглавлял комплексную бригаду проектирования промышленных и гражданских объектов 

Министерства приборостроения. 

В должности начальника и главного архитектора строительного отдела «Гипроприбора» руко-

водил проектированием современных приборостроительных, часовых, ювелирных заводов, 

домов отдыха и санаториев Советского Союза, а также ряда производственных объектов за 

рубежом: в Китае, Индии, Кубе, Польше и Болгарии. 

С 1979 года Борис Александрович перешел в Управление государственной экспертизы, в кото-

рой проработал 34 года. Под его руководством экспертизу прошли такие проекты, как «Балтий-

ская Жемчужина», больница Кировского завода, реконструкция здания памятника архитектуры 

по адресу набережная реки Мойки, 72 и многие другие.

Незадолго до смерти, исполнив свою мечту, Борис Александрович написал книгу воспомина-

ний «Моя жизнь», которая вышла в свет в марте 2016 года. В этой книге собраны самые зна-

чимые проекты архитектора, описанные им на фоне ярких событий истории страны и личной 

жизни Б.А. Рябинкина.

«Мы скорбим об этой горькой утрате для нашего профессионального сообщества. Борис Алек-

сандрович проработал в строительной отрасли более 72 лет. Он внес уникальный и поистине 

неоценимый вклад в отечественное проектирование и государственную экспертизу», — принес 

свои соболезнования директор СПб ГАУ «Центр государственной экспертизы» Игорь Юдин.

Борис Рябинкин лауреат премии Совета министров СССР, почетный архитектор России, награж-

ден орденом Дружбы, орденом «За заслуги в строительстве», орденом «Польза, честь и слава», 

медалью «За доблестный труд в период ВОВ», почетными грамотами губернаторов Санкт-Петер-

бурга – В.А. Яковлева, В.И. Матвиенко, Г.С. Полтавченко.

Гражданская панихида и прощание с Борисом Александровичем пройдут в Доме архитектора в 

среду, 1 марта, в 11:00. Захоронен почетный архитектор будет во Всеволожском районе Ленин-

градской области на кладбище «Красная горка».

Пресс-служба СПб ГАУ «Центр государственной экспертизы»

УШЕЛ ИЗ ЖИЗНИ СТАРЕЙШИЙ АРХИТЕКТОР 

СТРАНЫ БОРИС АЛЕКСАНДРОВИЧ РЯБИНКИН
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атома». Но из–за ухудше-
ния отношений с Украиной 
от этой идеи пришлось от-
казаться. Кировский завод 
воссоздал собственный ис-
пытательный стенд, по-
тратив на это 1,1 млрд руб-
лей, в том числе 500 млн 
рублей профинансировал 
Фонд развития промыш-
ленности Минпромторга. 
«Невозврат этих средств 
создаст весьма опасные 
и непредвиденные риски 
для бизнеса Семененко», — 
полагает один из промыш-
ленников.

На этом проблемы с им-
портозамещением не за-
кончились. Схему элект-
родвижения для ледоко-
ла должна была поставить 
британская Соnvrteam SAS. 
Но после того как эта ком-
пания вошла в состав аме-
риканской многоотрасле-
вой корпорации General 
Electric, последовал отказ 
от поставки продукции 
для российских атомных 
ледоколов.

Задачу разработать оте-
чественную систему элек-
тродвижения БЗС пору-
чил ФГУП «Крыловский 
государственный науч-
ный центр». Среди проче-
го центр должен был из-
готовить и генераторы 

для ПТУ. Первый генератор 
«дочка» Кировского завода 
получила в конце 2016 го-
да, а второй — 20 янва-
ря 2017 года. Но, как гово-
рят на Кировском заводе, 
второй агрегат до сих пор 
не оформлен надлежащим 
образом, поэтому с ним не-
льзя работать.

«Производство ПТУ зай-
мет около полугода, если 
конструкция окажется ра-
бочей и не придется все пе-
ределывать. То есть к кон-
цу этого года ледокол точ-
но не будет готов», — гово-
рит один из проектиров-
щиков.

Разногласия сторон
Опасаясь санкций со сторо-
ны ОСК, Росатома и прави-
тельства, руководство БЗС 
начало активно судиться 
с подрядчиками, но тщет-
но. 

Первым иск за срыв сро-
ков получил Крыловский 
центр. Однако суд уже при-
знал претензии судостро-
ителя необоснованны-
ми. В ходе судебного раз-
бирательства выяснилось, 
что Балтзавод своевремен-
но не профинансировал ра-
боты Крыловского центра. 
Более того, его работы суд 
признал опытно–конструк-
торскими, а они не могут 
иметь четкие рамки.

С декабря 2016 года БЗС 
судится с КЭМ, пытаясь 
взыскать 188 млн рублей 
неустойки. «БЗС выпол-
нил все свои обязательства 
по договору с КЭМ. Оба ге-
нератора переданы на КЭМ. 
Первый генератор находит-
ся на испытательном стен-
де, второй собирается на ра-
ме совместно с турбиной. 
БЗС четко и своевремен-

но произвел все платежи 
по договору на изготовле-
ние ПТУ», — уверяет пред-
ставитель БЗС.

В свою очередь предста-
витель Кировского завода 
заявляет, что БЗС не толь-
ко не соблюдает график, 
но и не платит. Из общей 
суммы контракта 8,1 млрд 
рублей КЭМ получил толь-
ко 3,9 млрд рублей, причем 
большая часть средств по-
ступила в декабре 2016 го-
да. «БЗС не платит, и это 
крайне отрицательно отра-
жается на финансовом по-
ложении завода. Бизнес–
планом КЭМ предусмат-
ривалось до 70 % выручки 
по контракту с БЗС, соот-
ветственно планировался 
денежный поток. В резуль-
тате срывов финансирова-
ния производство КЭМ за-
гружено крайне неравно-
мерно, что, в свою очередь, 
ведет к ухудшению финан-
сового состояния предпри-
ятия», — делятся своей вер-
сией на Кировском заводе.

Не осознают масштаба
Между тем над Киров ским 
заводом нависла угро-
за и вовсе лишиться зака-
за на изготовление ПТУ 
для второго и третьего ле-
доколов. В начале февра-
ля министр промышлен-
ности и торговли Денис 
Мантуров провел совеща-
ние по вопросам развития, 
взаимодействия и приме-
нения продукции Калуж-
ского турбинного завода 
в проектах атомного судо-
строения. На совещании 
детально обсудили план 
действий по загрузке Ка-
лужского завода.

«К сожалению, Георгий 
Семененко, скорее всего, ли-

шится контракта. Он пишет 
сейчас письма с жалобами 
на руководителей верфей 
и других участ ников коопе-
рации, а это не совсем пра-
вильное поведение, некон-
структивный подход», — 
считает один из судострои-
телей, близких к строитель-
ству ледоколов.

Тем временем перенос 
сроков сдачи ледокола мо-
жет негативно сказать-
ся на экспорте российско-
го газа. 

Нефтегазовая компа-
ния «Новатэк» планирует 
во второй половине этого 
года запустить на Ямале 
завод по сжижению при-
родного газа — СПГ плани-
руется везти в Китай по Се-
верному морскому пути. 

А расчищать путь газово-
зам должны современные 
атомные ледоколы. Их от-
сутствие резко снижает 
пропускную способность 
Севморпути.

В
ходящий в АО «Объединенная 
судостроительная корпорация» 
«Балтийский завод — Судостро-
ение» (БЗС), который с 2012 года 

по заказу Росатома строит три атомных 
ледокола для Севморпути за 123  млрд руб-
лей, перестал платить подрядчикам и на-
чал судиться с ними, требуя выплаты не-
устойки за неисполнение обязательств 
в срок. Одновременно с этим БЗС совмест-
но с Росатомом и судостроительной корпо-
рацией направили в правительство РФ об-
ращение о необходимости переноса сроков 
сдачи головного ледокола «Арктика» с де-
кабря 2017 года на декабрь 2018 года.

Одной из причин переноса сроков в БЗС 
называют срыв поставки ключевых агре-
гатов энергетической установки судна — 
паротурбинных установок (ПТУ). Конт-
ракт на ПТУ для всех ледоколов выигра-
ло ЗАО «Завод Киров–энергомаш» (КЭМ — 
«дочка» Кировского завода Георгия Семе-
ненко). Теперь БЗС, Росатом, ОСК хотят 
передать строительство ПТУ Калужско-
му турбинному заводу Алексея Мордашо-
ва. Балтзавод уже перестал платить «Ки-
ров–энергомашу» за строительство ПТУ 
для второго и третьего ледоколов.

Отчаявшись получить деньги, стремясь 
сохранить контракт и защитить доброе 
имя, Георгий Семененко с середины янва-
ря пишет письма в Кремль, вице–премье-
ру Дмитрию Рогозину (копии писем есть 
в редакции «ДП»). В письмах он просит 
вице–премьера лично вмешаться в ситу-
ацию, ведь завод должен платить своим 
кредиторам, а деньги от заказчика не по-
ступают.

Полное импортозамещение
Проблемы со строительством ледокола 
возникли из–за необходимости импорто-
замещать ключевые агрегаты, узлы 
и системы. Когда ледокол проектирова-
ли, Россия еще дружила с Украиной, а те-
перь страны находятся в состоянии кон-
фликта, что очень негативно отразилось 
на бизнесе Георгия Семененко.

В 2013 году, когда компания Георгия Се-
мененко обошла конкурентов в конкурсе 
на строительство ПТУ, предполагалось, 
что установки будут собираться и испы-
тываться на стенде харьковского «Турбо-

АЛЕКСАНДР СОЛОГУБ,

ОЛЬГА МЯГЧЕНКО

Ледоколы 
застряли
во льдах
Балтийский завод затягивает сроки строительства 
атомных ледоколов, необходимых для 
бесперебойного функционирования Северного 
морского пути. Руководство предприятия 
обвиняет Кировский завод в срыве поставок 
комплектующих. Под угрозой поставки 
сжиженного природного газа с Ямала в Китай.

Ледокол «50 лет Победы»
проекта 10521

используется в настоящее 
время

2

Альтернативный путь
через Суэцкий канал 

осадка
11,0 м

высота
17,2 м

М 

Е
 А

⇢ Алексей 
Кадилов, 
глава ООО 
«Балтий-
ский 
завод — 
Судостро-
ение», 
нашел 
крайне-
го. ФОТО: 

ВАЛЕНТИН БЕЛИ�

КОВ
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Скорость — залог 
качества судостроения

АНТОН СОБОЛЕВСКИЙ,

генеральный директор компании 

«Спецсудопроект»

ДМИТРИЙ ЛУКАШОВ,

аналитик IFC Markets

ОЛЬГА ДАНИЛЕВСКАЯ, 

представитель Северной верфи

В вопросе соблюдения сроков строительства суд-
на многое зависит от качества проработки проектной до-
кументации. Часто внесение изменений в проект бывает 
причиной задержек. В дело могут также вмешаться санк-
ции, могут возникнуть проблемы с поставками оборудо-
вания, комплектующих, материалов. Еще одна причина 
задержек в том, что технологическая оснащенность на-
шей судостроительной отрасли отстает от оснащенности 
проектных бюро. В любом случае чем быстрее реализо-
ван проект, тем качественнее он получается. В многолет-
нем контракте сложно соблюсти всю цепочку по проекту.

Регулярные проблемы с соблюдением сро-
ков по сдаче масштабных проектов могут быть связа-
ны с хроническими болезнями государственной систе-
мы: крупные госзаказы — лакомый кусок для недобро-
совестных чиновников, которые создают свои фирмы, по-
лучающие тот или иной заказ. Злоупотребления со сторо-
ны чиновников можно было бы исключить, создав узкий 
круг подрядных организаций, которые были бы ограни-
чены в рамках самой госструктуры–заказчика (напри-
мер, в данном случае Росатома). Сейчас государство по-
старается решить проблему в ручном режиме.

В строительстве судна участвует не меньше 
сот ни контрагентов. Необходимо, чтобы все участники — 
от проектировщиков до субподрядчиков — выполнили 
обязательства в срок. Задержка одного сразу тормозит 
весь график работ. Негативно влияют перебои с финанси-
рованием и санкции. Некоторые корабли проектировали 
с импортными двигателями, а после ввода санкций при-
шлось переделывать проект под отечественные двигате-
ли. Доработка проекта на ходу, многочисленные коррек-
тировки всегда сильно тормозят строительство.

КОММЕНТАРИИ

Крыловский центр
системы электродвижения,

генераторы

Кировский завод
паротурбинные

установки

Головной
универсальный атомный 

ледокол «Арктика»
проекта 22220

планируется к запуску
с 2019 года

14 . 

Порт Саббета Тикси

Экономия
при использовании
СМП, $ за 1 т груза

Пекин

Мурманск

21 . 

Северный морской путь

длина
159,6 м

ширина
30,0 м

длина
173,3 м

осадка
8,6 м

ширина
34,0 м

высота
15,2 м

БЗС
корпус

ОСК «Айсберг»
проект

Производители комплектующих



О  

500

7–10

Ледокольная
проводка
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«Без предисловий, сразу к сути: 
FortGroup выходит из проекта под на-
званием «Деловой Петербург». Сдел-
ка состоялась. Бумаги подписаны. 
Точка поставлена. 99 % нашего пакета 
акций продаются главному редакто-
ру «ДП» с рассрочкой. С какой имен-
но, не скажу. Коммерческая тайна.

Еще раз медленно и по слогам: 
этот пакет акций не передается 
и не дарится, а именно про–да–ет–
ся. Один процент остается у меня. 
Зачем? Объясню. Чуть позже. 20 % из-
дательства, выпускающего «ДП», по–
прежнему сохраняются за швед ской 
Bonnier Group. Об участии иностран-
ного капитала в проекте я тоже рас-
скажу, а пока пунктиром обозначу 
основные вехи славной, хотя и ко-
роткой общей истории FG и «ДП».

Про вход
Под занавес 2015 года FortGroup вы-
купила у шведского издательства 
Bonnier Group 80 % доли компании, 
владевшей газетой «Деловой Петер-
бург» и интернет–сайтом dp.ru.

Шведы отнюдь не рвались прода-
вать авторитетные в городе медиаре-
сурсы, но неприятным сюрпризом 
для них, как, впрочем, и для мно-
гих, стало скоропалительное при-
нятие Госдумой закона, запрещаю-
щего иностранцам владеть россий-
скими СМИ. На Охотном Ряду реши-
ли, а президент Путин поддержал: 
не давать в одни зарубежные ру-
ки более 20 % наших медиа. А то, по-
нимаешь, начнут из–за бугра ука-
зывать, кого тут, в России, казнить, 
а кого миловать. Мы сами разберем-
ся, без сопливых.

Забавно, что законопроект об огра-
ничении участия иностранного ка-
питала в отечественных СМИ внес 
член фракции КПРФ Денис Воро-
ненков. Тот самый, который проиг-
рал в сентябре 2016–го думские вы-
боры, утратил депутатский иммуни-
тет и метнулся искать защиту в Ки-
еве. Там он запросил политического 
убежища, обдал мощной струей по-
кинутую родину и быстренько обрел 
новую, получив украинский паспорт. 
Кажется, его жене и тоже экс–депута-
ту Марии Максаковой не петь боль-
ше в Мариинке. Не берусь судить, 
велика ли потеря для оперного ис-
кусства, но российскому медийному 
рынку отставной полковник Воро-
ненков в свое время нагадил изряд-
но. И сбежал. Казачок засланный?

Но вернемся к шведам. Наивные 
скандинавы долго отказывались 
верить, что их хотят вышвырнуть 
из «ДП». Они даже взывали к выс-
шему разуму в лице крупного феде-
рального министра. Все–таки при-
вычка к демократии порой игра-
ет с людьми злую шутку, но забыв-
шимся и зарвавшимся напомнили, 
кто в доме хозяин. Нечего, мол, в чу-
жой (считай, российский) монастырь 
со своим заморским уставом совать-
ся…
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ФОТО: СЕРГЕЙ КОНЬКОВ 

F
ortGroup продал а 
99 % своего пакет а 
акций «Деловог о 
Петербурга» глав-

ному редактору газет ы 
Максиму Васюков у. 
Управ ляющий партне р 
компании Максим Лев-
ченко в своем блог е 
на dp.ru рассказывает 
о сделке, истории покупки 
издания, об опыте управ-
ления д еловым СМИ в те-
чение года.

МАКСИМ 
ЛЕВЧЕНКО
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1Очень хочется, чтобы в пятимилли-
онном Питере осталась хоть одна газе-
та, которая не боится покусывать биз-
нес и власть, потому что зависит лишь 
от себя и ни к кому не ходит с протя-
нутой рукой.

Избавление от иллюзий затянуло 
процесс продажи. Издательство дол-
го подбирало нового хозяина. Бы-
ли настоящие смотрины, ведь за-
дача стояла нешуточная: не только 
продать компанию, получив деньги, 
но и передать в надежные руки ма-
терую, хорошо обученную и натас-
канную собаку. Главное условие, ко-
торое ставили продавцы потенци-
альным покупателям, — сохранение 
независимой редакционной полити-
ки.

Была даже идея продать «ДП» клу-
бу местных бизнесменов, создать 
что–то вроде хурала, где каждый 
получил бы право совещательного, 
но не решающего голоса. Чтобы ни-
кто не мог диктовать или навязы-
вать. К счастью, от плана отказались, 
видимо вовремя вспомнив нетленку 
Ивана Андреевича Крылова про Ле-
бедя, Рака и Щуку.

Срок годности бывает не толь-
ко у йогуртов, но и у СМИ. К дека-
брю 2015–го шведским партнерам 
пришлось смириться с реальнос-
тью и срочно продать контрольный 
пакет, оставив себе 20 % акций в на-
дежде, что в будущем в России про-
изойдут позитивные перемены, 
на НКО перестанут лепить ярлык 
«ино странного агента» и страшилка 
про западную пропаганду отойдет 
в небытие. Блажен, кто верует…

Про иррациональное
Почему мы решили купить то, 
что у шведов плохо лежало? С мо-
мента своего основания FortGroup 
была героем публикаций «Делового 
Петербурга». Как мантру, журналис-
ты повторяли фразу про «самый за-
крытый девелоперский холдинг го-
рода, по слухам тесно связанный 
с силовиками». Сотрудников «ДП» 
интересовали подробности сделок 
«темной лошадки», цифры, собствен-
ники и бенефициары. Опровергать 
слухи, отвечать на острые и непри-
ятные вопросы не хотелось. Ну вот 
совсем.

Бизнес, конечно, удел прагматиков, 
но и они порой способны на иррацио-
нальные поступки. Нам надоел на-
зойливый интерес «ДП», окончатель-
но разонравилось, что о нас пишут, 
и мы… купили издательство на кор-
ню. Отличный способ решения про-
блемы, не находите?

Признайтесь, вы поверили, что не-
желание раскрывать информацию 
о себе стало для нас поводом для по-
купки издательства? Плох тот биз-
несмен, у которого эмоции возобла-
дают над разумом. Конечно же, мы 
приобретали «ДП» не для того, что-
бы сделать его ручным и карман-
ным. В FortGroup прекрасно пони-
мали, что «Деловой Петербург» — 
уникальное явление для нашего го-
рода. За 20 с гаком лет газета стала 
«брендом, который должен торчать 
из портфеля всякого уважающего се-
бя предпринимателя» (характерис-
тика Евгения Вышенкова, замести-
теля главного редактора fontanka.ru). 
Доказано на практике: все, кто так 
или иначе связан с петербургским 
бизнесом, читают «ДП», в том числе 
политики, чиновники и прочие пас-
сажиры «Сапсанов» и авиарейсов Пе-
тербург — Москва.

В середине 2015 года в Монако 
я обедал в ресторане La Maree (рос-
сийский бренд) в компании коллег, 
приехавших на выставку MAPIC. 
Помню, мы обсуждали новость о том 
самом запрете иностранцам вла-
деть российскими СМИ. Мол, ско-
ро их попросят с вещами на выход. 
Тогда и родилась идея купить «ДП». 
Вдруг шведы недорого продадут это, 
пожалуй, единственное независимое 
прибыльное и влиятельное деловое 

издание в Петербурге, где нет свое-
го телеканала, а читабельные бу-
мажные и интернет–издания мож-
но пересчитать по пальцам? Кстати, 
это тоже тема: в Питере не о чем пи-
сать и говорить или некому? Все, 
кто не разучился держать в руке 
микрофон и ловко бить по клавиату-
ре, давно свалили? Если не за бугор, 
то хотя бы в Белокаменную?

Словом, в 2015–м мы почувствова-
ли, что появился шанс зайти на ме-
дийный рынок. Да, подспудно дер-
жали в уме и то, что влиятельное 
СМИ может стать подспорьем в биз-
несе и в решении оргвопросов с влас-
тью, но это было скорее приятным 
бонусом. Тем более мы слабо пред-
ставляли, как его, этот бонус, мо-
нетизировать. Тогда же я созвонил-
ся из Монако с генеральным дирек-
тором издательства. Еще через па-
ру дней мы встретились в Петер-
бурге, поговорили, обсудили цифры, 
но выставленная нам цена оказалась 
слишком высокой. Спустя некоторое 
время она стала приемлемой. Инвес-
тиции в покупку вполне могли себя 
окупить, что на падающем медий-
ном рынке являлось большой редко-
стью.

Про итоги
Постепенно погружаясь в «ДП»–про-
цесс, я, кажется, понял, в чем ис-
тинная ценность медиа, как изнут-
ри устроена работа издательства, по-
чему газетчики не любят пиарщи-
ков, что заголовок должен цеплять, 
а текст — быть виральным и вы-
зывать раздражение. И самое глав-
ное — почему пресса — четвертая 
власть, но владеть таким активом 
рискованно.

За год нам удалось, не влезая 
в творческие планы и не посягая 
на права журналистов, существенно 
сократить косты (это мы, поверьте, 
хорошо умеем). А редакция, почув-
ствовав, что никто не собирается 
о граничивать ее свободу самовыра-
жения, запустила серию отличных 
расследований, лонгридов, сделала 
несколько глянцевых коммерчески 
привлекательных приложений. Идет 
постоянный процесс креативного по-
иска и обновления.

Мы провели изменения в коммер-
ческой службе, доставке и финансо-
вом блоке. Весь 2016–й шла плотная 
работа над обновлениями во внут-
реннем IT (чтобы бизнес–процессы 
летали быстрее), а также (что важно) 
был доделан и запущен новый сайт 
dp.ru. В линейке конференций появи-
лись новые интересные мероприя-
тия. Редакция и коммерческая служ-
ба «ДП» принялись сеять в массы ак-
тивно и успешно развивающуюся на-
тивную рекламу, которая пришла 
из NYT и была подхвачена на нашем 
рынке русскоговорящей «Медузой» 
из Риги. Это дало всходы на консер-
вативном поле доморощенного пи-
терского пиара и маркетинга, где 
привыкли тоннами закупать банне-
ры в Сети и обклеивать билбордами 
улицы, венчая все пустопорожними 
рекламными интервью–«джинсой» 
о пользе «элитных памперсов».

В итоге в 2016–м прибыль «ДП» вы-
росла на 100 % по сравнению с минув-
шим годом. Открою секрет. «ДП» внес 
маленькую лепту и в процесс импор-
тозамещения, заменив швед скую бу-
магу, на которой прежде печата-
лась газета, на белорусскую. Замети-
ли разницу? Говорят, даже не все со-
трудники редакции об этом догады-
ваются.

В 2017 году планируется выпуск но-
вых приложений для iOS и Android, 
будет доработан paywall, чтобы чи-
тателю было проще и удобнее поку-
пать подписку (иными словами, что-

бы вы легче расставались со своими 
денежками).

Про выход
Резонен вопрос: почему же Fort ухо-
дит, коль все в шоколаде и ажуре? 
(Не путать с АЖУРом.)

Самое простое объяснение: мы про-
даем «ДП», устав отбиваться от звон-
ков тех, кто не хочет, чтобы «Дело-
вой Петербург» писал о них плохо, 
перетряхивал публично грязное бе-
лье и рассказывал всю правду, кото-
рая не всегда оказывается пригляд-
ной. Никто ведь не звонил шведам 
по ночам, пытаясь добиться сня-
тия из номера или с сайта неугодно-
го материала и приземлить оторвав-
шихся от реальности журналюг. Все 
понимали: занятие это бессмыслен-
ное, управу на варягов в наших кра-
ях не найти. Напрямую же давить 
на редакцию не решались, там давно 
привыкли к истерикам героев публи-
каций, относились к этому как к де-
лу если не рутинному, то регуляр-
но встречающемуся. Работа, ничего 
личного.

Попробовать договориться с нами, 
сделанными из того же российско-
го теста, обиженным на «ДП» каза-
лось проще. Объяснять товарищам, 
что они обратились не по адресу, бы-
ло бесполезно. Не верили. Думали, 
что цену набиваем. Вот буквально 
вчера позвонил уважаемый в городе 
гражданин и вместо «здрасьте» стал 
орать, что мы наезжаем на его семью, 
всуе упоминая бизнес сановных де-
ток. Только на третьей минуте пла-
менного спича я смог вклиниться 
в монолог и объяснить, что вообще 
в данный момент нахожусь на бере-
гу Средиземного моря, поедаю мор-
ских гадов и запиваю белым шардо-
не, а про его наследников ни сном 
ни духом, поскольку редакция сама 
решает, что и о ком писать. Нервный 
папаша чуть сбавил тон, но, кажется, 
все равно остался при убеждении, 
что Левченко его троллит.

И сейчас наверняка найдутся скеп-
тики, которые начнут искать в про-
анонсированной сделке вторые 
и третьи смыслы, какие–то тайные 
коварные планы.

Понимаю, поверить трудно, но, при-
нимая решение о продаже «ДП», мы 
преследовали единственную цель: 
сохранить независимость уникаль-
ного медиа от любых посягательств. 
В том числе и наших собственных. 
Очень хочется, чтобы в пятимилли-
онном Питере осталась хоть одна га-
зета, которая не боится покусывать 
бизнес и власть, зависит при этом 
лишь от себя и ни к кому не ходит 
с протянутой рукой.

Проблема независимости кроет-
ся и в сугубо меркантильном во-
просе, ведь большинство изданий 
сегодня убыточны. Они закрывают-
ся поэтому, а не из–за козней како-
го–то страшного злодея, решившего 
задушить свободу слова. Ведь газета 
или телеканал, в общем–то, такой же 
бизнес, как и любой другой, и издате-
лем непременно движет та же жаж-
да наживы и любовь к деньгам. Ко-
фейня зарабатывает на продаже аме-

рикано и эспрессо, а издательство 
торгует рекламой.

С каждым годом многим ресурсам 
стало сложнее сводить концы с кон-
цами. Доходы от традиционной рек-
ламы падают, меняются форматы 
от баннерной к нативной, необходи-
мо быть SMM–продвинутым, что-
бы заслужить любовь читателя и за-
воевать деньги рекламодателя. Все 
больше приходится рассчитывать 
на подписчиков, которые голосу-
ют за издание рублем. Виральность, 
юзабилити, кликабельность и посты 
в Instagram заменяют классическую 
журналистику. Блогер ИванГай име-
ет 10 (уже почти 11) млн подписчиков 
на YouTube. К нему льнет молодое 
поколение, обходящее стороной тра-
диционные издания. Для них, тра-
диционалистов, происходящее — ад 
и кошмарный сон, но тех, кто не ус-
пел быстро сориентироваться, уно-
сят с поля брани.

В конце концов, каждому свое. 
Не надо пытаться объять необъят-
ное и остановить ход времени. Пе-
карь должен печь пироги, сапожник 
— тачать сапоги, девелопер — стро-
ить и сдавать в аренду. А журналис-
ты — писать и печатать. Главное, 
чтобы каждый занимался своим де-
лом профессионально, качественно, 
непредвзято.

Легко сказать, сделать трудно. 
Но пытаться нужно.

Про страх и процент
Коллеги и знакомые весь год тер-
зали меня расспросами на тему, 
не страшно ли владеть независи-
мым СМИ.

Однажды на лекции на военной ка-
федре университета наш преподава-
тель подполковник Яцык вдруг ре-
шил поделиться с нами, студентами–
артиллеристами, воспоминаниями 
о войне в Афгане. «Сидишь, значит, 
в окопе с гранатой, «духи» пострели-
вают, снаряды летают над головой…» 
Опытный лектор взял мхатовскую 
паузу, добился звенящей тишины 
в аудитории и закончил фразу: «А оч-
ко–то… играет!» И смачно показал, 
как именно играет, сложив пальцы 
домиком и несколько раз сжав обра-
зовавшуюся букву О туда и обратно.

Страх, конечно, движет миром, это 
факт. Но не зря же говорят: глаза бо-
ятся, руки делают.

По большому счету с совершением 
сделки с редакцией лично для ме-
ня ничего не меняется. По–прежне-
му буду каждое утро начинать с про-
смотра новостей на сайте dp.ru и чте-
ния бумажной версии за чашечкой 
ароматного кофе. По–прежнему вре-
мя от времени буду писать авторские 
колонки на темы, которые сочту ак-
туальными и интересными для се-
бя и читателей. А «ДП» будет их печа-
тать. Если сочтет актуальными и ин-
тересными для себя и читателей.

И последнее. Забыл рассказать 
про FAQing 1 % «ДП», который оста-
вил себе. Отвечаю: он служит обес-
печением выплат за переданные ак-
ции. Всем понятно? Тогда следите 
за публикациями.

Скучно не будет.
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Из-за высокой конкуренции 

на рынке труда, завышен-

ных профессиональных тре-

бований, а также спроса на уни-

версальных сотрудников, в пос-

ледние годы в России набира-

ют популярность различные тре-

нинги выносливости, семинары 

по личной эффективности и само-

развитию. Около 90 % работодате-

лей сегодня упоминают стрессо-

устойчивость в описании вакан-

сий как одно из ключевых требо-

ваний к соискателям.

Сегодня, по данным аналитиков, 

десятки миллионов россиян хотя бы 

раз в неделю испытывают сильный 

стресс. К сожалению, самые попу-

лярные методы борьбы со стрессом 

далеко не самые действенные. Со-

гласно опросу, проведенному ВЦИОМ 

в 2016 году, почти 50 % респондентов 

предпочитают смотреть телевизор 

или слушать музыку для того, чтобы 

расслабиться, 20 % «заедают» или «за-

пивают» проблемы, 12 % занимаются 

спортом, и 2 % опрошенных занима-

ются йогой и медитируют. Как мы ви-

дим, лишь некоторые используют ме-

тоды, направленные на работу с са-

мим собой, тогда как остальные пред-

почитают замещать свой стресс, пы-

таясь переключаться.

Сеансы с психологом и психоте-

рапевтом тоже не являются универ-

сальным средством и не дают зачас-

тую конкретных инструментов для са-

мостоятельной и каждодневной ра-

боты над собой, а лишь обнажают 

проблемы и выявляют ее причины. 

Очевидно, что именно личная прак-

тики должна помогать справляться 

с нестабильным эмоциональным со-

стоянием, повышать продуктивность 

и способствовать гармоничному раз-

витию личности, но зачастую люди 

просто не знают что практиковать. 

Либо это занимает много времени, 

либо достижение результата требует 

посещения классов, общения с тре-

нером и т.д, что не очень удобно.

Большинство людей хотят быть 

успешными в личной жизни и про-

фессиональной деятельности. Отли-

чительными чертами современного 

успешного человека сегодня счита-

ются: осознанность, самоконтроль, 

эмоциональная выдержка и стой-

кость. А как этого достичь и сделать 

это состоянии стабильным? Данный 

тренд активно развивается в мире, 

но не так широко освещается прак-

тическая сторона, объясняющая 

как применять полученные знания 

на практике. Все специалисты ак-

центируют внимание на проблемах, 

взаимосвязях, причинах, но не дают 

конкретных шагов.

В практической стороне и дости-

жение таких показателей сегодня 

удостоверились участники европей-

ской программы самомодернизации 

Human 2.0.

Легенда 80-х, советский и эстон-

ский музыкант, певец и композитор 

Тынис Мяги считает, что было бы хо-

рошо если бы весь мир знал об этой 

программе. «Human 2.0 — это самый 

главный курс вообще в моей жизни! 

Было бы очень здорово, если бы весь 

мир знал о том, что есть возможность 

улучшить свою жизнь. И какое-то ощу-

щение у меня есть, что наверняка, че-

рез лет 10, это так и будет.»

В Эстонии к 2016 году слушате-

лями автора и преподавателя про-

граммы Ингвара Виллидо стал каж-

дый 85 житель страны, и программа 

прошла государственную регистра-

цию на основе Закона об обучении 

взрослых.

Свою методику он разрабатывал 

более 20 лет на основе восточных 

древних наук о человеке.

Ингвар Виллидо: «Изучение себя 

было личным интересом. Я путешес-

твовал по Тибету, Индии встречался 

с разными учителями, изучал древ-

ние книги о человеке и мире, искал, 

решение разным своим проблемам, 

в том числе ответы на вечные воп-

росы о смыслах жизни, человечес-

ких способностях и т. д. Со време-

нем пришло понимание, что нужно 

делать и мне удалось изменить се-

бя во многом. Обучил близких у них 

это также хорошо сработало. Ме-

тоды оказались универсальными 

для всех людей». Сегодня на родине 

Ингвара в Эстонии частные школы 

запускают пилотный проект по обу-

чению учителей и школьников осно-

вам его плодов».

Курсы и лекции Human 2.0 по-

лучили интерес и распространение 

также в таких странах, как Герма-

ния, Люксембург, Австрия, Дания, 

Македония, были занятия и в Бра-

зилии. В 2016г прошли первые за-

нятия в в России.

Human 2.0 — это образователь-

ная программа для людей, занима-

ющихся саморазвитием, которая да-

ет практические знания о строении 

внутреннего мира, например что фи-

зическое тело не является эмоция-

ми, эмоции не являются мыслями 

и т. д. Каждый из этих процессов вли-

яет на другой и возбуждает порой не-

нужные реакции. Кроме теоретичес-

кой части высокую важность явля-

ет практическая, на основе знания 

взаимодействия структур внутрен-

него мира созданы техники которые 

человек самостоятельно может ис-

пользовать для формирования на-

выков по изменению действия от-

рицательных эмоций, страхов, мыс-

лей, установок, применения осозна-

ния, создания состояния озарения, 

интуиции и вдохновения. Уникаль-

ностью метода также является дис-

танция, человека учат как работать 

с собой, а все изменения он произ-

водит сам по своему желанию, когда 

ему удобно и в дальнейшем не нуж-

дается в наставнике. В программе 5 

курсов и множество лекций на акту-

альные темы, такие как «Освобож-

дение мышления», «Концентрация 

на работе», “ Как выключить «радио» 

в голове и т.д Необходимость данно-

го проекта важна в условиях нашей 

жизни, ведь профессиональное вы-

горание, стресс, депрессия и поис-

ки себя — одни из самых актуаль-

ных проблем современности, кото-

рым пока не нашли эффективного 

решения. «Справляясь со множест-

вом трудностей внешнего мира мы 

спотыкаемся сами в себе».

Это очень практичные знания, 

а техники эффективны и применимы 

к ситуациям в реальном времени, от-

мечают участники курсов в России, 

в том числе и известные люди: радио 

и телеведущая, актриса Алла Довла-

това, певица и ведущая Елена Перо-

ва, олимпийский призер, фехтоваль-

щик Николай Ковалёв, кандидат био-

логических наук Вячеслав Челноков, 

а также предприниматели, психоло-

ги, юристы и т.д

«Я хочу пожелать всем, кто придет 

на этот курс, конечно же не лениться 

и впитывать всю информацию. Верь-

те в то, что вы не зря пришли, и вам 

действительно помогут. В-третьих, 

я хочу пожелать, чтобы вы отпусти-

ли свой скептицизм и на эти дни пол-

ностью погрузились в эту атмосфе-

ру. Мне было легко, и поэтому я счи-

таю, что я получила всё, что необхо-

димо» — Алла Довлатова, российс-

кая актриса, радио- и телеведущая.

Одним из основных преимуществ 

курсов Human 2.0 является просто-

та. Методы и техники, применяемые 

на курсе, легки в освоении и интегра-

ции в повседневную жизнь. Вы сможе-

те применять их в любое время и в лю-

бой ситуации, когда захотите: во вре-

мя работы, учебы, прогулки и т. д.

Елена Перова, российская певи-

ца и музыкант, телеведущая, акт-

риса: «Всем, кто заинтересуется 

курсами Ингвара, я бы посовето-

вала безусловно сходить. Во-пер-

вых, это точно полезный опыт. Это 

очень интересная штука, овладев 

которой, действительно можно се-

бя выстроить немножко другим, 

не таким, какой ты являешься сей-

час. Мы в течение жизни приобрета-

ем очень много различных глубин-

ных заблуждений, которые нам ме-

шают жить и от которых нам нужно 

избавиться».

Курсы Human 2.0 предназначены 

для тех, кто хочет научиться управ-

лять своей жизнью, повысить уро-

вень знаний о своем внутреннем 

мире и его структуре, с целью повы-

шения качества одной или сразу не-

скольких сфер жизни, будь то здоро-

вье, карьера, отношения или мате-

риальное благополучие.

«Все что мы переживаем — это 

внутри нас, то есть это значит что все 

проблемы личные и только личные. 

Для решения проблем необходимо 

разобраться как работает внутрен-

ний мир и после этого самостоятель-

но менять его работу — стать хозяи-

ном своей жизни», — автор, препо-

даватель программы Human 2.0 Ин-

гвар Виллидо.

Вячеслав Челноков, кандидат 

биологических наук: «Эти техни-

ки таковы, что эмоции не требует-

ся вновь переживать в себе. В этом 

колоссальное, яркое и принципи-

альное отличие от тех способов, ко-

торые используются традиционно, 

психоанализом, например. Значе-

ние этих техник огромно, и не важ-

но, кто это политик, спортсмен, 

домохозяйка — они прежде все-

го люди. Вся их умственная, эмо-

циональная деятельность запуще-

на негативными эмоциями. Любой 

человек, взявшийся за самосовер-

шенствование, будет использовать 

эти методики, и, наверняка, добьет-

ся успеха. При условии, что эти за-

нятия будут регулярные, упорные 

и вдохновленные».

Своим появлением в России про-

грамма Human 2.0 обязана стара-

ниям и энтузиазму молодого петер-

бургского предпринимателя Кат-

рин Дюар. Именно она стала пер-

вым Human 2.0 в России.

«Мое знакомство с Human 2.0 

произошло в февраля 2016г в Эсто-

нии. В то время я посещала огром-

ное количество всевозможных тре-

нингов, семинаров, так как считаю 

саморазвитие важным аспектом 

жизни. Увидев брошюру Human 2.0, 

не скрою, в начале я крайне скеп-

тично отнеслась к курсам, думая, 

что это все очередная «вода». Но, 

отучившись на первых курсах я сра-

зу начала делать все что предлагал 

преподаватель, убедилась что это 

работает и с того дня начались ка-

чественные изменения меня а по-

том и всего вокруг.

Курсы научили меня самоконт-

ролю, расширили границы моего 

понимания и моих возможностей. 

Я использую техники, полученные 

на курсах, уже год, это позволило 

мне избавиться от деструктивных 

эмоций и мыслей. Выполнение од-

ной техники занимает в среднем 

5 – 10 секунд Чего я добилась с ма-

териальной точки зрения? Мои фи-

нансовые показатели за последний 

год увеличились втрое, как и лич-

ная эффективность. Сегодня я — 

руководитель трех компаний в Эс-

тонии и России, и все это благода-

ря Human 2.0.

Идея привезти Human 2.0 в Рос-

сию возникла сразу же, как толь-

ко я начала обучение. Мне захоте-

лось, чтобы курсы прошли мои дру-

зья и близкие, а затем и тысячи лю-

дей по всей стране. Как бы громко 

это ни звучало, я стремлюсь сделать 

мир лучше, помочь каждому стать 

эффективнее, успешнее и счастли-

вее. Я считаю, что в условиях сегод-

няшней жесткой конкуренции, эконо-

мической нестабильности и стреми-

тельного технологического прогрес-

са, когда людей на рабочих местах за-

меняют роботы, навыки, полученные 

на курсах помогут каждому стать мак-

симально эффективными и невозму-

тимым в разных ситуациях. Однако 

не стоит забывать, что эти знания — 

не универсальная таблетка, а спо-

соб сформировать новые полезные 

навыки, который следует в дальней-

шем активно использовать.»

Human 2.0 — это пять курсов 

под названием «Искусство созна-

тельного изменения», а также раз-

личные лекций, посвященные акту-

альным темам, например, «Освобож-

дение мышления», «Концентрация 

на работе», “ Как выключить»радио» 

в голове» и другие.

Первая открытая лекция пройдет 

в Петербурге уже 26 марта 2017 го-

да. За 120 минут Ингвар Виллидо даст 

технику, которая позволит самостоя-

тельно освобождать голову от ненуж-

ных мыслительных процессов, в мо-

мент, когда нужно уснуть, переклю-

читься или сосредоточиться на дру-

гом. Например, придя домой с ра-

боты, перестать думать о задачах 

и дедлайнах офиса. Тишина в голове 

достигается не только релаксацией 

и медитацией, все может быть гораз-

до быстрее и эффективнее. Выполне-

ние техники занимает 10 секунд.

А стать участниками програм-

мы Human 2.0 петербуржцы смо-

гут 25 – 26 марта 2017 года. Именно 

в эти 2 дня пройдут I и II курсы, посвя-

щенные развитию внутреннего мира 

и освобождению от негативного воз-

действия эмоций и страхов.

Осознанность в тренде или что такое Human �.�
Реклама новости и пресс-релизы Отдел рекламы: тел. 326 – 9744, 326 – 9719; факс 326 – 9740

Место проведения курсов и лекций: 
Sokos Hotel Olympia Garden 
(Батайский переулок, 3А)

Записаться на бесплатную лекцию: 
+7 (911) 231-02-25 / info@human20.ru
Подробнее о программе: human20.ru

Станьте другом программы 
в социальных сетях: VK: https://

vk.com / human20
FB: https://

www.facebook.com / human20rus



Газпром–сититематические 

страницы

С
ейчас на территории Приморского 
района в основном строится жилье 
сегмента масс–маркет, поскольку, 
несмотря на близость к Финско-

му заливу, наличие парков и скверов, раз-
витую инфраструктуру, район находится 
на достаточном удалении от историчес-
кого центра города. Впрочем, как отмеча-
ет коммерческий директор «ЛСР. Недви-
жимость — Северо–Запад» Юлия Ружиц-
кая, отдельные локации вполне подходят 
для реализации проектов бизнес–класса.

С видом на воду
Как традиционно сложилось в Петербур-
ге, локации бизнес–класса и элитного жи-
лья — это места, приближенные к воде. 
«Проекты более высокого класса строят-
ся вдоль набережной Большой Невки, так 
как близость к воде формирует добавлен-
ную стоимость проектов», — поясняет ру-
ководитель маркетинга и аналитики «Ла-
боратории МЕТРОВ» Елизавета Яковлева. 
Среди наиболее крупных объектов здесь 
можно отметить ЖК Riverside (Setl City), 
«Life–Приморский».

Продолжением Большой Невки являет-
ся побережье Финского залива, где по со-
седству с Парком 300–летия строятся, на-
пример, ЖК «Три ветра» («ЛСР. Недвижи-
мость — Северо–Запад») и апарт–отель 
Lotos Tower («Московский двор»). К элит-
ному жилью девелоперы относят только 
один жилой комплекс — Stokholm от Setl 
City.

Будущая точка притяжения
В быстрорастущем Приморском районе проекты бизнес–класса и элитного жилья 
сосредоточились в прибрежной зоне, неподалеку от строящегося «Лахта центра». 

на Лежнева. Поэтому вли-
яние этого монументаль-
ного проекта на высокий 
сегмент жилищного стро-
ительства не стоит пере-
оценивать, а вот для разви-
тия транспортной инфра-
структуры района «Лахта 
центр» должен послужить 
импульсом, рассчитывают 
девелоперы.

Юлия Ружицкая соглас-
на с тем, что к моменту 
ввода «Лахта центра» ни-
каких глобальных измене-
ний на рынке недвижимос-
ти ожидать не стоит. В не-
посредственной близости 
от возводимой башни мас-
штабного строительства 
сейчас не ведется, а все ре-
ализуемые проекты рас-
положены чуть восточ-
нее. Поэтому пока «Лахта 
центр» не является точкой 
притяжения. «Возможно, 
в будущем ситуация изме-
нится, когда штаб–кварти-
ра будет достроена и на-
чнет функционировать 
как крупный деловой и до-
суговый центр», — прогно-
зирует она. Впрочем, в При-
морском районе и сейчас 
прекрасно развита торго-

вая, досуговая и социаль-
ная инфраструктура.

Нет места
Основной потенциал При-
морского района — это зо-
на Каменки, но она не под-
ходит для жилья высоко-
го класса. «Для таких объ-
ектов девелоперам наибо-
лее интересны зоны вдоль 
набережной и вблизи нее, 
а таких пятен практичес-
ки не осталось», — поясня-
ет Ольга Трошева. Не ис-
ключено появление точеч-
ных проектов, однако впол-
не вероятно, что они будут 
реализовываться в форма-
те апартаментов, так как 
подходящих земель под до-
рогое жилье в Приморском 
районе почти нет.

Генеральный директор 
ГК Docklands Development 
Екатерина Запорожченко 
связывает появление комп-
лексов бизнес–класса с воз-
можным редевелопментом 
района «немецких» домов 
около Черной речки и раз-
витием малоэтажного стро-
ительства в Ольгино.

Дорогое предложение
Всего в реализации сейчас 
находится девять объек-
тов. «Объем рынка жилья 
бизнес–класса в Примор-
ском районе невелик — 
около 2 тыс. квартир, из ко-
торых непроданными ос-
тались менее 500», — ком-
ментирует руководитель 
консалтингового центра 
«Петербургская недвижи-
мость» Ольга Трошева.

По состоянию на нача-
ло февраля средняя цена 
квадратного метра в клас-

се бизнес в Приморском 
районе составила 176,7 тыс. 
рублей, что сопоставимо 
со среднегородским пока-
зателем (175,6 тыс. рублей 
за 1 м2).

В транспортном потоке
Практически все проекты 
были задуманы до начала 
реализации общественно–
делового комплекса «Лах-
та центр», отмечает началь-
ник отдела маркетинговых 
исследований ГК «Пионер», 
Санкт–Петербург, Светла-

⇢ Влияние 
«Лахта 
центра» 
на высокий 
сегмент 
жилищно-
го строи-
тельства 
пока неве-
лико. ФОТО: 

АНТОН ВАГАНОВ

МАРИЯ МОКЕЙЧЕВА

maria.mokeycheva@dp.ru

Александр Гиновкер о высоком спросе на недвижимость ⇢ 14
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«Все, что нужно для ком-
фортной жизни, букваль-
но под боком. Кроме того, 
в этих локациях хорошее 
транспортное сообщение 
в любом направлении — 
есть выезд на набереж-
ную, довольно удобная до-
рога до развязки с ЗСД, 
да и метро рядом. Коломя-
ги в сторону центра города 
несколько хуже по транс-
портной доступности, 
но зато рядом КАД и выез-
ды в сторону Выборгского 
района», — комментирует 
Людмила Ермолаева.

Для инвесторов
«Ввод ЗСД, безусловно, 
положительно отразил-
ся на развитии района, — 
подтверждает Александр 
Гиновкер. — Жителям этой 
локации стало удобно до-
бираться до Васильевского 
острова. Мы уже замеча-
ем определенную тенден-
цию роста продаж недви-
жимости в Приморском 
районе среди тех, кто ра-
ботает в Василеостровском 
районе».

Основатель АН «ТЕПLO» 
Юлия Саблина также заме-
чает, что в связи со строи-
тельством общественно–
делового комплекса «Лах-
та центр» на Лахтинском 
пр. значительный процент 
от общей массы купивших 
жилье бизнес–класса у бе-
реговой линии Финско-
го залива в Приморском 
районе составляют клерки 
различных газпромовских 
структур. По этой же при-
чине, добавляет Александр 
Гиновкер, качественное 
жилье в Приморском райо-
не все чаще интересует ин-
весторов, которые скупа-
ют недвижимость рядом 
с офисной башней с целью 
ее дальнейшей перепрода-
жи.

Традиционно 
Приморский район 
является одним 
из самых дорогих 
спальных районов, 
но, по общему мнению 
экспертов, элитной 
эта локация никогда 
не была.

Т
ем не менее в Приморском райо-
не существует несколько отдель-
но стоящих объектов и даже ком-
плексов, которые по ряду крите-

риев все же можно причислить к этой ка-
тегории.

Так, к числу самых дорогих и престиж-
ных территорий Петербурга эксперты от-
носят район сталинской застройки у стан-
ции метро «Черная речка». Однако сами 
сталинки, несмотря на высокие потолки 
и удачные планировки, давно не счита-
ются элитным жилым фондом. Прежде 
всего из–за изношенных коммуникаций, 
однако есть и другие причины. В частнос-
ти, к категории жилья высокого класса эк-
сперты не могут их отнести из–за отсут-
ствия современной инфраструктуры, ко-
торая, в частности, включает подземные 
паркинги, а также из–за наличия нерассе-
ленных коммунальных квартир в домах, 
что нарушает однородность социального 
состава жителей.

ТАТЬЯНА ЕЛЕКОЕВА

news@dp.ru

Новой вторички, то есть 
домов, построенных после 
2000 года, в этой локации 
немного. Так, в 2014 году 
в начале ул. Савушкина, 
в 300 м от метро «Черная 
речка», был сдан в эксплу-
атацию двухсекционный 
восьмиэтажный элитный 
дом «Новелла» на 54 квар-
тиры от RBI, построенный 
в стиле сталинского нео-
классицизма. Чуть даль-
ше, на Дибуновской ул., 
расположен пятиэтажный 
кирпично–монолитный 
дом первой очереди ЖК 
RICH'ART CLUB от компа-
нии «Новый город», стро-
ительство которого бы-
ло завершено в 2013 году. 
По мнению экспертов, дом 
всего на 24 квартиры яв-
ляется одним из немно-
гих образцов по–настояще-
му элитного жилья — вы-
сокие потолки от 3,3 до 4 м, 
площадь квартир начина-
ется от 88 м, нет студий 
и однокомнатных квартир, 
низкая этажность, камер-

Плюсы превалируют
ность и т. п. Третий объ-
ект в этой локации — не-
давно завершенный ЖК 
Riverside на Ушаковской 
наб. от SetlCity. Комплекс 
из восьми разноуровневых 
высоток (15, 17, 20 этажей) 
застройщиками позицио-
нируется просто как квар-
тал высокого класса, экс-
перты же относят его к сег-
менту жилья бизнес–кате-
гории.

Клубный тип
По словам заместителя 
директора «Адвекс–При-
морский» Людмилы Ер-
молаевой, элитные объек-
ты также можно встретить 
в некоторых кварталах ис-
торического района Коло-
мяги и Ольгино, а также 
в поселке Лисий Нос. «Там, 
хоть и очень точечно, рас-
положены многоквартир-
ные комплексы клубно-
го типа и отдельно стоя-
щие индивидуальные до-
ма. Для многих это очень 
привлекательные объек-
ты. Люди не только приоб-
ретают собственный дом 
или часть дома в черте го-
рода, они также получают 
шарм пригородно–дачного 
быта, тишину и минимум 
городской суеты», — счита-
ет Людмила Ермолаева.

По мнению директо-
ра по продажам АН «Дом-
ПлюсОфис» Екатерины Ме-
щановой, к дорогим лока-
циям Приморского райо-
на Петербурга можно так-
же отнести несколько 
жилых домов, расположен-
ных в Северо–Приморской 
части района, около Парка 
300–летия Петербурга. Это 
более молодая, ближай-
шая к побережью Финского 
залива территория, состо-
ящая всего из шести квар-
талов, в основном застро-
енных панельными дома-

ми 137–й и 606–й серий. Однако есть здесь 
и отдельные вкрапления домов более со-
временной и качественной постройки. 
Так, прямо на береговой линии в 2007 го-
ду был возведен комплекс бизнес–класса 
«Золотая гавань» от ЛенСпецСМУ, состоя-
щий из 25–этажных башен и корпусов пе-
ременной этажности (15–18 этажей). Годом 
ранее на пр. Савушкина был построен 18–
этажный комплекс «Звездочет», включаю-
щий двухуровневые апартаменты, кото-
рый, несмотря на высотность, по–прежне-
му позиционируется как элитный.

Для комфортной жизни
По данным «Адвекс–Приморский», в конце 
2016 года средняя стоимость квадратно-
го метра в Приморском районе составила 
112,7 тыс. рублей, нижняя ценовая план-
ка предложения в объектах бизнес–клас-
са и элитных домах стартует от 170 тыс. 
рублей за 1 м2. Однако по факту кварти-
ры на вторичном рынке в премиальных 
локациях Приморского района продаются 
крайне редко. 

«К примеру, если рассмотреть террито-
рию около Парка 300–летия, то предложе-
ний на вторичном рынке здесь совсем не-
много, поскольку, как правило, люди, ко-
торые проживают в этом микрорайоне, 
не хотят переезжать», — говорит Екатери-
на Мещанова. То же самое можно сказать 
и о других топовых территориях Примор-
ского района.

Между тем даже в самые плохие време-
на желающих купить жилье в этом райо-
не всегда более чем достаточно. 

«По нашей оценке, Приморский район 
менее всего пострадал от кризиса. В этой 
локации всегда был более высокий спрос 
на недвижимость, чем во многих других 
районах, поскольку плюсов здесь значи-
тельно больше, чем минусов», — расска-
зывает генеральный директор агентства 
недвижимости «Невский простор» Алек-
сандр Гиновкер.

«В Северо–Приморской части и у тех 
комплексов, которые расположены неда-
леко от станции метро «Черная речка», 
большинство квартир имеют хороший 
вид на воду, Елагин и Крестовский остро-
ва», — объясняет Людмила Ермолаева.

Эксперт также отмечает хорошую со-
циальную и торговую инфраструктуру 
в местах размещения дорогой вторичной 
недвижимости Приморского района. 
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Н
есмотря на то что он распо-
ложен всего в 15 км от цент-
ра Петербурга и в одном кило-
метре от въезда на ул. Савуш-

кина с Приморского шоссе, большинство 
застройщиков не проявляют особого эн-
тузиазма в отношении локации Лахта — 
Ольгино. 

Между тем спрос на частные дома и кот-
теджи всегда находился на стабильно хо-
рошем уровне, а после окончания строи-
тельства газпромовского «Лахта центра» 
муниципальный округ «Лахта — Ольги-
но», по прогнозам аналитиков, станет од-
ним из самых дорогих и востребованных 
мест Петербурга.

И залив неживописен
По мнению коммерческого директора «Си-
ти 78 Загородная недвижимость» Анны 
Лукьянчук, для любого вида строитель-
ства Лахта — Ольгино — не лучшее мес-
то. «Мы никогда не рассматривали эту 
локацию для своих проектов. Эти места 
не годятся для дач или загородных до-
мов, по скольку тут нет хороших природ-
ных уголков, даже берег залива здесь 
весьма неживописен. Для массового квар-
тирного строительства тоже не годится, 
поскольку в этой локации нет соответ-
ствующей инфраструктуры. Это в полном 
смысле окраина города. Здесь крайне ма-
ло девелоперских проектов, и их нельзя 
назвать успешными», — считает эксперт.

«Большого количества новых проек-
тов здесь не предвидится, — подтверж-
дает вице–президент Ассоциации риелто-
ров Санкт–Петербурга и Ленинградской 
области Александр Гиновкер. — По край-
ней мере, до тех пор, пока «Лахта центр» 
не начнет работать. Возможно, оживление 
начнется, когда проект газового гиган-
та будет в финальной стадии готовности. 
«Лахта центр» — это большая перспекти-
ва для Лахты и Ольгино».

Размеренная жизнь
Как и любая территория, Лахта — Ольги-
но действительно имеет свои недостатки, 
однако и достоинств здесь немало. Од-
но из важнейших — хорошая экология. 
Так, в границы округа, который находит-
ся прямо на побережье Финского залива, 
входят озеро Лахтинский разлив и уни-
кальный Юнтоловский заказник. «Залив 
и обилие зелени создают замечательный 
микроклимат. Несмотря на то что эта тер-
ритория находится в 100 м от транспорт-
ных магистралей, здесь тихо и спокой-
но, зеленые сады, размеренная пригород-
ная жизнь. Кроме того, после открытия 
КАД и ЗСД я не помню серьезных пробок 
в этом направлении», — говорит замес-
титель директора «Адвекс–Приморский» 
Людмила Ермолаева.

«Район по статусу является чертой го-
рода, но по факту проживающие получа-
ют все плюсы загородной жизни. Нали-
чие развитой инфраструктуры тоже гово-
рит в пользу данного района», — добавля-
ет директор по продажам и маркетингу 
ООО «Конкорд Менеджмент и Консал-
тинг» Юлия Франц.

ТАТЬЯНА ЕЛЕКОЕВА

news@dp.ru

Муниципальный округ «Лахта — Ольгино» — одна из наиболее 
неоднозначных пригородных территорий Петербурга.

И проекты здесь, возмож-
но, не так активно, как хо-
телось бы, но все же реали-
зуются. Так, еще в 2008 го-
ду в Лахта — Ольгино по-
явился дворцово–парковый 
ансамбль «Северный Вер-
саль» на 43 коттеджа пре-
миум–класса, возведенный 
компанией «Конкорд Ме-
неджмент и Консалтинг». 
В 2016 году на территории 
поселка Северный Вер-
саль было также заверше-
но строительство клубного 
комплекса апартаментов 
«Лахтинский пассаж».

В 2015 году от этого же за-
стройщика был сдан в экс-

плуатацию комплекс «Лах-
та Парк», в состав которо-
го вошли 18 трех–четырех-
этажных корпусов на 500 
апартаментов, 30 трехэтаж-
ных коттеджей и 30 сити–
вилл (апартаменты в домах 
на три семьи). Как рассказа-
ла Юлия Франц, стоимость 
апартаментов в «Лахта 
Парке» зависит от площа-
ди апартамента и способа 
оплаты. Отдельно земель-
ные участки в «Лахта Пар-
ке» не продаются, но мож-
но приобрести трехэтаж-
ный коттедж с участком. 
Площадь участка варьиру-
ется от 6 до 24 соток.

Частный сектор
Однако костяк застройки 
Лахты — Ольгино пока со-
ставляют малоэтажные 
частные дома. «В обоих по-
селках экспонируется до-
вольно большое количес-
тво домов, но значитель-
ную часть из них мож-
но отнести к старому фор-
мату из–за того, что они 
были по строены более 
5–10 лет назад. Цены на та-
кие объекты обычно завы-
шены, поэтому они нахо-
дятся в продаже долго», — 
рассказывает Александр 
Гиновкер. В среднем сто-
имость домов в Лахта — 

Ольгино находится в диа-
пазоне от 150 до 200 тыс. 
рублей за 1 м2. Земель-
ные участки предлагаются 
по цене от 200 до 300 тыс. 
рублей за сотку, хотя 
встречаются и более доро-
гие участки. «Правда, объ-
ектов, которые дотягива-
ли бы до отметки милли-
он за сотку, нет», — добав-
ляет Александр Гиновкер.

Кроме того, в обоих по-
селках сохранилось доста-
точно много одноэтажных 
деревянных домов, постро-
енных еще в советское вре-
мя. 

По словам Людмилы Ер-
молаевой, участки с дома-
ми под снос составляют 
больше половины предла-
гаемых к продаже. «Даже 
если домишко на участке 
совсем ветхий, на стоимос-
ти земли это не отража-
ется. Цена сильно разнит-
ся в зависимости от окру-
жения, формы и размера 
участка, его высоты. Также 
важно наличие коммуни-
каций или, при их отсут-
ствии, расстояние до места 
врезки», — комментирует 
эксперт. Стоимость также 
напрямую зависит от уда-
ленности от залива и ос-
новных транспортных по-
токов — ими в этой части 
являются Приморское шос-
се, Лахтинский пр. и Кон-
нолахтинская дорога, вы-
водящая на КАД. Боль-
шое значение имеет статус 
земли. «Отдельно стоящий 
дом (коттедж), как правило, 
расположен на земле ИЖС 
или СНТ, и по стоимости 
земля ИЖС почти в 2 раза 
дороже», — поясняет Люд-
мила Ермолаева. Так, са-
мая дорогая цена за сот-
ку у квадратных участков 
ИЖС размером 25–30 со-
ток ближе к заливу, самая 
низкая — у СНТ разме-
ром 6–8 соток. Такой учас-
ток может стоить мень-
ше 2 млн рублей. И все же, 
по мнению эксперта , 
так же как и дома в Ольги-
но и Лахте, большая часть 
выставленных на прода-
жу земельных участков пе-
реоценены. Тем не менее, 
по словам Людмилы Ер-
молаевой, несмотря на вы-
сокие цены, спрос на дома 
и коттеджи в Лахте и Оль-
гино есть всегда. 

«В данный момент могу 
отметить, что темпы роста 
цен замедлились, но пони-
жения не было и не ожи-
дается. С учетом появле-
ния такого значимого объ-
екта, как «Лахта центр», 
стоимость недвижимости 
в этом районе будет толь-
ко расти», — прогнозирует 
Юлия Франц.

Спорный формат

⇢ Спрос 
на дома 
и коттед-
жи в Лах-
те и Оль-
гино есть 
всегда. 
ФОТО: ИНТЕРПРЕСС
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18�08� ГАЗПРОМ�СИТИ BRAND 

Новый 
открыточный 
вид города

Чаще всего туристы 
приезжают в Петербург 
посмотреть 
на исторические объекты 
XVIII–XIX веков. Однако 
для привлечения 
дополнительного 
туристического потока 
нужны альтернативные 
маршруты, новые 
объекты и современная 
инфраструктура. Так что 
у «Лахта–центра» есть 
возможность стать новой 
точкой на туристической 
карте города.
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С
овременные, высокотехнологич-
ные здания часто становятся объ-
ектами притяжения туристов, 
в том числе в городах, богатых 

историческими памятниками. Возьмем, 
например, лондонский небо скреб Мэри–
Экс, более известный как «Огурец», спро-
ектированный сэром Норманом Фосте-
ром. Или Sony Center на Потсдамской пло-
щади в Берлине. Или Большую арку Де-
фанс в одноименном квартале француз-
ской столицы, получившем название 
«парижского Манхэттена». Эти ультрасо-
временные объекты привлекают турис-
тов не меньше, чем Тауэр, Бранденбург-
ские ворота или Эйфелева башня. Впро-
чем, последняя в первое время после по-
стройки и сама была таким же вызовом 
общественному мнению, а теперь без нее 
невозможно представить Париж.

Петербург до сих пор не мог похвас-
таться небоскребами мирового уровня, 
но в 2018 году должно завершиться стро-
ительство «Лахта–центра» с башней высо-
той 462 м, которая, безусловно, будет при-
влекать внимание и горожан, и туристов. 
И до сих пор далеко не все знают, что по-
мимо офисов компаний нефтегазового 
сектора в комплексе предполагается зна-
чительную долю отдать общественным 
пространствам. Здесь будет и обзорная 
площадка, и несколько ресторанов, и дет-
ский научно–образовательный центр, и 
планетарий, и открытый амфитеатр, и 
зал–трансформер для событий любого 
формата — то есть не только офисным ра-
ботникам будет на что здесь посмотреть 
и чем заняться.

«Деловой Петербург» поинтересовался 
у городских специалистов в области ту-
ризма, сможет ли стать «Лахта–центр» 
новой достопримечательностью города 
на Неве.

 АНДРЕЙ МУШКАРЕВ, 

председатель комитета по развитию туризма 

Санкт–Петербурга

Туризм бывает разный, и если рассмат-
ривать «Лахта–центр» с точки зрения ту-
ристической привлекательности, то мы 
в первую очередь рассчитываем на дело-
вых туристов, которые приезжают в го-
род по различным бизнес–вопросам, 
на мероприятия, конференции и т. д. Мы 
ждем всплеска именно делового туризма, 
тем более что «Газпром» наверняка будет 
проводить много мероприятий и конгрес-
сных, и выставочных. Так что это будет 
позитивным моментом в развитии въезд-
ного туризма, тем более что деловые ту-
ристы, как правило, наиболее обеспечен-
ные.

Турфирмы, без сомнения, будут вклю-
чать его в свои программы, посколь-
ку с точки зрения архитектуры это, безу-
словно, уникальный объект для нашего 
города. Например, в столице небо скребы 
«Москва–Сити» являются туристичес-
кой достопримечательностью. С этой точ-
ки зрения «Лахта–центр», конечно, боль-
ше интересен для российских туристов, 
чем для иностранцев, особенно с учетом 
большого информационного ажиотажа 
вокруг него.

 ВАЛЕРИЙ ФРИДМАН, 

генеральный директор туристической компании 

«МИР»

Башню «Лахта–центра» мы обязательно 
будем показывать гостям города, потому 
что это стройка XXI века. Петербург — го-
род царский, императорский, поэтому мы 
в основном демонстрируем туристам объ-
екты, построенные до революции 1917 го-
да. А такой современный объект XXI века 
внесет разнообразие в экскурсии по горо-
ду. Кроме того, неподалеку от площадки, 
где строится «Лахта–центр», воссоздается 
историческое судно петровской эпохи, так 
что мы сможем показывать два контраст-
ных объекта: XVIII и XXI веков.

Дополнительную привлекательность 
для туристов, безусловно, придаст ресто-
ран или смотровая площадка на верши-
не башни, откуда можно будет смотреть 
на морской фасад Санкт–Петербурга.

Для туристов из других регионов Рос-
сии этот объект, будет, конечно, интерес-
нее, чем для иностранцев: за границей не-
боскребы есть, а в России — нет.

Конечно, мы будем показывать турис-
там «Лахта–центр», ведь во всех горо-
дах, где появляются такие сооружения, 
они становятся туристическими объекта-
ми. Например, в столице Малайзии, Куа-
ла–Лумпуре, все осматривают знамени-
тые башни–близнецы, да и в Париже ми-
мо Эйфелевой башни никто мимо не про-
ходит.

 ЕКАТЕРИНА ШАДСКАЯ, 

директор Северо–Западного регионального 

отделения Российского союза туриндустрии

Мировая практика показывает, что но-
вые и масштабные архитектурные соору-
жения и комплексы могут успешно вклю-
чаться в экскурсионные программы — 
в диапазоне от обзорных экскурсий (Мос-
ква–сити) до важнейших городских до-
стопримечательностей (самый высокий 
в мире небоскреб Бурдж–Халифа в Дубае). 
Анонсированные на сайте центра элемен-
ты туристской инфраструктуры звучат 
как минимум интересно. 

Самая высокая смотровая площадка 
в Европе с круглосуточным доступом? 
Любопытная альтернатива высотным 
площадкам в центре города. 

Высокотехнологичный планетарий, ин-
терактивный научный музей? Полезный 
и увлекательный опыт для детей из реги-
онов России, где таких предложений нет. 

Амфитеатр для водных шоу? Возмож-
ность включить в турпродукт уникаль-
ные события и представления.

Но очень сложно прогнозировать успех 
того, что пока существует только в 3D–мо-
делях. Все ли задуманное реализуется? 
Не окажется ли цена заявленных турист-
ских услуг чрезмерно высокой? Будет ли 
транспортная доступность комплекса (ко-
торый в любом случае расположен в отда-
лении от исторического центра и главных 

аттракций) настолько хорошей, как видит-
ся застройщику?

Скорее всего, сначала туристскими воз-
можностями «Лахта–центра» будут поль-
зоваться деловые туристы (новые пло-
щадки всегда интересны для корпоратив-
ных клиентов, организаторов форумов 
или конференций) и любопытные петер-
буржцы. 

И только потом, при условии активнос-
ти центра в медийном поле, соцсетях, вы-
страивании коммуникации с туркомпа-
ниями и разумном ценообразовании ком-
плекс, возможно, начнет привлекать дру-
гие категории путешественников.

 ЛЮДМИЛА ИВАНОВА, 

генеральный директор ООО «Санкт–Петербург 

экспресс»

То, что данный объект будет интересен 
туристам, сомнений нет. «Лахта–центр» 
будет самым высоким зданием России, 
данный факт только добавит интереса 
данному сооружению. 

К тому же в «Лахта–центре» плани-
руется организация выставочного про-
странства, то есть он будет наполнять-
ся событиями, интересными как горожа-
нам, так и туристам. Если соединить все 
име ющиеся факторы: содержание, инф-
раструктуру, местоположение, то проект 
должен быть успешным с туристической 
точки зрения.

Петербург является многоликим и ин-
новационным городом. Наличие истори-
ческих памятников архитектуры делает 
наш город уникальным, но мы движемся 
в ногу со временем, именно поэтому у нас 
появляются современные высотные зда-
ния, которые должны подчеркнуть разви-
тие города в техническом плане. 

Такие сооружения, как «Лахта–центр», 
должны быть включены в туристичес-
кие маршруты. Такие объекты разнообра-
зят городской облик, особенно если такие 
уникальные сооружения интегрированы 
в окружающую их архитектуру и не пор-
тят внешний облик города. Нужно ис-
пользовать опыт других городов, напри-
мер, взять на вооружение экскурсионные 
маршруты в городе–побратиме Санкт–Пе-
тербурга — Шанхае.

Объект будет привлекать, скорее, рос-
сийских туристов и частично иностран-
цев. На мой взгляд, китайского турис-
та высотными зданиями не удивишь — 
только в Шанхае экскурсии организуются 
по трем высоткам. Но если создать краси-
вую легенду для данного здания, вклю-
чить его в различные туристические мар-
шруты, то интерес будет. 

Все зависит от подачи. Как минимум 
посещение данного объекта гарантиру-
ет красивый вид на город, если, конечно, 

погода в Северной столице будет ясная. 
В целом же успех будет зависеть от про-
движения объекта.

.

 ТАТЬЯНА ГАВРИЛОВА, 

заместитель генерального директора

судоходной компании

«Астра Марин»

Уже сейчас все наши гости, которые на-
правляются, например, на метеорах в Пе-
тергоф, с интересом рассматривают с во-
ды башню «Лахта–центра», как и другие 
недавно появившиеся постройки XXI ве-
ка: стадион «Зенит–арена», Западный ско-
ростной диаметр и другие. Так что если 
даже в недостроенном виде здание при-
влекает внимание, то и в будущем, несом-
ненно, будет вызывать большой интерес 
у туристов.

С точки зрения подхода судов — рядом 
есть яхт–клуб «Геркулес», и мы рассмат-
риваем вариант внести его в наши марш-
руты, когда башня будет достроена.

Традиционно все высотные здания 
в разных городах и странах мира стано-
вятся туристическими объектами. Та-
кими были печально известные баш-
ни–близнецы в США, а в столице Малай-
зии Куала–Лумпуре основные точки ос-
мотра — это три высотки. Высокие зда-
ния — это всегда объекты притяжения, 
например, колоннада Исаакиевского собо-
ра, на которую все стремятся попасть, осо-
бенно в белые ночи.

 ЛЮДМИЛА КУДРЯВЦЕВА, 

генеральный директор «Балтик Трэвэл Компани»

Если в «Лахта–центре» будет грамотно ор-
ганизовано пространство, где можно от-
дохнуть, погулять, посидеть, что–то по-
смотреть, поесть в ресторане, то он может 
стать интересным объектом для посеще-
ния с точки зрения экстерьера. 

У нас в Петербурге туризм нацелен на то, 
чтобы показывать исторические объекты 
изнутри, при этом вопросам экстерьера 
уделяется очень мало внимания. Если же 
в городе появятся площадки, где можно 
красиво погулять, отдохнуть, сфотографи-
роваться, не заходя в здания, то это сни-
мет накал страстей по посещению глав-
ных дворцов–музеев, которые сейчас пе-
регружены. И «Лахта–центр» может тео-
ретически стать такой площадкой.

Но, конечно, над вопросами экстерь-
ера нужно работать централизованно, 
на уровне городской программы по раз-
витию таких площадок, ведь нужна со-
ответствующая инфраструктура, парков-
ки, подъезды, круглогодичная подсветка 
и т. п. 

Если посмотреть даже на малые горо-
да Италии, то там каждый клочок лю-
бой площади устроен так, что там прият-
но просто посидеть. И если комплексно 
подходить к этому вопросу, то потенциал 
города с позиции экстерьера очень велик, 
а такие площадки, как «Лахта–центр», мо-
гут стать частью общегородской инфра-
структуры.

 VOICE

МАРИЯ МОКЕЙЧЕВА

maria.mokeycheva@dp.ru

1Потенциал 
города с пози-
ции экстерье-
ра велик, и «Лах-
та центр» может 
стать одной из 
таких площадок.
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Р
азвитие элитной недвижимости 
в центре Петербурга шло по пу-
ти от расселяемых коммуналок 
и хай–тека первых элитных ком-

плексов в нулевых к современным жи-
лым кварталам в настоящем. «В нача-
ле этого пути тема соблюдения критери-
ев классности не была такой актуальной, 
как сейчас, спрос превышал предложе-
ние, и продавалось все, что строилось», — 
отмечает Анастасия Лебедева, директор 
по маркетингу корпорации «Адвекс. Не-
движимость» (входит в Ассоциацию риел-
торов СПб и ЛО). Сегодня клиент, приоб-
ретая дорогую недвижимость, обращает 
внимание не только на местоположение, 
но и на единство внешнего и внутренне-
го содержания жилого комплекса, проду-
манные планировки, качество инжене-
рии, оформление входных групп и придо-
мовых территорий, вместимость паркин-
га, наличие какой–то изюминки в предла-
гаемом проекте.

По данным агентства «АЛЕКСАНДР 
Недвижимость» (входит в АРСПб и ЛО), 
на февраль 2017 года в историческом цен-
тре Петербурга предлагается около 20 жи-
лых комплексов разной степени готовнос-
ти (всего около 715 квартир) и более 2 тыс. 
предложений на вторичном рынке.

Как отмечает директор департамен-
ты элитной жилой недвижимости Knight 
Frank St Petersburg Екатерина Немчен-
ко, в ближайшее время на рынок может 
выйти несколько новых элитных проек-
тов совокупной жилой площадью около 
23,2 тыс. м2.

Такое разное жилье
В центральных районах наблюдается 
расслоение проектов в сегменте элитно-

МАРИЯ МОКЕЙЧЕВА

maria.mokeycheva@dp.ru

Для покупателей элитного жилья важно 
не только расположение дома, но и его 
комфортность. Поэтому в центре новые дома 
более интересны, чем вторичное жилье. 

го жилья: есть предложе-
ния и за 200 тыс. за 1 м2, 
и за 500 тыс. за 1 м2. «Это 
связано с тем, что сам 
центр города далеко неод-
нороден, — поясняет Ека-
терина Немченко, — про-
екты, расположенные ря-
дом с историческими до-
стопримечательностями 
и имеющие видовые ха-
рактеристики, ценятся го-
раздо выше, чем проекты 
в центре без соответствую-
щих характеристик».

При этом цены растут, 
и предпосылок к их сниже-
нию нет. По словам Анас-
тасии Лебедевой, цены вы-
росли в среднем на 5–10 %, 
причем и на первич-
ку, и на вторичку. Но ес-
ли в первом случае это ре-
зультат продуманной мар-
кетинговой политики, 
то на вторичке — резуль-
тат желания «упрямых» 
продавцов, которым зачас-
тую проще снять объект 
с продажи, чем согласить-
ся с падением цены.

«А с вводом новых за-
конов и коэффициентов 
все технико–экономичес-
кие показатели по участ-
кам, разрешения на стро-
ительство по которым 
не были получены до кон-
ца прошлого года, будут 
существенно уменьшены, 
что приведет к увеличе-
нию себестоимости и рос-
ту цен на первичном рынке 
элитного жилья не менее 
чем на 15 %, — рассказыва-
ет генеральный дирек-
тор ГК «Еврострой» Окса-
на Кравцова. — Но на спро-
се это никак не отразится, 

так как стабильно высокий 
спрос в центре будут фор-
мировать два фактора: пе-
реезд госкорпораций в Пе-
тербург и усиление турис-
тической привлекатель-
ности города».

Среди элитных новостро-
ек растет доля апартамен-
тов. Как отмечает директор 
управления стратегическо-
го маркетинга и исследо-
ваний рынка холдинга RBI 
Вера Сережина, это замет-
ная тенденция, и здесь Пе-
тербург идет по пути Мос-
квы.

По пути реновации
При этом у квартир на вто-
ричном рынке есть «мо-
ральное» преимущест-
во перед новостройка-
ми — некоторым людям 
нравится чувствовать се-
бя прикоснувшимися к ис-
тории. Но жизнь в таком 
доме накладывает допол-
нительные ограничения, 
в том числе с точки зре-
ния сохранности имущес-
тва и защиты от воздей-
ствия со стороны (напри-
мер, от перепланировок со-
седей).

В связи с этим актуаль-
ность приобретают проек-
ты комплексной ренова-
ции исторических зданий. 
Как отмечает Екатерина 
Немченко, проект ренова-
ции в центре города, вы-
полненный с учетом всех 
требований, предъявляе-
мых к современному элит-
ному жилью, будет, безу-
словно, интересен покупа-
телям, но разработчикам 
подобных проектов следу-

ет быть предельно внима-
тельными ко всем состав-
ляющим и деталям буду-
щего проекта.

Руководитель проек-
та «Клубный дом Art View 
House» (девелопер «Ох-
та Групп») Михаил Рив-
лин отмечает, что ренова-
ция — один из путей элит-
ного сегмента, но в объек-
те реновации покупатель 
не получит те удобства, ко-
торые можно сделать толь-
ко в объекте нового строи-
тельства. С точки зрения 
девелоперов, такие про-
екты вызывают вопро-
сы по окупаемости. «Ре-
конструкция с учетом всех 
охран ных требований ока-
зывается сложнее, чем но-
вое строительство», — от-
мечает Вера Сережина.

«С точки зрения именно 
покупателя, реконструк-
ция исторического здания 
дает возможность приоб-
рести квартиру в привле-
кательной локации, одна-
ко интерес к таким проек-
там будет зависеть от его 
качества — одно дело, ес-
ли за сохраненным фаса-
дом возводится абсолютно 
новый дом, и другое — ког-
да покупателю предлага-
ют дом с перенесенными 
стенами», — резюмирует 
главный управляющий де-
партамента нового строи-
тельства агентства «АЛЕК-
САНДР Недвижимость» 
Сергей Беляков.

В любом случае для по-
купателя такое жилье бу-
дет однозначно дороже 
и квартир в старом фонде, 
и элитных новостроек.

История против 
современности

Актуальность

Защита ценного

ЕЛЕНА КАРАТАЕВА,

директор по продажам 

и маркетингу ООО «Газпромбанк–

Инвест девелопмент Северо–Запад»

КИРИЛЛ ПАВЛОВ,

директор филиала 

ООО «СК «ВТБ Страхование» 

в Санкт–Петербурге

КОММЕНТАРИИ

Инвестиционные вложения в не-
движимость в настоящий момент до-
статочно актуальны в элитном сегменте. 
Очевидная доходность обусловлена ста-
бильным увеличением цены квартиры 
от начального этапа реализации проекта 
до ввода в эксплуатацию. 
При среднем сроке строительс-
тва 2–3 года рост стоимости квадратного 
метра можно зафиксировать в диапазоне 
25–40 %. При действительной уникальнос-
ти предложения статусного жилья, безуп-
речной локации риски снижения потенци-
альной доходности при стагнации рынка 
минимальны.

Если еще лет десять назад в Петер-
бурге предпочтение отдавали страхова-
нию вторичной элитной недвижимости, 
преимущественно в историческом центре, 
то сейчас ситуация изменилась — актив-
но застраиваются престижные районы го-
рода. При этом интерес к страхованию жи-
лья как в центре, так и за городом значи-
тельно увеличился: за последние 4 года 
количество заключенных нами договоров 
выросло примерно на 70 %.
Клиенты в первую очередь забо-
тятся о защите дорогой отделки и иму-
щества. Если это старый фонд, то стра-
хуют еще и конструктивные элементы. 
Кроме того, немаловажным вопросом яв-
ляется ответственность перед соседя-
ми — в элитных домах это особенно важ-
но в связи с высокой стоимостью ремонта 
и имущества.
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Хорошо это видно на при-
мере рынка премиальных 
автомобилей. Петербург-
ский филиал компании «Ав-
тодом», дилер BMW, отме-
чал падение продаж на 9 % 
за три квартала 2016 года. 
«В секторе luxury — това-
ров повседнев ного спроса 
также происходят сдвиги. 
По результатам соцопросов 
2016 года, 29 % богатых рос-
сиян стали покупать одеж-
ду менее дорогих брендов. 
Это заставляет премиаль-
ные марки снижать цены 
на 10–25 %. Те, кто готов ид-
ти на такой шаг и выдер-
жать его, получают пре-
имущество», — уверен 
Марк Гойхман.

Возможно, этим объясня-
ется то, что модный дом 

Armani выбрал для откры-
тия в Петербурге формат 
Armani Exchange, который 
специализируется на одеж-
де в стиле casual.

Опробуют новые форма-
ты при расширении в Пе-
тербурге две сети преми-
альных продуктов: откроет 
десяток мини–маркетов AB 
Daily сеть «Азбука вкуса», 
заработал магазин «Глобус 
Гурмэ express» в Репино.

Уют для топов
Своих потребителей видят 
в переезжающих сотрудни-
ках «Газпрома», а также его 
компаний–спутников деве-
лоперы элитной недвижи-
мости. «Сотрудники «Газ-
прома» несколько лет при-
сматриваются к жилой не-

движимости, которая по-
зволит удобно обосноваться 
в Петербурге. В 2016 году, 
по нашим наблюдениям, 
их активность заметно по-
высилась», — говорит Ека-
терина Немченко, дирек-
тор департамента элит-
ной жилой недвижимости 
Knight Frank St Petersburg. 
В целом элитный сегмент 
на первичном рынке за год 
вырос на 7 %. При этом за-
просы поступают разные, 
и приоритеты выстраива-
ются исходя из количест-
ва членов семьи, привычек 
и возможностей. В основ-
ном востребованы кварти-
ры, готовые к проживанию, 
рассматривается и аренда. 
Судя по топ–5 самых до-
рогих объектов в разных 

сегментах недвижимости, 
в основном самые дорогие 
квартиры по–прежнему 
расположены на Крестов-
ском острове, не отстают 
также Петроградская сто-
рона и Центральный район 
города. Пока среди самых 
дорогих объектов недви-
жимости нет тех, что рас-
положены в непосред-
ственной близости с «Лах-
та центром». «При полно-
ценном запуске газпромов-
ских объектов в Петербурге 
можно ожидать прироста 
цен в прилегающих райо-
нах на 10–15 %», — говорит 
Алексей Попов, руководи-
тель аналитического цент-
ра ЦИАН.

П
ремиум–рынок в Петербурге 
переживает не лучшие време-
на, но в прошлом году этот сег-
мент немного оживился. За-

явили о развитии премиальные продук-
товые сети, открылся второй Louis Vuitton, 
а арендные квартиры за 500–700 тыс. руб-
лей в месяц по–прежнему находят посто-
яльцев. Предприниматели рассчитывают, 
что их товары и услуги придутся по вкусу 
сотрудникам «Газпрома». Чтобы увидеть, 
что Петербург может предложить новым 
горожанам, «ДП» составил рейтинги пре-
миальных товаров и услуг.

Форматы выживания
«Кризис за 2 года резко уменьшил дохо-
ды людей и в высшем сегменте, стало ме-
нее доступным кредитование, а сниже-
ние курса рубля с 2014 года повысило це-
ны — это неизбежно отражается на спро-
се», — говорит Марк Гойхман, ведущий 
аналитик ГК TeleTrade.

НАДЕЖДА ФЁДОРОВА,

nadezda.fedorova@dp.ru

Новые форматы
Рынок премиум–класса в Петербурге поддерживают 
ожидания от интереса сотрудников «Газпрома».

МОПС Thai Massage Day Spa
традиционный тайский массаж,
60 минут

К
  ,
 .

ул. Вязова, 8
530 м2

Ждановская ул., 45
233 м2

ул. Льва Толстого, 8
290 м2

Морской пр., 29
201 м2

Басков пер./ул. Короленко
212 м2

Rolls–Royce Wraith,
Rolls–Royce Motor Cars
St Petersburg

Bentley Bentayga I
GREGORY`S CARS

Mercedes–Benz G–klasse
AMG I (W463)
Автофорум Mercedes–Benz СПБ

Audi R8 II V10 plus
«Ауди Центр Витебский»

Land Rover Range Rover
IV Long
«РОЛЬФ Land Rover Автопрайм»

А
 СП,
  auto.ru
 .

В,
  «.»,
 
. .

П ,
. .
 Tete de Moine,    1 
  113 / *  125 
  

М ,
  
  
. .

Р  «О  «ДП»,
 , .

Ф–,
  
 ,
. .

М ,
  
   ,
.

С–,
  
/ ,
.

К
  ,
 .

П,
 .

З 
  ,
 .

К
 ,
. .  

Южная дорога, 5
460 м2

Морской пр., 33
450 м2

2–я Березовая аллея, 34
380 м2

Депутатская ул., 26
240 м2

Депутатская ул., 26
285,7 м2

Мичуринская ул., 4
400 м2

Воскресная наб., 4
903 м2

Вязовая ул., 8
523,5 м2

Парадная ул., 3, корп. 2
201 м2

2–я Березовая аллея, 13–15
344 м2

«Райт Парк»
655 м2

Osko–Village
336 м2

Villa Premium
550 м2

HONKA NOVA
Concept Residence
452 м2

Медовое
523 м2

Итальянская ул., 12А
530 м2

наб. Мартынова, 4
233 м2

пр. Динамо
290 м2

Каменноостровский пр., 64
201 м2

Каменноостровский пр.,
26–28
212 м2

Scott Plasma Premium (2016)
«Велосайт.ру»

Specialized S–Works
Stumpjumper 29 (2016)
citycycle.ru

ORBEA Ordu M20i LTD (2016)
xvelo.ru

Cube Stereo 140 Super
HPC SLT 27.5 (2015)
sportiv.ru

Merida Scultura 9000–E (2017)
pro-bike.ru

«Супер Бабилон»

«Азбука вкуса»

«Глобус Гурме»

«Лэнд»* 

Елисеевский
Kiton
Большая Конюшенная ул., 19

Babochka
Невский пр., 153
Костюм Brioni

ДЛТ
Костюм ISAIA

«Кашемир и шелк»
Костюм Brunello Cucinelli

Bosco Family
Костюм Etro

Il Largo dei Cigni
Крестовский пр., 21Б

Azia
Михайловская ул., 1/7

Percorso
Вознесенский пр., 1

Трюфельный дом Bruno
Адмиралтейский пр., 10

EM
наб. реки Мойки, 84

World Class
Luxury Крестовский

Fitness House Prestige
на Левашовском пр.

Hard Candу Fitness

FitFashion Ginza Fitness

Nova Arena

«МЕДИ
на Невском»

Euromed Clinic

«Скандинавия»
отделение «Парадный квартал»

Международная
клиника Medem

Американская
медицинская клиника

Luceo Spa в Four Seasons
массаж с ароматерапией,
50 минут
Mon Plaisir в отеле «Эрмитаж»
общий классический
уход за телом, 60 минут

Bliss spa St. Petersburg
массаж «СПА–сибо», 60 минут

Aristel
классический
шведский массаж, 60 минут
МОПС Thai Massage Day Spa
традиционный тайский массаж,
60 минут

К
  ,
 .

ул. Вязова, 8
530 м2

Ждановская ул., 45
233 м2

ул. Льва Толстого, 8
290 м2

Морской пр., 29
201 м2

Басков пер./ул. Короленко
212 м2

Rolls–Royce Wraith,
Rolls–Royce Motor Cars
St Petersburg

Bentley Bentayga I
GREGORY`S CARS

Mercedes–Benz G–klasse
AMG I (W463)
Автофорум Mercedes–Benz СПБ

Audi R8 II V10 plus
«Ауди Центр Витебский»

Land Rover Range Rover
IV Long
«РОЛЬФ Land Rover Автопрайм»

А
 СП,
  auto.ru
 .

В,
  «.»,
 
. .

П ,
. .
 Tete de Moine,    1 
  113 / *  125 
  

М ,
  
  
. .

Р  «О  «ДП»,
 , .

Ф–,
  
 ,
. .

М ,
  
   ,
.

С–,
  
/ ,
.

К
  ,
 .

П,
 .

З 
  ,
 .

К
 ,
. .  

Н

Т

У

Южная дорога, 5
460 м2

Морской пр., 33
450 м2

2–я Березовая аллея, 34
380 м2

Депутатская ул., 26
240 м2

Депутатская ул., 26
285,7 м2

Мичуринская ул., 4
400 м2

Воскресная наб., 4
903 м2

Вязовая ул., 8
523,5 м2

Парадная ул., 3, корп. 2
201 м2

2–я Березовая аллея, 13–15
344 м2

«Райт Парк»
655 м2

Osko–Village
336 м2

Villa Premium
550 м2

HONKA NOVA
Concept Residence
452 м2

Медовое
523 м2

Итальянская ул., 12А
530 м2

наб. Мартынова, 4
233 м2

пр. Динамо
290 м2

Каменноостровский пр., 64
201 м2

Каменноостровский пр.,
26–28
212 м2

Scott Plasma Premium (2016)
«Велосайт.ру»

Specialized S–Works
Stumpjumper 29 (2016)
citycycle.ru

ORBEA Ordu M20i LTD (2016)
xvelo.ru

Cube Stereo 140 Super
HPC SLT 27.5 (2015)
sportiv.ru

Merida Scultura 9000–E (2017)
pro-bike.ru

«Супер Бабилон»

«Азбука вкуса»

«Глобус Гурме»

«Лэнд»* 

Елисеевский
Kiton
Большая Конюшенная ул., 19

Babochka
Невский пр., 153
Костюм Brioni

ДЛТ
Костюм ISAIA

«Кашемир и шелк»
Костюм Brunello Cucinelli

Bosco Family
Костюм Etro

Il Largo dei Cigni
Крестовский пр., 21Б

Azia
Михайловская ул., 1/7

Percorso
Вознесенский пр., 1

Трюфельный дом Bruno
Адмиралтейский пр., 10

EM
наб. реки Мойки, 84

World Class
Luxury Крестовский

Fitness House Prestige
на Левашовском пр.

Hard Candу Fitness

FitFashion Ginza Fitness

Nova Arena

«МЕДИ
на Невском»

Euromed Clinic

«Скандинавия»
отделение «Парадный квартал»

Международная
клиника Medem

Американская
медицинская клиника

Luceo Spa в Four Seasons
массаж с ароматерапией,
50 минут
Mon Plaisir в отеле «Эрмитаж»
общий классический
уход за телом, 60 минут

Bliss spa St. Petersburg
массаж «СПА–сибо», 60 минут

Aristel
классический
шведский массаж, 60 минут
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З
апуска «Лахта центра» ждут вла-
дельцы всех окрестных рестора-
нов, от премиальных до недоро-
гих — сотрудников в БЦ будет мно-

го, с разным уровнем дохода, и все они — 
потенциальные посетители общепита.

Павел Чесноков, владелец сети NeBar 
и бара «Руки вверх», рассказывает, 
что в непосредственной близости к «Лах-
та центру» сейчас работает только пара 
кавказских ресторанов. Ближайший круп-
ный ресторанный массив — на расстоя-
нии около 2 км, в ТК «Гарден Сити» (это 
«Макдоналдс», «Евразия» и «Кофе Хауз», 
Carl’s Jr и другие).

Нужны высокие
Станислав Ступников, руководитель на-
правления торговой недвижимости 
 «БестЪ. Коммерческая недвижимость», 
добавляет, что в 5–10–минутной автомо-
бильной доступности гораздо больше ка-
фе и ресторанов, более 20: «Апрель Ка-
фе», «Мама Рома» и «Две палочки», «Бо-
на Капона», «Папаша Клаус», «Токио Сити» 
и много других. В основном они сосредо-
точены возле ул. Савушкина и в ближай-
ших ТК. А на курортном направлении, 
вдоль Финского залива, работают заведе-
ния высокого ценового сегмента. 

«Соседство с «Лахта центром» очень по-
может этим ресторанам: как минимум 
6 тыс. человек, которые там будут рабо-
тать, — потенциальные клиенты. Думаю, 
что еще два–три ресторана в высоком це-
новом сегменте могли бы здесь открыть-
ся и успешно работать, но вот помещений, 
позволяющих открыть заведения высо-
кого класса, в этой локации практичес-
ки нет, — рассуждает специалист. — Сре-
ди подходящих под эти форматы вариан-
тов — помещения в самом «Лахта центре» 
и в БЦ «Аура». 

«Мощности всех работающих сейчас за-
ведений, очевидно, не рассчитаны на мно-
готысячный отряд газпромовцев и их се-
мей, — рассуждает Павел Чесноков. — За-
то известно о строительстве огромного 
торгово–развлекательного кластера, в ко-

Накормить 
небоскреб

По мнению рестораторов, сотрудники «Лахта 
центра» будут есть и в булочных, и в ресторанах. 
Проблема только в том, чтобы найти подходящее 
помещение.

МАРИНА ВАСИЛЬЕВА
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тором наверняка уже при-
сматривают площади клю-
чевые операторы обще-
ственного питания. Вла-
дельцы ресторанов сегмен-
та премиум планируют 
открытия в самой башне, 
но в таком огромном офи-
се точно будет востребован 
общепит самых разных це-
новых уровней, и здесь 
потребуются специалисты 
в обслуживании крупных 
офисных столовых».

Павел Чесноков добав-
ляет, что неподалеку рас-
положился штаб Северо–
Западной кейтеринговой 
компании, которая заня-
ла правильные позиции 
еще на этапе строитель-
ства.

Пригодится все
В целом участники рынка 
сомневаются, что им удаст-
ся занять место в самом 
центре или хотя бы непода-
леку: это и дорого, и места, 
скорее всего, уже распреде-
лены. «Поэтому для ресто-
раторов в среднем больше 
интересно пространство 
вокруг небоскреба, пусть 
и на расстоянии, — там, 
скорее всего, будут жить 
многие работники буду-
щих офисов, — добавляет 
Павел Чесноков. — Навер-
няка здесь сначала образу-
ется инфраструктура, не-
много изолированная, «го-
род в городе», а потом уже 
начнет происходить засе-
ление. Поэтому все, к чему 
привыкли переезжающие 
в этот район специалис-
ты — булочные, кофейни, 
закусочные, излюбленные 
марки фастфуда, — бук-
вально все будет востребо-
вано».

Ната лья С ка ла ндис , 
управ ляющий директор 
Property Management NAI 
Becar в Петербурге, добав-
ляет, что уже точно извест-

но, что только в самом ком-
плексе будет не менее пя-
ти–семи точек общепита. 
«Сейчас в этом районе вся 
линейка заведений уровня 
выше среднего представ-
лена исключительно рес-
торанами, которые отлич-
но подходят для деловых 
встреч и бизнес–ланчей. 
Но не хватает баров, в ко-
торых люди могли бы пос-
ле работы провести вре-
мя в неформальной обста-
новке», — говорит Наталья 
Скаландис.

Плата за место
Но не все так гладко 
для рестораторов: ставки 
аренды, по всем прогно-
зам, в этом районе будут 
расти. 

«В силу дефицита качест-
венных помещений (боль-
шая часть подходящих 
под общепит вариантов уже 
в аренде) ставки вырастут 
даже без учета появления 
«Лахта центра», — говорит 
Станислав Ступников. — 
А толпы работающих уве-
личат покупательскую ау-
диторию, спрос на поме-
щения вырастет, что, безу-
словно, повлечет за собой 
дальнейший рост ставок». 
Скорее всего, уверен он, си-
туация будет напоминать 
историю ул. Рубинштей-
на, когда почти весь пул за-
ведений обновился за не-
сколько лет. Во–первых, по-
тому, что к ним постепенно 
теряли интерес потреби-
тели, которые стали более 
требовательными. А во–
вторых — арендатор прос-
то не закладывал в свою 
бизнес–модель такую высо-
кую ставку. Сейчас, по оцен-
ке ГК «БестЪ», ставки арен-
ды на «первой линии» ул. 
Савушкина — около 1,5 тыс. 
рублей за 1 м2, и они уже 
подросли по сравнению 
с началом прошлого года.

ВПетербурге несколько 
тысяч салонов красоты, 
парикмахерских и мани-
кюрных салонов, иногда 
по два в одном доме. На од-
ной только ул. Савушки-
на их несколько десятков. 
Так что вопросом, где сде-
лать прическу, сотрудни-
ки «Лахта центра» смогут 
задаться скорее от обилия 
выбора, чем от его отсут-
ствия.

Застолбили место
При этом участники рын-
ка, конечно, ждут рос-
та спроса. Например, са-
лон красоты Beauty Bar да-
же переехал поближе к не-
боскребу. Алена Алексеева, 
представительница Beauty 
Bar, считает, что рост рын-
ка коснется в первую оче-
редь тех салонов красоты, 
которые работают в сред-
нем и высоком ценовых 
сегментах. Парикмахерс-
ких и салонов экономклас-
са подъем коснется в мень-
шей степени. «Мы, конеч-
но, рассчитываем на рост, 
тем более что находим-
ся в доме прямо напротив 
центра, ближе уже некуда. 
Поэтому конкурировать 
будем с теми, кто откро-
ется внутри здания: такие, 
конечно, будут», — расска-
зывает она.

Константин Воронов, 
арт–директор салона кра-
соты Chicago, считает, 
что в районе спрос на ус-
луги салонов вырастет: 
чем больше деловой актив-
ности в районе, тем боль-
ше людей. «Начиная от со-
трудников бизнес–цент-
ра, которые будут делать 
маникюр перед встреча-
ми, и до обычных прохо-
жих; в районе станет мно-
голюднее, — уверен он. — 
Но на нашем бизнесе даже 
больше отразится откры-
тие метро на углу ул. Са-
вушкина и Туристской».

Ставки аренды тоже вы-
растут больше всего имен-
но возле метро, уверен спе-
циалист. Сейчас, по оценке 
NAI Becar, в Примор ском 
районе средняя аренд ная 
ставка коммерческой не-
движимости составляет 
от 1 тыс. до 2,5 тыс. руб-
лей за 1 м2 в месяц. Биз-
нес считает, что в поме-
щениях, которые находят-
ся прямо у входа в метро 
«на потоках», они вырас-
тут в разы, а в целом вбли-
зи «Лахта центра» могут 
подняться на 10–30 %. Але-

на Алексеева отмечает, 
что самые предусмотри-
тельные участники рынка 
заключают долгосрочные 
договоры с возможностью 
продления и ограничени-
ем на рост арендных ста-
вок. Это упро щает жизнь 
«старым» игрокам рын-
ка, но делает поиск поме-
щений (их в районе и так 
немного) для новичков 
еще труднее.

Битва за «Газпром»
Конкурентная борьба ста-
нет острее, и тем сало-
нам, которые годами ра-
ботали без ремонта, при-
дется обновить вывески, 
интерьер, оборудование. 
Причем разделение на са-
лоны «для «Газпрома» 
и «для местных жителей» 
если и будет, то неявное, 
считают участники рынка. 
То есть в целом по району 
качество услуг повысит-
ся, тем, кто раньше «выез-
жал» только на близости 
к густонаселенным домам, 
придется вложиться в мо-
дернизацию.

«Но взрывного роста ста-
вок, спроса и в целом рын-
ка не будет, — продолжа-
ет Константин Воронов. 
Он поясняет, что, во–пер-
вых, большую часть кли-
ентов «заберут» те сало-
ны, что откроются в са-
мом центре. Самым попу-
лярным форматом, уверен 
он, будут салоны «непол-
ного цикла» — «нейл–ба-
ры», где занимаются толь-
ко маникюром, «броу–ба-
ры» для бровей и рес-
ниц. «Это все–таки офис, 
там популяр но будет что–
то модное, небольшое, 
рассчитанное на спеша-
щих клиентов, — остров-
ки по 4–6 м2», — заключает 
предприниматель.

Сейчас кроме Chicago 
и Beauty Bar недалеко 
от «Лахта центра» рабо-
тают компании «Седьмое 
небо», Restyling, DiSe Club, 
«Авторская студия Елены 
Глинки» и другие. Откры-
тий «специально под не-
боскреб» на этом рын-
ке не ждут: в Приморском 
районе явный дефицит 
подходящих под салоны 
помещений. Даже притом 
что салону красоты не обя-
зательно располагаться 
на первой линии. Помеще-
ния под спа–салоны тре-
буют сложных технологи-
ческих и планировочных 
решений (вентиляция, ка-
нализация, водопровод). 
Как правило, и площади 
нужны не самые малень-
кие — от 100 м2, желатель-
но, чтобы помещение бы-
ло расположено на первом 
этаже и имело отдельный 
вход.

СПб. Салоны красоты 
возле «Лахта центра» 
с одной стороны, 
получат больше кли-
ентов, с другой — им 
придется инвестиро-
вать в обновление 
из–за растущей кон-
куренции.

Красота 
обновляет 
интерьер

МАРИНА ВАСИЛЬЕВА
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Б
удущие обитатели башни смогут 
начать занятия спортом, не выхо-
дя из здания — в самом небоск-
ребе появятся «центры для оздо-

ровления и релаксации», бассейн, спортив-
ные залы и фитнес–центр. Еще несколько 
фитнес–центров — в шаговой доступнос-
ти: и в Лахте, и в Ольгино, в окрестностях 
Парка 300–летия Петербурга.

Прямо под окнами башни, в Лахтинс-
кой гавани, располагается одноименный 
яхт–клуб. Там можно покататься самому 
или отдать ребенка в детскую парусную 
школу. Неподалеку на побережье есть 
и другие «морские» заведения. В поселке 
Лахта — академия парусного спорта (где 
тоже можно и поучиться, и посоревно-
ваться), а также клуб виндсерфинга «Твой 
ветер». Название, впрочем, не совсем точ-
ное: зимой виндсерферов сменяют сно-
укайтеры, гоняющие с парусом по льду.

Следующая остановка для серферов — 
Take off surf club в районе Белоострова–
Солнечного. Чуть дальше от моря, у При-
морского шоссе — еще два аналогичных 
заведения. А вот вейксерфингом, то есть 
катанием по волнам, которые создает еду-
щий перед вами катер, можно заняться, 
вернувшись в город — в Wake Surf House 
на Петровской косе. Еще ближе, на Крес-
товском острове, — целая россыпь яхт–
клубов.

Другое весьма популярное в этих краях 
спортивное направление — разного рода 
единоборства. Возможно, уже складыва-
ется традиция.

Так, у Парка 300–летия Петербурга рас-
положился клуб смешанных едино-
борств «Александр Невский», где обещают 
не только научить боксу, самбо или кик-
боксингу, но и «патриотически воспитать». 
В том же районе — академия единоборств 
Kea Fighting, где боксу и самообороне учат 
и женщин, а все желающие могут выбрать 
личного тренера. Есть и профильные за-
ведения: «Син» для любителей каратэ, 
«Додзё» — айкидо, и так далее. Еще ближе 
к «Лахта центру» — Do Jang для поклон-
ников тхэквондо и всех тех, кто через его 
изучение хочет «повысить свой мораль-
ный, физический и духовный уровень».

Родоначальник этой моды, клуб «Ява-
ра–Нева» (почетный президент — Влади-
мир Путин), располагается тоже недалеко, 
на Каменном острове. Не чуждые этому 
клубу братья Ротенберги тем временем 
строят новые комплексы на Бычьем и Бе-
зымянном островах — там, в числе проче-
го, должны появиться яхт–клубы, бассей-
ны и теннисные корты.

Для любителей плавания есть не толь-
ко Финский залив (напомним, что самый 
чистый и популярный пляж — в Солнеч-
ном), но и несколько бассейнов. Взрослые 
могут съездить в World Class на Примор-
ском проспекте, а детей могут научить 

СЕРГЕЙ ГУРКИН

news@dp.ru

«Лахта центр» 
располагается в одном 
из самых удобных 
для жизни районов 
Петербурга. Здесь 
множество качественных 
спортивных объектов.

в центре раннего плава-
ния на улице Оптиков.

Если вы — из тех рус-
ских, которые не могут 
без быстрой езды, то пря-
мо в Лахте вы найде-
те гоночную школу «Пи-
лот» (для детей). Автодро-
мы и трассы для картинга 
есть и в Лахте и в Ольги-
но, и со стороны города — 
на улице Савушкина. Чуть 
помедленнее можно пока-
таться в академии парку-
ра в Ольгино (учат и взрос-
лых, и детей) или в конно–
спортивном клубе «Факт». 
А для поклонников вело-
спорта главное достоин-
ство Курортного района — 
продолжительная велодо-
рожка, которая располага-
ется совсем рядом с зали-
вом и идет от Белоострова 
до самого Зеленогорска.

Любители простых ви-
дов спорта могут най-
ти в окрестностях Лахты 
футбольные, теннисные 
и другие площадки. Арен-
довать площадку для игры 
в волейбол или баскетбол 
проще всего между Пар-
ком 300–летия Петербур-
га и «Комендантским про-
спектом».

Для любителей раке-
ток и мячей есть «Лах-
та–теннис»: крытые кор-
ты с грунтовым покры-
тием. В Лисьем Носу дей-
ствует клуб «PMI sport» — 
детей там учат с 4–летнего 
возраста, а взрослые могут 
найти себе не только тре-
нера, но и партнера. Если 
поехать вдоль моря на се-
вер, то другие корты мож-
но найти также в Тархов-
ке и Сестрорецке. Но насто-
ящий рай для любителей 
тенниса — это, конечно, ос-
трова: Крестовский, Ела-
гин и Каменный. Именно 
там — самая высокая кон-
центрация грунта и харда 
на квадратный метр.

Если же вы предпочи-
таете гольф, то придет-
ся доехать как минимум 
до Сестрорецка. В районе 
Дюн в одноименном клу-
бе тренировочное поле от-
делено от игрового, есть 
также зимнее поле и про-
странство для мини–голь-
фа. Не уверенные в своих 
силах могут начать отту-
да — или пройти краткий 
курс подготовки. А еще не-
сколько полей для голь-
фа можно найти, проехав 
чуть дальше вдоль моря — 
в Репино.

Здоровая 
жизнь 
вокруг
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та Клиники UMC» Алек-
сандр Изак, развитие сети 
«Полисы» началось имен-
но с Приморского района 
как наиболее перспектив-
ного. В достаточном коли-
честве здесь представлены 
и стоматологические кли-
ники. Как отмечает глав-
ный врач сети «Стомато-
логический центр горо-
да» Сергей Лобанов, спрос 
на услуги в данной лока-
ции сейчас гораздо ниже 
предложения.

«Приморский район ак-
тивно развивается, здесь 
высокая плотность населе-
ния, спрос на частную ме-
дицину высок, — расска-
зывает Александр Изак, — 
однако население преиму-
щественно молодое, по-
этому обращений много, 
а серьезных клинических 
случаев мало».

М а р и н а  К а с у м о в а , 
в свою очередь, отмеча-
ет, что спрос на услуги 
в клиниках Приморского 
района достаточно стаби-
лен и обеспечивается так-
же жителями Курортного 
района, который граничит 
с Приморским.

Новые пациенты
Появление большого ко-
личества людей, работа-

ющих в данном районе, 
должно привести к повы-
шению спроса на меди-
цинские услуги — особен-
но в неэкстренных случа-
ях пациентам удобно зай-
ти в клинику после работы 
или во время обеденного 
перерыва.

«Безусловно, после завер-
шения строительства «Лах-
та центра» спрос на ме-
дицинские услуги вырас-
тет, — считает Александр 
Изак, — прежде всего уве-
личится количество кор-
поративных клиентов, об-
служивающихся по ДМС, 
для них более востребо-
ванными будут услуги 
универсальных клиник».

Программы страхования
При этом следует учиты-
вать, что если брать в рас-
чет непосредственно со-
трудников «Газпрома», 
«Газпром нефти» и дочер-
них обществ этих компа-
ний, то, как правило, все 
они застрахованы по про-
граммам ДМС в аффи-
лированной с «Газпро-
мом» страховой компании 
«С ОГАЗ». «Поэтому, где они 
будут поправлять свое здо-
ровье, будет определяться 
видом их страхового поли-
са и прикреплением конк-

ретных групп сотрудников 
по выбору страховой ком-
пании к той или иной кли-
нике», — отмечает Сергей 
Лобанов.

В п о л н е  в о з м о ж н о , 
что в связи с концентраци-
ей большого числа застра-
хованных в одном месте 
страховые компании будут 
искать варианты, удобные 
для клиентов географичес-
ки. Но в то же время нуж-
но помнить, что у того же 
«СОГАЗа» есть многопро-
фильный стационар и сто-
матологическая клиника 
в центре города.

Руководители медицин-
ских центров отмечают, 
впрочем, что географи-
ческое расположение ме-
дицинского центра не так 
важно для пациентов, вы-
бирающих врача, как ка-
чество оказываемых ус-
луг. Это означает и то, 
что пациенты могут по-
ехать в медицинскую кли-
нику в другом районе го-
рода, и то, что качествен-
ные универсальные кли-
ники Приморского района 
ориентированы на обслу-
живание не только жите-
лей близлежащих домов, 
но и клиентов из других 
районов города и даже об-
ласти.

Спрос на медицинские 
услуги в районе «Лахта 
центра» во многом будут 
определять страховые 
компании, выбирающие 
клиники для клиентов, 
застрахованных по ДМС.

С
ейчас в части Примор ского райо-
на, расположенной недалеко 
от строящегося «Лахта центра», 
находится достаточно много час-

тных медицинских учреждений. Государ-
ственные представлены только первич-
ным звеном — поликлиниками, а круп-
ных стационаров нет.

«В основном здесь представлены кли-
ники класса эконом и бизнес, элитных уч-
реждений мы не наблюдаем, — отмеча-
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ет управляющий группой 
компаний «МЕДИ» Мари-
на Касумова, — как прави-
ло, это узкоспециализиро-
ванные частные клиники».

Чаще всего это неболь-
шие несетевые клиники, 
отделения лабораторий, 
где можно сдать анализы.

Среди более крупных 
част ных клиник можно 
отметить «Скандинавию», 
«Лахта Клинику UMC», 
а также учреждения сети 
«Полис. Участковые вра-
чи» группы компаний «Ев-
ромед», где ведется прием 
по ОМС. Как отмечает уп-
равляющий партнер «Лах-

Лечащего врача 
выберет пациент

Ф
О

ТО
: К

О
М

М
ЕР

С
А

Н
Т

«Деловой Петербург» | www.dp.ru | №027 28/02/2017



 ГАЗПРОМ	СИТИ 29�19�

№027 28/02/2017 | www.dp.ru | тематические страницы 



30�20� ГАЗПРОМ�СИТИ
«Деловой Петербург» | www.dp.ru | №027 28/02/2017



тематические 

страницы
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Не прозевать 
болезнь
Зевота — естественный 
процесс, присущий каждому, 
однако у врачей нет 
однозначного толкования 
причин его возникновения.

Вадим Смирнов о новациях в лечении мужских проблем ⇢ 33
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В
рач–отоларинголог медицинского 
центра «Капитал–Полис» Руслан 
Нигматулин поясняет: «Что мы 
понимаем под термином «хрони-

ческий насморк»? Хронический насморк 
(хронический ринит) подразумевает не-
специфический или специфический вос-
палительный ответ со стороны слизис-
той оболочки носа и иногда костных сте-
нок полости носа. Учитывая воздействия 
климатических факторов, резкие перепа-
ды температуры воздуха, запыленность, 
загазованность, в Петербурге часты обра-
щения пациентов с данной патологией».

К хроническим заболеваниям носа отно-
сятся такие заболевания, как гаймориты, 
синуситы, риниты различной этиологии, 
аденоидиты у детей и значительно реже 
— у взрослых. Доктор медицинских наук, 
профессор Николай Науменко, врач–ото-
ларинголог клиники семейной медици-
ны «МЕДИ на Невском», говорит: «Гаймо-
рит — одно из самых распространенных 
заболеваний, которое на фоне сниженно-
го иммунитета очень быстро приобретает 
хроническую форму. Помимо гайморита 
у пациентов часто встречаются хроничес-
кие синуситы: фронтиты (воспаление лоб-
ных пазух), этмоидиты (воспаление кле-
ток решетчатого лабиринта), сфеноидиты 
(воспаление пазухи клиновидной кости). 
Причинами этих заболеваний могут быть 
как ослабленный иммунитет, затянувший-
ся насморк, недолеченные респираторные 
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Стать хроническим 
насморк может 
по целому ряду 
причин. Для каждой 
имеется свой вид 
лечения.

заболевания или некоррек-
тная терапия антибактери-
альными препаратами, так 
и аллергические и некото-
рые стоматологические за-
болевания».

Виды насморков
Хронические насморки то-
же могут быть разной эти-
ологии, поясняет Сергей 
Рязанцев, главный отори-
ноларинголог по Северо–
Западному федеральному 
округу: «Существует ин-
фекционный ринит, кото-
рый в случае частых пов-
торных заболеваний и пло-
хого лечения может перей-
ти в хронический. Также 
встречается аллергичес-
кий ринит, заболеваний 
которым становится все 
больше и больше. Сегод-
ня примерно 30 % всех ри-
нитов имеют аллергичес-
кую природу. Третий вид 
ринитов, сложный в лече-
нии, — это ринит медика-
ментозный. Он может воз-
никать как реакция при-
выкания на употребление 
сосудосуживающих препа-
ратов. Курс лечения капля-
ми не должен превышать 
10 дней. Если за это вре-
мя насморк не удалось ку-
пировать, необходимо ме-
нять схему лечения, в про-
тивном случае возрастает 
риск возникновения меди-
каментозного ринита. Чет-
вертой частой причиной 
можно назвать различные 
анатомические дефекты 
носоглотки, чаще всего — 

искривление носовой пе-
регородки.

Как лечить
Виды лечения зависят 
от причин заболевания. 
Николай Науменко гово-
рит: «Нормализовать си-
туацию, вылечить хрони-
ческие заболевания по-
лости носа можно, глав-
ное — вовремя обращать-
ся к врачу и не заниматься 
самолечением. В нашем ор-
ганизме все взаимосвяза-
но, и порой причиной забо-
леваний ЛОР–органов мо-
гут быть другие пробле-
мы со здоровьем. И для эф-
фективного лечения важно 
выявить проблему на на-
чальной стадии. Регуляр-
ный мониторинг состоя-
ния ЛОР–органов позволит 
избежать серьезных ослож-
нений, провести санацию 
очагов хронической инфек-
ции верхних дыхательных 
путей».

Сергей Рязанцев поясня-
ет, что каждый вид ринита 
требует собственного лече-
ния: «Вполне хорошо подда-
ется лечению круглогодич-
ный аллергический ринит. 
Полтора месяца терапии 
топическими антиаллер-
генными препаратами да-
ют возможность пациенту 
почти год жить без прояв-
лений насморка. Но такую 
терапию необходимо пери-
одически повторять».

Руслан Нигматулин до-
бавляет, что хороший эф-
фект дает «устранение воз-

можных патологических 
факторов, которые воздейс-
твуют на слизистую полос-
ти носа. Санация очагов 
гнойно–воспалительных 
заболевании околоносовых 
пазух, носоглотки. Улучше-
ние гигиенических усло-
вий быта и труда (увлаж-
нение воздуха, частые про-
ветривания), курортное ле-
чение на море. Назначение 
препаратов интраназально, 
таких как сосудосуживаю-
щие, антигистаминные, ан-
тибактериальные препара-
ты, физиотерапевтическое 
лечение, ну и как крайняя 
мера — хирургическое ле-
чение исключительно пос-
ле консультации с леча-
щим врачом».

Сложнее всего лечить ме-
дикаментозный ринит, ко-
торый возникает как следс-
твие привыкания к одному 
и тому же или разным пре-
паратам от насморка. Сер-
гей Рязанцев подчеркива-
ет, что такое лечение тре-
бует большой дисциплины 
пациента либо хирурги-
ческого вмешательства — 
прижигания носовых ра-
ковин лазером или ультра-
звуком. Разрабатывают-
ся новые способы лечения 
медикаментозного рини-
та различными препарата-
ми. Лечение занимает око-
ло 3–4 месяцев, но прино-
сит хороший эффект и поз-
воляет пациенту вернуться 
к нормальной жизни.
АННА КОНЕВА
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Ф
окусная ударно–волновая тера-
пия (УВТ) — достаточно новый 
для российских врачей метод 
лечения урологических про-

блем. В мировой урологической практи-
ке УВТ как уникальная неинвазивная ме-
тодика лечения, показывающая успеш-
ный результат, широко применяется уже 
около 20 лет. В Петербурге метод успе-
ли внедрить только некоторые клиники. 
Игорь Филиппов, ортопед–травматолог 
и физиотерапевт клиники «Долголетие», 
считает, что эффективность УВТ в лече-
нии простатита составляет более 80 %. По-
этому метод получает очень широкое рас-
пространение — как утверждает Игорь 
Филиппов, если 5 лет назад УВТ исполь-
зовали в единичных клиниках, то сегод-
ня в Петербурге наберется как минимум 
полтора десятка учреждений, где ведется 
лечение по этому методу.

Не куда, а к кому
Активно УВТ в урологии используют кли-
ники MedClub, «СитиМед», SunClinic, «On 
Clinic Нева». Однако следует понимать, 
что лечением мужских проблем с помо-
щью УВТ занимается ограниченный круг 
специалистов.

Многие из них ведут прием в разных 
медицинских центрах, поэтому пациен-
там в данном случае лучше идти «на до-
ктора», на «руки» — важно, чтобы у вра-
ча был опыт применения УВТ в урологии. 

Волна здоровья
Ударно–волновая терапия — новое слово в лечении 
распространенных мужских проблем.

та», — уверен Вадим Смир-
нов, врач–уролог, андролог 
клиники MedClub.

«Среди преимуществ ме-
тода УВТ можно назвать 
выраженный анальгезиру-
ющий эффект, стимуляцию 
регионального кровообра-
щения в области промеж-
ности и простаты, — го-
ворит Игорь Филиппов. — 
Пациенты с хроническими 
болями в области промеж-
ности ощущают облегче-
ние болевого синдрома 
уже после первой же про-
цедуры. Второе — активи-
руя региональный крово-
ток, обеспечивая прилив 
крови к простате, УВТ поз-
воляет значительно повы-
сить эффективность ме-
дикаментозной терапии, 
транспорт лекарственных 
веществ».

По словам Вадима Смир-
нова, пациент ощущает об-
легчение сразу после пер-
вой процедуры (другие ме-
тоды требуют прохождения 
курса): проходят тазовые 
боли, нормализуется мо-
чеиспускание. Кроме того, 
фокусная УВТ лечит эрек-

тильную дисфункцию, уси-
ливает ощущения при по-
ловом акте. Что очень важ-
но: все это без зависимости 
от лекарств».

«Сегодня это единствен-
ный метод, который целе-
направленно воздействует 
непосредственно на источ-
ник заболевания, улучшая 
при этом сосудистую про-
ходимость, регенерируя 
поврежденные капилля-
ры и восстанавливая внут-
реннюю поверхность лим-
фатических и кровеносных 
сосудов», — утверждает Ва-
дим Смирнов.

Как отмечает Игорь Фи-
липпов, несмотря на то 
что УВТ обладает доказан-
ной эффективностью, этот 
метод не является моноте-
рапевтическим в лечении 
мужских проблем.

Это одна из составля-
ющих комплексного ле-
чения, которое включает 
прием медикаментов, био-
логически активных доба-
вок, других методов физио-
терапии.

Что касается аппаратуры, 
то большинство устано-
вок может использовать-
ся как в ортопедии, так 
и в урологии — главное, 
чтобы квалификация вра-
ча позволяла ему правиль-
но настроить аппарат.

Услуга лечения с помо-
щью УВТ не покрывает-
ся страховой медициной 
(за исключением VIP–стра-
ховок). Цена одной про-
цедуры — от 1300 до 1800 
рублей. Курс лечения пред-

полагает от трех до пяти 
сеансов, которые проводят-
ся раз в неделю.

Cо скоростью звука
«УВТ занимает ведущее 
место среди всего спект-
ра аппаратной физиотера-
пии в урологии. Так, на-
пример, экстракорпораль-
ная магнитная стимуля-
ция все чаще признается 
малоэффективной, а ла-
зерная терапия не обеспе-
чивает стойкого результа-

⇢ Преиму-
щество 
ударно–
волновой 
терапии — 
в целена-
правленном 
воздейс-
твии 
на источ-
ник болез-
ни. ФОТО: 

PIXABAY

ОКСАНА КРАПИВКО
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Р
астяжки — или, как их называют 
медики, стрии — чаще всего появ-
ляются из–за резкого увеличения 
веса, при гормональных измене-

ниях или при сочетании этих факторов. 
Поэтому у женщин их появление чаще все-
го связывают с беременностью. «Под дейс-
твием гормонов кожа может терять элас-
тичность, ее поверхностные слои истонча-
ются, в результате при нагрузке возникают 
внутренние надрывы, которые затем заме-
щаются соединительной тканью», — пояс-
няет механизм образования стрий заведу-
ющий отделением косметологии клиники 
MEDICI Руслан Райэмаа.

Чаще всего они появляются на бедрах, 
ягодицах, в области живота, на груди.

Для души и тела
Для профилактики растяжек применяют-
ся методики, нацеленные на укрепление 
кожи: мануальный и аппаратный (роли-
ко–вакуумный) массаж, а также крио–RF–
лифтинг. «Преимущество массажей в том, 
что они практически не имеют противо-

МАРИЯ МОКЕЙЧЕВА
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Стянуть обратно
Врачи предлагают бороться с растяжками радикальным 
образом: шлифовать, колоть и обрабатывать лазером.

показаний, — рассказыва-
ет врач косметолог–дерма-
толог клиники эстетичес-
кой медицины «МЕДИКА» 
Александра Орловская. — 
Мануальный массаж, кото-
рый имеет многовековую 
историю применения, — 
вообще одна из самых бе-
зопасных косметологичес-
ких процедур».

Врач косметолог–дерма-
толог клиники эстетичес-
кой медицины «МЕДИ 
на Невском» Ирина Стрел-
кова из косметологичес-
ких процедур, помогающих 
в профилактике, отмечает 

дерматонию, которая улуч-
шает тонус кожи и стиму-
лирует выработку коллаге-
на и эластина.

С глаз долой
При лечении растяжки 
обычно не исчезают пол-
ностью, а становятся менее 
заметными, в идеале — 
совсем невидимыми.

Важно понимать, что ле-
чение растяжек должно на-
чинаться как можно рань-
ше, так как от этого зави-
сит эффективность тера-
пии. По словам Руслана 
Райэмаа, лечение специа-

листы рекомендуют начинать спустя 3–6 
месяцев после родов.

«Растяжки, которые образовались более 
года назад, менее восприимчивы к лече-
нию, так как в них уже полностью сфор-
мировались рубцовые изменения», — го-
ворит врач дерматолог–косметолог от-
деления косметологии и реабилитации 
клиники «Скандинавия» Регина Гаври-
ленкова, отмечая, что в таких случаях 
косметический дефект может устранять-
ся только частично, но благодаря совре-
менным методикам и такие стрии можно 
сделать почти незаметными.

Пока растяжки свежие и их сравнитель-
но мало, начинать можно с самого до-
ступного — с массажа, особенно аппарат-
ного. Он предупредит развитие дряблос-
ти кожи, усилит кровообращение, лимфо-
дренаж, улучшит питание ткани. Но чаще 
всего требуется более радикальное воз-
действие. «Самыми эффективными сегод-
ня признаны лазерные методики — фрак-
ционная шлифовка, лазерная терапия 
по технологии SMOOTH, фотоомоложе-
ние», — рассказывает Ирина Стрелкова.

Александра Орловская предупреждает, 
что ограничением для проведения лазер-
ных шлифовок является воздействие сол-
нца, это так называемые «зимние проце-
дуры», поскольку после них необходимо 
воздерживаться от воздействия ультра-
фиолета.

Врач дерматолог–косме-
толог института красоты 
«СПИК» Роберт Бейнешев 
считает наиболее эффек-
тивной процедуру Dekart S, 
в ходе которой на растяж-
ки воздействует сразу два 
вида энергии, что позволя-
ет работать даже с застаре-
лыми растяжками.

Применяются для умень-
шения внешнего вида рас-
тяжек и инъекции — ме-
зотерапия, биоревитали-
зация, а также срединные 
и химические пилинги.

Используются и ните-
вые методики — так на-
зываемый трейдлифтинг, 
он заключается во введе-
нии под кожу нитей, об-
разующих каркас, который 
фиксирует и поддержива-
ет мягкие ткани. По сло-
вам Регины Гавриленко-
вой, для устранения растя-
жек обычно требуется при-
менение разных процедур, 
при этом различные мето-
дики не являются взаимо-
заменяемыми средствами. 
Поэтому чаще всего назна-
чаются их комбинации.

1Самыми эффектив-
ными сегодня призна-
ны лазерные методи-
ки лечения — фрак-
ционная шлифовка, 
фотоомоложение...
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К
то зевал, тот знает — рефлектор-
ное дыхание невозможно созна-
тельно контролировать, оно воз-
никает само по себе, зачастую 

без очевидных предпосылок.
«До настоящего времени однозначной 

физиологической трактовки этого явле-
ния нет, — говорит Дмитрий Овчинников, 
врач функциональной диагностики, не-
вролог клиники «Скандинавия». — Рань-
ше считалось, что благодаря зеванию мы 
регулируем газовый состав крови, умень-
шая благодаря резкому вдоху содержание 
углекислого газа в крови и увеличивая 
содержание кислорода, однако ряд про-
веденных исследований эту теорию опро-
вергли».

Физиологически предпосылок к зева-
нию может быть несколько — называют 
снабжение мозга дополнительным кисло-
родом, охлаждение мозга, действие «зер-
кальных нейронов».

Заражение зевотой
Екатерина Вязгина, врач–невропатолог 
Международного центра сердца, отмеча-
ет, что теории о механизме зевоты ста-
новятся все более сложными — от прос-
той «нехватки кислорода» до дренажно-
го эффекта для омывания спинномозго-
вой жидкостью мозга и его охлаждения. 
«А после того как стало известно, что воз-
можность «заражения» зевотой имеется 
только у нескольких видов приматов — 
бабуинов, шимпанзе и человека, — ста-
ла рассматриваться сигнальная роль зев-
ка», — говорит врач.

Не прозевать болезнь
Зевота — естественный процесс, присущий каждому, однако у врачей нет 
однозначного толкования причин его возникновения.

одним из симптомов эпи-
лептической активности 
мозга, как правило височ-
ной области. Однако обыч-
но подобная патология со-
провождается и иными 
симптомами — например, 
фиксацией взгляда в одной 
точке, частым морганием».

«Имеются данные о том, 
что при рассеянном скле-
розе продолжительная зе-
вота является компенса-
торным механизмом и об-
легчает состояние боль-
ного на некоторое время 
(субъективное улучшение 
на несколько минут), осо-
бенно если при зевании па-
циент еще и потягивается, 
снимая напряжение с по-
страдавших при рассеяном 
склерозе мышц, при этом 
также снижается темпера-
тура крови, поступающей 
в головной мозг», — гово-
рит Екатерина Вязгина. Од-
нако, ориентируясь лишь 
на частую зевоту, подозре-
вать у себя серьезные диа-
гнозы не стоит. Самое вер-
ное — проконсультировать-
ся с врачом, который назна-
чит обследование в случае 
необходимости.

Зевота не является само-
стоятельным симптомом, 

считает Роман Клочко, 
врач–терапевт первой ка-
тегории клиники «Медем». 
«В основе могут лежать 
психологические и харак-
терологические особен-
ности, хроническая бессон-
ница, навязчивое состоя-
ние, заболевания ЦНС, на-
рушения дыхания во сне 
или апноэ, анемия, важ-
ны возраст и конституция, 
это все только на первый 
взгляд. Необходимо обра-
щение к неврологу или те-
рапевту, просто погово-
рить, при необходимости 
— пройти минимальное 
обследование, после чего 
можно составить первич-
ное мнение», — убежден 
Роман Клочко.

Иногда зевота может 
быть побочным эффек-
том приема некоторых ле-
карств, влияющих на ней-
ромедиаторные системы. 
«К ним относятся анти-
депрессанты, некоторые 
успокоительные и снотвор-
ные средства и даже неко-
торые препараты, регули-
рующие работу кишечни-
ка», — говорит Дмитрий 
Овчинников.

«Способность к «зара-
жению» зевотой зависит 
от степени эмпатических 
способностей человека, 
то есть способности вос-
принимать эмоции и сопе-
реживать другим, — гово-
рит Дмитрий Овчинников. 
— Известно, что у боль-
ных с нарушением эмпати-
ческих функций (пациен-
ты с шизофренией, аутиз-
мом) способность «зара-
зиться зевотой» от друго-
го крайне низка. Здоровые 
маленькие дети, имеющие 
еще не сформировавшуюся 

систему восприятия чужих 
эмоций, зевают в ответ ре-
же, чем взрослые и подрос-
тки».

Найти причину
Зевота может являться 
не только признаком хо-
рошего расположения, 
но и заболевания. Зевота 
сопровождает ряд серьез-
ных неврологических за-
болеваний и в некоторых 
случаях может быть рас-
смотрена как симптом. 
Дмитрий Овчинников по-
лагает: «Зевота может быть 

⇢ Спо-
собность 
к «зара-
жению» 
зевотой 
зависит 
от спо-
собности 
сопережи-
вать дру-
гим. ФОТО: 

SCOTT GRIESSEL/

ТАСС

АННА КОНЕВА
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Цюрих

направления, по которым авиакомпании получили допуски
направления, которые внесены в расписание авиакомпаний
увеличение количества рейсов по уже действующим направлениям

П
етербуржцы вдвое чаще ста-
ли летать за границу с нача-
ла 2017 года, отмечают авиа-
ционные эксперты. Два де-

сятка международных направлений 
может появиться в петербургском аэро-
порту Пулково в ближайшее время, сле-
дует из февральского приказа Росавиа-
ции № 104–П о допуске авиакомпаний 
к новым маршрутам. Расписание пока 
находится в процессе формирования, 
сообщает пресс–служба «Воздушных во-
рот Северной столицы» (ВВСС, управля-
ет аэропортом Пулково).

«ДП» выяснил, какие рейсы планиру-
ется запустить. Так, «Уральские авиали-
нии» получили разрешения на полеты 
из Петербурга в Гянджу и Баку (Азер-
байджан), Шимкент (Казахстан), Кур-
ган–Тюбе (Таджикистан), Нукус и На-
вои (Узбекистан), Ираклион (Греция).

Авиакомпании «Вим–Авиа» и «Икар» 
получили допуски на Китай: Хайкоу 
и Наньчан соответственно. «Руслайн» 
полетит в Гетеборг и Дрезден, «Норд–
Авиа» — в Пардубице, а «Победа» — в Ба-
туми. Подтверждены рейсы из Петер-
бурга греческой авиакомпании Ellinair 
в Кавалу c 5 июня, Alitalia в Катанию 
с 4 июня, «Руслайна» в Берген с 1 июня.

Без внимания конкурентов
Но самое интересное, что S7 впервые 
получила допуски на международные 
рейсы из Петербурга в Берлин и Дюс-

Авиаторы 
прилетели
Авиакомпании возвращаются в Пулково, 
заметив рост спроса на международные 
перелеты из Северной столицы.

сельдорф, а также Зальц-
бург, Инсбрук и Цюрих. 
О том, когда начнут вы-
полняться рейсы и будет 
открыта продажа билетов, 
авиакомпания не сообща-
ет, напоминая, что получе-
ние допуска не означает ав-
томатическое начало поле-
тов. На немецких направ-
лениях S7 придется конку-
рировать с авиакомпанией 
«Россия» — она ежедневно 
летает и в Берлин, и в Дюс-
сельдорф. В Цюрих везет 
швейцарская SWISS, а вот 
австрийские направления 
(Зальцбург, Инсбрук) пока 
свободны.

«В условиях, когда ряд 
российских и зарубежных 
авиакомпаний оставили 
Петербург без должного 
внимания, новое предло-
жение S7 должно пользо-
ваться популярностью», — 
отмечает Олег Пантелеев, 
исполнительный директор 
агентства «АвиаПорт».

Рейсы к рейсам
Укрепление рубля способ-
ствует росту спроса на Ев-
ропу. На нее, по данным 
Aviasales, сейчас приходит-
ся 15 % всего международ-
ного пассажиропотока, хо-
тя еще 3–4 года назад ев-
ропейские направления 
были одними из самых 
востребованных. А после 
девальвации рубля осенью 
2014–го спрос на все меж-

дународные направления 
провалился, а позже за-
претили полеты в Турцию 
и Египет — самые попу-
лярные курортные марш-
руты.

В результате с п рос 
на международные пере-
леты из Пулково обвалил-
ся почти вдвое и начал 
восстанавливаться только 
по мере укрепления руб-
ля. По итогам января пас-
сажиропоток Пулково вы-
рос на 29,8 %, до 1,02 млн 
человек.

По данным Aviasales.ru, 
с начала 2017 года жите-
ли Петербурга стали чаще 
летать за границу на 49 %, 
если сравнивать с анало-
гичным периодом про-
шлого года. Причина то-
му — падение среднего че-
ка на международные на-
правления на 9 % (с 15,9 тыс. 
до 14,6 тыс. рублей).

Особенной популярнос-
тью у петербуржцев поль-
зуются Минск, Прага, Тби-
лиси, Бангкок, Кишинев, 
Ереван, Париж и Рим. Силь-
но упали в цене Тбилиси 
(на 24 %, до 15,5 тыс. рублей), 
Ереван (на 29 %, до 10,6 тыс. 
рублей) и Париж (на 15 %, 
до 24,5 тыс. рублей).

Увеличение международ-
ных рейсов из Пулково бу-
дет способствовать росту 
числа внутренних рейсов, 
связывающих Петербург 
с разными регионами РФ.

ИЛЬЯ ШАТИЛИН

news@dp.ru

МНЕНИЕ

Д
искуссия на тему уплаты НДС обос-
трилась в начале 2017 года в транс-
портной отрасли в связи с тем, 
что Центробанк отбирает лицензии 
у банков, которые работают с ком-
паниями, предпочитающими серые 
схемы. Банки отслеживают такие 
компании и теперь безжалостно за-

крывают их счета. Поэтому большая доля компаний–
экспедиторов вынуждена открывать новые счета 
и новые компании каждые несколько месяцев.

В связи с этим хотелось бы обратить внимание 
Федеральной налоговой службы, а также Минис-
терства транспорта, Министерства экономического 
развития на такую проблему: по закону транспорт-
ные услуги облагаются НДС в размере 18 %. Заказ-
чики списывают расходы на логистику в огромных 
объемах, чтобы сократить НДС. Тем не менее ком-
пания–экспедитор получает гонорар только от са-
мой перевозки, и в среднем он составляет 5–15 % 
в зависимости от направления. Таким образом, 18 % 
налога остаются на экспедиторе. Получается па-
радокс: зарабатывая всего 5–15 % в виде комиссии, 
экспе дитор должен заплатить в бюджет 18 % НДС 
от суммы всего заказа.

Т
аким образом, деятельность транс-
портников получается априори убы-
точной. А заказчики наших услуг, уг-
рожая расторжением контракта, на-
стаивают на том, чтобы экспедиторы 
использовали обычную систему на-

логообложения, включающую уплату НДС, а не уп-
рощенную (УСН). Под нажимом заказчиков пере-
возчики работают на обычной системе налогообло-
жения, а не на УСН, хотя упрощенная система бо-
лее удобна. Хотелось бы предложить правительству 
следующее: в целях оптимизации налогообложения 
перевозчиков и экспедиторов необходимо отменить 
НДС в сфере транспортных услуг, при этом законо-
дательно обязать заказчиков не требовать НДС с ус-
луг по перевозке грузов. И заставить экспедиторов 
выделять в счете–фактуре отдельно сумму гоно-
рара и сумму перевозки. Гонорар не может состав-
лять менее 10 % от стоимости перевозки, иначе эта 
деятельность нерентабельна. Гонорар экспедито-
ра при этом обязательно обременить НДС — пока-
зывать эту самую добавленную стоимость и имен-
но с нее брать налог. Знаю, что некоторые желез-
нодорожные компании уже работают по такой схе-
ме, и подрядчики довольны, так как имеют воз-
можность нормально вести свою деятельность, 
не меняя все время юридические лица.

Т
акая мера позволила бы вывести 
из теневой экономики десятки тысяч 
транспортных компаний по всей Рос-
сии. Транспортники будут уверенно 
платить НДС со своего дохода (гоно-
рара от перевозки), а не оплачивать 

налоги за своих заказчиков, таким образом скрывая 
доходы фирм–однодневок.

Могу добавить, что наше предложение под-
держивается более чем полутора тысячами 
компаний–экспе диторов Северо–Запада и России. 
Тема уже обсуждалось и в Торгово–промышлен-
ной палате Петербурга, и в Союзе предпринимате-
лей, все перевозчики безоговорочно за. Чиновни-
ки же реагируют на это скорее нейтрально, кивают 
на то, что это, мол, федеральная компетенция и рас-
смотреть возможность сделать нашу работу чест-
ной должны в Москве.

Перевозчики хотят 
платить налоги 

честно

АНТОН КРИВОШЕЕВ,

председатель совета директоров компании «КомГрупп Холдинг»

30
процен-
тов — на 
столько 
выросло 
количество 
пассажиров 
в Пулко-
во в январе 
2017 года 
в сравне-
нии с янва-
рем 2018 
года. Всего 
за январь 
аэропорт 
обслужил 
1,02 млн 
человек.
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Супруги Ирина и Игорь Баклановы на-
чали делать оловянных солдатиков 
в 1990 году, у себя на кухне. «Это бы-
ло хобби, и первый солдатик, он до сих 
пор у нас хранится, был и в непра-
вильном масштабе сделан, и покрашен 
не так, как надо. Постепенно всему на-
учились», — вспоминает Ирина Бакла-
нова.

С лотка в музей
Стартового капитала у фирмы не бы-
ло: первыми покупателями были ло-
точники, которые торговали на турис-
тических тропах, постепенно появля-
лись связи среди коллекционеров, на-
чали поступать заказы. Первая машина 
для литья появилась у них только через 
4 года — предприниматели купили по-
держанный аппарат американского про-
изводства, который до сих пор работает. 
Но большая часть работы все равно де-
лается вручную — сначала скульп тор 
лепит фигурку во всех подробностях, за-
тем на ее основе делается форма из гип-
са, куда заливают расплавленный ме-
талл. А потом вручную солдатика поли-
руют, грунтуют и раскрашивают.

Сейчас ООО «Студия Ниена» арендует 
около 200 м2 производственных площа-
дей на набережной реки Волковки. Вы-
ручка компании в прошлом году соста-
вила около 7 млн рублей. «Ниена» дела-
ет не только солдатиков, но и сувениры 
для компаний — в честь корпоративов, 
юбилеев и др. Также среди покупате-
лей — музеи, они заказывают диорамы 
сражений, исторически достоверные 
фигурки воинов. Сырье закупают в Пе-
тербурге, но если свинец — российский, 
то олово производят в основном в Ки-
тае и Малайзии, и стоит оно значитель-
но дороже. В целом компания живет 
от заказа к заказу, выручка в итоге ска-
чет. В этот раз, говорит Ирина Баклано-
ва, спрос перед 23 февраля хоть и вырос, 
но люди явно начали заказывать более 

МАРИНА ВАСИЛЬЕВА

news@dp.ru

Стойкие 
солдатики

дешевые фигурки. «Боль-
шинство скульпторов и ху-
дожников у нас не в штате, 
мы привлекаем их для вы-
полнения заказов, — рас-
сказывает Ирина Баклано-
ва. — За 26 лет работы с на-
шими скульпторами мы 
сделали 5 тыс. наименова-
ний фигурок, и в месяц мо-
жем отлить около 100 тыс. 
копий».

Оловянный минимум
В Петербурге около десят-
ка магазинов и мастер-
ских, которые производят 
авторских оловянных сол-
датиков. Среди них компа-
нии «Балтийская коллек-
ция солдатиков», AGES, EK 
Castings. Они делают сол-
датиков для частных кол-
лекций, для детей, кото-
рые разыгрывают сраже-
ния дома и даже игра-
ют солдатиками в шахма-
ты. А также — сувениры 
для украшения интерье-
ра, тематические фигурки 
для бизнеса. Общий объем 
рынка — несколько сотен 
миллионов рублей.

Директор магазина «Сол-
датики» Максим Веретель-
ников отмечает, что почти 
все покупатели у подоб-
ных магазинов — постоян-
ные, это коллекционеры, 
которые готовы платить 
за конкретные, нужные 
им фигурки даже в кризис. 
Поэтому минимум заказов 
обеспечен и мастерским, 
и продавцам солдатиков.

П
осле выхода материа-
ла об общежитии, кото-
рое под видом хостела 
работает у станции мет-
ро «Сенная площадь», 
на почту «ДП» одно 

за другим посыпались письма от людей, 
которым повезло иметь похожих соседей. 
В центре Петербурга бывшие коммунал-
ки и подвалы занимают общежития, ноч-
ные клубы и стриптиз–бары.

«В нашем доме (а он находится под ох-
раной КГИОП) целая парадная долгое вре-
мя используется под общежитие, — пи-
шет житель Адмиралтейского района, — 
несмотря на постоянные протесты мест-
ных жителей и при полном игнориро-
вании администрации района, УК, МВД. 
Раньше там жили рабочие из ближнего 
зарубежья (по 200–250 человек), а теперь 
там ведут активные строительные рабо-
ты по перепланировке. При этом жите-
ли не могут добиться никакой информа-
ции о проекте и беспокоятся за свою безо-
пасность: строители уже снесли межэтаж-
ные перекрытия с 1 по 3–й этаж, сломали 
часть штукатурки фасада».

Другая жительница центра горо-
да рассказывает, что новый собственник 
квартиры прямо над ее квартирой пере-
строил двухкомнатную в пять гостинич-
ных номеров. «Постояльцы возвращают-
ся из клубов ночью, летом в 3–4 утра ту-
ристы возвращаются с разводки мостов, 
над нашей квартирой расположены пять 
комнат, в каждой туалет, душ, мини–кух-
ня с раковиной и электрической пли-
той. Шумно — мы вымотаны до преде-
ла, спим урывками», — говорит женщи-
на, которая уже обращалась в суд, МВД, 
к дет скому омбудсмену.

М
ного лет ведут вой-
ну с клубом в под-
вале и жители Стре-
мянной улицы. 
«Громкая ритмич-
ная музыка по но-

чам, постоянные крики, мат, драки под ок-
нами, — рассказывает местный жи-
тель. — Сейчас в районном суде за неза-
конное размещение оборудования на фа-
саде ответчиком выступает собственница 
юрлица, на которое оформлен бар, явно 
подставная, на заседание она не явилась 
ни разу. Суд тянется почти год».

Такие предприятия работают в горо-
де сотнями, особенно в центре. Многие 
из них прошли все необходимые провер-
ки, получили согласования. В это же вре-
мя депутаты пытаются ограничить рабо-
ту настоящих хостелов, а суды выносят 
решения об их закрытии на основании 
отсутствия отдельного входа.

Над чем бы действительно стои-
ло подумать депутатам — как не стричь 
всех участников рынка под одну гребен-
ку. Как отделить добросовестных участ-
ников рынка, которые дружат с соседя-
ми и соблюдают чистоту, от тех, кого де-
путат Галина Хованская назвала борде-
лями. Петербургское бизнес–сообщество 
уже разработало и предложило ЗС Петер-
бурга проект, нацеленный именно на это 
разделение. Но депутаты предпочитают 
неопределенность.

Отделить 
хостелы 

от притонов

МАРИНА ВАСИЛЬЕВА,

корреспондент «ДП»

Игорь Бак-
ланов наизусть 
знает весь тех-

нологический про-
цесс литья оловянных 
фигурок. Почти 30 лет 

назад он с женой начал биз-
нес, делая солдатиков 
на собственной кух-

не. ФОТО: СЕРГЕЙ ЕРМОХИН 

П
редприниматели Ирина и Игорь Баклановы уже поч-
ти 30 лет производят в Петербурге фигурки солдати-
ков из олова и свинца. За это время они выполняли 
заказы Обуховского завода, делали диорамы сраже-

ний для музея Суворова. А всего за время работы их компания 
«Ниена» выпустила более 5 тыс. видов фигурок.
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1Не сомневаюсь, что 
этот инструмент будет 
востребован. Покупай-
те, это надежные бумаги. 
Не прогадаете.

АНТОН СИЛУАНОВ, 

министр финансов, об облигациях 

федерального займа для физлиц.
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Обвал пришел в электроэнергетику

Р
оссийский рынок акций по-
казал нисходящую динамику 
на вчерашних торгах, индекс 
ММВБ снизился на 1,75 %, 

до 2056,46 пункта. На настроения ин-
весторов влияют три основных нега-
тивных фактора: во–первых, неве-
рие в дальнейший рост цен на нефть 
на фоне оживления сланцевой добы-
чи в США и угрозы роста поставок 
из Ливии и Нигерии; во–вторых, де-
фицит денег у покупателей после се-
рии размещений акций (например, 
«Фосагро», «Русала», «Детского ми-
ра»), которые забрали ликвидность 
с рынка; в–третьих, снижение веро-
ятности смягчения антироссий ских 
санкций. За санкции против России 
выступает подавляющая часть аме-
риканского и европейского истеб-
лишмента, и каких–либо уступок 
Москве на фоне очередного обостре-
ния ситуации вокруг Украины ждать 
не приходится.

Лидерами падения вчера стали ак-
ции электроэнергетических компа-
ний. Так, бумаги «Русгидро» подеше-
вели на 6,52 %, ФСК ЕЭС — на 8,83 %. 
Здесь происходит фиксация прибы-
ли от предыдущего роста из–за не-
ясности в отношении дивидендных 
выплат электроэнергетическим сек-
тором за 2016 год.

Выросли на 4,14 % акции «Магни-
та»: по данным Росстата, реальная 
зарплата в России в январе выросла 
на 3,1 % в годовом выражении, силь-
нее консенсус–прогноза, а реальные 
располагаемые доходы населения 
возросли на 8,1 % к уровню прошлого 
года. Рост доходов способствует уве-
личению оборота ретейлеров.

Впрочем, для российского рын-
ка не все потеряно. Март — обыч-
но хороший месяц для инвестиций 
в фондовые активы на фоне сезон-
ного фактора, приближения дат от-
сечек по дивидендам. Дивиденд-

ная доходность по российским бу-
магам (в среднем около 5 % по индек-
су ММВБ) существенно превосходит 
аналогичный показатель для других 
развивающихся рынков. Кроме того, 
растут мировые акции в связи с пла-
нами нового американского руко-
водства дать налоговый стимул эко-
номике США. В этой связи выступле-
ние Дональда Трампа перед конгрес-
сом на этой неделе имеет особое зна-
чение для конкретизации деталей 
предвыборных обещаний. Наконец, 
последняя макростатистика по Рос-
сии внушает умеренный оптимизм.

Мы ожидаем индекс ММВБ 
на уровне 2150 пунктов к концу мар-
та, если не будет каких–либо подво-
хов от нефтяных котировок. В целом 
мы ждем, что цены на нефть в сред-
нем составят $ 57 за баррель в 2017 го-
ду.
СЕРГЕЙ СУВЕРОВ, начальник аналитического 

департамента УК «БК–Сбережения»

Топ–10 российских еврооблигаций 
по доходности на 26 февраля 2017 г.

№ Бумага Индикативная
доходность, %

Индикативная 
цена, 

% от номинала
1 Транскапиталбанк, 10,514% 18sep2020, USD 0,16 85,25

2 O1 Properties, 8,25% 27sep2021, USD 0,09 98,95

3 Альфа–Банк, 9,5% 18feb2025, USD 0,08 112,23

4 Промсвязьбанк, 10,5% 30jul2021, USD 0,07 113,40

5 БИНБАНК, 8,5% 27mar2019, USD 0,07 104,00

6 Альфа–Банк, 8% perp., USD 0,06 108,15

7 Промсвязьбанк, 10,20% 6nov2019, USD 0,06 110,50

8 «Газпром», 7,288% 16aug2037, USD (12) 0,06 117,78

9 «Борец», 7,625% 26sep2018, USD 0,06 102,75

10 «Газпром», 8,625% 28apr2034, USD (2) 0,06 131,51
Источник: Cbonds

недвижимость

Выходит: понедельник, 
вторник, среда, четверг

Отдел рекламы: 
тел. 326-9744, 326-9719
факс 326-9740

Реклама
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Оксана Кравцова, 
совладелица 

ГК «Еврострой», расскажет 
о том, как себя чувствует 

дама в строительном 
бизнесе, который 

считается мужским.

01.03
В среду 
читайте
в «ДП»
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Т
акой чудной президентской 
предвыборной кампании, 
как сейчас, мы, пожалуй, 
еще не видели. На протяже-

нии 12 лет недовольные администра-
тивным засильем оппозиционеры яз-
вили, мол, а зачем нам тогда вообще 
выборы? Собственно, рано или позд-
но и в Кремле должны были прийти 
к этому выводу.

Без интриги
«Ведомости» написали, что админис-
трация президента привлечет к кам-
пании крупный бизнес. Профильные 
министерства, курирующие промыш-
ленность, транспорт, энергетику, за-
ставят компании из этих отраслей, 
как государственные, так и негосу-
дарственные, готовить отчеты о том, 
какие события могут оказать на «об-
щественно–политическую и социаль-
но–экономическую обстановку в ре-
гионах» (читай — на выборы) нега-
тивное влияние, а какие — позитив-
ное.

«Коммерсантъ» одновременно на-
писал, что уже в марте начнет рабо-
тать неформальный избирательный 
штаб, в который включат предста-
вителей госкорпораций и госкомпа-
ний. Ставка на «Единую Россию» пос-
ле провальных по явке дум ских вы-
боров признана–де неподходящей. Те-
перь человеческий ресурс поручат со-
бирать менеджерам холдингов.

Достигнут, надо отметить, опреде-
ленный прогресс. На прошлой неделе 
все московские СМИ написали о на-
чале предвыборной кампании ровно 
в полночь, примерно одинаково, как 
по команде вдруг заметив, что сле-
дующий срок для Владимира Пути-
на станет, скорее всего, по следним. 
Надо же! Как видим, выводы сде-
ланы, и уже через неделю ведущие 
СМИ рассказывают о происходящем, 
хотя бы и разными словами. Одним 
доверено поведать избирателю пер-
вый абзац, другим — второй. Уровень 
дирижизма в кампании достигает 

МИХАИЛ ШЕВЧУК

mikhail.shevchuk@dp.ru

Выборы разыграют 
как по нотам
Дирижирование президентской кампанией, похоже, никто 
не пытается скрывать, из всех сценариев выбран простой.

максимального значения. 
Не то чтобы в России впер-
вые была кампания с зара-
нее предрешенным итогом, 
но так, чтобы организато-
ры говорили об этом фак-
тически в прямом эфире 
и в таком деловитом тоне, 
— такого еще не было.

Действительно, если 
люди интересуются, за-
чем все эти спектакли, так 
и не нужно, наверное, спек-
таклей. Нужен предельно 
прагматичный, техноло-
гический подход — один 
президент у нас уже есть, 
из этого и будем исходить. 
Незачем завлекать на вы-

боры, достаточно поставить 
работников перед фактом: 
«Есть такое слово — «надо».

Если раньше интригу со-
ставляли хотя бы цифры, 
то на этот раз и цифры ог-
лашены заранее. 70 % «за» 
при 70 % явки. Тогда полу-
чится, что за президента 
проголосовало более поло-
вины избирателей, на паль-
цах объясняют политоло-
ги. А больше половины на-
до, чтобы президент чувс-
твовал себя хорошо. Соот-
ветственно, вся кампания 
уже сейчас сводится к ес-
тественно–научному на-
блюдению — сумеют тех-

нологи обеспечить показа-
тель или не сумеют, сыг-
рает ставка на корпорации 
или не сыграет. Точнее, 
на 100 % сыграет или все–
таки не дотянут пару про-
центов.

Сувенир на память
Вся игра ведется в откры-
тую, участникам заранее 
прописываются роли: ты 
встаешь здесь, ты здесь, ты 
выходишь из–за кулис вот 
в этом эпизоде и говоришь: 
«Кушать подано». Для глав 
так называемых оппозици-
онных партий выборы дав-
но как поездка на «Запо-

рожце»: 5 минут позора — 
и ты на работе. 

В  п р и н ц и п е ,  и г р а 
в наперст ки — это тоже 
искусство, и, как говорил 
Джефф Питерс из расска-
зов О’Генри, нельзя брать 
с людей деньги даром, всег-
да нужно дать что–нибудь 
взамен, пустячный суве-
нир, хотя бы для того, что-
бы научить их не попадать-
ся вторично. Но если люди 
продолжают попадаться 
и даже находят это совер-
шенно естественным, в ка-
кой–то момент уже, конеч-
но, и на сувенир тратиться 
жалко.
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