
Тele2 решил ускориться вслед за «тройкой» ⇢ 8

Из–за запретов рестораторам приходится 
спешно перекраивать меню. ⇢ 36–37

 ⇢ 4–5

Георгий Полтавченко устроил 
подчиненным выволочку. ⇢ 2

ОБЩЕПИТ

В Петербурге 
наступает 
большой 
стейк–хаос

ФИНАНСЫ

Патриотический 
призыв Игоря 
Шувалова

СМОЛЬНЫЙ

«Посмотрите,
что с человеком?»

Импортер Honda может сократить поставки 
автомобилей в Россию. ⇢ 10

Победители конкурсов обеспечат себя 
 заказами на 40 лет и заработают более 
 2,5 трлн рублей. ⇢ 8–9

АВТОПРОМ

Дилеры ищут 
друг у друга 
излишки

МОНОПОЛИЯ

РЖД выберут компании, 
которые получат право 
на обслуживание 
всех локомотивов

USD
35,5475

EUR
48,8600 106,05 USD 1352,33 1195,71

Правительство готовится ужесточить регулирование рынка «Форекс», 
где население теряет деньги. Жажда высоких доходов будет вести 
граждан от депозитов к бирже, а не в форекс–клубы. ⇢ 6–7
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Прогноз климата
в ускоренных темпах 

близкого времени
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ФАКТЫ

ПРАВИЛА

Предупреждение 
вместо штрафа

СПб. Антимонопольная 
служба введет новую прак-
тику борьбы с нарушени-
ями, заявил глава СПб 
УФАС Вадим Владимиров. 
Вместо автоматических 
штрафов будет введен 
принцип предупреждения 
для устранения наруше-
ний. /«Эхо Петербурга»/

ОТЧЕТ

Авиакомпания «Россия» увеличила 
перевозку пассажиров на 25%

СПб. ОАО «Авиакомпания «Россия» в январе–марте 
2014 года увеличило перевозку пассажиров на 25,2% 
по сравнению с аналогичным периодом 2013 года, до 
898,2 тыс. человек. В I квартале перевозчик выполнил 
10 267 рейсов, что на 22,8% больше, чем годом ранее. 
 /Интерфакс/

СРОКИ

Петербургский экономический 
форум пройдет 22–24 мая

СПб. В этом году Петербургский международный эко-
номический форум состоится 22–24 мая в выставоч-
ном комплексе «Ленэкспо». Основной темой форума 
станет «Укрепление доверия в эпоху преобразований». 
 /Интерфакс/

Вчера после заседания 
правительства губернатор  
Георгий Полтавченко со-
общил подчиненным, 
что ознакомился с итога-
ми исполнения бюджета 
в I квартале: «Они лучше, 
чем в прошлом году. Раду-
ет, что у многих измени-
лось отношение к работе, 
но не у всех».

Отстающим пришлось 
оправдываться. Самые 
низкие показатели расхо-
дования средств, всего  2,3 % 
от выделенного на год, 
у комитета по развитию 
предпринимательства 
и потребрынка. Его глава  
Эльгиз Качаев пояснил, 
что основная статья рас-
ходов, программа субси-
дий, только утверждается.  
Средства будут выделены 
ближе к концу года. Похо-

жими были оправдания 
и главы комитета по про-
мышленной политике 
Максима Мейксина: основ-
ное строительство объек-
тов начнется в III–IV квар-
тале, а выплачивать субси-
дии на проведение инно-
вационного форума до его 
начала преждевременно. 

Недавно назначенный 
глава комитета по разви-
тию туризма Инна Шалыто 
объяснила низкие темпы 
освоения средств кадровы-

ми перестановками в коми-
тете. За комитет по энерге-
тике оправдывался про-
фильный вице–губернатор 
Владимир Лавленцев, ссы-
лаясь на сезонность работ 
по замене труб.

На успехи прошлого года 
напирал зампредседателя  
комитета по печати Сергей  
Серезлеев — в 20 13 году  
комитет потратил 99 % 
средств. Большая доля рас-
ходов приходится на укра-
шение города к Новому го-

ду, пояснил он. Георгия 
Полтавченко объяснения 
не устроили. «А где у нас 
Лобков (глава комитета 
по печати. — Ред.)? Часто  
его не вижу», — спросил он. 
Серезлеев пояснил, что его 
начальник просту дился. 
«Часто он как–то простужа-
ется. Посмотрите, что с че-
ловеком, может быть, по-
мочь надо. Укрепить», — 
заметил губернатор.

СПб. Главы коми-
тетов, которые 
не спешат проводить 
тендеры и осваивать 
бюджетные средства, 
получили публичную 
выволочку от губер-
натора Георгия 
Полтавченко.

Чиновников 
отчитали

МАРИЯ ТИРСКАЯ

maria.tirskaya@dp.ru

⇢ Георгий Полтавченко требует бюджетной дисциплины. ФОТО: ИНТЕРПРЕСС

ВАДИМ ВЛАДИМИРОВ, 

руководитель 

петербургского УФАС

П
резидент РФ Владимир Путин вче-
ра познакомил публику с «автоном-
ной некоммерческой организаци-
ей Агентство стратегических ини-
циатив по продвижению новых про-
ектов» (АСИ), где он же возглавля-

ет «наблюдательный совет». Чем именно занимаются  
граждане в этом агентстве, известно мало. Однако 
язык, на котором говорил с наблюдаемыми Путин, 
примечателен и напоминает язык его предшествен-
ника Дмитрия Медведева.

Путин сказал: «В самое ближайшее время необхо-
димо на порядок улучшить деловой климат, это важ-
нейшая задача, сделать это надо ускоренными тем-
пами». Греческое слово «климат» значит то же, что 
и французское слово «мода» — по–русски это наклон. 
Слова президента можно понять как указание граж-
данам из АСИ кого–то наклонить.

Чтобы его поняли правильно, Путин пояснил: 
«Наша с вами задача — не наказывать кого бы то 
ни было и где бы то ни было, а научить региональ-
ные команды лучшим практикам работы с инвесто-
рами, распространить их по всей стране».

О 
трудах АСИ за 3 года публике извест-
но мало, а задачу по перемене клима-
та президент труженикам «инициа-
тив по продвижению» то ли пообе-
щал, то ли велел решить быстро. Ито-
жа, Путин сказал: «Вы можете этим 

гордиться, значит, создавали структуру не зря». Это 
внушает наблюдателю надежду, что смысл ритори-
ческих изысков Путина станет ясен скоро.

Есть два противоположных способа строить дело. 
Один — начать с себя, другой — покончить со всеми, 
кто мешает начать. Судя по сказанному, Путин уже 
3 года использует оба.

Если, однако, никаких изменений климата, кро-
ме смены апреля маем, не произойдет, то речь прези-
дента можно расценивать как ритуальную бла–бла–
бла, призванную развлечь аудиторию. С такими реча-
ми обычно выступают тамада на свадьбах, товарищ 
на похоронах или ведущие на елках. До президен-
та Путина в таком же жанре много и ярко «отливал 
в граните» президент Медведев, а до него — прези-
дент Путин. Президенты приходят и уходят, а жанр 
околокремлевского говорения остается неизменным.

GAZELLE

Рейтинг
средних 
компаний
СПб. Подать заявку 
для участия в рейтинге 
«Gazelle Бизнеса» можно 
на http://www.dp.ru / gazelle_
anketa / . Подведение ито-
гов состоится в конце мая 
и будет отмечено конфе-
ренцией компаний–gazelle 
и специальным выпуском 
«ДП».

2014
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
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Вчера губернатор Георгий  
Полтавченко отправил 
председателя комитета по 
строительству Михаила
Дем и ден ко о бщ ат ьс я  
с группой обманутых 
дольщиков ЖК «Охта Мо-
дерн» — 24 марта они на-
чали голодовку. «Если 
не идут на контакт, значит, 
не верят. Съездите к ним. 
Расскажите, что город соби-
рается делать для реше ния 
проблемы», — потре бовал 
он. Строительство ЖК «Ох-
та Модерн» начинала ком-

пания «ИВИ–93» 9 лет на-
зад. Потом она обанкроти-
лась, а права перешли  сна-
чала к ООО «Балтжил-
инвест», а с прошлого года 
к компании «Питер–кон-
стракшн» (входит в группу 
«Модуль»). Из четырех кор-
пусов построены только 
два, работы не ведутся.

Перед тем как отправить-
ся к дольщикам, Михаил 
Демиденко заявил журна-
листам, что решение нако-
нец найдено: «Группа ЛСР» 
согласилась предоста вить 
строительную технику и 
материалы для заверше-
ния строительства. В об-
мен на это городские влас-
ти выделят компании 15,9 
тыс. м2 земли на пересече-
нии Наличной ул. и ул. Бе-
ринга на В.О. для строи-
тельства гостиницы. Согла-
шение с «Группой ЛСР» 

планируется подписать за-
втра на совещании в коми-
тете по строительству.

В NAI Becar оценили сто-
имость участка в 300 млн 
рублей. На нем можно по-
строить апарт–отель общей
площадью около 30 тыс. м2 

и продать по 100 тыс. руб-
лей за 1 м2 (оценка КЦ «Пе-
тербургская Недвижи-
мость»). Согласно выписке  
из ЕГРП, ранее права на 
этот участок принадлежа-
ли «Питер–Констракшн». 
В компании отказались 
комментировать ситуа-
цию.

При этом в «Группе ЛСР» 
не подтвердили наличия 
таких договоренностей. 
«Есть закон. По закону ал-
горитм привлечения но-
вого инвестора на объект 
следующий: город должен 
забрать землю у прежнего 

застройщика и выставить  
ее на торги, выпустив соот-
ветствующее постановле-
ние правительства и создав 
выверенный реестр доль-
щиков. Только после этого, 
если город попросит, мы 
рассмотрим возможность
участия в таких торгах», — 
заявил «ДП» генеральный 
директор «Группы ЛСР» 
Александр Вахмистров.

«Как показывает практи-
ка, протоколы совещаний  
и то, что обсуждалось на 
них, сильно различаются.  
Ранее достигнутые дого-
воренности не выполня-
лись», — говорит член ини-
циативной группы ЖК «Ох-
та Модерн» Денис Наум-
чук. По его словам, о пре-
кращении голодовки речь 
пока не идет.

ЦИФРЫ ИНВЕСТИЦИИ

В этом году 
ТГК–1 вложит 
7 млрд рублей
СПб. Инвестпрограмма 
ОАО «ТГК–1» на 2014 год 
будет на уровне 7 млрд 
руб  лей, рост программы 
не планируется, сообщил 
Денис Федоров, гендирек-
тор ООО «Газпром энерго-
холдинг», в составе кото-
рого работает компания. 
«Сокращение инвестпрог-
раммы будет зависеть от 
рыночной конъюнктуры: 
если будут сложные усло-
вия и сложная внешняя 
конъюнктура на рынке 
электроэнергетики РФ, то, 
наверное, это вызовет и 
снижение инвестпрограм-
мы», — сказал он. /
Интерфакс/ 

СУД

Fort Group 
не дали войти 
в правление 
Гостиного двора
СПб. Арбитражный 
суд 7 апреля отказал 
КОО «Ф5 Оперу Лимитед», 
представляющему инте-
ресы компании Fort Group 
в ОАО «Большой Гостиный 
двор» (БГД), во включении 
представителей компа-
нии в список кандидатур 
в совет директоров Гости-
ного двора. В Fort Group 
намерены обжаловать это 
решение в апелляционном 

суде. 18 февраля собрание 
акционеров не поддер жа-
ло концепцию реконст-
рук ции универмага стои-
мостью $500 млн, предло-
женную Fort Group, кото-
рая владеет 10,04% акций 
БГД. Компания предла-
гала накрыть внутрен-
ние дворы стеклянным 
куполом. С тех пор истец 
подал в арбитражный суд 
восемь исков, в том числе 
об отмене контракта с 
компанией «Геострой» 
на 300 млн рублей.  
 /«Фонтанка.ru»/

СТАТИСТИКА

На вторичном 
рынке лишь 8% 
земель под жилье
СПб. На вторичном рынке 
Петербурга преоблада-
ет предложение земель 
под промышленную 
застройку. Такие объекты 
занимают 51% от общей 
площади участков. Не  -
много меньше в городе 
земельных участков, рас-
считанных на обществен-
но–деловую застройку, — 
41%. К такому выводу 
пришли эксперты агент-
ства «АРИН».

Под многоэтажное жи  -
лищное строительство 
отводится наименьшее 
количество площадей — 
всего 8%. Стоимость таких 
участков варьируется 
от 5,4 тыс. до 132 тыс. руб-
лей за 1 м2. /dprealty.ru/

ФАКТЫ

РЕЙТИНГ

Петербург вошел в десятку

Лондон. Петербург вошел в десятку наиболее популяр-
ных у туристов всего мира направлений в Европе. Об 
этом говорится в опубликованном во вторник рейтинге 
крупнейшего интернет–портала для путешественни-
ков TripAdvisor на 2014 год. Первую строчку рейтинга 
по Европе в нынешнем году занял Стамбул, за которым 
следуют Рим, Лондон, Прага, Париж, Берлин, Фло-
ренция. Рейтинг составляется на основе миллионов 
обзоров и оценок, авторами которых выступают сами 
туристы. /ИТАР–ТАСС/

КОНКУРС

Расчеты для Апраксина двора

СПб. Финансовую модель преобразования торгового 
квартала Апраксин двор рассчитают за 8,91 млн руб-
лей. Конкурс выиграл Петербургский научно–иссле-
довательский проектный институт территориального 
развития и транспортной инфраструктуры, предло-
живший выполнить работы за 8,91 млн рублей, скинув 
55% от начальной цены контракта. Также заявки на 
участие подавали три московские компании. /dp.ru/

⇢ Петербург занял 9–ю строчку в списке главных 
жемчужин Европы, расположившись между Барсе-
лоной и Будапештом. ФОТО: МИХАИЛ ТИХОНОВ

1,3%
до такого значения Международный валют-
ный фонд понизил прогноз роста экономики 
России в 2014 году с 2%, прогнозировавшихся 
им в январе. /Интерфакс/

11,9
млрд долларов составили прямые иностран-
ные инвестиции в небанковский сектор РФ 
в I квартале 2014 года, что в 3,1 раза мень-
ше, чем в I квартале 2013 года ($37,1 млрд), по 
данным Банка России. /Интерфакс/

4,4%
составило снижение импорта в Россию това-
ров из стран дальнего зарубежья в I квартале 
2014 года по сравнению с соответствующим 
показателем 2013 года, до $59 млрд 66,1 млн, 
по данным ФТС. /Интерфакс/

СПб. Чиновники по  -
торопились заявить, 
что жилой комплекс 
«Охта Модерн» 
поможет достроить 
«Группа ЛРС». 
Дольщики тоже пока 
не намерены прекра-
щать голодовку.

Голодающих кормят обещаниями

МАРИЯ ТИРСКАЯ,

НАТАЛЬЯ КОВТУН
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ноябрь 2007 г. ноябрь 2010 г.

$428 $772 

Холдинг «ЛСР» ГК «О'КЕЙ»

С   
   IPO   

Гендиректор
Тони Денис Майер

Гендиректор, председатель правления
Александр Вахмистров

$772 

тентам они готовы будут 
ее изучить и прокоммен-
тировать.

«Наши облигации торгу-
ются на ММВБ, то есть 
российскую площадку мы 
не совсем игнорируем», — 
отметили в ООО «О’КЕЙ».

«Обыкновенные акции  
группы обращаются на 
фондовом рынке москов-
ской биржи, поэтому пе-

ререгис т раци я бума г 
не требуется», — полагают 
в «Группе ЛСР».

«Материнская компа-
ния ТКС Банка, TCS Group 
Holding PLC, не намере-
на проводить делистинг 
в Лондоне. Вместе с тем, 
как мы уже говорили ра-
нее, ТКС не исключает воз-
можности проведения до-
полнительного листинга 

В
чера после совещания по разви-
тию банковской системы первый  
вице–премьер Игорь Шувалов 
предложил российским компа-

ниям, чьи ценные бумаги котируются 
на западных биржах, обратить внимание 
на российскую биржу. «Вообще, сейчас на-
до очень серьезно подойти всем эмитен-
там, которые не связаны с процессом при-
ватизации, и даже тем, кто прошел про-
цедуру листинга, размещения на нью–
йоркской бирже, на лондонской и других 
биржах, — им серьезно надо рассмотреть 
возможность перерегистрации на москов-
ской бирже. Это вопрос для них экономи-
ческой безопасности», — цитирует Прайм 
слова чиновника.

Сложно понять, чего хочет власть
Среди петербургских компаний всего че-
тыре представлены на бирже в Лондо-
не (см. инфографику). Некоторые из них 
от комментариев воздержались, а другие 
заявили, что обсуждать непонятное вы-
сказывание вице-премьера не хотят. 

«Если взять историю российских бирж, 
то там нет ни одного крупного IPO. Заста-
вить работать на российской бирже мож-
но только госкомпанию. Как правило, ос-
тальные участники выбирают между дву-
мя–тремя мировыми площадками. Прос-
то взять и размещать свои акции на бирже 
невозможно, надо предложить инвесто-
рам что–то интересное. Кроме того, зачас-
тую головные офисы компаний, которые 
торгуются на бирже, зарегистрирова-
ны в других странах, если речь не идет 
о госмонополиях. Например, в свое вре-
мя на IPO выходил не российский ретей-
лер «Пятерочка», а нидерландский хол-
динг», — говорит представитель одной 
из компаний–эмитентов.

Его коллеги из других компаний пообе-
щали, что, как только появится конкрет-
ная информация, что нужно делать эми-

ОБРАЩЕНИЕ

Обсерватория 
просит 47 млн 
на реставрацию
СПб. Пулковская обсерва-
тория, большинство зда-
ний которой являются па   -
мятниками, в 2014 году 
не получила денег на рес-
таврацию. Ежегодно 
обсерватория получала 
по 10–12 млн рублей на 
реставрационные работы, 
но в связи с переходом в 
Федеральное агентство 
научных организаций ей 
денег не выделили. «Мы 
направили дополнитель-
ную заявку в ФАНО с про-
сьбой профинансировать 
реставрацию главного 
здания и других павиль-
онов», — заявил директор 
учреждения Александр 
Степанов. По его словам, 
обсерватория попросила 
47 млн рублей. /dprealty.ru/

КРЕДИТ

Vimpelcom 
привлек 
$1,8 млрд
Москва. Vimpelcom Ltd. 
привлек у 11 банков 
револьверный кредит на 
$1,8 млрд для рефинанси-
рования кредита на $500 
млн, привлеченного в 
2011 году. Как говорится 
в сообщении компании, 
новый кредит включает 
первый транш на $1,65 
млрд, который может 

быть увеличен на $150 
млн в течение 6 месяцев. 
Срок кредита — 3 года.

Также Vimpelcom при-
влек на баланс Vimpelcom 
Amsterdam B.V. трехлет-
ний кредит на $500 млн 
у Альфа–Банка (бенефи-
циарами которого, также 
как и в Vimpelcom, явля-
ются структуры «Альфа–
Групп» Михаила Фридма-
на). Оба кредита обеспече-
ны гарантиями холдинго-
вой компании Vimpelсom 
Holdings B.V. /Интерфакс/

НАДЗОР

«Полушка» 
оштрафована 
на 2 млн рублей
СПб. Петербургское 
управление антимоно-
польной службы оштра-
фовало на 2 млн рублей 
сеть магазинов «Полу-
шка» («Любавушка Ритейл 
Груп») за дискриминацию 
новых поставщиков и пре-
пятствие их выходу на 
рынок.

Заявителем по делу 
снова стала компания «ТД 
«Алтайская крупа». Ранее 
она уже обращалась в ве-
домство, так как не смог-
ла заключить контракт 
на поставку продукции 
с торговой сетью. На этот 
раз ретейлер предложил 
компании контракт, но на 
дискриминационных, по 
мнению заявителя, усло-
виях. /ИТАР–ТАСС/

Акции позвали
Первый вице–премьер РФ Игорь Шувалов п
подумать о перерегистрации акций с запад
Петербургские эмитенты не восприняли ре

Индексы отреагируют 
негативно

ДМИТРИЙ ЕГОРОВ,

директор филиала «БКС Премьер» 

в Петербурге

КОММЕНТАРИЙ

Я не вижу в этом особого смысла, посколь-
ку при покупке бумаги российской компании на запад-
ной бирже для покупателя, с одной стороны, есть высо-
кая ликвидность, а с другой — отсутствуют риски рос-
сийской инфраструктуры. Если в правительстве опасают-
ся такого уровня потенциальных санкций, которые заста-
вят компании прекратить торги на западных площадках, 
то можно себе представить, как отреагируют на них фон-
довые индексы. При этом риски ликвидности и инфра-
структуры в России будут оцениваться как очень высо-
кие. Таким образом, наличие листинга в РФ капитализа-
цию таких компаний не удержит. Что касается расходов 
на перерегистрацию, то они не являются проблемой, они 
мизерны для крупных компаний.

КТО С КЕМ СУДИТСЯ 

Иски на 26 марта 2014 года

Истец Ответчик Суть иска

ОАО «АЛНАС» ООО «Фронтстеп ИТМ» 
(ОГРН 1089847306603) о несостоятельности

МИФНС №23 по СПб ООО «Восход» 
(ОГРН1097847056922) о несостоятельности

ФНС РФ ООО «Элит Строй Дом» 
(ОГРН 1101001006787) о несостоятельности

ООО «Оптима–2000» ООО «Техносвет–
комплекс» о взыскании 41,917 млн руб.

ООО «Балтийская энер-
гетическая компания» ООО «ЕвроИнвест» о взыскании 17,309 млн руб.

ООО «Стройтехнология» ОАО «ДСК №5» о взыскании 9,212 млн руб.

ООО «Меркурий» ЗАО «Завод металло-
конструкций» о взыскании 7,502 млн руб.

ООО «Инвестиции.
Финансы.Лизинг» ОАО «АльфаСтрахование» о взыскании 5,327 млн руб.

ИСТОЧНИК: АРБИТРАЖНЫЙ СУД СПБ И ЛО

РЕ
К

Л
А

М
А

ЯХТИНГ
НОВОСТИ, МНЕНИЯ, ОБЗОРЫ

Тематический выпуск

23 апреля

По вопросам рекламы 326-97-38

mironova@dp.ru
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$575  $952 

Etalon Group ГК «Лента»

Президент
Вячеслав Заренков 

Гендиректор
Ян Дюннинг

на московской бирже в бу-
дущем с целью расшире-
ния базы инвесторов», — 
отметили в ТКС Банке.

Доверие упадет
Аналитики утверждают, 
что российские компании 
вряд ли смогут отказаться 
от западных бирж в поль-
зу российской. «К сожале-
нию, крупнейшие запад-

ные биржи предлагают бо-
лее широкий круг инвесто-
ров и существенно более 
высокую оценку размещае-
мых акций. Компании, из-
начально размещающиеся 
за рубежом и регистриру-
ющие выпуски на своих бе-
нефициаров в Голландии  
или Англии, не заинтере-
сованы ухудшать положе-
ние своих основных акци-

и на родину
предложил российским компаниям 
дных бирж на московскую.
екомендацию всерьез.

49 %
торгового оборота с акциями российских ком-
паний в марте 2014 г. приходилось на мос-
ковскую биржу, оценили в LiquidMetrix. 
Для сравнения: в ноябре 2013 года доля мос-
ковской биржи в обороте составляла 58 %.

ТРАНСПОРТ

Куда не полетят 
«Аэрофлот» 
и «Трансаэро»
Москва. ОАО «АК «Тран-
саэро» отказалось от 
допуска на выполнение 
рейсов по 22 маршрутам 
из разных городов РФ, 
сообщается в документа-
ции на сайте Росавиации. 
В том числе авиаперевоз-
чик отказался от рейсов 
из Петербурга в Афины, 
Варадеро, Одессу и Пафос. 

ОАО «Аэрофлот — рос-
сийские авиалинии» 
также отказалось от 
допусков на выполнение 
рейсов по ряду маршру-
тов. Компания не будет 
летать из Петербурга в 
Днепропетровск, Донецк, 
Львов, Бишкек. Кроме 
того, Росавиация отозвала 
допуск у авиакомпании 
по маршруту Петербург 
— Тиват. /Интерфакс/

ОТЧЕТ

Прибыль ТМХ 
в прошлом году 
выросла на 21%
Москва. Чистая прибыль 
«Трансмашхолдинга» 
(ТМХ, крупнейший в РФ 
производитель подвижно-
го состава для железной 
дороги и метро) по МСФО 
в 2013 году выросла на 
20,6%, до 15,037 млрд руб-
лей, говорится в отчете 
компании. Выручка увели-

чилась на 18,8%, до 154,29 
млрд рублей, прибыль 
до налогообложения — 
на 15,9%, до 19,089 млрд 
рублей. Обязательства по 
кредитам и займам с 31 
декабря 2012 года по 31 
декабря 2013 года сокра-
тились на 5%, до 19,281 
млрд рублей. /Интерфакс/

ПЛАНЫ

InterContinental 
собирается 
открыть в РФ 
70 отелей
СПб. InterContinental 
Ho tels Gro up (IHG) к 2020 
году планирует открыть 
70 отелей в разных регио-
нах РФ, сообщил во втор-
ник вице–президент IHG 
по развитию в России и 
СНГ Арон Либинсон. По 
его словам, рассматри-
ваются разные города. 
В Петербурге на 2016–
2017 годы запланировано 
открытие отелей «Holiday 
Inn Кременчугская» и 
Crowne Plaza в рамках 
реконструкции Николь-
ских рядов. Всего к 2020 
году в РФ и СНГ плани-
руется открыть около 100 
отелей. Объем инвести-
ций Арон Либинсон уточ-
нить затруднился, однако 
отметил, что инвестиции 
в строительст во одного 
номера Holiday Inn состав-
ляют около 100 тыс. евро, 
Crowne Plaza — около 150 
тыс. евро. /Интерфакс/

ЕЛЕНА ЗБОРОВСКАЯ,

АЛЕКСАНДРА КОНФИСАХОР

онеров и инвесторов, ко-
торые пользуются более 
гибким законодательст-
вом и большей ликвиднос-
тью», — говорит Всеволод 
Лобов, руководитель ана-
литической службы ИК 
«Доходъ». 

«Если говорить о безопас-
ности, которую Шувалов 
называет одной из причин 
для перерегистрации ак-
ций, то правительству бы 
следовало обеспечить ус-
ловия такой безопасности, 
расширяя взаимную тор-
говлю и сотрудничество 
с Европой и избегая санк-
ций», — добавляет Всево-
лод Лобов.

В случае перерегистра-
ции бумаг могут возник-
нуть сложности в связи 
с тем, что технически такая 
процедура вообще может 
быть не предусмотрена.

«Если у западного инвес-
тора есть в портфеле депо-
зитарные расписки на ак-
ции российских эмитен-
тов, которые он не собира-

ется продавать, а купить 
их напрямую на российс-
кой бирже не может или 
не хочет, получится, что 
теперь этот инвестор хо-
дит под риском лишиться 
актива, который ему ин-
тересен. Соответст венно, 
доверие инвесторов к рос-
сийским компаниям  пада-
ет», — рассуждает Дмит-
рий Пашков, начальник 
управления корпоративно-
го финансирования банка 
«БФА».

По мнению аналитика 
ИГ «Энергокапитал» Васи-
лия Копосова, несомнен-
но, что отказ от листин-
га на зарубежных биржах 
негативно скажется на ка-
питализации предприя-
тий–эмитентов и повле-
чет за собой дальнейшие 
негативные последствия, 
вплоть до ухудшения кре-
дитных рейтингов и повы-
шения стоимости заимст-
вований.
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и никто из форекс–дилеров 
официально эти оценки оп-
ровергнуть не может. Безу-
словно, не все новички про-
игрываются в ноль, кое–ко-
му удается сохранить часть 
денег и вывести их со сче-
та, особенно если повезло 
открыть счет у более–ме-
нее солидного посредника,  
а не в так называемом фо-
рекс–клубе или форекс–
кухне — так на сленге фи-
нансистов называют кон-
торы, не выводящие заяв-
ки на настоящий FOREX, 
а удовлетворяющие их 
за счет заявок других кли-
ентов или за собственный 
счет, то есть, по сути, иг-
рающие часто против соб-
ственных клиентов.

Жесткость на пользу 
бизнесу
Все без исключения фо-
рекс–дилеры, ответившие 
на вопросы «ДП», относят-
ся к ужесточению регули-
рования положительно. 
Они уверены, что положе-
ние крупнейших участни-

П
ока на депозитах населе-
ния в России хранится бо-
лее 16 трлн рублей, тогда 
как в ПИФах — немногим 

более 100 млрд. На брокерских сче-
тах еще несколько десятков миллиар-
дов (биржа не раскрывает точную ин-
формацию). Таким образом, вложения 
граждан в ценные бумаги составля-
ют около 1 % от их банковских вкладов. 
Между тем ставки по депозитам пос-
тепенно снижаются, и население ищет 
варианты более доходных вложений, 
при этом часто попадаясь в ловуш-
ку агрессивной рекламы форекс–диле-
ров. Направить эти потоки на более бе-
зопасный рынок, а именно на биржу, 
в ПИФы или НПФ (которые большую 
часть средств инвестируют в бирже-
вые инструменты), — одна из главных 
задач государства. На фондовом рын-
ке с 2015 года физлица получат щед-
рые налоговые льготы, о которых «ДП» 
писал в 2013 году. А внебиржевому ва-
лютному рынку «Форекс» (англ. Foreign 
Exchange, или FOREX) придется сущест-
вовать по жестким правилам.

Поправки в закон «О рынке ценных бу-
маг» и ряд других законов, касающих ся 
регулирования деятельности дилеров  
на «Форексе», должны быть готовы 
к 1 мая 2014 года. Такое поручение пра-
вительству дал еще в феврале прези-
дент Владимир Путин. В первом чтении 
законопроект о регулировании форекс–
дилеров был принят в июне 2013 го-
да, однако теперь, судя по словам со-
авторов новых поправок, правила игры 
поменяются радикально. Так что пос-
ле их вступления в силу вакханалия 
на рынке «Форекс», позволяющая диле-
рам отнимать у доверчивых российских 
клиентов десятки миллионов долларов 
ежегодно, должна пойти на спад.

Око регулятора
«Законопроект о регулировании дея-
тельности форекс–дилеров может быть 
принят во втором чтении в весеннюю 
сессию, то есть до конца июня, — рас-
сказал Алексей Тимофеев, председа-
тель правления НАУФОР (Националь-
ная ассоциация участников фондового 
рынка). — Вариант, принятый в первом 
чтении, был очень плохим. Он практи-
чески закреплял существующую ситуа-
цию, то есть отсутствие какого–либо  
регулирования. В поправках, подготов-

Конец 
валютных 
казино
Правительство готовится ужесточить 
регулирование рынка «Форекс», где 
население теряет деньги. Жажда высоких 
доходов будет вести граждан от депозитов 
к бирже, а не в форекс–клубы.

Группа «Альпари»

Стоимость чистых активов 
ООО «Альпари–брокер» на 
31.12.2013 составляла 51,4 млн 
рублей.

А Д

2008

Группа Fibo

У московского офиса группы 
последние данные отчетности 
за 2007 год — выручка 21 млн 
рублей, прибыль — 1,5 млн ру-
блей.

2003 /

А Г
А К

Instaforex

Поданным компании, создано 
в 2007 году, однако, по данным 
СПАРК, ООО «Инстафорекс» 
создано в Калининграде в 2012 
году. Открытую отчетность не 
ведет. 

Ю П

2012 /

/

С
 
–

ГК Grand Capital

По данным СПАРК, владельцы — 
физлица, в 2010 году 50% было у 
Станислава Ванеева. Торговый 
оборот оценивается примерно 
в 60 000 лотов (для понимания — 
1 лот = 100 000 единиц базовой 
валюты, например евро в паре 
евро/доллар).

2006 $6 

С В

Повинуясь навязчивой рекла-
ме, сулящей высокие заработки 
на рынке «Форекс», а также бес-
платное обучение и, возможно, 
бонус в виде добавления денег 
на торговый счет на старте, бу-
дущий трейдер приносит день-
ги форекс–дилеру и открывает 
торговый счет.

Д 
  «Ф»

ленных ко второму чте-
нию, предусматривается 
введение отдельных ли-
цензий форекс–дилеров 
для всех компаний, ко-
торые оказывают услуги 
на рынке производных фи-
нансовых инструментов 
для розничных инвесторов 
и предоставляют при этом 
кредитное плечо. Это каса-
ется и банков».

Обсуждаемые поправки  
предусматривают жест-
кие требования к размеру 
капитала форекс–дилеров, 
добавил Тимофеев, а так-
же устанавливают требо-
вания к хранению активов 
клиентов и ограничивают 
содержание рекламы. Кро-
ме того, законопроект вне-
сет поправки в Гражданс-
кий кодекс, дающие право 
на судебную защиту кли-
ентам форекс–дилеров.

Первый заместитель 
председателя Центробан-
ка РФ Сергей Швецов, воз-
главляющий созданную 
в прошлом году Службу 
по финансовым рынкам 
ЦБ, в конце марта в одном 
из радиоинтервью расска-
зал, что в поправках к за-
конопроекту о регулирова-
нии дилерской деятельнос-
ти на рынке «Форекс» пре-
дусмотрена, в частнос ти, 
обязанность дилеров уве-
домлять в рекламе сво-
их услуг о рисках работы  
на «Форексе». Более того,  
форекс–дилеры обязаны бу-
дут ежеквартально публи-
ковать информацию о том, 
сколько клиентов проигра-
ли деньги и сколько выиг-
рали. Также форекс–клубы 
должны будут уведомлять 
в рекламе о том, что ва-
лютные курсы, по кото-
рым они проводят сделки 
клиентов, могут не совпа-
дать с котировками на ре-
альном FOREX.

Будут ограничения и по 
предельному размеру кре-

дитного плеча. В США, 
по словам Швецова, макси-
мальное кредитное плечо 
ограничено на уровне 50, 
то есть клиент с размером 
счета $ 20 тыс. может совер-
шать сделку объемом $ 1 
млн. В Евросоюзе обсужда-
ется подобное ограничение. 
Примерно такое же прави-
ло планируется уста новить 
и в России. Пока кредитное 
плечо у некоторых форекс–
дилеров достигает 500.

Масштаб бедствия
Сколько именно проигры-
вают на «Форексе» гражда-
не России, и в частности пе-
тербуржцы, никому допод-
линно не известно. Опро-
шенные «ДП» участ ники 
рынка оценивали объ-
ем средств, находящихся 
на счетах клиентов форекс–
дилеров, примерно в $ 500 
млн по России и $ 50 – 75 
млн — по Петербургу. Еже-
годно эта сумма прираста-
ет на 10 – 15 %, полагают оп-
рошенные эксперты. Васи-
лий Прошин, управляющий 
директор инвестиционно-
го департамента «ВТБ 24», 
сообщил, что за 2013 год 
трейдеры из Петербурга 
перевели на свои торговые 
счета в банке чуть более $ 2 
млн. Всего же за прошлый 
год «ВТБ 24» привлек на та-
кие счета $ 35 млн. Пресс–
секретарь Инвестиционно-
го холдинга «ФИНАМ» Вла-
дислав Исаев рассказал, 
что доступ к форекс–опера-
циям в 2013 году получили 
в прошлом году 22 тыс. че-
ловек, в том числе около 1 
тыс. петербуржцев. Финан-
систы, как правило, уклоня-
ются от просьбы раскрыть 
долю проигрывающих кли-
ентов в своей компании 
и на рынке «Форекс» в це-
лом. Но на интернет–фору-
мах, посвященных финан-
совым спекуляциям, эту 
долю оценивают в 95 – 99 %, 

АЛЕКСАНДР ПИРОЖКОВ,

ЕЛЕНА ЗБОРОВСКАЯ,

ПАВЕЛ ГОРОШКОВ

ков рынка, к коим относят 
и себя, только упрочится: 
им будет проще конкури-
ровать с мелкими форекс–
конторами, которые десят-
ками приходят на рынок 
ежегодно, а потом исчеза-
ют с него, прихватив день-
ги клиентов.

«Мы считаем, что введе-
н и е  р е г у л и р о в а н и я 
на рынке «Форекс» в Рос-
сии приведет к формиро-
ванию цивилизованного 
рынка, что положительно  
отразится на всех сторо-
нах — на клиентах, чьи 
права будут защищены, 
на добросовестных броке-
рах, которым не придет-
ся конкурировать с нечест-
ными фирмами–одно-
дневками, на государстве, 
которое получит допол-
нительный источник на-
логообложения», — счита-
ет Игорь Домброван, гла-
ва представительства Saxo 
Bank A / S в России.

99
процентов 
достигает 
доля клиен-
тов, проиг-
рывающих 
деньги, у 
форекс–
дилеров. 
В форекс–
кухнях эта 
доля, как 
правило, 
составляет 
100%.
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Долгожданный закон

СЕРГЕЙ КОЗЛОВСКИЙ, 

руководитель отдела биржевого 

обслуживания ГК Grand Capital

ГЕРМАН ФРИЗЕН, 

директор по маркетингу и внешним 

коммуникациям компании RoboForex

КОММЕНТАРИИ

Поправки в федеральный закон «О рынке цен-
ных бумаг» и ряд других законов, касающиеся регули-
рования форекс–брокеров, поддержаны СРО НП ЦРФИН, 
объединившей ведущих форекс–брокеров России. Ду-
маю, комментарии о необходимости регулирования рын-
ка и возможных преимуществах как для форекс–броке-
ров, так и для их клиентов, излишни. Мы неоднократно 
высказывались за формирование законодательной базы, 
которая позволит создать определенные правила и более 
комфортные условия для всех сторон. Надеемся на ско-
рейшее принятие поправок в законодательстве.

Практически все крупные участники рынка 
поддерживают общую идею необходимости регулирова-
ния рынка «Форекс», и в этом мы едины.
Самое положительное, что принесет регулиро-
вание, — это защита рынка «Форекс» от компаний–одно-
дневок, которые постоянно появляются и исчезают, не вы-
держав конкуренции, причем, как правило, с деньгами 
клиентов, нанося огромный репутационный ущерб рынку 
и его участникам. Мы ждем, что закон позволит очистить 
рынок и, соответственно, привлечь на него новых инвес-
торов, которые сейчас относятся к нему настороженно.

ООО «Форекс клуб»

Основано в 2010 году кипрским 
офшором Forex Club Holdings 
Limited. По телефону общать-
ся с прессой отказались. Теле-
фон петербургского филиала 
отключен. 

2010 /

О П

TeleTrade 

Компания основана в 2010 году 
московской бизнесвумен Люд-
милой Гущиной. Телефоны пе-
тербургского офиса отключе-
ны.

2010 /

Л Г

«Адмирал Маркетс»

Основал компанию в 1999 году 
Сергей Косарев. Прибыль в 
2012 году составил 2,7 млн ру-
блей. Есть филиал в Москве. По 
данным на 2014 год, головной 
офис Admiral Markets Holding 
находится в Эстонии.

1999

С К

/

Банк «ВТБ24»

За 2013 год трейдеры из 
Санкт–Петербурга перевели на 
свои торговые счета чуть бо-
лее $2 млн. Всего же за прошлый 
год «ВТБ24» привлек $35 млн. На 
99,9% принадлежит ОАО «Банк 
«ВТБ». 

2005 $228 

ООО «Б ВТБ»

ИК «Финам»

На рынке «Форекс» начал рабо-
тать с 2007 года сначала через сво-
его партнера — Saxo Bank, с 2008 
года — самостоятельно.

2007 $400 

В Р
Л С К

К Ф

SaxoBank

Среднемесячный оборот Saxo 
Bank в 2013 году в России соста-
вил около $33 млрд, что на 40% 
больше результатов предыдуще-
го года. Таким образом, доля ком-
пании на рынке примерно равня-
ется 7,5%.

1992 $33 

Пользуясь большим 
кредитным плечом, 
трейдер получает 
первый крупный убыток.

Если форекс–кухня пожелает 
ускорить разорение своего кли-
ента и заполучить все его день-
ги, она может сделать это в лю-
бой момент, исказив данные по 
котировкам по сравнению с ре-
альным внебиржевым валют-

ным рынком.

После первого крупного убытка 
форекс–дилер попытается уго-
ворить трейдера довнести день-
ги на счет и продолжить игру.

Продолжение игры с большим 
кредитным плечом в конце кон-
цов приведет к проигрышу всей 
принесенной на «Форекс» сум-
мы и ранее полученной прибы-
ли, потому что рано или поздно 
движение в неблагоприятную 
сторону неизбежно случится.

Пользуясь большим 
кредитным плечом, трейдер 
получает первые 
быстрые деньги. 

владельцы или 
основатели компаний год основания годовой оборот

При торговле с кредитным плечом 1:200 для 
удвоения счета достаточно движения котиро-
вок на 0,5% в благоприятную сторону. Для об-
нуления счета достаточно движения на 0,5% 
в неблагоприятную сторону. Движения коти-
ровок на 0,5% происходят на валютном рынке 
регулярно, иногда несколько раз в день.П
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При попытке вывести прибыль со счета трейдер с боль-
шой вероятностью сталкивается с сопротивлением 
форекс–дилера: его уговаривают продолжить торгов-
лю с более крупной суммой на счету. Если трейдер на-
стаивает на своем, более–менее крупные и известные 
форекс–дилеры, скорее всего, отдадут деньги. Так назы-
ваемые форекс–кухни (компании, занимающие позиции 
против своих клиентов) почти наверняка не отдадут.
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Г
оскомпания «РЖД» передает сто-
ронним организациям сервисное 
обслуживание всего парка своих 
локомотивов. Сейчас в монополии 

эту функцию выполняет дирекция по ре-
монту тягового подвижного состава.

В конце марта монополист завершил 
размещение заявок, объявив шесть кон-
курсов. Самый крупный контракт на 23 
млрд рублей в год охватывает Петербург 
и весь Северо–Западный регион. По не-
му победитель по контракту жизненно-
го цикла получит на обслуживание 7669 
локомотивов на срок с 1 июля 2014 го-
да до 30 июня 2054 года. Всего на обслу-
живание в сторонние организации уй-
дет 19 566 локомотива. Начальная сумма 
всех контрактов — 63,1 млрд рублей в год, 
что меньше того, что РЖД ежегодно тра-
тят на ремонт и обслуживание локомо-
тивов своими силами — около 70 млрд
рублей. А всего за 40 лет РЖД выплатят 
за обслуживание локомотивов около 2,5 
трлн рублей. На эти деньги претендуют 
две компании.

Первый претендент
Большую часть работ может получить 
ООО «ТМХ–Сервис», аффилированное 
с крупнейшим в РФ машиностроительным 
холдингом «Трансмашхолдинг» Исканде-
ра Махмудова и Андрея Бокарева  (также 
25 % этой компании контролирует фран-
цузский машиностроительный концерн 
Alstom). В 2012 году специально для учас-
тия в тендерах все компании «ТМХ–Сер-
вис», связанные с обслуживанием локо-

Локомоти
на всю ж

В конце апреля РЖД выберу
получат право на обслужив
монополии. Победители об
на 40 лет и заработают боле

мотивов, в частности ОАО 
«Желдорреммаш», которо-
му принадлежат 10 локо-
мотиворемонтных заводов 
по всей стране, были объ-
единены в управляющую 
компанию «Локомотивные 
технологии».

Второй претендент
Расположенное в Екатерин-
бурге ЗАО «Группа Синара» 
Дмитрия Пумпянского мо-
жет получить в обслужи-
вание локомотивы, работа-
ющие за Уралом. Совмест-
ное предприятие группы 
с германским концерном 
Siemens — «Уральские локо-
мотивы» — собирает по за-
казу РЖД электропоезда 
«Ласточка» и электровозы. 
А в перспективе, как ранее 
заявлял «ДП» глава Siemens 
в СНГ Дитрих Мёллер, «Си-
нара» может заняться сбор-
кой «Сапсанов».

В 2013 году РЖД прове-
ли два пилотных конкур-
са на сервисное обслужи-
вание локомотивов, конт-
ракты по которым рассчи-
таны на 5 лет, с 2013–го 
по 2018 год. «Группа Сина-
ра» и «ТМХ–Сервис» конку-
рировали за участие в пи-
лотном проекте. При этом 

Новый оператор, создаю-
щийся на базе бывшей 
«дочки» шведской компа-
нии и сотовых активов рос-
сийского госоператора, бу-
дет работать под брендом 
Tele2. Все мобильные ак-
тивы «Ростелекома» перей-
дут под этот бренд в тече-
ние года. Тарифы также бу-
дут унифицированы, опе-
ратор сохранит имидж 
дискаунтера, заявили вче-
ра в Tele2.

К III кварталу 2014 го-
да изменения должны по-
чувствовать петербургские 
абоненты Tele2, до сих пор 
лишенные услуг скоро-
стного доступа в Интернет.

«Я думаю, первая сеть 
стандарта 3G под нашим 
брендом заработает в Пе-
тербурге, где уже запуще-
на сеть «Ростелекома», — 
сообщил заместитель ге-
нерального директора 
«Tele2 Россия» Джери Кал-
мис. — Это произойдет 
в III квартале этого года, 
ближе к осени. Сети LTE 
(4G, четвертое поколение 
мобильной связи. — «ДП») 
мы строим параллельно. 
Я не исключаю, что запуск 
обоих стандартов случится 
почти одновременно».

А есть ли стройка
По словам Джери Калми-
са, Tele2 планирует разви-
вать LTE как на частотах 
«Ростелекома», так на име-
ющихся у нее GSM–час-

тотах. Согласно принци-
пам технологической ней-
тральности, которые в кон-
це прошлого года утвер-
дило Минкомсвязи РФ, 
под услуги 3G и 4G разре-
шено использовать часто-
ты, изначально предназна-
ченные для второго поко-
ления связи (2G). Интерес-
но, что шведские акционе-
ры Tele2 добивались этого 
годами. Одной из главных 
причин продажи бизне-
са шведами стала как раз 
невозможность развивать 
услу ги 3G, 4G. Министерс-
тво дало свое согласие уже 
после того, как Tele2 пе-
решел к банку «ВТБ», бан-
ку «Россия» и структурам 
Алексея Мордашова.

Петербургская 3G–сеть 
«Ростелекома», на которой 
будет работать объединен-
ный оператор, была запу-
щена в коммерческую экс-
плуатацию в августе про-
шлого года. Она охваты-
вает Петербург в пределах 
КАД. «Чтобы конкуриро-
вать с другими оператора-
ми, надо кроме Петербур-
га покрыть хотя бы основ-
ные пригороды, трассы, — 
отмечает гендиректор 
аналитического агентс-

тва «Рустелеком» Юрий 
Брюквин. — Пока не вид-
но ни активной стройки, 
ни продаж». В Tele2 возра-
жают: «Сейчас объединен-
ный оператор активно до-
страивает сеть, увеличива-
ет ее емкость и покрытие». 
О том же говорят в макро-
региональном филиле «Се-
веро–Запад» ОАО «Ростеле-
ком». Объем инвестиций 
стороны не раскрывают.

Взгляд в послезавтра
В «МегаФоне» и МТС 
не пожелали комменти-
ровать действия конку-
рентов. «Tele2 встает вро-
вень с другими участни-
ками рынка, — признают 
в «Вым пелКоме». — Одна-
ко компании потребует-
ся время на строительство 
полноценной сети». «Запус-
тить сеть полдела, — раз-
вивает мысль представи-
тель «большой тройки». — 
На интеграцию, отработ-
ку уйдет достаточно много 
времени. «Тройке» понадо-
бились годы, чтобы нала-
дить взаимодействие се-
тей 2G, 3G».

Пока объединенный опе-
ратор оглашает только дол-
госрочные планы: через 
5 – 7 лет занять 25 % рынка 
РФ. В 2018 году компания 
должна по плану стать 
третьим игроком, то есть 
потеснить одного из «трой-
ки». На конец 2013 года 
у Tele2 в России 10 % рынка 
по абонентам, у «Ростеле-
кома» — 6 %, у ближайше-
го конкурента «ВымпелКо-
ма» — 23 %. 

В Петербурге отставание 
объединенного операто-
ра чуть меньше (см. «Циф-
ры»). 

СПб. Первым городом, 
где Tele2 запустит 
сеть для скоростной 
передачи данных, 
должен стать Петер-
бург. Это произойдет 
в рамках объедине-
ния сотовых активов 
Tele2 и «Ростелекома».

АРТЕМ ЧЛЕГОВ,

ЖАННА ЖУРАВЛЕВА

Долгожданная 
скорость

МТС — 28%

«ВымпелКом» —
20%
Tele2 — 17%

«Ростелеком» — 1%

«МегаФон» — 34% 

Цифры 
Доли рынка 
операторов в СПб 
на конец 2013 г. 
по абонентам

Источник: AC&M Consulting

строительные
материалы,
услуги, техника
Выходит: с понедельника 
по пятницу

Отдел рекламы: 
тел. 326-9746, 326-9745
факс 326-9740

Реклама
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ивы
жизнь

ут компании, которые 
вание всех локомотивов 
еспечат себя заказами 

ее 2,5 трлн рублей.

один из контрактов достался ООО «ТМХ–
Сервис», которое обязалось обслуживать 
2525 локомотивов за 3 млрд рублей в год. 
Часть этих локомотивов «ТМХ–Сервис» 
передала Октябрьская железная дорога 
(ОЖД — филиал РЖД). ОАО «Людиновс-
кий тепловозостроительный завод» (вхо-
дит в «Группу Синара») проиграло этот 
тендер. Однако позже входящее в «Сина-
ру» ООО «СТМ–Сервис», получило от РЖД 
пятилетний контракт на обслуживание  
1397 локомотивов за 1,1 млрд рублей 
на Урало–Сибирском полигоне РЖД.

Участники рынка, опрошенные «ДП», 
схо   дятся во мнении, что эти крупные 
хол   динги поделят рынок между собой, 
так как объемы лотов слишком велики 
для того, чтобы кто–то смог составить им 
конкуренцию. Но рассчитывают на полу-
чение субподрядов. «Например, мы ре-
монтируем только небольшие маневро-
вые локомотивы, — говорит Роман Пет-
ров, главный инженер ЗАО «Локомотив» 
(дочернее общество ОАО «Кировский за-
вод»). — Поэтому можем рассчитывать 
разве что на субподряд».

Победители получат все
Победившие в конкурсах компании кро-
ме 2,5 трлн рублей получат в пользова-
ние на 40 лет все ремонтные локомотив-
ные депо. 

На полигоне ОЖД их 12, а в Петербур-
ге — три, у каждого своя специализация 
одно ремонтирует магистральные  тепло-
возы, другое — электровозы, а третье — 
маневровые тепловозы. «Приватизировать 

депо нельзя — это страте-
гический объект. Но кап-
ремонт депо не проводят. 
Их основная функция — 
техническое обслужива-
ние, текущий ремонт дейс-
твующего состава», — пояс-
нили в «Локомотивных тех-
нологиях». Весь персонал 
депо победители конкурса 
должны будут взять к себе 
на работу с сохранением за-
рплаты как минимум в те-
чение первого года. «За ди-
рекцией по ремонту тяго-
вого подвижного состава 
РЖД остается содержание 
зданий и сооружений», — 
пояснили в ОЖД. 

Передача обслуживания  
локомотивов сторонним 
организациям, по словам  
главы РЖД Владимира 
Якунина, позволит снизить  
издержки. 

Однако Алексей Безборо-
дов, директор агентства  
Infranews, сомневает-
ся, что эта цель будет до-
стигнута: он говорит, что 
не припомнит ни одно-
го конкурса, проводимого 
госкомпаниями, после ко-
торого победитель потом 
не повысил бы цену работ.

Глава 
РЖД Влади-

мир Якунин рас-
считывает эконо-

мить ежегодно при-
мерно 7 млрд рублей 
на ремонте локомоти-
вов, передав тяговый под-

вижной состав на обслу-
живание сторонним 
организациям.  ФОТО: 

PHOTOXPRESS

Федеральный закон №379, 
принятый Госдумой и ио-
добренный Советом Феде-
рации РФ, вносит измене-
ния в правила оформле-
ния нотариальных доку-
ментов. Новый закон пол-
ностью вступит в силу 
с 1 июля 2014 года. Некото-
рые его статьи уже работа-
ют, например о пятиднев-
ном сроке регистрации 
сделок с недвижимостью. 
Но в электронный вид до-
кументооборот начнет пе-
реходить только летом.

Тогда нотариус сможет 
удостоверить любой доку-
мент в электронном виде 
и перевести его из бумаж-
ной формы в электронную 
или обратно. А стороны 
сделки смогут подписать 
этот документ электрон-
ной подписью. «Здесь важ-
но отметить, что общение 
нотариуса с заявителем, 
с физлицом, не происходит 
дистанционно, — добавля-
ет Мария Мельникова, со-
ветник министра юстиции 
РФ. — Заверение проходит 
в присутствии нотариуса, 
но теперь, желая создать 
электронный документ, 
лицо может прийти к нему 
со своей электронной под-
писью». Проверять такие 
подписи будут с помощью 
информационной системы 
нотариата.

Регистрация онлайн
Также закон вводит в дейс-
твие единую информаци-
онную систему нотариата, 
в которой в электронной 
форме будут вестись нота-

риальные реестры, сведе-
ния об открытых наследс-
твенных делах и реестр за-
логов движимого имущест-
ва. «Это снизит количество 
споров, например по де-
лам о наследстве, а также 
упростит нотариусам вза-
имодействие с государс-
твенными информацион-
ными ресурсами, — счита-
ет Мария Мельникова. — 
В результате нотариат бу-
дет активнее участвовать 
в сделках с недвижимос-
тью».

Выступая в качестве за-
явителя, нотариус сможет 
сам передавать документы 
на госрегистрацию, а гото-
вое свидетельство полу-
чать в электронном виде. 
В результате регистрация 
прав собственности может 
стать гораздо удобнее, сей-
час этот процесс — голов-
ная боль для участников 
рынка недвижимости.

Президент Нотариаль-
ной палаты Петербурга 
Петр Герасименко считает, 
что переход к электронно-
му документообороту бу-
дет быстрым, нотариусы 
сразу начнут пользовать-
ся новой возможностью. 
«Это требование не только 
правительства, но и време-
ни, — рассуждает Петр Ге-
расименко. — В перспекти-
ве всю процедуру регист-
рации нужно передать но-
тариусам, как это уже про-

исходит во многих странах 
СНГ». Специалист отмеча-
ет, что в Петербурге Росре-
естр пока не выдерживает 
пятидневного срока регис-
трации. Но в перспективе, 
после перехода на элект-
ронный документооборот, 
регистрацию можно будет 
осуществить за считанные 
часы. Например, в Красно-
даре установленный срок 
регистрации сделок с не-
движимостью — 1 день, 
в Екатеринбурге — 3 дня.

Появится также возмож-
ность регистрировать уве-
домление о залоге дви-
жимого имущества. Закон 
позволит вести учет зало-
гов автомобилей, обору-
дования и любого друго-
го кредитного залога. Но-
тариусы будут вести ре-
естр таких уведомлений, 
и для их регистрации за-
явителю не нужно будет 
лично обращаться к нота-
риусу.

В 10 раз быстрее
Вместе с этим нотариус 
получит право перевести 
в электронный вид бумаж-
ные документы. Например, 
как поясняет Мария Мель-
никова, если вы подписа-
ли обычный аналоговый 
договор купли–продажи, 
удостоверили его, но этот 
документ нужно отпра-
вить в электронном виде 
в налоговую службу. В та-
ком случае нотариус, пере-
водя документ в электрон-
ный формат, придает ему 
ту же юридическую силу, 
которую имеет бумажная 
форма. «Это ускоряет обо-
рот информации в десятки 
раз, и понятно, что элек-
тронный документообо-
рот — это востребованная 
вещь в особенности в биз-
несе», — уверена Мария 
Мельникова.

Документопереворот

МАРИНА ВАСИЛЬЕВА

marina.vasileva@dp.ru

СПб. С июля вступит 
в силу закон, уравни-
вающий электронные 
и бумажные доку-
менты. Особенно это 
отразится на сделках 
с недвижимостью: 
оформление и регист-
рация станут быстрее.

АЛЕКСАНДР СОЛОГУБ

НАДЕЖДА ФЕДОРОВА

Кстати
Новость обсудят 
на форуме
⇢ Эта тема будет обсуж-
даться на Петербургском 
международном юриди-
ческом форуме — 2014, 
который пройдет с 18 по 21 
июня. Информационным 
партнером является газета 
«Деловой Петербург».
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И
мпортер ООО «Хонда Мотор 
РУС» до сих пор не определился 
с объемами поставок автомоби-
лей в Россию на второе полуго-

дие 2014 года. Опрошенные «ДП» петер-
бургские и московские автодилеры утвер-
ждают, что автомобили этой марки про-
даются хорошо — в некоторых салонах 
продажи Honda за I квартал 2014 года вы-
росли на 30 % по сравнению с аналогич-
ным периодом 2013 года. Однако общая 
плохая конъюнктура российского рынка 
заставляет международный автоконцерн 
с осторожностью принимать решения. 
Пока импортер думает, дилеры рискуют 
остаться без машин на складах. Игроки, 
успевшие распродать прошлогодние запа-
сы, готовы выкупать автомобили у менее 
удачливых конкурентов.

Кризисный план
В «Хонда Мотор РУС» пояснили «ДП», что 
«в последнее время экономическая ситуа-
ция непредсказуема».

«План на второе полугодие утверждает-
ся в феврале, но в этот раз он будет утвер-
жден не раньше конца апреля, — сказа-
ли в компании. — Есть кризисный план, 
по которому предполагается сокращение, 
но не исключено, что объемы поставок со-
хранятся на уровне прошлогодних». Кста-
ти, в марте автопроизводитель объявил 
о планах сократить производство на бри-
танском заводе из–за отсутствия роста 
продаж в Европе.

Honda притормаживает 
Импортер Honda может сократить поставки в Россию из–за непредсказуемой 
экономической ситуации. Дилеры готовятся к этому, скупая друг у друга излишки.

В 2013 году автоконцерн 
поставил в Россию около 
25 700 автомобилей, всего 
в стране работают 52 диле-
ра, в Петербурге действуют 
четыре автосалона. 

Опрошенные «ДП» петер-
бургские и московские ди-
леры Honda опасаются сни-
жения объемов поставок на 
Россию.

Выход из ситуации
Дилеры ищут выход из ситуации. Мос-
ковская компания «Флайт Авто» обрати-
лась к коллегам в других регионах, в том 
числе и в Петербурге, с предложением 
выкупить их автомобили. «В связи с пара-
доксальной ситуацией с продажей и по-
ставками автомобилей Honda хочу обра-
титься к дилерам, у которых возникли 
проблемы с реализацией автомобилей, — 
говорится в письме. — Мы готовы при-

обретать автомобили, рас-
сматриваем весь модель-
ный ряд с нашей или ва-
шей доставкой, готовы ра-
ботать со всеми дилерами 
в радиусе 1 тыс. км от Мос-
квы». Петербургские диле-
ры на предложение пока 
не откликнулись.

Рост на фоне падения
Несмотря на общее паде-
ние авторынка, продажи 
Honda в России в 2013 году 
выросли на 20 %, до 25 741 
машины, в Петербурге — 
на 12 %, до 2520 автомоби-
лей. Локомотивом продаж 
называют Honda CR–V.

Василий Орехов, дирек-
тор по маркетингу «Ат-
лант–М Балтика», отмеча-
ет, что четыре петербург-
ских дилера вместе прода-
ют больше 200 автомоби-
лей в месяц. Это немного, 
а показатель роста обес-
печен низкой базой про-
шлого года. Михаил Чап-
лыгин, глава «Auto–Dealer–
СПб», отмечает, что сокра-
щение поставок может 
быть направлено на созда-
ние искусственного дефи-
цита, что регулирует спрос 

на марку. Автоэксперт Ви-
талий Новиков отмечает, 
что маржинальность Honda 
невысока, с одной маши-
ны у дилера остается 10 – 30 
тыс. рублей. «В Петербур-
ге у Honda не все складыва-
лось. РРТ в свое время ме-
нял локацию центра, отда-
вая лучшие места другим 
брендам. «Рольф» в одном 
из центров вместо Honda 
решил продавать Renault. 
Но марка держит удар, про-
дажи ее не падают, хоть 
и невысоки. Honda, скорее 
всего, станет одной из ма-
рок в портфеле брендов ди-
леров, ее монобрендовые 
продажи в отдельных цен-
трах уйдут в прошлое», — 
заключает он. 

Импортеры других ма-
рок о снижении поставок 
не заявляли, а вот автоза-
воды корректируют пла-
ны на фоне падения рын-
ка и скачков курса валют. 
«ДП» сообщал, что на 2 ме-
сяца остановится Ford 
во Всеволожске и на 2 не-
дели останавливался мест-
ный завод GM.
АЛЕКСАНДРА КОНФИСАХОР, 

ЕЛЕНА ЗБОРОВСКАЯ
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Р
еволюцию в домашней автома-
тизации произвела технология 
Z–Wave, которую сегодня исполь-
зует множество производителей 

бытовой техники, электроники и инже-
нерных систем. Первый открытый стан-
дарт, который экономит энергию, не конф-
ликтует с Wi–Fi и Bluetooth, создали в ну-
левых в Калифорнии в компании Zensys. 
Z–Wave работает в диапазоне частот 
до 1 ГГц и оптимизирована для переда-
чи простых управляющих команд (вклю-
чить / выключить, изменить громкость, яр-
кость и т. д.). Датчики и контроллеры про-
изводят в Азии и Европе. Система функ-
ционирует благодаря контроллеру, с кото-
рым общаются закрепленные по квартире 
датчики, это устройство управляется с те-
лефона, планшета, компьютера — любого 
девайса, подключенного к Интернету.

Безграничное расширение
Возможности системы можно наращи-
вать по мере необходимости. Любой ис-
точник света, даже настольную лампу, 
можно привязать к контроллеру, вклю-
чать и выключать ее, регулировать яр-
кость. Для построения системы безопас-
ности используются датчики проник-
новения в помещение, открытия дверей 
и окон, датчики движения. В целях энер-
госбережения можно настроить систему 
таймеров, когда любая лампочка или бы-
товая техника выключается автоматичес-
ки. Можно связать закрытие входной две-
ри и выключение всей электрики в доме. 
Перед возвращением домой через любой 
гаджет можно включать кондиционер 
или теплый пол, можно дистанционно 
мониторить температуру воздуха в квар-
тире, контролировать протечки в ванной 
и на кухне.

«Сеть домашней автоматизации самоор-
ганизующаяся, каждое устройство одно-
временно и принимает, и передает управ-
ляющие сигналы. Еще одна важная осо-
бенность — гаджеты Z–Wave полностью 
совместимы, вне зависимости от произво-
дителей. Эти факторы позволили сущес-

Доступные технологии
Система «умный дом» до сих пор воспринимается как атрибут премиум–жилья, 
но в ближайшем будущем девелоперы планируют внедрять подобные технологии 
в «базовую комплектацию» домов среднего класса.

ный директор УК группы 
«УНИСТО Петросталь» Ар-
сений Васильев. — Сегод-
ня строительным компа-
ниям приходится бороться 
за покупателя. В загород-
ном строительстве и секто-
ре элитной недвижимости 
в ближайшем будущем де-
велоперы задействуют тех-
нологии автоматизации 
при проектировании ин-
женерных систем. Можно 
будет добиться 50 – 70 %–но-
го уменьшения расходов 
на содержание недвижи-
мости».

Новое качество жилья
В сегменте выше эконом 
девелоперы всерьез при-
глядываются к технологии 
Z–Wave и строят планы 
массового внедрения уже 
на стадии строительства. 
«Скорее всего, в стоимость 
готового жилья от за-
стройщика будет входить 
минимальный комплект 
«умного дома»: электрон-
ные счетчики, отключение 
и включение электричест-
ва, возможность регулиро-
вать температуру, возмож-
ность оперативно полу-
чать информацию об ава-
рийных ситуациях (про-
течках и т. д.). В некоторых 
европейских странах такая 
система в обязательном 
порядке вводится в управ-
ление муниципальными 
образованиями, предпри-
ятиями и т. д.», — коммен-
тирует Сергей Кравцов, ге-
неральный директор СК 
«Элемент–Бетон».

Его компания уже при-
меняет подобные техноло-

гии в комплексном управ-
лении своими проектами. 
«Мы устанавливаем датчи-
ки в котельных, сложных 
инженерно–технических 
узлах. В будущем плани-
руем использовать подоб-
ные системы и в каждой 
квартире. При централи-
зованной закупке оборудо-
вания и установке мини-
мального набора датчиков 
затраты девелоперов будут 
не существенны и впол-
не уложатся в стоимость 
маркетинговых расходов. 
При этом наличие такой 
системы будет интерес-
ным конкурентным пре-
имуществом и мощным 
маркетинговым ходом», — 
говорит Сергей Кравцов.

«Автоматизация и упро-
щение способа управления 
бытовыми функциями — 
одна из обязательных оп-
ций нового формата жи-
лья, которое через пару лет 
будет предлагаться поль-
зователям, — прогнозирует 
Михаил Черепанов, руко-
водитель PR–службы ООО 
«Северо–Запад Инвест». — 
В нашем проекте «Новый 
берег», который реализует-
ся в партнерстве с японс-
ким консорциумом Smart–
city Planing и завершится 
в 2028 году, будут автома-
тизированы все системы 
управления город ской ин-
женерией и инфраструкту-
рой, а также будут внедре-
ны альтернативные источ-
ники энергии, не говоря 
уже о применении систем 
домашней автоматизации».

твенно экономить бюджет 
конечного потребителя», — 
рассказал Дмитрий Серге-
енок, директор компании 
SLhome. Cейчас в Петер-
бурге уже пять компаний 
предлагают клиентам раз-
ные комбинации бюджет-
ных устройств домашней 
автоматизации.

Легкий монтаж
«Умный дом» Z–Wave мон-
тируется как в готовый ин-
терьер, так и на стадии от-
делочных работ. В любом 
случае декор не затраги-
вается — датчики ставятся 
в выключатели, розетки, 
навинчиваются на трубы 
или крепятся на радиато-
ры. Сроки монтажа зависят 
от размера жилья и функ-
ций, которые владельцы 
хотят автоматизировать. 
Система «умный дом» поз-

⇢ Системой «умный дом» можно управлять с мобильного теле-
фона или планшета. ФОТО: PHOTOXPRESS

ДАРЬЯ КАРАМЫШЕВА

news@dp.ru

воляет экономить ресурсы и страховать 
себя от возможных неприятностей ти-
па потопа в ванной или пожара на кух-
не. Настройка поведенческих сценариев 
системы, режимов регулирования отоп-
ления и энергопотребления снижает по-
казатели от 10 % от начальных счетов — 
речь идет и о газе, и об электричестве.

Экономный дом
Применение системы Z–Wave для эконо-
мии в первую очередь востребовано и ак-
туально в секторе загородной недвижи-
мости. Коттедж в отличие от городской 
квартиры включает в себя собственную 
электрическую или газовую котельную, 
локальные нагревательные элементы, 
позволяющие поддерживать климати-
ческие условия, приемлемые для ком-
фортного проживания.

«В случае включения инженерных сис-
тем коттеджа в общую систему управ-
ления с использованием домашней ав-
томатизации можно добиться значи-
тельной экономии расходов на содержа-
ние недвижимости, — уверен генераль-
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Р
ынок негосударственной строи-
тельной экспертизы стал бурно 
развиваться после того, как в ап-
реле 2012 года заключения не-

государственной и госэкспертизы стали 
приниматься для получения разрешений 
на строительство как равнозначные.

До 2012 года в Петербурге работали семь 
негосударственных экспертных органи-
заций, сейчас — 22. С увеличением коли-
чества компаний возросло число выдава-
емых заключений. По оценке гендиректо-
ра ООО «Негосударственная экспертиза 

НАДЕЖДА ФЁДОРОВА

nadezda.fedorova@dp.ru

проектов строительства» 
Виктора Зозули, за 2 года 
число выдаваемых заклю-
чений увеличилось в 2 ра-
за — до 2,5 тыс. Сюда вхо-
дят заключения для реги-
онов, подготовленные пе-
тербургскими экспертами. 
В крупных фирмах доля 
региональных заказов до-
ходит до 30 %.

Миллиард от миллионов
Участники рынка, опро-
шенные «ДП», не берутся 
оценить объем рынка. Од-
нако посчитать его мож-
но с помощью разрешений 
на строительство, выдан-
ных в городе. С оговоркой, 
что эта цифра будет при-
мерной и касаться только 

Миллиард на экс
Два года назад заключения негосударственной 
экспертизы проектов уравняли в правах 
с государственной. За это время количество 
экспертных компаний в Петербурге возросло в три 
раза и число выдаваемых заключений — в два.

экспертиз, сделанных для объектов, рас-
положенных на территории Петербурга. 
Госстройнадзор в 2013 году выдал разре-
шений на строительство зданий общей 
площадью 7,6 млн м2. С учетом средней 
плотности застройки 15 тыс. м2 на 1 га, 
используя официальную формулу расче-
та стоимости экспертизы, мы получаем, 
что экспертиза этих проектов обошлась 
заказчикам примерно в 1 млрд рублей. 
Учитывая активность девелоперов в Лен-
области, если приплюсовать соседний ре-
гион, эту цифру можно практически удво-
ить.

Почти пополам
Доли частной и госэкспертизы сейчас 
почти равны. В службу Госстройнадзора 
Петербурга в 2013 году было подано 765 
заключений экспертизы, из которых 412 
(54 %) от негосударственной и 353 (46 %) 
от государственной. Разрешение на стро-

ительство выдали только 
611 проектам.

«Более чем на 52 % увели-
чилось количество случаев 
отказа в выдаче разреше-
ний на строительство. Рост 
этого показателя связан 
прежде всего с введением 
института негосударствен-
ной экспертизы», — сообща-
ет Арсений Волков, совет-
ник начальника Госстрой-
надзора, добавляя, что это 
не единственная причи-
на. В службе считают про-
блемой отсутствие контро-
ля со стороны власти за не-
государственной экспер-
тизой, указывая, что в 10 % 
заключений, полученных 
от нее в прошлом году, бы-
ли нарушения.
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спертизы
тить нарушение градостроительного 
законодательства, а страхование направ-
лено на компенсацию ущерба, возникше-
го в результате нарушений», — сетует Ва-
дим Персов. В службе Госстройнадзора 
в целом согласны с такой позицией. «Ис-
ключение обязательности проведения эк-
спертизы приведет к деградации прошед-
шего становление и успешно развиваю-
щегося института негосударственной эк-
спертизы», — уверен Арсений Волков.

«При нынешнем невысоком качест-
ве проектирования это пагубно повлия-
ет на строительный рынок. Лучше пре-
дотвратить возможность возникновения 
страхового случая», — настаивает Вик-
тор Зозуля. По данным Александра Ор-
та, экспертизу могут не полностью заме-
нить страхованием, но ввести последнее 
как дополнительный инструмент. «У за-
стройщика будет выбор: либо идти в экс-
пертизу, а потом получать разрешение ли-
бо пойти в страховую без экспертизы», — 
поясняет он. 

Лев Марголин, директор по строитель-
ству Mirland Development, считает отмену 
экспертизы неправильным шагом. «Сам 
факт требования экспертизы дисципли-
нирует всех участников строительного 
процесса — застройщиков, проектировщи-
ков, контролирующие органы», — отмеча-
ет он. В целом застройщики уже привык-
ли к институту негосударственной экспер-
тизы. «Госэкспертиза в среднем занимает 
от 2 месяцев, а с учетом замечаний может 
доходить до полугода. Негосударствен-
ная — это 2,5 месяца», — поясняет свой 

выбор в пользу негосударс-
твенной партнер «О2 деве-
лопмент» Виктор Осокин.

Штучный товар
Ос тае тс я а к т уа льной 
на рынке экспертизы кад-
ровая проблема. «С пере-
ходом в новое ведомство 
(Главгосэкспертиза в нояб-
ре 2013 года перешла в веде-
ние Минстроя) на полгода 
прекратился прием экзаме-
нов на аттестацию специа-
листов. Первые экзамены 
начались в марте. У меня 
12 человек, осенью подав-
ших документы, еще не по-
лучили направления на эк-
замены», — вздыхает Алек-
сандр Орт. Виктор Зозуля 
уверен, что кадровая бом-
ба заложена в системе ат-
тестации, требующей стаж 
5 лет в проектной органи-
зации. «Эксперт — это пре-
жде всего аналитик. В ос-
нову требований к претен-
денту должно быть поло-
жено наличие совокупно-
го стажа не менее 10 лет 
в проектной или специа-
лизированной компании 
плюс 3 года в экспертной 
организации. Эксперты — 
это штучный товар», — ре-
зюмирует Виктор Зозуля.

Экспертиза 
позволяет пре-

дотвратить нару-
шение градострои-
тельного законода-

тельства, считают экс-
перты. Замена обязатель-

ной экспертизы на стра-
хование рисков может 

ухудшить качество 
проектов. ФОТО: 

РОМАН ЯНДОЛИН.

Представители негосу-
дарственной эксперти-
зы имеют свои претензии 
к контролирующим орга-
нам и законодательству.

«Мы должны прий-
ти к единой экспертизе 
без разделения. Сейчас, на-
пример, по объектам, фи-
нансируемым из бюдже-
та, разрешается приме-
нять только госэксперти-
зу. Но чем она лучше?» — 
недоумевает генеральный 
директор ООО «Негосу-
дарственный надзор и эк-
спертиза» Александр Орт, 
который в 2004 – 2012 годах 
был начальником службы 
Госстройнадзора.

Экспертиза vs. страховка
Вадим Перcов, гендирек-
тор ООО «МНЭ», видит 
главную проблему отрасли 
в возможной замене обяза-
тельной экспертизы стра-
хованием рисков. Реше-
ние еще не принято, оче-
редное заседание по этому 
вопросу пройдет 1 июня. 
«Принятие подобного за-
кона ликвидирует установ-
ленный порядок, и вмес-
то него придет дикий про-
извол. Институт эксперти-
зы позволяет предотвра-
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В этом году приоритетом дл
по благоустройству станет с
и ремонт дорог. Новых дорог

К
ак рассказали в комитете по раз-
витию транспортной инфра-
структуры Петербурга, всего 
в 2014 году на отрасль «дорож-

ное хозяйство» из городского бюджета 
выделяется 13,5 млрд рублей. Эти средс-
тва предназначены не только для строи-
тельства дорог, но и для развязок, а так-
же для реконструкции существующих ма-
гистралей.

По словам и.о. председателя КРТИ Ана-
толия Мишанова, на эти деньги будет 
п остроено и реконструировано 27 дорог 
в Петербурге. В прошлом году КРТИ пот-
ратил 11,7 млрд рублей на 37 объектах до-
рожной инфраструктуры. Был открыт тон-
нель под «американскими мостами», дви-
жение по Пироговской набережной, откры-
ли движение на продолжении Витебского 
пр. и по Дворцовому мосту, дорогу в аэро-
порт и на завод «Климов».

Игра по старым правилам
В КРТИ говорят, что основные 
конкурсы на 2014 год уже объ-
явлены. По многим подве-
дены итоги. Это и понят-
но — средства лучше рас-
пределить в начале года, 
а не спешно осваивать бюд-
жет в декабре. Да и губерна-
тор Петербурга Георгий Пол-
тавченко по обещал провес-
ти «беседы» с теми распоряди-
телями бюджетных средств, ко-
торые медленнее всего объявляют 
конкурсные процедуры.

Был и еще один резон объявить кон-
курсы в конце прошлого года. С 1 янва-
ря вступил в силу закон № 44–ФЗ «О госу-
дарственной контрактной системе». Поэ-
тому многие предпочли провести конкур-
сы по старым правилам.

Например, конкурсы на ремонт дорог 
по всем районам Петербурга были объ-
явлены 30 – 31 декабря 2013 года. Подвес-
ти их итоги должны 7 – 10 апреля 2014 го-
да — как раз накануне летнего сезона ре-
монта дорог. Всего на ремонт потратят 4,6 
млрд рублей.

Метро с продолжением
30 декабря был объявлен и, пожалуй, са-
мый крупный конкурс — на строительс-
тво Фрунзенского радиуса Петербургско-
го метрополитена за станцию «Междуна-
родная» до станции «Южная». Общая сто-
имость контракта — 25,9 млрд рублей. 
Поучаствовать в конкурсе решила только 
одна компания — ОАО «Метрострой», ко-
торое и будет строить три станции метро: 
«Проспект Славы», «Дунайский проспект» 
и «Шушары».

Сначала планировалось, что этот учас-
ток построят за 35 млрд рублей, но затем 

МАРИЯ МОКЕЙЧЕВА

maria.mokeycheva@dp.ru

правительство Пе-
тербурга решило, что и 26 
млрд рублей будет доста-
точно.

А вот с проектировани-
ем участка метро от «Про-
спекта Славы» до «Шушар» 
ситуация сложилась не-
простая. В конкурсе побе-
дила московская компания 
ОАО «Метрогипротранс», 
предложившая сократить 
затраты на проектирова-
ние на 87 млн рублей. В от-
вет на это петербургский 
«Ленметрогипротранс», 
по данным СМИ, отоз-
вал уже частично готовую 
проектную документацию 
и подал жалобу в ФАС.

Новые дороги
Проводятся конку рсы 
и на строительство и ре-
конструкцию новых дорог 
в городе.

В конце прошлого го-
да были подведены итоги 
конкурса на строительство 

Городские 
власти стремят-
ся распределить 

средства на дорож-
ные работы уже сей-

час, чтобы избежать ситу-
ации, когда освоение средств 

и массовый ремонт дорог 
приходятся на конец 
года.  ФОТО: СЕРГЕЙ КОНЬКОВ

Новые до
ставки сд
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Из основных объектов, 
по словам Анатолия Ми-
шанова, которые начнут 
строить в этом году, — 
Финляндская ул. в Колпи-
но. — от Советского пер. 
до Софийской ул. Конкурс 
на работы стоимостью 1,9 
млрд рублей объявлен 30 
декабря 2013 года. Его ито-
ги подведут в середине ап-
реля.

Реконструкция в этом го-
ду ждет Торжковскую ул. 
и Зеленогорское шоссе.

Торжковскую ул. на пере-
сечении с набережной Чер-
ной речки за 11,3 млн руб-
лей отремонтирует ООО 
«Кэрол».

Итоги конкурса на пер-
вый этап реконструкции 
Зеленогорского шоссе, где 
подрядчику нужно будет 
освоить 145,8 млн рублей, 
подведут в апреле.

Подрядчик ждет
Есть объекты, которые 
еще не выставлены на кон-
курс. Это реконструкция 
уже существующих дорог 
в Петербурге. 

В КРТИ сообщили, что бу-
дет объявлен конкурс 
на реконструкцию авто-
мобильных дорог, распо-
ложенных на пересече-
нии Кингисеппского шос-
се, пр. Ленина, Гатчинско-
го шоссе и ул. Восстановле-
ния в Красном Селе. Также 
планируется реконструи-
ровать набережные на Ка-
менном острове — набе-
режную Большой Невки 
и Малой Невки от Ушаков-
ского моста до Каменноос-
тровского моста.

Что касается создания но-
вых магистралей, то в фев-
рале был объявлен конкурс 
на разработку предпроект-
ной документации участка 
новой дороги от пр. Стачек 
до пр. Энергетиков. 

Эта трасса, в частности, 
должна включать в себя 
мост через Неву в створе 
ул. Коллонтай и Большо-
го Смоленского пр. Новый 
вантовый мост протяжен-
ностью более 700 м мо-
жет стоить больше 10 млрд 
рублей. Говорят, что неко-
торые участки трассы мо-
гут стать платными.

Эта трасса может поя-
виться в городе к 2018 году, 
к чемпионату мира по фут-
болу в 2018 году, и, несом-
ненно, станет предметом 
интересного конкурса.

ля комитета 
строительство метро 
г появится не так уж много.

развязки на пересечении Дунайского пр. 
и Пулковского шоссе. По итогам конкурса 
строить развязку за 11,6 млрд рублей бу-
дет ЗАО «Пилон». Работы должны завер-
шиться меньше чем за 3 года.

Так, 31 марта были подведены итоги 
конкурса по второму этапу строительства 
проезда по южному берегу Обводного ка-
нала от Глухоозерского шоссе до пр. Обу-
ховской Обороны с мостом через ковш Об-
водного канала и транспортной развяз-
кой с пр. Обуховской Обороны. Этот этап 
включает в себя участок от Атаманского 
моста до протоки «Французского ковша» 
с мостом через протоку и стоит 1,5 млрд 
рублей. Заявки на участие в конкурсе при-
нимали две компании: ОАО «Мостострои-
тельный трест № 6», которое ведет рабо-
ты на первом этапе этого объекта, и ЗАО 
«ПО «Возрождение». 

Согласно протоколу, опубликованному 
на официальном сайте госзакупок, побе-
дителем конкурса был назван «Мосто-
строй № 6».

«Говорить о победе можно будет пос-
ле заключения госконтракта, — говорят 
в пресс–службе компании, — на данном 
этапе результаты могут быть оспорены 
в ФАС или в суде».

ороги: 
деланы
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местах города становит-
ся невозможно или очень 
сложно (тратятся большие 
временные ресурсы). Поэ-
тому, в частности, многие 
средние и крупные ком-
пании переходят на гео-
дезическое оборудование, 
основанное на спутнико-
вых технологиях. Мелкие 
игроки рынка тем самым 
могут в каких–то случа-
ях даже выступать заказ-
чиками услуг у крупных и 
средних компаний. Качест-
во работ, проводимых тра-
диционными методами, 
может страдать из–за по-
мех при съемке — строи-
тельных работ,  движения 
транспорта и т.п. 

При спутниковых техно-
логиях на качество влияют 
видимость горизонта (вы-
сокая застройка), отсутс-
твие бесперебойной свя-
зи, необходимой для пере-
дачи дифференциальной 
поправки.

В 
Петербурге работает 269 изыска-
тельных организаций различных 
форм собственности, мощности, 
оснащенности и численности. Та-

кую оценку приводит генеральный дирек-
тор ОАО «Трест ГРИИ» Александр Асеев. Из 
них 80 комплексных, выполняющих инже-
нерно–геологические и топографо–геоде-
зические работы; 28 организаций выпол-
няют только инженерно–геологические 
работы. Остальные 161 — только топогра-
фические. Среди крупных организаций на 
рынке Петербурга стоит отметить компа-
нии: ЗАО «Трест ГРИИ», «Ленинградский 
Трест инженерно–строительных изыска-
ний» («ЛЕНТИСИЗ»), ЗАО «Аэрогеодезия», 
ЗАО «ГТ Морстрой» и другие.

Как рассказал Александр Зленко, гене-
ральный директор СПб ГУП «Городское 
управление инвентаризации и оценки не-
движимости» (ГУИОН), в части геодезичес-
ких услуг для кадастровых работ можно 
выделить два аспекта, которые являются 
актуальными в последние годы.  Первый 
— это квалификация кадастровых инже-
неров. Согласно законодательству, претен-
довать на получение квалификационно-
го аттестата могут как специалисты с вы-
сшим образованием, так и имеющие ряд 
утвержденных Минэкономразвития спе-
циальностей, полученных в средних учеб-

ОКСАНА БЕЛЯКОВА

news@dp.ru

Космическое измерение
Объем рынка геодезии и картографии в Петербурге 
составляет 60 – 80 млн рублей в год.

Активное 
строительство 

изменяет город-
ской ландшафт. 

В связи с этим постепен-
но утрачиваются исходные 
пункты геодезической сети, 

определять координаты 
без привязки к таким 
пунктам становится 

сложнее. 
ФОТО: ИТАР�ТАСС

ных заведениях. «То есть 
это может быть как гума-
нитарий или математик, 
так и тот, кто имеет сред-
нюю специальность «карто-
графия» или «прикладная 
геодезия». Риск в этом слу-
чае — качество результатов 
работы кадастрового инже-
нера», — рассказал Алек-
сандр Зленко.

Федеральный закон «О 
государственном кадастре 
недвижимости» повышает 
уровень ответственности 
кадастровых инженеров за 

собственную работу. В час-
тности, устанавливает по-
рог по возможному коли-
честву ошибок, преодоле-
ние которого грозит анну-
ляцией аттестата. «Еще од-
на проблема. В настоящий 
момент действует множес-
тво региональных систем 
координат. Например, это 
приводит к тому, что при 
работе с протяженными 
объектами, проходящими 
через разные районы, мы 
вынуждены использовать 
разные системы коорди-

нат для одного объекта. Параллельно мы 
находимся в процессе перехода к единой 
геоцентрической открытой системе коор-
динат ведения государственного кадаст-
ра недвижимости, что должно снять эти 
трудности», — говорит Александр Зленко.

По словам Александра Асеева, основной 
проблемой качества инженерных изыс-
каний является уменьшение заказчиком 
сроков ведения работ и снижение стои-
мости выполнения работ по максиму-
му; присутствие на рынке работ неболь-
ших изыскательских организаций со сла-
бой кадровой и материальной базой; сла-
бая нормативно–техническая документа-
ция. «Важную проблему для изыскателей 
представляет согласование подземных 
коммуникаций в соответствующих орга-
низациях, что по времени и стоимости 
превышает продолжительность выпол-
нения и стоимость самих изысканий», — 
рассказал Александр Асеев.

Качество работ
Александр Зленко рассказал, что с учетом 
множества строительных и дорожных ра-
бот постепенно утрачиваются исходные 
пункты государственной геодезической 
сети. Как следствие, определять коорди-
наты объекта с помощью традиционного 
оборудования — тахеометра — во многих 

1Определять коорди-
наты с помощью тахе-
ометра во многих мес-
тах города становится 
невозможно или очень 
сложно.
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Н
а рынке опалубки сегодня про-
исходят качественные измене-
ния. На возросшие требования 
производители отвечают совер-

шенствованием технологий и предлага-
ют заказчику новые решения. Примене-
ние новых технологий в опалубке позво-
ляет возводить здания любой этажности, 
на любом рельефе и в целом реализовы-
вать инновационные технически слож-
ные проекты. Например, комплекс «Мос-
ква–Сити», олимпийские объекты в Сочи, 
мост через бухту Золотой Рог во Влади-
востоке и, наконец, небоскреб «Бурдж–Ха-

ЮЛИЯ СОБОРНИЦКАЯ

news@dp.ru

лифа» высотой 830 метров, 
построенный в 2010 году 
в Дубае. «Современные сис-
темы опалубки отличают-
ся универсальностью, дол-
говечностью и безопаснос-
тью. Так, оборудование ми-
ровых лидеров при пра-
вильной эксплуатации 
служит до 10 – 15 лет, тогда 
как опалубка классом ни-
же — не более 3 – 5 лет», — 
говорит Алексей Апальков, 
технический директор ком-
пании PERI в Петербурге 
(производитель опалубки).

Типовой эконом
Опалубка сегодня — один 
из самых востребованных 
видов строительного обо-
рудования. «Опалубочные 

На запросы отвеч
С активным развитием 
монолитного строительства 
рынок опалубочных систем 
получил новый импульс 
к развитию.

ПРОСТЫЕ РЕШЕНИЯ 
ДЛЯ СЛОЖНЫХ  ЗАДАЧ 

WWW.ALUMO.SPB.RU СОБСТВЕННОЕ ПРОИЗВОДСТВО ОПАЛУБКИ 

АРЕНДА, ПРОДАЖА ОПАЛУБКИ АЛЮМОСИСТЕМ® 

АРЕНДА, ПРОДАЖА СТРОИТЕЛЬНЫХ ЛЕСОВ HAKI® 

ПОЛНОЕ ИНЖИНИРИНГОВОЕ СОПРОВОЖДЕНИЕ 

WWW.HAKI.RU 
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чают решениями
водства, все расходные ма-
териалы, можно приобрес-
ти, а можно взять в арен-
ду. «Сегодня примерно 
75 % российских компаний 
арендуют опалубочные 
системы, и лишь четвер-
тая часть компаний их по-
купает. За рубежом соот-
ношение в пользу аренды 
опалубки еще убедитель-
ней — 90 и 10 % соответс-
твенно. Думаю, что эта тен-
денция будет распростра-
няться и на Россию, — от-
мечает Кирилл Захаров. — 
Арендовать оборудование 
можно сроком от 1 месяца 
и больше, чаще всего его 
берут на полгода. 

Что касается покупки, 
то средняя российская 
строительная компания, 
скорее всего, предпочтет 
отечественного произво-
дителя, но, что называет-
ся, не факт. 

Если компания пришла 
на рынок всерьез и надол-
го, видит свое будущее ми-
нимум на 2 года вперед 
и имеет в своем портфе-
ле ряд интересных слож-
ных объектов, тогда име-
ет смысл приобрести со-
временные дорогостоящие 
опалубочные системы».

системы применяются при строительстве 
всех объектов на основе железобетонных 
конструкций, а это почти 95 % рынка, в со-
став которого входит жилищное, транс-
портное строительство и сложные ком-
бинированные объекты», — отмечает Ки-
рилл Захаров, директор ООО «Блок–Моно-
лит–Инвест». По мнению Геннадия Кир-
кина, генерального директора компании 
«Ирбис», безусловные лидеры в опалубоч-
ных системах — это европейские произво-
дители DOKA, MEVA, PERI, HÜNNEBECK, 
американский бренд Harsco Infrastructure. 
Цена продукции этих фирм составляет 
в среднем 500 – 650 евро за 1 м2. Россий-
ская опалубка «Гамма» и украинская «Ва-
риант» занимают недорогой сегмент, не-

сколько уступая ведущим брен-
дам в качестве и сроке служ-

бы, однако выигрывая 
по цене — 180 – 200 ев-

ро за 1 м2. Такая опа-
лубка используется, 
как правило, в качес-
тве типовых техни-
ческих решений.

Купить дорого 
арендовать

Где поставить запя-
тую в этой фразе, каж-

дая компания решает, от-
талкиваясь от своих потреб-

ностей и возможностей. Весь спектр 
современного оборудования для монолит-
ного строительства, в том числе опалуб-
ку отечественного и импортного произ-

Три чет-
верти строи-

тельных компа-
ний предпочитают 

арендовать опалубоч-
ные системы и лишь чет-
верть компаний — приобре-
тать их в собственность. 

На Западе аренду выби-
рают 9 из 10 компа-

ний. ФОТО: ИНТЕРПРЕСС

«Г
лавным преимуществом нашей компа-
нии является то, что мы можем пред-
ложить комплексный подход к приме-

нению опалубочных систем в кратчайшие сроки. 
Иными словами, мы очень оперативно реагируем 
на изменения как на строительном рынке, так и на 
стройплощадке, и умеем находить оптимальные 
решения возникающих задач как в целом, так и 
в конкретных случаях» – говорит генеральный 
директор OOO «Опора» Анатолий Петров.

– Анатолий Николаевич, какие объекты числятся 
на счету компании за годы ее работы?

– В пуле наших надежных партнеров имеется 
значительное количество как небольших компа-
ний, реализующих проекты частной застройки (кот-
теджное строительство), так и одни из самых круп-
ных компаний-застройщиков, которые возводят в 
городе жилые комплексы, такие как «Новая Скан-
динавия», «Южная акватория», «Северная долина», 
«Каменка», «Петербургское садовое кольцо». Мы 

также работаем и на промышленных объектах – 
среди них кирпичный завод в Никольском, автомо-
бильный завод «Ниссан», а также ряд ТЭЦ. В нашем 
портфолио есть и социальные объекты – физкуль-
турно-оздоровительные комплексы и бассейны 
«Газпром» по СПб, центр реабилитации для детей-
инвалидов на ул. Карпинского, лечебно-оздоро-
вительный комплекс на ул. Граничной. Кроме того, 
вот уже несколько лет  компания «Опора» сопро-
вождает строительство стадиона «Зенит». Таким 
образом, можно сказать, что мы внесли свой вклад 
в создание облика современного Петербурга. Мы 
предлагаем не только опалубку, но и строительную 
технику – все то, что необходимо для качественной 
и правильной заливки бетона. Чтобы монолитная 
конструкция выходила качественной, с правильной 
геометрией и с параметрами, заданными в проек-
те,  необходим обширный набор средств и инстру-
ментов, а также правильно обученный персонал, и 
все это у нас есть.

– Каков принцип эффективности в трудные 
времена?

– Не работать с заемными средствами и тща-
тельно выбирать надежных партнеров, с которыми 
работаешь и планируешь работать долгое время. 
Это касается и поставки оборудования, и передачи 
его в аренду. То же относится и к подбору персонала 
– мы набираем в наш коллектив людей, которые не 
только являются хорошими менеджерами по прода-
жам, но и досконально разбираются в технологичес-
ких тонкостях. Мы предпочитаем приглашать в нашу 
компанию молодых выпускников и даже студентов-
старшекурсников строительных вузов, специалис-
тов промышленного и гражданского  строительства 
и «выращиваем» их самостоятельно под наши тре-
бования. Такой способ пополнения наших рядов мы 
нашли не сразу, путем проб и ошибок, зато теперь 
точно знаем, что он себя оправдывает. 

– Как стимулируете сотрудников к эффектив-
ной работе?

– Безусловно, важен материальный фактор – мы 
ценим своих специалистов и платим им достойную 
зарплату. Работа в нашей компании лишена рути-
ны, специалисты каждый день решают новые инте-
ресные задачи. Мы оказываем помощь в разработ-
ке проекта производства опалубочных работ, под-
бираем необходимый комплект оборудования для 
минимизации затрат; обеспечиваем сопровожде-
ние монтажа опалубки прямо на рабочей площадке 
(шеф-монтаж), подбираем транспорт, оптимальную 
разбивку на захватки. Все эти этапы требуют быст-
рых и зачастую нестандартных решений. 

– Как компании удается сохранить конкурент-
ные преимущества?

– Индивидуальный подход к клиенту и глубо-
кое понимание производственных необходимостей 
партнера – это то, на что мы ориентируемся в пер-
вую очередь. Небольшим компаниям мы предлага-
ем решения, которые значительно экономят трудо-
затраты при возведении небольших объектов. Имея 

собственное логистическое подразделение, мы 
гарантируем быструю и качественную транспор-
тировку нашего оборудования. Крупным партнерам 
интересно с нами сотрудничать благодаря высокому 
уровню инженерного сопровождения, профессио-
нальной проектной группе и гибкой системе фор-
мирования цены и графика оплаты.

Кроме того, мы постоянно стремимся «обогнать» 
рынок, находим новые формы взаимодействия с 
партнерами и разрабатываем гибкие схемы сотруд-
ничества. К примеру, сейчас мы предлагаем новый 
вариант оплаты услуг аренды опалубки для строи-
тельных компаний – квадратными метрами. 

И самое важное наше преимущество – высокая 
скорость реакции на нужды рынка и клиента. Мы 
не зависим от транспортников и поставщиков, и 
поэтому можем быстро предложить проект и опти-
мальную схему его воплощения, вовремя обеспе-
чить клиента необходимым оборудованием и мате-
риалами. Мы сотрудничаем с отечественными про-
изводителями и поставщиками, что позволяет нам 
регулировать и соблюдать объемы и сроки  поста-
вок. Отрадно, что качество отечественного продук-
та в последнее время заметно выросло. Поэтому в 
большинстве случаев мы отдаем предпочтение рос-
сийскому производителю. 

www.opora-spb.ru
 (812)347-77-16

 spb.opora@mail.ru

Несмотря на сравнительно недавнюю историю присутствия на строительном рынке Петербурга, компания «Опора» сегодня не толь-
ко занимает на нем достойное место, но и демонстрирует стабильный рост: за 2013 финансовый год объем выручки увеличился на 25%, 
а объем оборудования в эксплуатации вырос на 30%.  

НАДЕЖНАЯ ОПОРА ДЛЯ СТРОИТЕЛЬСТВА
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Драйвером рынка страхован
монтажных рисков выступа
проекты. В целом же строит
экономить на страховке.

С
 1 января 2014 года введено обяза-
тельное страхование ответствен-
ности застройщиков перед доль-
щиками. Соответствующие тре-

бования предусмотрены изменениями 
в 214–ФЗ «О долевом участии в строитель-
стве». Отныне для регистрации догово-
ра долевого участия застройщик должен 
предоставить в Росреестр поручитель ство 
банка или страховой полис либо вступить 
в общество взаимного страхования.

Рискованное занятие
Сами страховщики не особо рады новов-
ведению, так как не готовы брать на себя 
прописанную в законе ответственность. 
По словам заместителя генерального ди-
ректора ОСАО «РЕСО–Гарантия» Дмит-
рия Большакова, крупнейшие страхов-
щики с большими опасениями относятся 
к принятию рисков, связанных с несовер-
шенным законодательством в инвести-
ционно–строительной деятельности. Эк-
сперт опасается замещения на рынке на-
дежных страховых компаний так называ-
емыми страховщиками в столе (то есть 
с лицензиями, но без активов и резервов), 
что неблагоприятно и для строительного 
бизнеса, и для страхового рынка.

Те страховые компании, которые все же 
решили взять на себя риски, скорее все-
го, не планируют выплачивать какое–ли-
бо возмещение, полагает заместитель ди-
ректора по страхованию СПб филиала 
ЗАО «Объединенная страховая компания» 
Дмитрий Харченко.

«Я считаю, что частный инвестор не дол-
жен иметь дело со строительной компани-
ей. Регулирование рынка, по моему мне-
нию, должно быть ближе к международ-
ной практике, где строитель привлекает 
средства институциональных инвесторов 
(юридических лиц и банков), а частный 

ДМИТРИЙ БАРДАЧЕВ

news@dp.ru

покупатель приобретает 
жилье у солидных и так-
же имеющих собственную 
страховку ответственности 
девелоперских и риелторс-
ких компаний», — коммен-
тирует Дмитрий Больша-
ков. Он добавляет, что су-
ществующие лимиты стра-
хового покрытия ответс-
твенности строительной 
организации — 1 – 5 млн 
рублей на одну организа-
цию — не обеспечивают 
достаточной защиты част-
ных инвесторов.

Масштабная стройка
Вместе с тем рынок стра-
хования строительно–мон-
тажных рисков (СМР) де-
монстрирует умеренный 
рост. По разным оценкам, 
объем рынка страхова-
ния строительно–монтаж-
ных рисков в Петербурге 
по итогам 2013 года вырос 
на 10 – 12 %, составив 2,5 – 2,8 
млрд рублей. Портфели 
некоторых компаний при-
растали быстрее рынка. 
Так, объем сборов филиа-
ла САО «ГЕФЕСТ» в Петер-
бурге по страхованию СМР 
в 2013 году вырос больше 
чем наполовину. Портфель 
Северо–Западного окруж-
ного филиала СК «Согла-
сие» по данному виду стра-
хования увеличился вдвое.

Главным двигателем 
рынка являются государс-
твенные заказы. «Основ-
ным локомотивом рос-
та как в целом по России, 
так и в Северо–Западном 
федеральном округе стал 
запуск масштабных ин-
фраструктурных проек-
тов, которые поддержива-
ет государство. Это возве-

Государст
подстрах

Страховые 
эксперты отмеча-

ют, что существую-
щие лимиты страхо-
вого покрытия ответ-
ст венности строителей 
не обеспечивают доста-

точной защиты частных 
инвесторов. ФОТО: СЕРГЕЙ 

ЕРМОХИН
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ки связаны с наиболее рис-
ковыми видами работ, на-
пример с дноуглублени-
ем, отсыпкой территории, 
строительством сложных 
(не типовых) объектов, 
сложными природными 
условиями в месте прове-
дения строительно–мон-
тажных работ и др.», — рас-
сказывает Алексей Остап-
чук, директор департамен-
та корпоративного бизнеса 
Северо–Западного окруж-
ного филиала страховой 
компании «Согласие».

По словам директора фи-
лиала САО «ГЕФЕСТ» в Пе-
тербурге Анатолия Кузне-
цова, в России до сих пор 
отсутствует единый, уста-
новленный на уровне фе-
деральной власти подход 
к страхованию строитель-
но–монтажных рисков. 
В разных ведомствах, ре-
гионах применяются свои 
методики страхования, не-
которые субъекты вооб-
ще не применяли страхо-
вание СМР. «Однако уже 
в этом году данная про-
блема будет решена, пос-
кольку правительству да-
но поручение президен-
та РФ до 1 июля 2014 года 
проработать вопрос о нор-
мативах, регламентирую-
щих предельные расходы 
на страхование строитель-
ства и возможность обяза-
тельного использования 
страхования субъектами 
РФ и естественными моно-
полиями», — ожидает Ана-
толий Кузнецов.

Пока же страховщики рас-
считывают, что в 2014 году 
региональный рынок стра-
хования СМР сохранит 
темпы роста.

ния строительно–
ают инфраструктурные 
тели предпочитают 

дение новых транспортных узлов, спор-
тивных и оздоровительных комплексов, 
гидротехнических сооружений и объек-
тов теплоэнергетики. На долю подобных 
проектов приходится до 80 % всего рынка 
СМР», — указывает Алексей Букин, руко-
водитель Северо–Западной региональной 
дирекции СГ «УРАЛСИБ».

В частности, рост страховых сборов 
по СМР в Петербурге в последние несколь-
ко лет обеспечивает ряд крупных проек-
тов: строительство участков Западного 
скоростного диаметра, морского пассажир-
ского терминала, жилого комплекса «Бал-
тийская жемчужина», футбольного стади-
она на Крестовском острове, развитие аэро-
порта Пулково, освоение намывных терри-
торий Васильевского острова и др.

Уровень страхования коммерческой 
стройки остается очень низким — ком-
пании стараются не тратиться на необя-
зательную страховку. Тем не менее часть 
премий приходится и на частное стро-
ительство: возведение бизнес–центров 
и торговых комплексов, реконструкцию 
зданий центра города и «кредитное» стро-
ительство объектов разного уровня слож-
ности.

Диапазон рынка
Страхование СМР обеспечивает защиту 
от всех рисков, которые могут произойти 
в результате строительства и реконструк-
ции. Это могут быть классические рис-
ки, присущие имущественному страхова-
нию (пожар, взрыв, стихийное бедствие 
и т. д.), и специфические: гражданская от-
ветственность строителей перед треть-
ими лицами, послепусковые гарантий-
ные обязательства подрядчика, расходы 
на покрытие взаимных претензий и рис-
ков проектировщика и др.

Тарифы зависят от многих факторов: 
от характеристик объекта строительства, 
видов работ, периода страхования, опре-
деленной договором франшизы, лими-
тов ответственности по каждой секции 
договора, политики андеррайтинга той 
или иной страховой компании.

«Диапазон тарифа обычно составляет 
от 0,08 до 0,5 %. Чаще всего высокие став-

тво 
ховало

С.-Петербург, ул. Полевая-Сабировская, 44
Тел. (812) 430-6379, тел./факс 430-1701

E-mail: smodull@yandex.ru, www.smodul.euro.ru
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С
тоимость дорог зависит от мно-
гих факторов и требует специаль-
ных геологических изысканий. 
В то же время для любого проек-

та это весьма существенная (в некоторых 
проектах наиболее весомая) часть вложе-
ний. По осторожным оценкам экспертов, 
стоимость квадратного метра дорожно-
го полотна может колебаться в пределах 
1 – 5 тыс. рублей. Обычно 2 – 3 тыс. руб. / м2. 
Цена зависит от выбранного типа покры-
тия, расчетной нагрузки, но прежде все-
го — от качества грунта.

«Строительство подъездной дороги 
со всеми необходимыми согласования-

ДМИТРИЙ СПЕРАНСКИЙ

news@dp.ru

Чем крыть

Обустройство дорог — одна из наиболее 
темных статей расходов в проекте 
коттеджного поселка, поскольку точно 
рассчитать эти траты заранее крайне 
сложно.

ния загородного комплек-
са). Для проектов, ориен-
тированных на сезонное 
проживание, нагрузка до-
роги, взятая по среднему 
за год уровню, принима-
ется с коэффициентом 1,5. 
В этих проектах будут се-
зоны и отдельные дни, ког-
да нагрузка на дорогу мно-
гократно возрастает.

Еще одно правило, ак-
туальное для коттедж-
ных поселков, состоит 
в том, что при проектиро-
вании автомобильных до-
рог, на которых легковые 
автомобили будут состав-
лять 70 % и более от обще-
го транспортного потока, 
расчетную интенсивность 
движения, полученную 
на основании экономичес-
ких обследований, следует 
увеличивать в 1,3 раза.

Качество дорог
При выборе типа дорожно-
го покрытия у застройщи-
ка три основные возмож-
ности: щебень, асфальт 
и бетонные блоки.

Щебень самый дешевый 
с точки зрения изначаль-
ных вложений: при удач-
ном стечении обстоя-
тельств с грунтами обу-
стройство дороги может 

обойтись всего в 1 тыс. 
руб. / м2. Однако такая до-
рога впоследствии потре-
бует дополнительных трат 
на содержание. Щебень 
придется регулярно под-
сыпать. На дорогах с невы-
сокой нагрузкой исполь-
зование такого покрытия 
может быть экономически 
оправданно: изначальная 
экономия средств перекро-
ет последующие расходы.

Впрочем, вложения мож-
но и еще сократить, если 
ограничиться грунтовым 
покрытием.

В компании «АТС Мали-
новка» приводят весьма 
любопытные аргументы 
в пользу таких дорог.

«Асфальт применим в по-
селках, ориентированных 
на круглогодичное прожи-
вание, но это не загородное 
жилье, а скорее пригород-
ное. Грунтовые внутрен-
ние дороги минимизируют 
вмешательство в природ-
ный комплекс и экологию 
района: мы не снимаем 
грунт, не повреждаем сло-
жившийся слой грунтовых 
вод», — утверждает Евге-
ний Айтжанов.

Впрочем, в большинс-
тве случаев в коттедж-
ных поселках встречают-

ми для проекта, предлага-
ющего недорогие участки, 
может поднять суммар-
ные вложения в 2–3 раза 
и попросту перечеркнуть 
всю экономику такого про-
екта. Поэтому при выбо-
ре земельного участка мы 
берем лишь пятна с гото-
вым подъездом, — гово-
рит Евгений Айтжанов, ге-
неральный директор «АТС 
Малиновка — управление 
дачными поселками». — 
Асфальтовое или бетонное 
покрытие — не так сущест-
венно. Однако важно, что-
бы были безопасные и ле-
гальные съезды с шоссе 
в направлении нашего по-
селка».

Чтобы начать расчет до-
роги, сначала необходимо 

определиться с предпола-
гаемой нагрузкой. 

Определить нагрузку
По действующему рег-
ламенту дороги делят-
ся на пять категорий (см. 
«Справку»), из которых 
для застройщика загород-
ного комплекса, как пра-
вило, актуальны четвер-
тая и пятая. Последняя 
предполагает нагрузку ме-
нее 100 автомобилей в сут-
ки и подходит для проек-
тов не более чем на 20 – 30 
домовладений.

Конечно, необходимо де-
лать поправку на класс по-
селка (сколько автомоби-
лей в среднем приходит-
ся на одно домовладение 
и сезонность использова-
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ся гравийные или асфаль-
товые дороги. Гравийные 
чаще устроены в проек-
тах, где предлагают недо-
рогие участки без подря-
да, асфальтовые — в ком-
плексах, где возводят дома 
или реализуют дорогие зе-
мельные наделы под само-
стоятельное освоение. Ко-
нечно, есть и исключения 
из общего правила.

Дорожный пирог
Асфальт поднимает сто-
имость дороги по сравне-
нию с щебеночным покры-
тием примерно на 30 – 40 %. 
Одна ко впос ледс твии 
(при правильно выполнен-
ных укладочных работах) 
он требует немного ухода, 

поэтому получается отно-
сительно недорог в содер-
жании.

«Для внутренних дорог 
ГК «Кивеннапа» использу-
ет классический «пирог»: 
песок, щебень, асфальт. 
Данный выбор определяла 
относительно невысокая 
стоимость строительства, 
хорошие потребительские 
качества, внешний вид, ре-
монтопригодность. Стои-
мость данного покрытия 
получилась от 1500 рублей 
за 1 м2. Для строительства 
подъездных дорог мы ис-
пользуем двухслойное ас-
фальтобетонное покрытие. 
Стоимость таких дорог по-
лучается от 1800 рублей 
за 1 м2. При этом из–за во-

донасыщенности грунта в наших проек-
тах к югу от Петербурга общий слой дорог 
увеличивается на 10 % по сравнению с по-
селками, расположенными в северном на-
правлении», — комментирует генераль-
ный директор ГК «Кивеннапа» Максим 
Красненко.

Многоразовые плиты
Третий тип — бетонные плиты — по сто-
имости примерно равен асфальтовому 
покрытию. Он прочнее и долговечнее ас-
фальта, однако заметно менее комфортен. 
Идеально подходит для проезда тяжелой 
техники. 

«Мы используем бетонные плиты на пе-
риод строительства в проекте «Особый 
статус». В застраиваемой части проекта 
кладем такую дорогу, потом плиты сни-
маем и перекладываем в другую часть. 
Таким образом, мы использовали одни 
и те же плиты по 5 раз. По завершении 

строительных работ в про-
екте на эту же подушку 
кладем асфальт. Считаем 
это оптимальным спосо-
бом обустройства дорог», — 
говорит генеральный ди-

ректор компании «Русь: 
Новые Территории» Дмит-
рий Майоров. В сумме 
на этом проекте при пло-
щади застройки 16,9 га рас-
ходы на дороги составили 
примерно 50 млн рублей 
(по 2500 руб. / м2).

В нескольких дорогих 
проектах под Петербургом 
внутренние дороги мос-
тят тротуарной плиткой. 
Это поднимает цену обу-
стройства полотна при-
мерно в 1,5 раза по срав-
нению с асфальтом, но по-
лучается весьма эстетич-
но, да и с последующим 
ремонтом попроще: поме-
нять несколько плиток вы-
ходит дешевле, чем пере-
кладывать асфальт.

Справка
Категории автомобильных 
дорог в зависимости 
от интенсивности движения 
(количества автомобилей 
в сутки)
⇢ Iа — более 14 тыс.
⇢ Iб — 7 – 14 тыс.
⇢ II — 3 – 7 тыс.
⇢ III — 1 – 3 тыс.
⇢ IV — 100 – 1000
⇢ V — менее 100
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П
роведение водоснабжения и ка-
нализации в загородном доме 
зависит от нескольких факто-
ров. На сложность устройства 

в первую очередь влияет расположение 
объекта, точнее его удаленность от го-
родских коммуникаций. В зависимости 
от этого существуют два основных спо-
соба организации систем водоснабжения 
и канализации загородного дома — цент-

МАРИЯ МОКЕЙЧЕВА

news@dp.ru

Круговорот 
воды в поселке
Водопровод в загородном доме — 
источник жизни. Вариантов устройства 
систем водоснабжения и канализации 
для коттеджных поселков немного, но они 
есть.

рализованная и индивиду-
альная (локальная).

Как в квартире
В первом случае загород-
ный дом должен находить-
ся в населенном пункте, 
где есть свои центральные 
сети, как, например, в Ку-
рортном районе, Всеволож-
ске, Вырице. В этом случае 
жизнь в доме ничем не от-
личается от обычной го-
родской квартиры. Но нуж-
но получить техусловия 
для подключения.

«Преимуществ множес-
тво, а единственным не-

достатком, но очень су-
щественным, является то, 
что центральные сети до-
ступны только в город ской 
черте, ближнем пригоро-
де, крупных населенных 
пунктах, — рассказывает 
глава представительства 
компании Rovaniemi Рус-
лан Костюк, — а подклю-
чение их зачастую требует 
длительного оформления 
у монополистов».

Копай глубже
Еще один достаточно рас-
пространенный вариант — 
это создание системы во-

доснабжения самим за-
стройщиком. При этом во-
доотведение может быть 
также центральным, а мо-
жет — индивидуальным.

«В Медовом мы полу-
чили разрешение на буре-
ние скважин, пробурили 
их, проложили водопро-
вод во все дома, постави-
ли систему очистки, обес-
печив таким образом пос-
тупление питьевой во-
ды, — рассказывает дирек-
тор по продажам компании 
«Петро Стиль» Михаил Фук-
сман. — Вопрос с канализо-
ванием мы решили, пост-
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роив общепоселковые очис-
тные сооружения, предна-
значенные как для домов, 
так и для инфраструктур-
ных объектов».

По оценкам руководи-
теля Бюро аналитики 
по рынку недвижимости 
Дмитрия Сперанского, око-
ло 60 % коттеджных посел-
ков, где активно идут про-
дажи, сейчас создают та-
кие местные водопроводы. 

«Бурение артезианских 
скважин требует созда-
ния больших зон отчуж-
дения, которые надо вы-
делить из земли посел-
ка, — рассказывает он, — 
но сейчас многие идут 
на это». При этом для жи-
телей отличие от городско-
го водопровода будет разве 
что в качестве воды — в ар-
тезианских скважинах она, 
как правило, чище. В сред-
нем на один дом в боль-
шом коттеджном поселке 

устройство всех комму-
никаций застрой-

щиком стоит 
300 – 500 тыс. 

рублей.
О д н а 

и з п ро -
блем за-
г о р о д -
ного до-
м а  — 
протечки 

в отсу тс-
твие хозяина. 

Со временным 
способом спра-

виться с ними мо-
жет быть система «умный 

боре». Качество воды в нем 
может ухудшаться, а на зи-
му требуется утепление.

Более современный спо-
соб — скважины, которые 
бывают неглубокими и ар-
тезианскими. Их основ-
ной недостаток — высокая 
стоимость, так как для бу-
рения требуется спецтех-
ника, необходимость по-
лучать разрешение, слож-
ный и дорогой ремонт, 
склонность к заиливанию 
при небольшом водораз-
боре. При бурении колодца 
или скважины есть опас-
ность не найти воду. «Глу-
бина залегания воды раз-
ная — есть водоносные 
линзы, которые находят-
ся на 15 – 30 м под землей, 
а есть — на 100 м», — гово-
рит Михаил Фуксман.

Канализация осущест-
вляется с помощью септи-
ков, накопительных емкос-
тей, аэрационных систем. 
Последние — наиболее 
современные, так как поз-
воляют добиться очистки 
на 95 – 98 %. Степень очист-
ки воды после такой стан-
ции позволяет исполь-
зовать ее повторно. Сеп-
тик — это резервуар из не-
скольких отсеков, где про-
исходит последовательная 
очистка воды. Он дешевле, 
но для его установки нуж-
но предварительно иссле-
довать грунт, так как в гли-
нистых грунтах и в местах 
с высоким уровнем грун-
товых вод септик исполь-
зовать нельзя.

дом», которая перекрывает воду и присы-
лает хозяину sms. «Контроль над систе-
мой канализации важен в местности, где 
большой перепад высот», — отмечает ди-
ректор по развитию TELETASK в России 
и СНГ Дарья Лукичева.

Сам себе водопроводчик
Если заботы ложатся на плечи собствен-
ника дома, системы канализации и во-
доснабжения обойдутся не меньше чем 
в 250 – 300 тыс. рублей. «Наиболее рас-
пространены две схемы подачи воды: 
из скважины с помощью погружаемо-
го в нее насоса и с помощью насосной 
станции для водоснабжения дома из ко-
лодца», — рассказывает директор компа-
нии «Загородное водоснабжение» Даниил 
Спиридонов.

Колодец проще и дешевле выкопать и со-
держать, а при отсутствии электричест-
ва воду можно доставать ведром вместо 
насоса. Но есть и ряд существенных не-
достатков. «Устройство колодца возмож-
но, только если грунтовые воды залега-
ют неглубоко, — объясняет Руслан Кос-
тюк, — также не всегда приток воды бы-
вает достаточным при большом водораз-

Наличие воз-
можности под-

вести к загородно-
му дому водопровод 
и устроить канализа-

цию значительно повыша-
ет привлекательность объ-

екта для потенциального 
покупателя. ФОТО: ИТАР�ТАСС

1Глубина зале-
гания воды раз-
ная — есть водо-
носные лин-
цы на 15 – 30 м 
под землей, 
а есть — на 100 м.
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П
о данным комитета по при-
родным ресурсам Ленобласти, 
в 2013 году общий объем произ-
веденной продукции лесопро-

мышленного комплекса в денежном эк-
виваленте составил 50,5 млрд рублей.

По оценке Ассоциации деревянного до-
мостроения, не более 10 % всех произ-
веденных лесоматериалов используют-
ся в дальнейшем для строительства за-
городных домов. Таким образом, объем 
рынка древесины для строительства за-
городных домов только из пород местно-
го производства в прошлом году составил 
около 5 млрд рублей.

Деревянный выбор
В среднем в год в Ленинградской области 
строится 2,5 тыс. деревянных индивиду-
альных домов. Больше половины спроса 
приходится на дома стоимостью в преде-
лах 2 – 4 млн рублей. «Наибольшее пред-
ложение строительства деревянных за-
городных домов, безусловно, исходит 

Древесина 
Крупные застройщики предпочи
для загородных домов, выбирая х

НАДЕЖДА ФЁДОРОВА

nadezda.fedorova@dp.ru

⇢ Объем рынка древесины пород 
мест ного производства в 2013 году 
составил около 5 млрд рублей. В домо-
строении используется не более 10 % 
всех произведенных лесоматериа-
лов. ФОТО: КОММЕРСАНТ

«К
апитал стройиндустрия»  – 
компания с 20-летним стажем 
в сфере изготовления опалу-

бочных систем, предлагает комплексные 
решения  в области монолитного стро-
ительства.  Компания имеет собствен-
ное  современное производство опалубки, 
базу металлопроизводства и  деревооб-
рабатывающий комплекс. Работа  с ком-
панией включает весь цикл технической 
поддержки: высококвалифицированные 
инженеры осуществляют компьютерное 
планирование установки оборудования и 
выполнения опалубочных работ, опытные 
инструкторы оказывают техническую под-
держку на объектах. 

 «Капитал стройиндустрия» накопила бога-
тый опыт в области разработки, проектиро-
вания и производства нестандартной опа-
лубки для нетиповых строительных объек-
тов, а так же разработала унифицированные 
решения.

«Капитал стройиндустрия» имеет опыт 
производства опалубки для особых соору-
жений (тоннелей, дамб, опор мостов, коллек-
торов, резервуаров, градирен и др.). Приме-
ром, может служить строительство развязок 
Западного скоростного диаметра. Специалис-
ты  «Капитал стройиндустрии» спроектиро-
вали  и изготовили формы опалубки для пов-
торяющихся опор с одинаковой геометрией. 
Нестандартные решения были  использова-
ны при  изготовлении ледореза, тела и ого-
ловка опоры. 

Одним из унифицированных решений 
«Капитал стройиндустрии» является сис-
тема объемных стоек, позволяющая стро-
ителям  выполнять монолитные работы без 
больших затрат на аренду или закупку сис-
тем фасадных лесов. Использование объ-
емных стоек актуально в жилищном и про-

мышленном строительстве: при строитель-
стве объектов с высотными перекрытиями 
(до 50 метров), мостов, тоннелей, объектов 
атомной энергетики, путепроводах, сис-
тема используется для сооружения кон-
цертных сцен, трибун для зрителей, кры-
тых павильонах. Система объемных стоек 
имеет клиновое соединение, что является 
лучшим решением среди аналогов систем 
узлового соединения в одной точке и не 
требует большого количества специалис-
тов по монтажу опалубки (для справки: 
2 человека легко и быстро монтируют пло-
щадь 1000 м2 на высоту h=8 метров).

Балка – один из важных элементов в опалу-
бочных работах. Для балки, которую произво-
дит «Капитал стройиндустрия» используется 
брус, изготовленный из ели, специально напи-
ленная древесина гарантирует  максимальные 
нагрузки на излом. При склейке применяется 
японская клеевая IP-система. Такой клей при-
меняется в наружных несущих конструкциях, 
что гарантирует  сопротивление нагрузок во 
влажной среде. Применение финской краски 
позволяет использовать балки в максимально 
экстремальных условиях и препятствует гни-
ению древесины. 

«Капитал стройиндустрия» – предприятие, 
имеющее замкнутый производственный цикл 
всех типов опалубки, готово  предоставлять 
комплексные услуги по продаже, аренде опа-
лубки и балки собственного производства и 
быть уверенными в качестве производимых и 
продаваемых  изделий. 

С применением опалубки  компании «Капи-
тал стройиндустрия» были построены извес-
тные и значимые объекты, такие как вторая 
сцена Мариинского театра, Западный ско-
ростной диаметр (ЗСД), Ладожский вокзал, 
Ленинградская АЭС и другие объекты про-
мышленного, гражданского и специального 
назначения по всей России.
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ния ситуация практичес-
ки обратная: 70 % — дерево, 
30 % — камень.

«Все технологии строи-
тельства загородных до-
мов используют древесину 
либо в конструкции стен 
(а таких не менее 50 %), ли-
бо в качестве опалубки, 
и на все 100 % в стропиль-
ной системе и кровель-
ных конструкциях», — на-
поминает Александр Во-
довозов, генеральный ди-
ректор ООО «ТКДом Гатчи-
на» и председатель совета 
парт нерства Ассоциации 
деревянного домострое-
ния.

Местные и не очень
Для строительства домов 
в Петербурге и Леноблас-
ти используется как дре-
весина местного произ-
водства, так и импортиру-
емая, например, из регио-
нов соседней Финляндии. 
Ее, как правило, предпочи-
тают использовать непо-
средственно финские ком-
пании (Rovaniemi, Honka). 

«Зарубежная древесина 
в строительстве в Леноб-
ласти присутствует либо 
в качестве клееного бруса 
в комплектах домов, либо 
в виде плитных материа-
лов — здесь доля зарубеж-
ных материалов состав-
ляет больше половины, — 
рассказывает Александр 
Водовозов, — используется 
она и в виде других конс-
трукционных материалов, 
например LVL–бруса».

«С точки зрения выдерж-
ки лучше использовать им-
портный брус производс-
тва Финляндии или Швей-
царии. Однако цены у им-
портного производителя, 
как правило, выше. Разум-
но использовать такое сы-
рье в строительстве заго-
родных домов класса биз-
нес или элит», — коммен-
тирует Дмитрий Майоров, 
генеральный директор 
«Русь: Новые Территории», 
отмечая, что у компании 
имеется собственное про-
изводство, которое застрой-
щик и использует.

Хвойные впереди
При строительстве до-
ма в Ленинградской об-
ласти и в целом на Севе-
ро–Западе застройщики 
рекомендуют обратиться 
к хвойным породам, таким 
как ель и сосна. Именно 
они в большинстве случа-
ев используются при стро-
ительстве. «Эти породы на-
иболее выносливы к усло-
виям эксплуатации в на-
шем регионе», — поясняет 
Дмитрий Майоров.

Это правило касается 
и зарубежных производи-
телей. «Для строительс-
тва домов мы использу-
ем древесину хвойных по-
род — сосну и ель, из них 
абсолютным лидером яв-
ляется сосна, которую мы 
используем в девяти слу-
чаях из 10», — отмечает 
Руслан Костюк, глава пред-
ставительства компании 
Rovaniemi, объясняя это 
тем, что сосна легко обра-
батывается, имеет плот-
ную структуру и красивый 
янтарный оттенок.

далекая и близкая
итают работать с собственными производствами древесины 
хвойные породы, которые подходят к непростому климату.

от строительных компа-
ний. Есть девелоперы — 
собственники производст-
венных линий, например, 
Honka, «Стинком», «Тим-
бер», «ГринСайт», «Русь», — 

перечисляет Светлана Не-
велева, эксперт Коллегии 
профессиональных деве-
лоперов. Она также указы-
вает, что соотношение ка-
менных и деревянных до-

мов в поселках для по-
стоянного проживания 
сегодня составляет при-
близительно 80 и 20 % со-
ответственно, а для сезон-
ного, дачного прожива-

В 
условиях относительной эко-
номической и политической 
стабильности меняется и 

мотивация покупательского спро-
са, и философия продаж торговой 
компании. О духе времени и духе 
компании рассуждает генераль-
ный директор ООО «Первая Метал-
лобаза» Олег Бадейнов. 

– Олег Николаевич, ваша ком-
пании работает на рынке больше 
пятнадцати лет…

– Да, и мы с самого начала были 
ориентированы на интересы клиента. 
Именно поэтому мы четко отслежива-
ем – и стараемся чутко реагировать 
на изменение мотивации покупатель-
ского спроса. На заре строительно-
го бизнеса приоритетным мотивом 
покупки дома было сохранить и пре-
умножить свои капиталы – особенно 
учитывая опыт дефолтов и кризисов. 
Новое поколение покупателей отка-
зывается от «делового» подхода к 
продажам, обращая свой взгляд в сто-

рону бизнес-партнеров, понимающих 
проблемы покупателей.

– В чем конкретно это выра-
жается?

–Все чаще и чаще в разговорах с 
клиентами мы замечаем новый подход 
к жилому домостроению, основанный 
на патриотизме и преемственности 
поколений. Люди хотят жить в Рос-
сии и строить на родной земледо-
ма, в которых смогут жить их потом-
ки. Они хотят оставить память о себе 
для будущих поколений: чтобы дети 
и внуки по прошествии времени вспо-
минали о том, что построил их дед или 
прадед, чем он жил и какой был чело-
век. Дом перестал быть только мес-
том проживания или инструментом 
инвестирования, сегодня он приоб-
ретает дополнительную – духовную 
– ценность. 

– И как от этого меняется 
философия продаж?

– Происходит своеобразная пере-
ориентация – от капитала как таково-
го к социальному капиталу. Когда мы 
общаемся с покупателем, мы исходим 
из одного единственного посыла: в 
чем мы можем быть полезны собе-
седнику. Это краеугольный камень 
нашей философии продаж. Социаль-
ный капитал – это связи между людь-
ми и те приятные моменты в нашей 
жизни, которые случаются благодаря 
этим связям. Основную предпосылку 
для создания социального капитала 
можно сформулировать так: все наши 
личные связи имеют ценность.

– И как это сочетается с основ-
ной целью бизнеса – продать товар, 
заработать деньги?

– Мы продаем не товар, мы про-
даем дополнительно сформирован-
ную ценность. 

– Изменим формулировку в соот-
ветствии с вашей философией: чем 
вы можете быть полезны?

– Ценность коммерческого пред-
ложения для покупателя состоит в 
возможности выбора из широкого 
ассортимента продукции, его пред-
продажной подготовке, в возможнос-
ти транспортной и конструкционной 
резке, а так же доставке автотран-
спортом компании по месту требо-
вания. Секрет налаживания связей 
кроется,втом числе, и в открытос-
ти компании. Цены на металлопро-
кат, размещенные на сайте компании, 
всегда реальны и конкурентоспособ-
ны. У нас запрещен ответ: «извините, 
мы не успели поменять». Информация 
должна быть актуальной.

– В чем еще секрет успеха ком-
пании?

– Качество обслуживания должно 
неуклонно расти. А разве возможно 
предоставить высокое качество про-
дукта и услуг без высококвалифи-
цированного персонала, без четкого 
взаимодействия между собойразлич-
ных служб внутри организации, без 
технически обновленной оргтехники 
на каждом рабочем месте? 

– Все это требует инвестиций 
в развитие…

– Кроме того, торговой компа-
нии для успешного взаимодействия 
с покупателями особенно важен 
выбор местоположения организа-
ции. А хорошее местоположение не 
может быть дешевым. Тем не менее, 

необходимо постоянно заботиться об 
интенсивном развитии предприятия, 
постоянно отслеживать все новые и 
новые требования клиентов.

– Ваши сотрудники разделяют 
эти ценности?

– Иначе и быть не может. В сов-
ременных условиях ведения бизнеса 
на конечную цель должна быть ори-
ентирована вся команда. Мы гордим-
ся нашим персоналом – основным и 
самым важным ресурсом, многие, из 
которых имеют опыт работы в компа-
нии свыше 10 лет. Только единение 
позволяет достигать поставленных 
целей и задач, только командный дух, 
построенный на принципах справед-
ливости и взаимного уважения друг 
к другу, позволяет компании раз-
виваться. Став частью корпоратив-
ной философии, философия продаж 
обеспечивает серьезный рост рыноч-
ного статуса компании. 

– Как вы оцениваете перс-
пективы развития рынка и ком-
пании?

– Думаю, что отмеченная мною 
тенденция изменения мотивации 
покупательского спроса будет наби-
рать обороты. И успеха на рынке 
смогу добиться лишь те, кто сможет 
подстраиваться под эти условия. Мы 
стремимся быть первыми не только в 
инновациях на рынке промышленных 
товаров, но и в технологиях продаж, 
в качестве управления бизнес про-
цессами, в маркетинговых коммуни-
кациях. Понимая глубокие внутрен-
ние мотивы покупателя, разделяя его 
ценности, – мы становимся духовно 
ближе ему. И, конечно, наша работа 
от этого становится более продук-
тивной. 

Олег Бадейнов, директор 
Первой Металлобазы
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П
о данным управляющей ком-
пании «Система», в настоящее 
время в Северной столице все 
новые предприятия (открытые 

после 2000 года) оснащены системами бе-
зопасности нового класса — это необхо-
димое условие функционирования сов-
ременной компании. Что касается «старо-
жилов», то около 70 % предприятий, воз-
никших до 2000 года, в Петербурге также 
осна щены системами безопасности, одна-
ко их уровень может быть очень разным.

В больших объемах
Спектр систем безопасности, представ-
ленных на рынке, достаточно широк и за-
трагивает различные аспекты противо-
действия угрозам безопасности. Это сис-
темы контроля доступа, видеонаблюде-
ния, видеоаналитики, биометрической 
идентификации, системы охранно–по-
жарной сигнализации и системы инфор-
мационной безопасности.

«Чаще всего на предприятиях исполь-
зуют контроль доступа и охранно–по-
жарные системы. Крупные предприятия 
уста навливают системы видеонаблюде-
ния. Там, где бизнес связан с транспор-
том, организуют контрольно–пропускные 
пункты. Все системы безопасности в по-
следнее время интегрированы, — говорит 
Евгений Якушин, генеральный директор 
УК «Система». — Для среднего и крупного 
предприятия (территория 10 – 20 га) стои-

ОКСАНА БЕЛЯНСКАЯ

news@dp.ru

Отказ от охранников в пользу автоматизированных систем 
безопасности окупается на крупных объектах от 5,5 года.

мость комплексного реше-
ния по системе безопаснос-
ти под ключ будет состав-
лять от 10 млн до 15 млн 
рублей».

Эксперт отмечает, что от-
сутствие системы безо-
пасности и передача этих 
функций сторонним служ-
бам или наем охранников 
обойдутся предприятиям 
гораздо дороже.

«Затраты на услуги сто-
ронней службы безопас-
ности для предприятия та-
кого же размера до 20 га 
(при отсутствии систе-
мы безопасности) — око-
ло 600 тыс. рублей в ме-
сяц, или 7, 2 млн рублей 
в год. При установке систе-
мы безопасности затраты 
на охран ный персонал сни-
жаются, — поясняет Евге-
ний Якушин. — Экономия 
примерно 50 %. Стоимость 
эксплуатации систем безо-
пасности — около 150 тыс. 
рублей в месяц. Итого еже-

месячные затраты соста-
вят 450 тыс. рублей, то есть 
экономия составит 150 тыс. 
рублей. Таким образом, 
на то, чтобы отбить затра-
ты, понадобится от 5,5 года. 
В принципе, если задаться 
целью и выжать из подряд-
чиков все возможное, мож-
но окупить затраты и в бо-
лее сжатые сроки».

Бесконтактная проверка
Актуальный тренд в сфе-
ре безопасности — доступ 
по отпечаткам пальцев 
или скану радужной обо-
лочки глаза, а также ис-
пользование систем интел-
лектуального наблюдения. 
«Биометрия как средство 
идентификации личности 
является одним из самых 
перспективных направле-
ний в области обеспече-
ния безопасности, — гово-
рит Андрей Хрулев, дирек-
тор департамента биомет-
рических и комплексных 

Справка
Параметры рынка
⇢ Общий объем российского рынка технических систем безо-
пасности и охранных услуг в составил в 2013 году около 
$ 5 млрд.
⇢ Объем российского рынка технических систем безопасности 
в 2013 году превысил $ 1,3 млрд. Согласно данным компании 
«АМИКО», этот рынок является одним из самых быстрорасту-
щих в России и ежегодно прибавляет от 15 до 35 % в зависи-
мости от сектора.

Экономия на охране

систем безопасности компании «Техно-
серв». — Современный комплекс интеллек-
туальных систем безопасности включает 
целый спектр специализированных био-
метрических систем для обеспечения об-
щественной безопасности и безопасности 
транспортной инфраструктуры, контроля 
доступа на охраняемую территорию, экс-
пертно–криминалистической экспер тизы, 
а также для банковского сектора, регист-
рации пассажиров, пограничного контро-
ля и др. Для бизнес–целей и задач по бе-
зопасности оптимальной является техно-
логия распознавания при помощи скани-
рования лица, которая не требует физи-
ческого контакта с устройством: человеку 
достаточно пройти мимо или задержаться 
перед видеокамерой на короткое время».

Защищаться не спешат
Очевидно, что позволить себе суперсо-
временные системы охраны могут только 
крупные предприятия. Мелкий и средний 
бизнес не спешит вкладывать сред ства 
в модернизацию систем безопасности.

Несмотря на очевидные выгоды заме-
ны человеческих ресурсов на автома-
тизированные, не все предприятия мо-
гут позволить себе вытащить из оборота 
10 – 15 млн рублей на комплексную охран-
ную систему. Им проще оплачивать услу-
ги охранного предприятия из потоковых 
средств — ежемесячно, но малыми сум-
мами, чем вкладываться в модернизацию 
систем безопасности. При этом пропуск-
ной пункт с вахтером эксперты относят 
к наименее эффективным способам охра-
ны объектов.

Проблемы эксплуатации
Автоматизированные системы безопас-
ности тоже небезупречны и могут давать 

сбои. Чтобы исключить 
простои в результате тех-
нических проблем, экспер-
ты советуют заказывать 
монтаж и обслуживание 
у одного поставщика.

« З а ч а с т у ю  у с т а -
нов кой и  мон т а жом 
систем,а впослед ствии об-
служиванием и эксплуа-
тацией занимаются абсо-
лютно разные компании, 
не имеющие к друг другу 
никакого отношения и да-
же устанавливающие обо-
рудование, которое не воз-
можно согласовать друг 
с другом, — говорит Дмит-
рий Жуковский, генераль-
ный директор ООО «Охран-
ная организация «Водо-
пад–секьюрити». — Это 
приводит к дополнитель-
ным расходам при эксплу-
атации и преждевремен-
ному выходу оборудова-
ния, а иногда целых сис-
тем из строя, невозмож-
ности их использования 
в том объеме, который был 
предусмотрен. Ведь потом 
эти системы будут эксплу-
атировать люди, не про-
шедшие обучение и не зна-
ющие специфику сложно-
го оборудования, не гово-
ря уже обо всем комплек-
се систем. Оптимальным 
решением является мини-
мизация количества орга-
низаций и компаний, во-
влеченных в этот процесс».
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Н
а петербургском рынке метал-
локонструкций и металлопро-
ката представлено довольно 
много участников. Кроме про-

изводителей металлоконструкций, это 
компании, развивающие оптовую и мел-
кооптовую торговлю металлопрокатом. 
Среди крупных игроков — торговые до-
ма крупных производителей металла: 
ММК, ОАО «Мечел», Северо–Западная 
строительная компания, ООО «ПЕТРО-
МЕТАЛЛ», ООО «Первая Металлобаза», 
«Металлсервис–Санкт–Петербург», «Ме-
талл–Холдинг», «Севзапметалл», «Метин-
вестЕвразия», «ДиПОС». Нередко компа-
нии также предлагают услуги по метал-
лообработке.

«Текущее состояние рынка металлоконс-
трукций характеризуется высокой конку-
рентностью и большим объемом пред-
ложения, которое преобладает над спро-
сом», — говорит генеральный директор 
ООО «Первая Металлобаза» Олег Бадей-
нов. По его словам, цены на металл в по-
следнее время скачут: в начале года воз-
растают, а к концу заметно снижаются.

При этом цены на готовые конструкции 
держатся на одном уровне. Генеральный 
директор ООО «УИМП» Алексей Илларио-
нов говорит, что в среднем они составля-
ют около 60 тыс. рублей за тонну.

Новые имена
Превышение предложения над спросом 
участники рынка объясняют общим сни-

Предпосылок к росту нет
Рентабельность рынка металлоконструкций снижается, теряя былую 
привлекательность в глазах инвестора.

зонного подорожания ма-
териалов.

Быстрое реагирование
По словам Алексея Илла-
рионова, спрос на метал-
локонструкции строитель-
ного назначения в Петер-
бурге и Северо–Западном 
регионе в последнее вре-
мя стабильный, но невы-
сокий. Востребованы мос-
товые конструкции, где 
спрос опережает предло-
жение, как следствие, це-
на за единицу продукции 
в этом сегменте рынка 
значительно выше. Возрос-
ла потребность на сварные 
балки большого сечения. 
Рынок быстро среагировал 
на увеличение этого спро-
са, и многие предприятия 
наладили выпуск такого 
типа конструкций.

Возможно укрупнение
Игроки не видят значимых 
предпосылок для активно-
го роста рынка в ближай-
шем будущем.

«Особых причин для рос-
та рынок в целом не да-
ет, — рассуждает Олег Ба-
дейнов. — В отношении на-

шей компании я прогнози-
рую примерный прирост 
около 2 – 5 % от объема про-
даж в 2013 году. Если гово-
рить о ценах на металло-
прокат, думаю, что до сере-
дины мая будет плавное по-
вышение в среднем на 5 – 7 % 
в месяц, далее их ампли-
туда может быстро и резко 
меняться. Динамика спро-
са начнет меняться, ког-
да инфляция товаров дли-
тельного пользования бу-
дет опережать банков ские 
ставки, тогда и начнется 
реальное оживление».

«Рентабельность рынка 
металлоконструкций в по-
следнее время снижается, 
и он становится менее при-
влекательным для инвес-
тора, — отмечает Максим 
Дерябин. — Цены на изде-
лия стагнируют, при этом 
стоимость сотрудника рас-
тет. Как вариант, это мо-
жет привести к укрупне-
нию предприятий путем 
их слияния либо к массо-
вому сокращению произво-
дителей металлоконструк-
ций».

жением потребления ме-
таллопроката, отчасти 
по причине спада в стро-
ительстве, в том числе се-
зонного.

Также на объем предло-
жения на рынке и сниже-
ние цен на продукцию по-
ложительно влияет по-
явление новых игроков. 
Их прирост произошел 
в последние 3 – 5 лет. Зачас-
тую это компании из дру-
гих регионов России, где 
себестоимость продукции 
ниже, отчего их товар ста-

новится более привлека-
тельным.

Генеральный директор 
компании «СварогМет-
пром» Максим Дерябин до-
бавляет, что средняя стои-
мость контракта на рынке 
металлопроката и метал-
локонструкций сегодня па-
дает.

Есть предположение, 
что многие игроки будут 
стремиться к укрупнению 
своих контрактов на про-
изводство и к увеличению 
суммы авансов из–за се-

⇢ На мест-
ный рынок 
вышли 
новые 
игроки 
из регио-
нов
с конкурен-
тоспособ-
ным пред-
ложением. 
ФОТО: ИНТЕРПРЕСС

ЮЛИЯ СОБОРНИЦКАЯ
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П
о данным жилищного комитета, 
в Петербурге 22 тыс. жилых до-
мов с общей площадью кровель 
около 25 млн м2. Ежегодная  нор  -

мативная потребность в ремонте город-
ских кровель составляет 2053,8 тыс. м2. 
В 2013 году отремонтированы крыши 
304 многоквартирных домов общей пло-
щадью 396,5 тыс. м2 на сумму 621,2 млн 
рублей. В 2014 году запланировано отре-
монтировать крыши на 346 домах общей 
площадью 400,8 тыс. м2. Объем финанси-
рования — 720,9 млн рублей. Конкурсы 
на проведение этих работ уже объявлены, 
однако результатов пока нет.

На рынке кровельных работ Петербурга 
работает более сотни компаний, однако 
указать точное их количество невозмож-
но. Во–первых, помимо специализирован-
ных кровельных фирм есть общестрои-
тельные организации, работники которых
выполняют кровельные работы. Во–вто-
рых, помимо кровельных и строительных 
организаций на рынке кровельных услуг 
представлено большое количество инди-
видуальных предпринимателей.

Металл и битум
Как рассказала Анна Мол-
чанова, замести тель ис-
полнительного директо-
ра Нацио нального кро-
вельного союза, в цент-
ральной части Петербур-
га доминируют скатные 
металлические крыши, 
выполненные по фальце-
вой технологии. В спаль-
ных районах преобладают 
плоские крыши с гидроизо-
ляционным покрытием из ру-
лонных битумных наплавляемых 
материалов.

В архитектуре современных многоквар-
тирных домов, как и в эпоху советского 
индустриального развития, доминируют 
плоские крыши с битумными рулонны-
ми материалами (точнее современными 
полимер–битумными), хотя применяют 
и другие материалы (полимерные гид-
роизоляционные мембраны, мастичную 
гидроизоляцию).

В индивидуальном малоэтажном жи-
лом строительстве, где доминируют скат-
ные крыши, представлен огромный ас-
сортимент материалов и технологий, вы-
бор которых зависит от кошелька и вкуса 
владельца здания, — от шифера и битум-
ных волнистых листов, гибкой черепицы 
и металлочерепицы до металлических 
фальцевых кровель, керамической чере-
пицы и т. д.

Борьба с сосульками
В жилищном комитете подчеркнули, что 
при проведении ремонта кровель в жи-
лом фонде Петербурга отдельное внима-
ние уделяется нормализации темпера-
турно–влажностного режима, обеспечи-
вающего уменьшение таяния снега и по-
явления сосулек. 

Технологии применяются самые раз-
личные. Например, метод охлаждения 
чердака (сюда входит исполь зование ко-
рунда, пенобетона, минеральной ваты, 
полиуретана и керамзита). Главная цель 
их использования — сохранение на чер-
даке нужной температуры. 

Нехватка утвержденных критериев для оценки качества 
работ усложняет взаимодействие заказчиков и исполнителей 
на рынке кровельных систем.

Требуются стандарты

Правильная крыша 

АЛЕКСАНДР КЕРНИК,

ведущий технический специалист, 

компания «УРСА Евразия» (URSA)

КОММЕНТАРИЙ

В жилых домах большая часть 
тепла уходит именно через крышу. Ре-
шить эту проблему может только качес-
твенная теплоизоляция. Для того чтобы 
избежать ошибок при утеплении скатной 
крыши, нужно соблюдать несколько про-
стых правил:
1. Ширина изоляционного материала 
должна быть на 10 – 20 мм больше, чем рас-
стояние между стропилами «в свету». 
В качестве теплоизоляционного матери-
ала мы рекомендуем использовать маты 
и плиты из стекловолокна. Толщина теп-
лоизоляционного слоя должна составлять 
не менее 150 мм.
2. Поверх теплоизоляционного слоя реко-
мендуется уста новить гидроизоляцион-
ную паропроницаемую мембрану.
3. Между кровельным покрытием и гидро-
изоляционной мембраной необходимо ос-
тавить вентилируемый воздушный зазор.
4. Изнутри помещения поверх установлен-
ной теплоизоляции необходимо прикре-
пить пароизоляционную пленку.

Также при-
меняется алю-

мотерма — теп-
лоизолирующий матери-
ал с фольгированным пок-
рытием, которым покры-
вается вся кровля изнутри. 
Становится не так важно, 
какая температура на чер-
даке, — алюмотерма защи-
щает кровлю от нагрева-
ния. Снег не подтаивает — 
сосульки не образуются. 
Эту технологию часто ис-
пользуют в Московском 
районе. «У данного мето-
да есть недостатки: прихо-
дится покрывать материа-
лом все балки и стропила, 
которые есть на чердаке. 
Из–за этого мы не видим, 
как они себя ведут: гни-

ют или нет», — отметили 
в жилищном комитете.

В 2013 году, во время ка-
питального ремонта более 
чем 300 кровель, около 40 % 
крыш были сделаны с при-
менением новых техноло-
гий. Однако вместе с новы-
ми технологиями приме-
няется и старый дедовский 
метод с использованием 
керамзита (теплоизоляци-
онный материал). В жи-
лищном комитете уточня-
ют, что к каждому дому ну-
жен индивидуальный под-
ход.

На п ри мер,  в дома х 
со слабыми перекрытиями 
для теплоизоляции нужно 
применять минеральную 
вату, так как она легкая, 
если же чердак постоянно 
используется, то тогда ис-
пользуется керамзит.

Проблемы рынка
Анна Молчанова отмеча-
ет, что перед участниками 
кровельного рынка стоят 
проблемы недостатка и не-
полноты акту альной нор-
мативной документации, 
отсутствия четких стандар-
тов проведения  кровель-
ных работ, дефицита ква-
лифицированных кадров, 
а также отсутствия пол-
ной и достоверной инфор-

мации (в том числе ана-
литической, статистичес-
кой). «Классический при-
мер: при отсутствии чет-
ких стандартов заказчик 
может оценить работу под-
рядчика, исходя из своих 
субъективных представле-
ний о качественной кров-
ле, что зачастую приво-
дит к конфликту и финан-
совым потерям обеих сто-
рон», — пояснила эксперт. 

В настоящее время Кро-
вельным союзом завер-
шается подготовка стан-
дарта отрасли «Пароизо-
ляционный слой» — пер-
вого из серии документов, 
регламентирую щих конс-
трукцию, состав, прави-
ла монта жа и контроля ка-
чества основных слоев кро-
вельной системы.

Для каждого конструк-
тивного слоя крыши пре-
дусмотрен отдельный до-
кумент («Пароизоляци-
онный слой», «Теплоизо-
ляционный слой», «Гид-
роизоляционный слой», 
«Уклонообразующий слой», 
«Эк сплуатируемый слой»). 
Также будут разработаны 
документы по системам 
крыш и кровельным эле-
ментам.

Скатные кры-
ши доминируют 

в индивидуальном 
малоэтажном жилом 
строительстве. В этом 

сегменте представлен широ-
кий ассортимент материа-

лов и технологий. 
ФОТО: PHOTOXPRESS

1Во время 
капитального 
ремонта око-
ло 40% крыш 
были сделаны 
с применени-
ем новых тех-
нологий. ОКСАНА БЕЛЯКОВА
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П
о данным компаний Smart 
Company и «АНОДА Груп», сто-
имость износостойких покры-
тий может колебаться от 550 

до 6 тыс. руб лей за 1 м2 в зависимости 
от производителя и материала (ковролин, 
линолеум, ковровая плитка, каучуковые 
плиты или ковровые покрытия).

«Самое главное — это тип и назначение  
помещения. Скажем, офис класса А 
и колл–центр — это совершенно разные 
истории, то же самое касается обществен-
ных помещений: торговые центры, аэро-
порты, поликлиники — везде есть свои 
очень важные нюансы, — считает Юлия 
Закашанская, менеджер по развитию биз-
неса «Smart Company Санкт–Петербург». — 
Безусловно, важный для всех типов по-
мещений — это параметр проходимости, 
который влияет на износ и условия ухо-
да. Третье — это дизайн. Покрытие долж-
но быть подобрано таким образом, чтобы 
максимально соответствовало дизайнер-
скому и архитектурному замыслу».

Разделяй и экономь
В УК «Система» отмечают, что еще 
при проектировании можно разделить бу-
дущее здание на несколько зон с разным 
уровнем проходимости и в соответ ствии 
с этим комбинировать более или ме-
нее износостойкие напольные покрытия. 
Чем выше этаж торгового центра, тем ни-
же может быть износостойкость покры-
тия. 

Выбор сильного пола
К затратам на напольные покрытия в коммерческих помещениях нужно подходить 
разумно, принимая в расчет особенности каждого здания и объекта.

даже малопроходимого ко-
ридора торгового центра 
подвергается гораздо боль-
шим нагрузкам, чем, на-
пример, линолеум в квар-
тире», — говорит генераль-
ный директор УК «Систе-
ма» Евгений Якушин.

Долгая жизнь пола
При проектировании и оп-
ределении затрат на отде-
лочные материалы необ-
ходимо проанализировать 
здание не только с точ-
ки зрения будущего чело-
векопотока и планировок, 
но и с точки зрения буду-
щей эксплуатации. Проек-
тировщики и строители 
об этом не задумывают-
ся или используют мате-
риалы своих поставщиков, 
а вот специалисты по экс-
плуатации обычно могут 
посоветовать много полез-
ного и сделать анализ за-
трат на будущую эксплуа-
тацию.

«Срок службы коммерчес-
ких износостойких покры-
тий в среднем от 5   до 10–
15 лет. Другие параметры 
зависят опять же от каж-
дого отдельного проек-

та. Кому–то, например, 
очень важна звукоизоля-
ция для обеспечения ин-
формационной безопаснос-
ти», — добавляет Юлия За-
кашанская.

Срок службы покры-
тия можно продлить с по-
мощ ью с пец и а л ьн ы х 
средств — правильной хи-
мии и нанесения защит-
ных покрытий.

«Даже 32–й класс покры-
тий при профессиональ-
ной эксплуатации мо-
жет служить так же дол-
го, как 34–й. Однако такой 
уход, естественно, потре-
бует покупки специальных 
средств и квалифициро-
ванной службы эксплуа-
тации, — говорит Евгений 
Якушин. — Такой подход 
используют, если хотят 
снизить начальные инвес-
тиции и затраты на ремонт, 
однако могут позволить се-
бе более высокие затраты 
на эксплуатацию из денеж-
ного потока: в процент ном 
отношении от денежного 
потока затраты на эксплу-
атацию невелики».

Учитывая разницу в сто-
имости напольных покры-
тий разной износостойкос-
ти, можно сократить затра-
ты в несколько раз. Если 
говорить, например, о тор-
говом центре площадью  
30 тыс. м2, то не менее 
 10 тыс. м2 (места активно-
го перемещения) должны 
быть покрыты максималь-
но износостойким наполь-
ным покрытием.

«При этом важно не пе-
ребарщивать с экономией 
и не покупать дешевые ма-
териалы. Потому что пол 

⇢ Разделение пространства на зоны с разным уровнем проходи-
мости в каждой позволяет экономить на покрытиях. ФОТО: PHOTOXPRESS

ОКСАНА БЕЛЯНСКАЯ

news@dp.ru

Справка
Классы и срок службы 
напольных покрытий 
для коммерческих 
помещений
⇢ 31–й класс — для коммерческих помеще-
ний с небольшой проходимостью (например, 
коридоры бизнес–центров). Срок службы — 
2–3 года.
⇢ 32–й класс: срок службы — 5 лет.
⇢ 33–й класс: срок службы — 25 лет.
⇢ 34–й класс: срок службы — 40–50 лет 
(наливные полы, плитка).
Источник: УК «Система»
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продажа/покупка 
коммерческой
недвижимости
Выходит: понедельник, 
вторник, среда, четверг

Отдел рекламы: 
тел. 326-9744, 326-9719
факс 326-9740

Реклама

аренда
коммерческой
недвижимости
Выходит: понедельник, 
вторник, среда, четверг

Отдел рекламы: 
тел. 326-9744, 326-9719
факс 326-9740

Реклама
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в 10 раз больше свежей.  
Больше от такого сырья  за-
висят производители  мяс-
ных продуктов — их доля  
импорта в объеме  заморо-
женной говядины достига-
ет 70–80 %. 

Из Ав стралии ежегодно 
поставлялось 24 тыс. т та-
кого сырья,  это 4,6 % объ-
ема импорта замороженно-
го мяса в России, подсчи-
тал Александр Петренко. 

«Причем отечественные  
сельхозпроизводители 
от всех этих изменений все 
равно выиграть не смогут: 
у них не хватит ресурсов. 
С мраморным мясом все 
еще печальнее — его прак-
тически нет», — заключил 
Александр Петренко.

Запрет на ввоз австралий-
ского мяса тревожит также 
и ретейлеров. «У нас толь-
ко мраморной австралий-
ской говядины продава-
лось около 200 кг каждый 
месяц. Потребители уже 
привыкли к высокому ка-

честву и выбору», — гово-
рит коммерческий дирек-
тор сети гастрономов «Су-
пер Бабилон» Лилия Куле-
шова.

Послевкусие
Самая большая опасность 
для рынка — дальнейший 
запрет на ввоз других про-
дуктов. Этого опасаются 
абсолютно все игроки рын-
ка.

«В который раз получает-
ся, что о бизнесе власти за-
думываются в последнюю 
очередь, — размышляет  
генеральный директор УК 
«СкайРест» Александр За  -
туливет ров. — Возьмем,  к 
примеру, рестораны. Стро-
ишь сеть стейк–хаусов, а 
через полгода тебя могут 
полностью лишить сырья. 
В итоге на рынке исчеза-
ют целые ниши, которые 
только начинают форми-
роваться».

Р


 
 
 Р 
 –

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Дания
6
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мясо

3
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2

США
4
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6

1

Страна
1

1

МНЕНИЕ

М
ир вокруг пестрый, люди раз-
ные: клиенты, бизнес–партне-
ры, гиды и другие сотрудни-
ки — все они представители 
разных стран со своей полити-
кой, культурой, вероисповеда-

ниями. У всех свои обычаи, привычки, ожидания, 
стереотипы, обиды. И вот в середине всего этого ме-
сива — твоя небольшая туристическая компания.

Маршруты перемещения из одной страны 
в другую могут выглядеть нелогично с точки зре-
ния географии, а виной тому — политика. Напри-
мер, наличие в паспорте штампа о въезде в Изра-
иль закроет вам возможность посетить целый ряд 
стран. Между Узбекистаном и Таджикистаном за-
крыты почти все наземные пограничные переходы. 
Если нужно проехать из Армении в Азербайджан 
или Турцию, то прямого пути нет совсем — едут 
 через Грузию.

Священная для армян гора Арарат находит-
ся на турецкой территории. И для посещения этой 
 части страны нужна специальная виза, обращаться 
за которой в посольство нужно как минимум за ме-
сяц до поездки. И это при том, что для посещения 
основной территории Турции российским туристам  
виза не требуется совсем. Если в вашей анкете есть 
какие–то армянские мотивы (например, подозри-
тельная девичья фамилия матери), то с высокой 
степенью вероятности эту спецвизу вам и вовсе 
не дадут. Даже француз по фамилии д̀ Артаньян на-
вряд ли получит эту визу.

А 
вот уже история о человеческих 
предубеждениях. Встреча с эстон-
скими туристами при восхождении 
на высшую точку Ирана ввергла не-
скольких человек из нашей груп-
пы в ступор. Они не знали, как себя 

повести, что сказать в ответ на обычное hello. В тот 
 вечер на ура прошла шутка о том, что советское 
пра   вительство в ответ на эстонское написание сло-
ва «Таллинн» с двумя «н» на конце постановило пи-
сать двойное «а» в конце названия реки Колыма.

Способ написания текста тоже отражается 
на мышлении. Нужно быть готовым к тому, что 
в том же Иране, например, твои бизнес–партнеры  
могут не только писать, но и рассуждать как бы 
справа налево. 

Странным образом мыслить могут и соотечест-
венники. «Я вообще–то, конечно, не националист, 
но тувинцев не люблю», — говорила гид из Абакана. 
Приходится объяснять, что вот это–то и есть махро-
вый бытовой национализм. Как говорится, не так 
уж сложно, живя в Абакане, толерантно относить-
ся к неграм в Гарлеме. Существовать в гармонии 
с людьми другой культуры, живущими рядом, куда  
сложнее. «Ненационалисты» склонны обижаться 
на такие замечания.

Кстати, о неграх. В английском языке само слово 
«негр» уже является оскорблением. При восхожде-
нии на Килиманджаро в Танзании нас всегда сопро-
вождают местные гиды, повара и носильщики. Мы 
предупреждаем туристов, чтобы они даже в разго-
ворах между собой избегали этого слова, заменяя 
его каким–нибудь образным выражением, напри-
мер «наши местные друзья» или «зайчики». После-
дующие разговоры порождают любопытные сино-
нимы слова «зайчик» и хорошо демонстрируют от-
ношение туристов к национальному вопросу.

Обожаю фразу Михаила Жванецкого: «Когда 
мне задают национальный вопрос, я всегда отвечаю 
на него положительно».

Сможет ли
д̀ Артаньян

посетить Арарат

АНДРЕЙ КРУСАНОВ,

замдиректора турфирмы «Географическое бюро»

В
ступил в силу полный запрет 
Рос   сельхознадзора на поставки 
в Россию австралийской говяди-
ны — основного сырья для всех 

ресторанов, предлагающих в своем меню  
стейки, а также специализированных 
стейк–хаусов. 

По самым скромным подсчетам, в пе-
тербургском общепите и ретейле ежеме-
сячно продавалось не менее 200 т охлаж-
денной говядины из Австралии. Кроме 
того, ежегодно российские мясоперера-
ботчики использовали около 20 тыс. т за-
мороженной говядины из этой страны. 
Теперь игроки рынка вынуждены пере-
краивать ассортимент, меню и логистику,  
но главное беспокойство бизнес видит 
в дальнейших ограничениях на поставку 
продуктов.

Пострадают все
Говоря о говядине для приготовления 
стейков, рестораторы по всему миру чаще  
всего подразумевают именно австралий-
ское или американское сырье. Эти две 
страны считаются мировыми лидерами  
по производству мраморной говядины, 
для которой животных откармливают 
зерном. 

«Главное их преимущество по сравне-
нию  со странами Южной Америки и Евро-
пы в стабильности качества: мясо из лю-
бой партии будет одинаково хорошим. 
Этого не скажешь об Аргентине и уж тем 
более о России», — рассказали в ресторан-
ной группе Global Point. 

В городских ресторанах австралийское 
мясо вырвалось в лидеры продаж пос-
ле того, как Россельхознадзор в феврале  
2013 года наложил запрет на поставки 
мяса из США.

Стейк–хаус средней величины ежеме-
сячно использует около 3 т такого мяса, 
в последние годы это была в основном 
продукция из Австралии, говорит глава 
StroganoffGroup Леонид Гарбар. Один рес-
торан на сотню посадочных мест, имею-
щий в своем меню раздел стейков, еже-
месячно использует не менее 100 кг мра-
морной говядины, подсчитал Александр 
Михеев, поставщик продуктов компании 
«Глобал Фудс СПб».

Теперь городские рестораторы планиру-
ют начать массово переходить на говяди-
ну производства Уругвая и Аргентины. 
«Качество этой продукции, так скажем, 
гуляет. Придется контролировать каждую 
партию, что–то менять в способах приго-
товления», — сообщили в ресторане «Casa 
del Мясо». 

Как утверждают участники рынка, объ-
емы поставок охлажденной говядины 
из Латинской Америки и Новой Зеландии  
были мизерными, в основном оттуда при-
возили замороженное сырье. 

«А это совсем другая логистика. Доба-
вим к этому иные правила растаможи-
вания и сертификации. В итоге получим 
худший по качеству продукт по цене пер-
воклассных производителей из Австра-
лии и США. Возникший дефицит лишь 
подогреет цены», — утверждают в Global 
Point.

По мнению генерального директора 
 исследовательской компании «Грифон–
Эксперт» Александра Петренко, на рын-
ке в итоге возникнет дефицит не толь-
ко охлажденной говядины, но и заморо-
женной, которой поставляется в Россию 

Стейк–хао
Запрет поставок австралийской говяд
которым приходится спешно перекра

ИННА ШУБИНА,

ЕЛЕНА ДОМБРОВА

611
тыс. т говядины было поставлено в Россию  
из–за границы в 2013 году. Основными по   -
ставщиками выступают страны Латинской 
Америки: Бразилия, Парагвай и Уругвай. 
По поставкам охлажденной говядины Авс-
тралия занимала седьмое место, заморожен-
ной — пятое.
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ос в Петербурге
дины сильно бьет по петербургским рестораторам, 
аивать меню, ретейлерам и производителям мясных продуктов.

Тревожные 
перспективы 

ЛЕОНИД ГАРБАР,

ресторатор, глава StroganoffGroup

КОММЕНТАРИИ

Я считаю, что без политики здесь не обош-
лось. Мне страшно за свой бизнес, настроения в отрас-
ли не самые веселые. Сначала мы использовали амери-
канскую говядину, так как она лучшая. С февраля 2013 го-
да был вынужден переключиться на Австралию — она за-
крывала почти 100 % всего используемого нами объема 
охлажденной говядины. И скажите, что нам делать, ес-
ли через год запретят ввоз из стран Латинской Америки? 
Придется либо менять концепцию ресторанов, либо во все 
закрываться. Так и не удастся у нас в России создать куль-
туру мясных ресторанов, которая процветает в других 
странах, очень жаль. Нам просто не дают этого сделать.
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С
троительство новых зданий 
в центре Петербурга практически 
сошло на нет. Девелоперы, стал-
киваясь с жесткими градостро-

ительными ограничениями при работе 
в центре, часто отказываются от проектов 
в центре и уходят на периферию. А город 
не в состоянии поддерживать историчес-
кие здания в хорошем состоянии за счет 
бюджета. Поэтому многие из них без за-
ботливой руки ветшают и разрушаются.

Как найти золотую середину между же-
ланием заработать и не навредить горо-
ду, обсуждали участники круглого стола, 
инициированного «ДП».

ЭДУАРД ТИКТИНСКИЙ, 

президент холдинга RBI

Найти золотую середину между развити-
ем и сохранением города непросто. Полно-
стью законсервировать город, остано вив  
его развитие, не выход. Ничего не делая, 
мы не сохраняем, а разрушаем.  Нам нуж-
но четко ответить на вопрос, что именно 
мы сохраняем, и определить границы то-
го, что и где мы можем менять. Но в го-
роде есть существенные пробелы в зако-
нодательстве. Но есть и компромисс, ко-
торый мы реализуем, например, в своих 
проектах. На счету RBI уже четыре про-
екта, в составе которых есть памятники 
культурного наследия. Мы сохраняем их, 
проводя реконструкцию и приспосабли-
вая под современное использование.

ВЛАДИМИР ГРИГОРЬЕВ, 

руководитель архитектурной мастерской 

«Григорьев и партнеры»

Создавать архитектурные шедевры в цен-
тре города сегодня мешают неясность це-
лей заказчика и непонятность согласова-
тельных процедур. Работа с объектами 
культурного наследия — это дикий ком-
промисс между законопослушностью  
и желанием все–таки извлекать прибыль.  
В настоящем архитектурном шедевре 
должна быть определенная мера бессмыс-
ленности. Как бессмысленны, но прекрас-
ны шпили в центре города, которые не-
возможно напрямую продать.

Создание объектов в центре города  
как молельная процедура: можно ходить  
в храм — дорогой и высокий, как собор  
Святого Петра, а можно пойти к Стене 
Плача и тоже помолиться. Вот нас, ар-
хитекторов, все время склоняют в это 
прокрустово ложе — не в храм ходить, 
а учиться молиться у Стены Плача.

НИКОЛАЙ ПАШКОВ, 

генеральный директор компании 

«Knight Frank Санкт–Петербург»

Вопрос сохранения исторического цент-
ра — экономический. Чтобы у нас в горо-
де дома не разваливались, кто–то должен 
инвестировать в них. Но, приходя в про-
ект, инвестор должен понимать, что он 
на этом заработает. А сейчас многие не по-
нимают. И, запрашивая участок под за-
стройку, говорят: исторический центр 
не предлагать. Поэтому львиная доля жи-
лищного и офисного строительства вы-
шла за пределы исторического центра, 
где крайне сложно что–либо согласовать. 

Город экстенсивно расширяется. Жизнь 
уходит на периферию. А то, что остается 
внутри, постепенно приходит в упадок.

ЛАРИСА ИНЧЕНКОВА, 

руководитель направления элитной недвижимости 

«ЛСР. Недвижимость — Северо–Запад»

Современные города мало чем отличают-
ся в разных странах. Только их центры  
самобытны и имеют свое лицо. Поэтому 
надо с уважением относиться к желанию 
властей сохранить наш город. Для это-
го правила игры должны быть четкими, 
понятными. Пока же согласование вы-
сотности, уплотнения, парковок неред-
ко происходит через суды или какими–
то обходными маневрами. А должны 
быть четкие правила, понятные всем. Ес-
ли их не будет, через 200 лет мы увидим 
совсем другой центр. Да, с точки зрения 
сиюминутной прибыли много денег мож-
но получить за дом, построенный в доро-
гом месте. Но в исторической перспекти-
ве дом для города дороже.

АНАТОЛИЙ СТОЛЯРЧУК, 

руководитель «Архитектурного

бюро Столярчука»

Я занимался проектом жилого дома 
на ул. Мира, 36, который примыкал к со-
седнему, 1902 года постройки. Мы сдела-
ли проект — очень простое фоновое реше-
ние.  Получили за него архитектурную  
премию. Но вступили в жуткое противо-
речие с заказчиком, который хотел видеть  

в здании современное прочтение петер-
бургского модерна. Заказчик стал рисо-
вать нам свои стилистические решения. 
В итоге мы расстались. Он нанял дру-
гую компанию. Она сделала то, что он 
хотел. Проект скандально провалился 
при рассмотрении на градсовете. Потому  
что нельзя  рисовать модерн, если ты 
не умеешь этого делать. В итоге проект 
опять вернулся к нам. Вывод такой: строя 
в центре, надо уважать среду, в которой 
ты работаешь. А пожелания инвестора — 
не истина в последней инстанции.

АЛЕКСАНДР МАРГОЛИС, 

член совета по охране культурного наследия 

при правительстве Санкт–Петербурга

КУГИ разрабатывает серьезный доку-
мент — дополнение к федеральному зако-
ну об охране культурного наследия. Он 
поступит на общественное обсуждение 
в мае. Он впервые дает четкое определе-
ние исторического центра. До сего момен-
та это понятие, как ни странно, все тракто-
вали по–разному. Хотя очевидно, что сна-
чала надо договориться, о чем речь 
идет, а потом уже вступать в дискуссию. 
Центр — это приблизительно 5–7 % терри-
тории современного города. Мы его обе-
регаем, храним, как умеем. А ко всему, 
что находится за его пределами, относим-
ся так, будто это временно оккупирован-
ные территории. Тот же промышленный 
пояс на глазах деградирует. Там всё рас-
хватали в первые годы возвращения капи-
тализма в Россию, и выкупить эти участ-
ки подчас не удается. А судьба этих тер-
риторий является ключом решения очень 
многих проблем, в том числе и историчес-
кого центра. Но, чтобы развивать их, горо-
ду нужна градостроительная политика. 
А ее у нас нет последние четверть века. 

Участники 
рынка говорят, 

что отказ от стро-
ительства в цент-

ре Петербурга — путь 
в никуда. Перегибая палку 
в вопросах сохранения исто-
рического наследия, власти 
могут не сохранить город 
для потомков, а похоро-

нить его. ФОТО: ИНТЕР	

ПРЕСС
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Отсюда и гримасы — градостроительные 
ошибки, о которых все говорят.

ЕЛЕНА МУРГИНА, 

директор по маркетингу «Плаза Лотос Груп»

Наш город строился с определенными 
целями: как имперская столица со своей  
идеологией и финансовыми потоками. 
Возникла почва для появления архитек-
турных шедевров. Сейчас один из глав-
ных вопросов — как эти шедевры при-
способить под современное использова-
ние. Эта тема последние 100 лет проходит 
красной нитью, наверное, у всех городских 
архитекторов. Стиль приспособления был 
разный. В СССР, например, здание приспо-
сабливали под уплотнительное заселе-
ние людей. Позже — под новые функции: 
офисы, универмаги. Важно, что современ-
ные инвесторы предлагают архитекторам 
свою финансовую модель и готовы выслу-
шать их идеологию. В такой синергии ше-
девры могут возникать и в наши дни.

ПЕЙМАН АСКАРИНЕЖАД, 

заместитель директора проекта компании Arabtec 

Construction LLC (застройщик «Лахта Центра»)

Поскольку Петербург является мировым 
культурным наследием, чтобы здесь мог-
ли работать застройщики, нужно откоррек-
тировать законы. Лично я против стро-
ительства высотных зданий в центре го-
рода. Хотя такие здания нужны всем горо-
дам, в том числе и историческим. Но они 
должны появляться в удаленных районах. 

И, прежде чем их строить, застройщики, 
проектировщики, общественность долж-
ны взвешивать каждый шаг и быть в пос-
тоянной дискуссии. Нужно планировать 
город таким образом, чтобы ни в одном 
месте строительство высотного здания 
не испортило исторические панорамы.

ЕЛИЗАВЕТА КОНВЕЙ, 

директор департамента жилой недвижимости 

«Colliers International Санкт–Петербург»

Власти города не желают брать на себя от-
ветственность за сохранение культурного 
наследия и перекладывают ее на девело-
перов, что последним совершенно невы-
годно. Петербург сейчас теряет роль вто-
рого по экономической силе города стра-
ны: у нас идет мощнейший отток денег 
в Москву. И портрет сегодняшнего поку-
пателя недвижимости сильно изменился. 
Бюджеты покупок и формат самой недви-
жимости уменьшились. Девелопер в пер-
вую очередь думает, как выжать наиболь-
шее количество эффективных метров 
из куска земли или исторического здания. 
Во вторую — об облике объекта. А о внут-
реннем комфорте для людей часто забыва-
ет. Хотя в Европе обратный тренд: акцент 
с внешнего смещается на внутреннее про-
странство. Хорошо бы и нам его сместить.

ВИТАЛИЙ НИКИФОРОВСКИЙ, 

вице–президент группы компаний Springald

Нормы застройки, которые действовали 
раньше, к современной жизни уже имеют 

мало отношения. И говорить о том, что на-
до взять все 10 тыс. исторических зданий 
под охрану и ничего с ними не делать, — 
это путь в никуда. У города достаточно ре-
сурсов, чтобы провести поквартальную ре-
новацию территорий: выделить там ар-
хитектурную жемчужину и параллельно 
дать инвестору право поработать с внут-
риквартальными зданиями. Я, кстати, ра-
ди интереса однажды опросил знакомых, 
сколько дворов–колодцев они посещали. 
90 процентов ответили, что вообще никог-
да не сворачивали с красных линий: пото-
му что закрыто или просто страшно.

ВЛАДИМИР ГОЛЬМАН, 

президент Санкт–Петербургского союза 

строительных компаний

Сегодня во власти строительством почти 
никто не занимается. Вице–губернатора 
Марата Оганесяна, который курирует этот 
вопрос, мы получили с трудом. А губерна-
тор не интересуется этой темой вообще. 
Что, на мой взгляд, очень плохо, посколь-
ку градоначальник должен быть хозяйст-
венником и разбираться в таких ключевых  
вопросах, как экономика и строительство.  
Но сегодня положение в городе очень 
сложное. Все время идет какой–то сумбур, 
смена власти. Нет человека, который отра-
ботал бы в администрации несколько лет! 
С городом невозможно говорить, потому 
что не с кем говорить! И малому бизнесу 
пробиться в строительную сферу невоз-
можно. Остались только крупные пред-
приятия, такие как «Эталон» и RBI. А ма-
лый бизнес, который раньше немало ра-
ботал и в историческом центре, задушили 
теми же согласованиями. И умным про-
фессионалам никогда не пробиться на тот 
уровень, который соответствует их знани-
ям и положению.

ЕВГЕНИЙ ЛОМАКИН, 

председатель совета директоров Санкт–Петербургского 

центра информационно–технологического 

обеспечения оптимальных условий комплексного 

использования подземного пространства

Год назад мы по своей инициативе нача-
ли работу по геотехническому обоснова-
нию стратегии реновации исторического  
центра Петербурга. Выяснилось интерес-
ное: те свайные фундаменты, которые 
еще Петр I сделал и заглубил в морс-
кие пески, стали со временем по уров-
ню деформации лучше, чем железобетон. 
Но, если к ним проникает кислород, все 
кон струкции сгорают чисто химически. 
Когда вы начинаете строить что–то новое 
рядом, радиус влияния гидрогеологичес-
ких процессов определяется километра-
ми! К сожалению, геологию в этой работе 
изучают и учитывают пока недостаточно.

СЕРГЕЙ ФЕДОРОВ, 

генеральный директор компании Terra incognita

Судя по состоянию старого жилого фонда, 
дома скоро начнут рушиться. Расселить 
их частному инвестору не только эконо-
мически не под силу, но часто и юриди-
чески: нет рычагов воздействия на жите-
лей. Если бы город в этом процессе участ-
вовал, он бы нашел какие–то возможнос-
ти («отключим газ», например). Хотя у Пе-
тербурга нет в достаточном количестве 
маневренного фонда для расселения. Го-
род строит за счет бюджета муниципаль-
ное жилье, а потом оно приватизируется. 
В то же время обычные люди вынуждены  
брать ипотеку. То есть затянувшийся пе-
реходный период от социализма к капи-
тализму приводит нас к тому, что мы ста-
рый центр теряем и в то же время выбра-
сываем деньги на ветер, создавая какие–
то неравные условия для граждан.

ИГОРЬ ОНОКОВ, 

генеральный директор компании 

«Леонтьевский мыс»

Всегда можно доказать с помощью кальку-
лятора, что самое выгодное — построить  
здание в центре Летнего сада. Прибыль 
будет сумасшедшая! Но, слава богу, никто  
в эту сторону не думает. Хотя давление де-
нег в вопросе развития центра велико. Сей-
час много людей, живущих по принципу 
«после меня хоть потоп». Мы дети своего 
времени. За одно поколение мы перешли 
от социалистического общества в капита-
лизм. Но наш менталитет еще в прош лом. 
У нас много денег. Но не хватает культуры. 
Мы видели, как строят сараи, но не знаем, 
как строить дворцы. Поэтому часто чело-
век с деньгами требует большой сарай. Он 
просто ничего другого не знает. Нужно по-
вышать культурный уровень  инвестора. 
А пока он будет повышаться, нужно сохра-
нять среду.
НАТАЛЬЯ КОВТУН

news@dp.ru

⇢ Круглый стол — часть дискуссион-
но–выставочного проекта «Делового 
Петербурга» (параллельно 20–30 мар-
та прошла фотовыставка «Архитек-
турное наследие Санкт–Петербурга»), 
при поддержке компании RBI, галереи 
«Мастер» — Международного фонда 
поддержки культуры «Мастер Класс».
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Свадебный 
переполох

Алиса Кисе-
лева говорит, 

что после того, как 
помогла организовать 
свадьбу своей подруги, 

поняла, что хочет зани-поняла, что хочет зани-
маться именно этим празд-маться именно этим празд-

ничным бизнесом. ничным бизнесом. 
ФОТО: ЕВГЕНИЙ ЛУЧИНСКИЙ

П
о данным составителей  
рейтинга «ТехУспех–
2013», в топ–10 россий-
ских инновационных 
компаний входят че-
тыре фирмы из Петер-

бурга. Две из них уже активно работа-
ют на глобальном рынке через свои офи-
сы и представительства за рубежом. Этот 
факт, в принципе, подтверждает, что глав-
ное преимущество инновации заключает-
ся в ее повсеместной востребованности. 
Продукт не может быть инновационным, 
если его применение в естественных ус-
ловиях ограничивается одним рынком.

Разные страны предоставляют раз-
личные возможности для начала работы. 
Многое зависит от целей компании — от-
крытие точки продаж, центра разработок 
или нового производства. Пожалуй, глав-
ным фактором является предназначение 
основного продукта компании — ИТ–ре-
шения востребованы практически везде, 
начиная от Кремниевой долины и закан-
чивая Азорскими островами (местные 
власти планируют создать там междуна-
родный ИТ–центр).

П
роизводители электро-
ники могут рассчиты-
вать на производство 
в Китае и безгранич-
ный китайский рынок. 
Инновационные ИТ– 

и медицинские проекты имеют шансы за-
крепиться в Израиле. Инжиниринговые 
компании могут встроиться в рынок суб-
подряда в Европе. Каковы главные пре-
пятствия на этом пути? Административ-
ные и правовые ограничения, требования 
к ведению финансовой документации, как 
правило, преодолимы, в особенности пос-
ле наших реалий. Более важным являет-
ся наличие предсказуемого рынка, пар-
тнеров, квалифицированного персонала  
и высокотехнологичной производст вен-
ной базы. В этом случае оптимальной 
точкой входа являются страны ЕС. Все–
таки они ближе в культурном и геогра-
фическом смысле и дешевле, чем США. 
Тем более, что они также заинтересованы 
в привлечении новых игроков из высоко-
технологичных отраслей и уже запусти-
ли ряд направленных на это программ.

Из опыта резидентов «Ингрии» хоро-
шей стартовой площадкой могут стать 
Финляндия и страны Балтии. Так, старт-
ап «Тексикс» запустил систему очистки  
цистерн от остатков нефтепродуктов 
в порту Котка. Компания «Пилигрим 
XXI век», разрабатывающая приложения  
дополненной реальности, нашла первых  
заказчиков в Латвии. Первые успехи 
на зарубежных рынках сразу повысили 
привлекательность этих проектов среди 
инвесторов и заказчиков в России.

Финляндия по–прежнему являет-
ся удобной точкой входа российских ком-
паний на европейский рынок. В этом го-
ду финская сторона запустила новую про-
грамму поддержки инновационных стар-
тапов Finlanding, победители которой 
смогут найти новых партнеров в Фин-
ляндии. В любом случае, возможностей 
для выхода на новые рынки за рубежом 
сегодня очень много.

Карта мира 
для инноваций 
из Петербурга

НАТАЛЬЯ ВАСЕНЕВА,

консультант проектов бизнес–инкубатора «Ингрия»
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⇢ Роман 
Орисик, 
владелец 
компании
«Медо-
мания», 
в этом 
году сделал 
главный 
акцент 
на корпо-
ративном 
направле-
нии. ФОТО: 

МАРЬЯ СМИРНОВА

Пчелиные заботы
Свадебное агентство «Жасмин» занима-
ется проведением и оформлением свадеб 
в сегменте выше среднего. Дизайн, сце-
нарий, оформление цветами, логистика, 
место церемонии и банкета, артисты — 
сейчас Алиса делает свадьбы под ключ, 
но все началось с воздушных шариков.

Путь через цветы
В 2010 году девушка закончила ФИНЭК 
и начала пробовать силы в бизнесе. Пер-
вым предприни мательским опытом бы-
ло оформление праздников воздушными 
шариками. Для начала собственного дела 
потребовалось только 20 тыс. рублей — 
столько стоило оборудование для наду-
вания шаров. Постепенно к воздушным 
шарикам добавились цветы. Предприни-
мательнице пришлось закончить курсы 
флористики, где она познакомилась с та-
лантливыми девушками. Вскоре они ста-
ли ее сотрудницами, поначалу их оклад 
составлял 10 тыс. рублей. Так в начале 
2011 года на рынке Петербурга появилось 
флористическая студия «Жасмин».

Наряду с другими праздниками студия  
часто оформляла свадьбы. Возможно, 
именно поэтому Алиса однажды предло-
жила помочь подруге по ФИНЭКу в орга-
низации ее свадьбы. «Я очень пережива-
ла, что они согласились мне доверить та-
кой важный в жизни каждого человека  
день, это очень большая ответствен-
ность, — вспоминает девушка. — Но, как 
только свадьба подруги прошла, я полу-
чила так много комплиментов и похвал, 
что поняла: все, вот оно, мое дело».

Модные бракосочетания
Первый опыт организации свадьбы под 
ключ Алиса получила в 2010 году, бюджет 
составил 1 млн рублей. Через 2 месяца 
девушка уже занималась свадьбой с бюд-
жетом 1,5 млн рублей. Так компания по-
степенно начала составлять свое портфо-
лио. «Не имея фотографий уже проведен-
ных свадеб, внедриться на рынок очень 
сложно», — объясняет девушка. В 2011 го-
ду компания организовала 20 свадеб с са-
мым разным бюджетом, а в 2013 году — 
уже 50 с бюджетом от 500 тыс. рублей. 
Средний бюджет свадеб сейчас у «Жас-
мин» составляет 1,5 млн рублей. Прибыль 
агентства составляет 10 % бюджета тор-
жества.

Каравай, выкуп невесты, ЗАГС, тамада, 
лимузины — все это уже не модно, уве-
ряет предпринимательница. Популярны 
машины С–класса и выездные регистра-
ции. Европейские тенденции — украше-

АНАСТАСИЯ ЖИГАЧ

anastasia.zhigach@dp.ru

ние цветами, большое вни-
мание к аксессуарам и де-
талям. Самые популярные 
места для проведения сва-
деб — Летний и Констан-
тиновский дворцы, заго-
родные рестораны и отели  
в черте города. Бюджет за-
висит от места проведения, 
количества гостей, оформ-
ления, ведущего, банкета, 
стоимости приглашенных 
звезд.

В среднем оборот компа-
нии в месяц составляет 2 – 3 
млн рублей. Однако доход 
зависит от сезона.

«Самый ужасный месяц  
в нашей сфере — это ян-
варь, — рассказывает Али-
са. — В это время всем 
не до свадеб, а если и пла-
нируются торжества, то 
обычно их бюджет скро-
мен — около 500 тыс. руб-
лей». Самый пик — весна 
и лето, осенью количество 
свадеб снова резко умень-
шается. Поэтому «Жасмин» 
вне сезона позициониру-
ет себя как event–агентство 
и занимается проведением 
корпоративов и дней рож-
дения.

«Конкуренции не чувст-
вую, на каждого есть свой 
клиент, однако рынок на-
сыщен», — говорит Алиса. 
Яркими игроками на петер-
бургском рынке она назы-
вает «Мулен Руж» и Royal 
Wedding.

Невесты и дилетанты
По словам руководителя 
свадебного агентства Art 
Jam Юлии Симянской, в го-
роде около 10 крупных  усто-
явшихся компаний с хоро-
шей репутацией, среди  ко-
торых «Вернисаж», «Будьте 
счастливы». «Новые игро-
ки появля ют ся часто, око-
ло 20 компаний в год, их 
открывают  ведущие, бан  -
кетные менеджеры, быв  -
шие  невесты, — говорит  
спе   циалист. — Из них вы-
живает одно–два агентства, 
ведь конкуренция в Петер-
бурге сильная».

Сейчас спросом пользуют-
ся постановочные выезд-
ные регистрации, в стадии 
зарождения многообещаю-
щий рынок организации 
свадеб за рубежом, растет 
популярность классичес-
ких свадеб, сильно вырос 
рынок свадебного декора. 
Главные проблемы рынка, 
отмечают эксперты, в на-
личии компаний–дилетан-
тов и, как следствие, низ-
ком доверии к агентствам. 
Сейчас в агентство обраща-
ются только 15 % пар.

Емкость рынка свадебных  
услуг эксперты оцени вают 
максимум в $ 200 млн, око-
ло трети этой суммы осва-
ивается свадебными агент-
ствами.

А
лиса Киселева (28 лет) превратила 
небольшую флористическую студию 
в свадебное агентство «Жасмин» с оборо-
том до 3 млн рублей в месяц. Бюджет са-

мой дорогой свадьбы в портфолио этого агентст-
ва — 8 млн рублей. Однако эксперты отмечают, 
что укрепиться на этом рынке с высокой конку-
ренцией удается лишь немногим.

Изначально идея собст-
венного дела родилась 
у сестры Романа Анны 
(26 лет), и некоторое вре-
мя брат и сестра были со-
владельцами, однако по-
том она вышла из семейно-
го бизнеса. У их родствен-
ников была своя пасека, 
мед с которой они самосто-
ятельно продавали в Мос-
кву, а вот Петербургом 
никто не занимался. Брат 
с сестрой взяли под реали-
зацию 500 кг меда и нача-
ли продавать его по знако-
мым.

На заработанные с прода-
жи первой партии деньги 
была открыта первая точка 
продаж в магазине «Полу-
шка». «Я принес свой мед 
в лавку в прикассовой зоне 
магазина, где продавались 
чай и специи, и его нача-
ли активно покупать», — 
вспоминает Роман. В конце  
концов владелец этой точ-
ки (10 м2) предложил Рома-
ну забрать ее полностью 
под мед за 16 тыс. рублей. 
Арендная ставка составля-

ла еще 15 тыс. рублей в ме-
сяц. Так у Романа появился 
первый магазин. В лучшие 
годы у него одновременно  
работали шесть магазинов  
(в том числе в «Пятероч-
ке»). Тогда в штате было 
25 человек, сейчас — чет-
веро: курьер, два продавца 
и фасовщица.

Сейчас Роман продает 
мед в самой первой точке  
в «Полушке» и с помощью 
интернет–магазина. Годо-
вой оборот компании со-
ставляет 13 млн рублей. 
«Мед — это такой продукт, 
который надо пробовать, 
выбирать, поэтому, когда  я 
открывал интернет–мага-
зин, я думал только о ви-
зитке, но, на удивление, 
сайт стал давать 50 % зака-
зов», — рассказывает Ро-
ман.

Отдельный канал про-
даж — медовые, сельскохо-
зяйственные и православ-
ные ярмарки. За 4 дня 
здесь можно заработать 
100 тыс. рублей. При этом 
бизнес сезонный: в июле 
и августе продажи падают 
наполовину, в феврале–ян-
варе поднимаются на 70 %. 

В ассортименте «Медома-
нии» сейчас не только мед 
из разных регионов Рос-
сии, но и чай, специи, оре-
хи, сухофрукты и продук-
ты пчеловодства. Кроме 
того, компания занимает-

ся корпоративными подар-
ками, сотрудничая с «Ат-
рибутикой», «МРК Сувени-
рами» и арт–лавкой «Кар-
тон».

Мед — высокомаржиналь-
ный и очень выгодный то-
вар: килограмм покупают  у 
производителей за 90 руб-
лей, а продают за 300 и 
больше. Однако рынок ус-
пешно атакует китайский 
крем–мед. Кроме того, по-
купатели привыкают поку-
пать все в гипермаркетах, 
а, чтобы попасть туда, при-
ходится сильно демпинго-
вать из–за большой конку-
ренции. Среди самостоя-
тельных сетей можно вы-
делить «Пчелкин мед» 
и «Медок».

«Известных игроков на 
петербургском рынке ме-
да около пяти, новые име-
на почти не появляются 
из–за большой конкурен-
ции», — говорит генераль-
ный директор компании 
«Медовый дом» Антон Ге-
оргиев. По его оценкам, 
объем рынка составляет 
1,5 млрд рублей в год.

По словам Марии Асоно-
вой («Пчелкин мед»), порог 
входа на рынок минима-
лен, чем пользуются част-
ные пасеки в сезон с мая 
по сентябрь, но качество их 
меда вызывает сомнения.

СПб. Роман Орисик 
(28 лет) создал ком-
панию «Медомания» 
в 2009 году. Свой 
бизнес молодой чело-
век начал с того, что 
продавал мед с пасеки 
родственников в Крас-
нодарском крае.

АНАСТАСИЯ ЖИГАЧ

anastasia.zhigach@dp.ru

1Самый ужасный 
месяц  в нашей сфе-
ре — январь, в это 
время всем не до сва-
деб. А самый пик — 
весна и лето.

продажа/покупка
земельных
участков
Выходит: понедельник, 
вторник, среда, четверг

Отдел рекламы: 
тел. 326-9744, 326-9719
факс 326-9740
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Средний пр. 89 89,9 м2 коммерческие помещение Помещения на 1 этаже нового, строящегося дома. продажа — 89 280  703-44-44 ЮИТ ДОМ

Средний пр. 89 104,2 м2 коммерческие помещение Помещения на 1 этаже нового, строящегося дома. продажа — 85 680  703-44-44 ЮИТ ДОМ

Средний пр. 89 126,7 м2 коммерческие помещение Помещения на 1 этаже нового, строящегося дома. продажа — 80 550  703-44-44 ЮИТ ДОМ

Янино (промзона) 6 Га Производственно-складская база до КАД 3 км, удобная транспортная доступность, ровная отсыпанная площадка продажа — договорная 995-27-38

угол Октябр. наб. и пр. Большевиков 2,4 Га Производственная площадка удобный подъезд, имеются все коммуникации, собств. ТП зона ПД продажа — договорная 995-27-38

СПб, Центральный р-н, ул.Белинского д.11 158 м2 универсальные помещения хорошее сост, 2/5, 2 входа,телефон, интернет,эл/во, водопровод продажа — 15 650 717-10-10,700-50-00 № 3-01 "Колвэй"

СПб, пос. Понтонный, ул. Заводская, 35 278 м2 банк, кафе, магазин, салон 1/5,3 входа, напротив ж/д станции. продажа — 13 900 700-50-00,717-10-10 № 3-01 "Колвэй"

СПб, п. Металлострой, ул. Центральная  д.11 95 м2 универсальные помещения 5/5,хорошее состояние, 2 входа. продажа — 4 300 700-50-00,717-10-10, №3 -01 "Колвэй"

Спб, Кировский р-н, пр. Стачек д.42 103 м2 банк, магазин, офис, произв., салон. цоколь/3, хорошее состояние, 2 входа. продажа — 4 950 700-50-00,717-10-10 № 3-01 "Колвэй"

Спб, Московское шоссе 2190 м2 под стр-во склада, АЗС,производства удобное месторасположение, 10 мин. от ст. Купчино продажа — 5 800 460-88-88, 938-21-05, № 1-30

СПб, Лиговский пр. д.144 607 м2 производство, офис, склад кирпичное, отдельно стоящее здание,собственность продажа — 25 900 700-50-00, №3-01 "Колвэй"

СПб, Центральный р-н, ул.Белинского д.11 158 м2 универсальные помещения хорошее сост, 2/5, 2 входа,телефон, интернет,эл/во, водопровод аренда 118 500(750р./м2) — 717-10-10,700-50-00 №3-01 "Колвэй"

СПб,  п. Металлострой, ул. Центральная  д.11 95 м2 универсальные помещения 5/5,хорошее состояние, 2 входа. аренда 35 000 (368,4 р.м2) — 700-50-00,717-10-10, №3-01 "Колвэй"

Коувола, Финляндия 4453 м2 Таможенный склад 4453 м2 + ЗУ 1,27 ГА , 2006 года постройки, отапливаемое, потолки 6 м, ж/д ветка продажа/аренда — — 8-921-957-67-80

Юрия Гагарина пр. 14 144.70 Универсальные помещения Дом сдан. Возможна рассрочка до 18 месяцев. аренда/продажа — 11 850 930  руб. ГК "ЦДС" 320-12-00

Октябрьская наб. 124 190.6 Универсальные помещения Дом сдан. Возможна рассрочка до 24 месяцев. аренда/продажа — 10 120 860 руб. ГК "ЦДС" 320-12-00

Мартыновская ул. 14/1 181.20 Универсальные помещения Дом сдан. Возможна рассрочка до 36 месяцев. аренда/продажа — 9 241 200 руб. ГК "ЦДС" 320-12-00

Невский пр. 15, сразу у м. Адмиралтейская 37 Любое коммерческое использование Окупаемость 9,7 лет. Евро, 1 эт 50кВт, витрины, паркинг, ещё 104, 162, 220 квм, www.knru.ru продажа — По запросу 939-38-55 собственник

Невский пр. 15, сразу у м. Адмиралтейская 104 Любое коммерческое использование Окупаемость 9 лет, 1 эт, 50кВт, витрины, паркинг, евро, ещё 37, 162, 220 квм, www.knru.ru продажа — По запросу 939-38-55 собственник

Невский пр. 15, сразу у м. Адмиралтейская 220 Любое коммерческое использование Окупаемость 9 лет. Евро, 1 эт 50кВт, витрины, паркинг, ещё 37, 104, 162 квм, www.knru.ru продажа — По запросу 939-38-55 собственник

Невский пр. 15, сразу у м. Адмиралтейская 162 Любое коммерческое использование Окупаемость 9 лет, 1 эт, 50кВт, витрины, паркинг, евро, ещё 37, 104, 220 квм, www.knru.ru продажа — По запросу 939-38-55 собственник

Английская наб., д. 60 520 Особняк вид на Неву ОСЗ 2эт+надстр. еще 2 этажа, жб перекр., после кап. рем., паркинг www.knru.ru продажа — По запросу 939-38-55 собственник

Невский пр. 15, сразу у м. Адмиралтейская 92 Любое коммерческое использование Суперместо, 1 этаж 50кВт, h=4м, витрины, паркинг, евро, ещё 50 квм, www.knru.ru аренда 690 тыс.р./мес. — 939-38-55 собственник

Косыгина пр., д. 33 2160 Складской, офисно-произв., комплекс Охрана, евро класса Б, 400квт, сразу выезд на КАД, h=9м, www.knru.ru аренда 490 руб./м2 — 939-38-55 собственник

Королева пр. 7 70-2550 Универсальные помещения до 2550 м2, 25-эт. компл. «Зенит» вкл. в себя жил. часть, действ. торг.-оф. центр, встр. гараж Аренда от 900 р./м2/мес. — С.Э.Р. 907-52-00,  907-52-00

17 Линия 52, к. 2 338,6 Офисы новый БЦ, охрана Продажа — 23 500 000 руб. С.Э.Р. 907-52-00

17 Линия 52, к. 2 80,1 Офисы новый БЦ, охрана Продажа — 72000 руб./м2 С.Э.Р. 907-52-00

17 Линия 52, к. 2 293,2 Офисы новый БЦ, охрана, Балкон Продажа — 24 000 000 руб. С.Э.Р. 907-52-00

17 Линия 52, к. 2 39,1 Офисы новый БЦ, охрана Продажа — 72000 руб./м2 С.Э.Р. 907-52-00

17 Линия 52, к. 2 61,2 Офисы новый БЦ, 2 балкона Продажа — 72000 руб./м2 С.Э.Р. 907-52-00

17 Линия 52, к. 2 47,8 Офисы новый БЦ, охрана Продажа — 72000 руб./м2 С.Э.Р. 907-52-00

17 Линия 52, к. 2 198,2 Офисы новый БЦ, охрана Продажа — 20 000 000 руб. С.Э.Р. 907-52-00

Московское шоссе, 12 А 123 000 м2 Земельный участок Выкупленные лимиты 5 МВт. Высоковольтная ТП. Новые ТУ на газ. Уч. огорожен. Пост охраны. продажа — 750 млн руб 448-84-84 East Real

Московское шоссе, д.15А, лит. В 600 м2 Грузовая ремзона и склад от собств., 400 м2-ремзона + 200 м2-склад + ЗУ 1300 м2, эл-во, вода, тепло, отд. въезд аренда договорная — 950-56-62

Ул. Софийская, 14 55, 162 Офис/  магазин/ торговое пом. В БЦ или  на 1 эт. с отд. вх. Охр. сигн. Парковка. Метро - 10 мин пешком. После ремонта. аренда 590 — ОАО «УК «Ленинец» 326-65-25, +7921-412-2150, 269-70-33

Ул. Софийская, 14 500+200 Офис-склад / магазин-склад 1 эт. Помещение после ремонта.  С/у. Парковка. Эл. мощность  по требованию. Отдельный вход аренда 600 — ОАО «УК «Ленинец» 326-65-25, +7921-412-2150, 269-70-33

ул. Ставропольская, д.10 1100 м2 офис Готовое банковское помещение аренда 1000 р./м2/мес. — +7(921)951-87-65

улица Савушкина 280 м2 Магазин, банк Фасад выходит на мощную магистраль, парковка аренда 1000 руб/м2/мес. — Частное 906-24-32

Московский проспект 14 15-100 м2 Торговля, сфера услуг Отличное состояние, отдельный вход. витринные окна Аренда 2100 м2 — Частное, (911)186-64-51, 334-92-55

Север СПб 1 800 м2 Торговый комплекс Отличное место рядом с метро. Хорошие арендаторы. Стабильный доход. продажа — 200 млн. руб. 313-44-11, ООО «ЭТАЛОН», www.etalon-kn.ru

м. Нарвская 160 м2 Магазин 1 этаж. Огромные витрины. Суперместо напротив метро. аренда 4500 руб./м2/мес. — 313-44-11, ООО «ЭТАЛОН», www.etalon-kn.ru 

м. пл. Александра Невского 4 700 м2 Бизнес центр S зу – 3600 м2. Фасад объекта выходит на набережную Невы. Удобный паркинг. продажа — 460 млн. руб. 313-44-11, ООО «ЭТАЛОН», www.etalon-kn.ru

Петроградский район 1 550 м2 Здание Возможные варианты использования: офис, гостиница. продажа — 180 млн. руб. 313-44-11, ООО «ЭТАЛОН», www.etalon-kn.ru

м. Звездная 45 м2 Магазин 1 этаж. Суперпроходное место напротив метро. аренда 300 тыс. руб./мес. — 313-44-11, ООО «ЭТАЛОН», www.etalon-kn.ru

Улица Савушкина 195 м2 Здание S з.у. – 220 м2 (собственность). Все коммуникации. Фасад выходит на мощную магистраль. аренда/продажа договорная 80 млн. руб. 313-44-11, ООО «ЭТАЛОН», www.etalon-kn.ru

Невский проспект 205 м2 Магазин 1 этаж. Огромные витрины. Суперпроходное место рядом с метро. аренда 8000 руб./м2/мес. — 313-44-11, ООО «ЭТАЛОН», www.etalon-kn.ru

Пр. Просвещения 215 м2 Магазин 1 этаж. Густонаселенный спальный район. Удобный паркинг. аренда/продажа 1300 руб./м2/мес. 40 млн. руб. 313-44-11, ООО «ЭТАЛОН», www.etalon-kn.ru

м. Купчино ул. Я.Гашека 400 м2 Магазин 1 этаж. Огромные витрины. Отличное место. Паркинг. Возможна аренда части – от 130 м2. аренда 1800 руб./м2/мес. — 313-44-11, ООО «ЭТАЛОН», www.etalon-kn.ru

Московский район 2 160 м2 Офис, склад, производство 3-х этажное ОСЗ. Площадь з.у. – 1600 м2. Все коммуникации. Рядом станция метрополитена. продажа — 120 млн. руб. 313-44-11, ООО «ЭТАЛОН», www.etalon-kn.ru

Ул. Калинина, д. 13 46-250 м2 офис Прямая аренда. Арендная ставка вкл. НДС, уборку, коммунальные услуги. аренда 500 руб./м2 — ОАО «ГИПРОБИОСИНТЕЗ» (921) 945-23-42

Ул. Якорная, д.2 198,5 Магазин, банк, офис, мед. центр Первая линия домов. Удобная парковка. 1 этаж. Витринные окна. Отдельный вход. h = 3.7 м. аренда 1000 руб./м2 — ООО «Техника» (921) 945-23-42

Ул. Якорная, д.2 184 офис Прямая аренда. Первая линия домов. Удобная парковка. 1 этаж. Отдельный вход. аренда 400 руб./м2 — ООО «Техника» (921) 945-23-42

м. «Пл. Ленина» 13 и 15 м2 офисные помещения 1 этаж аренда 1000 руб./м2/мес. — Тел. 963 12 49, 542 75 41, Назарова

14 линия В.О.,д.57-61 1138 м2 земельный участок 89219566692,Земельный участок под жилую застройку! Готовый проект! продажа — 150 000 тыс.руб Невский Альянс,956-66-92

Робеспьера наб. 161 м2 сфера услуг 9469456, пом.в элитном доме, 26 кВт, 2 входа продажа — 20 000 тыс.руб Невский Альянс, 935-72-76

Московский пр. 650 м2 сфера услуг 9469456,действующий ресторан,сказочное место! продажа — 160 000 тыс. руб Невский Альянс, 935-72-76

Рижский пр. д.38/Б 300 м2 универсальные помещения ОСЗ+ЗУ 398 м2,кап рем.,магазин,офис,банк,медцентр,парковка,рассрочка,9522312324 продажа — 38000 тыс.руб Невский Альянс, 8 952-231-23-24

Саблино пос. 1500 м2 производственные помещения 9469456, уч.-2га. Пр.база. 250 кВт, ж/д продажа — 45 000 тыс.руб Невский Альянс, 935-72-76

Мариенбург пос. 2220 м2 производственные помещения 9469456, произв.пл-ка, все коммуник., 780кВт, зем.уч 1,5га продажа — 100 000 тыс.руб Невский Альянс, 935-72-76

Арсенальная ул. 1050 м2 производственные помещения 9469456, уч.0,22га, 50 кВт, произв.база продажа — 50 000 тыс.руб Невский Альянс, 935-72-76

Юрия Гагарина пр., д.1 320 м2 сфера услуг 9522312324, в БЦ действ.оздор.компл с аренд,79 кВт, h=3,8, метро 10 мин продажа — 28 300 тыс.руб Невский Альянс, 8 952-231-23-24

Софийская ул. 1850 м  м2 земельный участок/пром 9469456, торг, под стр-во склада, 25кВт, 1 км от КАД продажа — 14 500 тыс.руб. Невский Альянс, 935-72-76

Суворовский пр. 245 м2 торговые помещения 9469456, дейст.ресторан, 15 кВт, газ продажа — 27 000 тыс.руб. Невский Альянс, 935-72-76
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Невский проспект 305 м2 Универсальный объект Отдельно стоящее здание дворцового образца! аренда 5600 р./м2/мес. — Компания «МИР», тел. 331-55-77

м. Новочеркасская 205 м2 Магазин 1 этаж. Витрины. Проходное и проездное место. аренда/продажа 180 тыс. р./мес. 16 млн. руб. Компания «МИР», тел. 331-55-77

м. Петроградская 250 м2 Магазин 1 этаж; витринные окна. Хорошее проходное и проездное место. аренда/продажа 450 тыс. р./мес. 45 млн. руб. Компания «МИР», тел. 331-55-77

Ленинский проспект 350 м2 Магазин! 1 этаж. Витрины. Отличное место в густонаселенном спальном районе. аренда 1200 р./м2/мес. — Компания «МИР», тел. 331-55-77

Юго-запад СПб 370 м2 Магазин 1 этаж. Витрины. Объект находится в новом доме. продажа — 36 млн. руб. Компания «МИР», тел. 331-55-77

м. Чернышевская 3800 м2 Здание Офисное здание в центре СПб. продажа — 56  тыс. р./м2 Компания «МИР», тел. 331-55-77

Юг СПб 2500-9500 м2 Произв.-складское здание Отличные склады. Цеха под любое производство. аренда/ продажа 300  р./м2/мес. 25 тыс. р./м2 Компания «МИР», тел. 331-55-77

м. Большевиков 4500 м2 Универсальный объект 2-х этажный объект в густонаселенном спальном районе продажа 600  р./м2/мес. 50 тыс. р./м2 Компания «МИР», тел. 331-55-77

Север СПб 4 Га Фабрика Хорошее предложение! Площадь комплекса зданий 6 700 м2. Все  коммуникации. продажа — 550 млн. руб. Компания «МИР», тел. 331-55-77

Юг СПБ 10 Га Логистический комплекс СОБСТВЕННОСТЬ. Рядом КАД. Площадь складов: 45 000 м2. продажа — 800 млн. руб. Компания «МИР», тел. 331-55-77
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50,6
млрд долларов составил чистый вывоз 
 капитала банками и предприятиями из РФ 
в I квартале 2014 года, по оценке ЦБ РФ. Это 
в 1,8 раза больше, чем в I квартале 2013 года 
($27,5 млрд), по данным Банка России. За весь 
2013 год чистый вывоз капитала оценивается 
в $59,7 млрд. /Интерфакс/

1Если убрать весь поли-
тический шум, то видно, 
что акции РФ очень при-
влекательны при теку-
щих ценовых уровнях.

ПИТЕР ГАРНРИ, 

главный стратег Saxo Bank 

по фондовому рынку

БИРЖИ

7.03 9.04

35,5475
32

33

34

35

36

37

ДОЛЛАР

35,55
+0,0796

курс в рублях

Источник:  ЦБ РФ

7.03 9.04

48,86
46

47

48

49

50

51

ЕВРО

48,86
+0,2441

курс в рублях

Источник:  ЦБ РФ

7.03 8.04

1309,5
1050

1130

1210

1290

1370

14501309,5
+10,5

ЗОЛОТО

долларов за унцию

*Вечерний фиксинг в Лондоне. Источник: Kitco.com

Украина тормозит рост

В
торник ознаменовался продол-
жением распродаж на российс-
ком фондовом рынке: в первые 
полчаса торгов индекс ММВБ 

упал на 1 %, затем большую часть дня 
акции разнонаправлено колебались 
вблизи уровней закрытия понедельни-
ка. По итогам торговой сессии индекс 
ММВБ практически не изменился, ос-
тавшись вблизи 1350 пунктов. Из 50 ак-
ций, входящих в индекс, 28 выросли 
в цене, 22 — снизились.

Свою роль сыграло негативное закры-
тие американского рынка накануне  
(S&P 500 по итогам 7 апреля снизил-
ся на 1,08 %, до 1845,04), однако решаю-
щим фактором в падении российского  
рынка является, безусловно, эскалация  
украинского кризиса. Подтверждением 
этому могут служить результаты тор-
гов на других развивающихся рынках: 
несмотря на существенную коррекцию 
в США, бразильский индекс Bovespa 
вырос накануне на 2,1 %, китайский 
Shanghai Composite — на 1,92 %.

Прошедшее рано утром по московс-
кому времени заседание Банка Японии 
не принесло неожиданностей. Японс-
кий регулятор воздержался от расши-
рения программы стимулирования 
экономики, заявив, что экономика стра-
ны в состоянии продолжить восстанов-
ление без дополнительных мер со сто-
роны центрального банка. Эта новость 
послужила поводом к укреплению ие-
ны на 0,5 % в течение дня, до уровня 
105,55, и падению индекса Nikkei 225 
на 1,36 %.

Из значимых данных 
8 апреля была опубликова-
на статистика по промыш-
ленному производству 
в Великобритании за фев-
раль, которая оказалась не-
сколько лучше ожиданий: 
рост 0,9 % за месяц против 
консенсус–прогноза 0,3 %. 
Впрочем, это не оказало 
существенного влияния 
на ход европейских тор-
гов: британский FTSE 100 
упал к моменту окончания 
торгов на Московской бир-
же на 0,87 %, германский 
DAX — на 0,9 %.

Курс рубля частично 
отыграл потери предыду-
щей сессии и вырос отно-
сительно доллара на 0,03 %, 
относительно евро упал 
на 0,34 %. Украинский кри-
зис сказался и на долговом  
рынке: Минфин отменил 
аукцион по размещению 
ОФЗ, предварительно на-
значенный на среду, из–
за плохой рыночной конъ-
юнктуры.

Динамика российского 
финансового рынка в бли-
жайшие дни будет опреде-
ляться в основном внешне-
политическими фактора-
ми, связанными с разви-
тием ситуации на Украи не. 
В случае снижения напря-

женности и начала пря-
мых переговоров между 
Россией, Украиной, США 
и ЕС, которые планируют-
ся в ближайшие дни, рос-
сийские акции имеют шанс 
присоединиться к тенден-
ции роста развивающихся 
рынков, сформировавшей-
ся с начала года. В этой си-
туации целью по индексу 
ММВБ будет уровень 1420 
пунктов.

Российский рубль в этом 
случае имеет шанс на ук-
репление относительно  
доллара и евро, однако 
вряд ли преодолеет отмет-
ку 35 рублей за доллар — 
уровень, которого он до-
стиг еще до начала украин-
ского кризиса и который 
был обусловлен фундамен-
тальными причинами.

Стартовавший 8 апреля 
сезон отчетности амери-
канских корпораций тради-
ционно оказывает сильное 
влияние на фондовый ры-
нок, причем на этот раз 
влияние, видимо, будет 
преимущественно негатив-
ным, учитывая слишком 
оптимистические ожида-
ния инвесторов.
СЕРГЕЙ МУРАФЕР,

начальник аналитического

отдела УК «АГАНА»

36
рублей 
30 копеек  
составит 
средне-
годовой 
курс дол-
лара США 
в 2014 году, 
по обнаро-
дованному 
вчера про-
гнозу Мин   -
экономраз-
вития РФ. 
Прежний 
прогноз 
составлял 
33,9 рубля.
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Ув а ж а е м ы е  г о с п о д а ! 

рубрика «Время строить бизнес/dprealty» выходит по средам:

простая строка – 575 руб. + НДС • жирная строка – 1300 руб. + НДС • блок из 3 строк: простая строка– 1700 руб. + НДС • жирная строка – 2500 руб. + НДС
Объекты, размещенные в рубрике, дополнительно размещаются на сайте dprealty. Подробности по тел. 326-97-19/44

Пл. Труда 2 488 м2 Офисы, мед./уч. центр. Исторический и деловой центр СПб. Офисы премиум класса. Парковка, охрана, интернет. аренда 560000 руб./мес — 961-35-30 rusrealestate.com

ст. м. Василеостровская 1800 м2 Офис, мед/уч. центр Особняк с внутренним двором, охрана, парковка, видеонаблюдение. Интерьер, камины аренда Договорная — 961-35-30

Адм, Большая Морская ул. 1674 отдельно стоящее здание этаж: 1-3, Вид Исаак.Собор,35кВт, Гостнц.,банк,представ-во 8911-111-54-66 продажа — 500000 тыс.руб. ДАМИАН, 702-62-10

Центр, Миллионная ул. 23 160 офисное помещение этаж: 1,2, VIP, 2 этажа, СРОЧНАЯ ПРОДАЖА, 5 дом от Эрмитажа, высокие потолки продажа — 14400 тыс.руб. Частное, (921)934-9545

Пград, Крестьянский пер. 5 220 сфера услуг этаж: 1, помещение для банка, бутик магазина,очень хорошее расположение, от собств. продажа — 70000 тыс.руб. Частное, (921)962-6213

Невск, Бабушкина ул. 133 1446 различное назначение этаж: 1,2,3, 932-53-07 имеется участок1631 м2, 2ОСЗ,130кВА продажа — 80000 тыс.руб. АДВЕКС, 322-52-00

ЛО Прз, Приозерск, Калинина ул. 24000 производство ПП 932-53-07 Земля-1000р. сотка. цена квм в здании 10000р м.Предприятие располож продажа — 24000 тыс.руб. АДВЕКС, 322-52-00

Центр, Фонтанки р. наб. 280 сфера услуг этаж: 1, Рестор с оборуд 17квт газ.продажа элитного ресторана на берегу фонтанки с прекра продажа — 67000 тыс.руб. Мегастрой, 983-63-39

Центр, Загородный пр. 42 155 сфера услуг этаж: 1, 934-48-44,50м от м.Звенигородская,Евроремонт, отд. вход со двора продажа — 22000 тыс.руб. АДВЕКС, 336-97-77

Центр, Кирочная ул. 64 310 офисное помещение Аренда офиса в центре города от собственникаОфисный блок площадью 310 м2 аренда 1250 руб./м2/мес. — Частное, (962)685-9181

В.О., 27 Линия 6 к2 45 офисное помещение этаж: 3, офисы 25, 30, 45, 150 м2 аренда 380 руб./м2/мес. — Частное, (921)962-6213

пр. Обуховской Обороны, д. 271 2300 м2 2-х эт. здание разл. назначения арендные каникулы, льготная аренда, планировка и отделка по ТЗ арендатора аренда — — 333-0-444, УК «Теорема», teorema.info

ул. Седова, 11, ТОЦ «Эврика», 1 эт. 880 м2 Магазин/офис бонусы: 2 мес. аренды, 10 машино-мест, место для фасадной рекламы в подарок аренда 900 — 333-0-444, УК «Теорема», teorema.info

ул. Жукова, д. 6, 1 эт. 1000 м2 Склад/магазин от собственника, open space, отдельный вход, в Бизнес-Парке «Полюстрово» аренда 800 — 333-0-444, УК «Теорема», teorema.info

Синопская набережная д. 50. лит А. 124 м2, 3-й эт. Под офис 4 кабинета, вид на Неву. Ар. ставка вкл. НДС и комм. платежи. ПАРКОВ. МЕСТО В ПОДАРОК! аренда от собств. 1 600 тыс. р./мес. — 326-78-98
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Александр Шарапов, 
президент ГК NAI Becar: 

знаковым событием 
на рынке стал большой 

объем ввода офисных 
объектов класса А.

10.04
В четверг
читайте
в «ДП»
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П
осле того как в Харьков 
прилетел министр внут-
ренних дел Украины Арсен 
Аваков, а в Донецк — вице–

премьер Виталий Ярема, ситуацию 
удалось временно успокоить. Нака-
нуне пророссийские активисты за-
хватили штурмом здания областных 
администраций и другие объекты 
в городах на востоке Украины, а в До-
нецке даже успели провозгласить До-
нецкую народную республику, назна-
чить референдум на 11 мая и попро-
сить у Владимира Путина «ввести 
миротворческий контингент».

Без вежливых людей
Такое быстрое развитие событий, 
видимо, не входило в планы Крем-
ля. Председатель комитета Сове-
та Федерации по обороне и безопас-
ности Виктор Озеров заявил, что во-
енный контингент Россия в другие 
страны будет вводить только пос-
ле решения Совбеза ООН в составе 
международных миротворческих 
войск. Само по себе это ни о чем, ко-
нечно, не говорит, во–первых, можно 
и без войск обойтись, одними «веж-
ливыми людьми из самообороны», 
во–вторых, разрешения Совфеда Пу-
тину использовать войска за рубе-
жом (без всяких одобрений ООН) по-
ка никто не отменял.

Тем не менее в Харькове ввели ре-
жим антитеррористической опера-
ции, и обладминистрацию освобо-
дили, задержав 70 человек по подоз-
рению в сепаратизме. Освободили 
и телебашню, она находится под кон-
тролем милиции. И.о. президента Ук-
раины Александр Турчинов заявил, 
что против милиционеров применя-
лись ручные гранаты и огнестрель-
ное оружие. Сам Аваков, кстати, со-
общал лишь о светошумовых грана-
тах и травматическом оружии.

В Донецке все было сложнее. К зда-
нию обладминистрации прибыл да-
же главный бизнесмен страны, мил-
лиардер Ринат Ахметов, убеждав-
ший активистов сложить оружие.

Стороны предпринимают инфор-
мационные маневры. Организация 
«Комитет патриотических сил Дон-
басса» (КПСД) заявила об «отмене ре-
шения о создании Донецкой респуб-
лики» и «признании незаконными 
заявления об отделении Донецкой 

Харьков и Донбасс:
короткая передышка
После личного вмешательства руководителей Украины 
протестующие в Харькове и Донбассе отступили.

области». Дело в том, что 
КПСД — как раз прокиев-
ская организация, высту-
пающая за единство Укра-
ины. Расчет, видимо, был 
на то, что никто не разбе-
рется, и он оправдался, да-
же крупные российские 
СМИ передали, что респуб-
лика распущена.

Разная реакция
Соседи Украины по–разно-
му восприняли перелом. 
Президент Польши Бро-
нислав Коморовский ус-
пел заявить, что «горя-
чая фаза кризиса» минова-
ла. Но МИД России сделал 
другое заявление: в юго–
восточные районы Украи-
ны «стягиваются подраз-
деления внутренних войск 
и национальной гвардии 
Украины с участием боеви-
ков незаконного вооружен-
ного формирования «Пра-

вый сектор». «Перед ними 
поставлена задача сило-
вого подавления протес-
тов жителей юго–востока 
страны против политики 
нынешних киевских влас-
тей», — отмечают дипло-
маты. То есть Москва по–
прежнему описывает об-
становку как напряженную 
и призывает «немедленно 
прекратить военные при-
готовления, чреватые раз-
вязыванием гражданской 
войны». Накануне Сергей 
Лавров провел переговоры 
с и.о. главы МИД Украины 
Андреем Дещицей, госсек-
ретарем США Джоном Кер-
ри и министром иностран-
ных дел Германии Валь-
тером Штайнмайером. По-
зиция Москвы остает-
ся неизменной — нужны 
«срочные меры по органи-
зации общенационального 
диалога», конституцион-

ная реформа и «недопуще-
ние насилия».

Так или иначе, если кто–
то рассчитывал на то, 
что Россия поспешит вво-
дить танки в Донецк, то он 
ошибся. Для Путина все же 
важно соблюсти внешние 
приличия, и если в Кры-
му о независимости гово-
рил Верховный совет рес-
публики, то в Донецке — 
митингующие с улицы. 
К тому же это плохой при-
мер для России. Продолжа-
ется обострение отноше-
ний со странами Запада, 
так, США объявили о при-
остановке сотрудничест-
ва в сфере ядерной безо-
пасности и планах по пре-
кращению финансирова-
ния работ по повышению 
уровня защиты российских 
ядерных объектов, а это 
уже может быть воспри-
нято серьезно, в отличие 

от запрета на въезд десят-
ку–другому персонажей.

Но и о разрешении конф-
ликта говорить не прихо-
дится. Пророссийские ми-
тинги в городах востока 
Украины наверняка про-
должатся, и такое напря-
жение продлится мини-
мум до конца мая, когда 
пройдут выборы президен-
та Украины. 

В конечном итоге Моск-
ва желает добиться феде-
рализации, то есть автоно-
мизации юго–востока Ук-
раины, с тем чтобы полу-
чить неформальный конт-
роль над ним постепенно 
и без крови, а если уж го-
ворить об отделении реги-
онов, то это должно проис-
ходить «изнутри». Все бу-
дет зависеть от поведения 
украинских властей.
МИХАИЛ ШЕВЧУК
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