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Губернатор
запустил 
утку

Губернатор Валерий Сердюков 
решил, что новый приоритет 
экономического развития 
Ленинградской области — 
разведение индеек, уток 
и гусей. ● 2, 6–7

«Ленту» снова 
лихорадит
СПб. Совладелец «Ленты» Август Мейер продолжает кон-
фликтовать с акционерами сети. l 4

Ретейл Комиссия 
проверит 
небоскреб
СПб. Комитет ЮНЕСКО 
создаст комиссию для 
проверки «Охта Цен-
тра». l 5
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Правда, отдельные эпизоды 
происходящего сильно на-
поминали кадры из амери-
канского боевика.

Примерно год назад ли-
дер национал–большевиков 
(партия запрещена) Эдуард 
Лимонов придумал «Стра-
тегию–31». Ее суть сводит-
ся к тому, что 31–го чис-
ла каждого месяца, в кото-
ром встречается это чис-
ло, во всех городах все те, 
кто считает, что статья 31 
Конституции РФ в России 
не соблюдается, собираются
в одном и том же месте в знак 

протеста. В Петербурге оппо-
зиция до сих пор из–за ам-
биций отдельных ее лиде-
ров не может договориться 
о едином месте проведения 
митингов. Ни разу за все вре-
мя существования «Страте-
гии–31» ни в Москве, ни в Пе-
тербурге власти не разреши-
ли их проведение.

Суббота. 17:55. Площадь 
у Гостиного двора. Невский, 
куда ни глянь, забит ми-
лицейскими автобусами, 
«газелями» и машинами. 
На пятачке у метро людно,  
но не слишком. Под нога-
ми неброское граффити, 
сделанное черной краской: 
«31. Площадь свободы». Бук-
вально за 10 минут картина 
происходящего вокруг кар-
динально меняется. Как ту-
чи среди ясного неба откуда 
не возьмись стекаются лю-
ди. Со значками «31», с при-
колотыми на грудь листами 

формата А4, на которых на-
печатаны цитаты из Конс-
титуции, с плакатами в ду-
хе «С лапшой на ушах жизнь 
хороша», «Вмажь властям 
по самое 31–е число». Это 
еще не лимоновцы. Те поя-
вятся через несколько ми-
нут. Вот они быстро образу-
ют плотное кольцо из 40–50 
человек и приступают к де-
лу. Сначала ликбез одного 
из лидеров о том, что пред-
ставляет из себя 31–я статья, 
потом лозунги о свободной 
России и так далее в том же 
духе. Лимоновцев обступи-
ло человек 300–400 сторон-
них наблюдателей, журна-
листов, сочувствующих. 
Видимо, из–за этой толпы 
у ОМОНа не получилось за-
рубить митинг на корню. 
Через 5–10 минут милицио-
неры, сделав несколько пре-
дупреждений типа «Митинг 
запрещен, просим разой-

тись», пошли  в атаку. Кого 
за ноги, кого  подняв на ру-
ки, некоторых  за волосы — 
и не важно, что женщи-
на — затаскивали в автобу-
сы. В результате от Гостино-
го двора увезли четыре авто-
буса с задержанными (около 
60 человек).

А  л е н и в о  з е в а ю щ и е 
на Дворцовой площади (там 
в 19:00 состоялся мирный 
митинг второй части оп-
позиции) милиционеры 
с завистью пересказывали 
друг другу эпизоды «битвы»  
коллег у Гостинки. Спев не-
сколько песен и прочитав 
несколько стихов, оппози-
ционеры на Дворцовой (в ос-
новном представители «Со-
лидарности» и Объединен-
ного гражданского фронта) 
медленно разбрелись.

02.08
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Не все собрания 
одинаково свободны
«Стратегия–31» вдохновила оппозицию на митинги

СПб. Прошедшие 
в субботу несанкцио-
нированные митинги 
в защиту 31–й статьи 
Конституции, гаран-
тирующей свободу 
собраний, в очередной 
раз показали разобщен-
ность оппозиции.

Наталья Белогрудова
belogrudova@dp.ru

+7(812) 326 9700

l У Гостиного двора (на фото) в момент проведения митинга присутствовало около 500 человек. На Дворцо-
вой площади собралось не более 150 человек. ФОТО: TREND / АНДРЕЙ ФЕДОРОВ

От редакции

Гуси–лебеди
Сердюкова

Н
а прошлой неделе губернатор Ленобласти 
Валерий Сердюков определился, в каком 
экономическом направлении должен даль-
ше развиваться подконтрольный ему реги-

он. По задумке губернатора, локомотивом роста ста-
нут гуси, утки и индейки (см. материал на стр. 6 – 7).

Валерий Павлович не стал следовать новомодным 
нано– и IT–трендам, а пошел по пути США 1930–х го-
тов, когда «поесть» было главной потребностью аме-
риканцев и фермеры на своих хозяйствах делали со-
стояния. Тогда страна доказала, что самый корот-
кий путь к экономическому успеху лежит через же-
лудок граждан, ее населяющих. В свое время этот 
тезис подтвердили Аргентина и Мексика: их мра-
морная говядина, экспортируемая всему миру, при-
носила львиную долю доходов в казну.

Можно возразить, сказав, что времена уже не те 
и что сейчас только высокотехнологичное произ-
водство способно развивать регион семимильны-

ми шагами, а потому ре-
шение Сердюкова старо-
модно. Но именно кон-
сервативный подход, 
как показал кризис, се-
бя оправдывает. Сейчас, 
когда экономическое за-
втра туманно, а для мо-
дернизации промыш-
ленности кроме многих 
лет требуются много-
миллиардные инвести-
ции, самое время произ-
водить товары и продук-
ты, в которых каждый 
день нуждается каждый 
человек. Что на протя-
жении последних 1,5 лет 

доказывал развивающийся ретейл и падающая оте-
чественная промышленность. А тех, кто считает ре-
шение Сердюкова немодным, можно угостить фуа–
гра, построив, например, одну–две фермы с особы-
ми гусями.

Обидно за Отчизну становится не тогда, ког-
да у АвтоВАЗа не получается построить машину, 
за руль которой хочется сесть, а когда в магазинах 
продаются картошка и морковка сплошь из Китая, 
а яблоки — только из Франции. И в этом смысле ре-
шение Валерия Сердюкова не может не вызывать 
одобрения. Тем более что гипотезы о полезности 
употребления в пищу мяса, овощей, фруктов, вы-
ращенных в родном регионе, никто не отменял. Де-
ло за малым: сделать так, чтобы гусино–утиный 
проект не постигла участь амбициозного областно-
го плана 2007 года, строительства кольца из 19 про-
мышленных зон, который пока так и не реализован.

«« Самое вре-
мя произ-

водить продук-
ты, в которых 
каждый день 
нуждается каж-
дый человек. 
Что во время 
кризиса доказал 
развивающийся 
ретейл.
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Как сообщили в Минком-
связи, Роскомнадзор поста-
новил аннулировать разре-
шение на использование не-
которых радиочастот ком-
панией «Скартел». Проверка 
выявила «нарушения зако-
нодательства о связи и нор-
мативно–правовых актов 
в сфере присвоения радио-
частот со стороны некото-
рых должностных лиц».

В Минкомсвязи не поясня-
ют, какие частоты изъяты, 
ссылаясь на отсутствие спи-
кера. Пресс–служба Роском-
надзора в пятницу не предо-
ставляла комментарии.

По сведениям экспертов 
рынка, речь идет о полосе 
частот 20 – 30 МГц в диапазо-
не 2,5 – 2,7 ГГц в 170 крупных 
городах России, в том числе 
в Петербурге и Москве.

Лобби поддвело
Пресс–служба Yota никак 
не комментирует факт отъ-
ема лицензий. Оператор 
в срочном порядке органи-
зовал пресс–конференцию, 
она намечена на сегодня. 

До этого времени в компа-
нии не намерены обсуждать 
ситуацию со СМИ.

Согласно ЕГРЮЛ, 100 % ООО 
«Скартел» принадлежит 
кипрскому офшору «Крис-
тива Холдингз Лимитед». 
Он считается подконтроль-
ным WiMax Holding, блок-
пакетом которого, как ранее 
сообщали в «Скартеле», вла-
деет государственная кор-
порация «Ростехнологии».

Сей час в пресс– сл у ж-
бе Yota признают присутс-
твие «Ростехнологий» сре-
ди акционеров, но долю 
не уточняют. Также там ут-
верждают, что одним из ак-
ционеров является Сер-
гей Адоньев, бывший пар-
тнер Владимира Кехмана 
по фруктовому бизнесу, его 
доля также не уточняется.

Благодаря наличию гос-
структуры в составе акци-

онеров Yota всегда счита-
лась компанией с сильным 
административным ре-
сурсом. Генеральный ди-
ректор агентства Telecom 
Daily Денис Кусков отме-
чает, что лобби оказалось 
не таким уж сильным, тог-
да как руководство Yota ве-
ло себя в последнее время 
очень самонадеянно: не раз 
оглашало планы строитель-
ства в России сетей четвер-
того поколения LTE, хотя 
еще не получило разреше-
ния на использование обо-
рудования для таких сетей.

Кому это надо
Генера льный ди ректор 
аналитического агентства 
«Рустелеком» Юрий Брюк-
вин считает, что отбор час-
тот у оператора Yota выгоден 
потенциальному покупате-
лю компании. «Известно, 

что владельцы «Скартела» 
хотят продать кому–нибудь 
часть акций, но пока не мо-
гут договориться. Потеряв 
частоты, оператор может по-
дешеветь в разы», — говорит 
Юрий Брюквин.

Ведущий аналитик ИК 
«Велес Капитал» Илья Федо-
тов так объясняет сложив-
шуюся ситуацию: «За вре-
мя своей работы с 2007 г. 
Yota инвестировала в разви-
тие $ 1,5 – 2,5 млрд. Очевидно, 
что акционеры хотят вер-
нуть затраты и просят за па-
кет акций соответствующую 
сумму денег. Между тем вы-
ручка компании в 2009 г. 
(первый год коммерческой 
эксплуатации. — «ДП») со-
ставила всего $ 59 млн». По-
этому, считает Илья Федо-
тов, если кто–то в этой ситу-
ации и ищет выгоду, то его 
целью является не компания 
без частот, а частоты без ком-
пании. Диапазон 2,5 – 2,7 ГГц 
подходит для сетей LTE (4G). 
В последнее время участни-
ки телекоммуникационно-
го рынка проявляют нездо-
ровый интерес к этой тех-
нологии. О получении час-
тот для 4G беспокоятся опе-
раторы «МТС», «МегаФон», 
«Билайн», Tele2, новички 
«Основа Телеком» и «Военте-
леком».

В пятницу совет директо-
ров «Ленэнерго» согласовал 
кандидатуру нового генди-
ректора Андрея Сорочинс-
кого, заместителя председа-
теля комитета по энергети-
ке и инженерному обеспе-
чению, сообщил источник 
в компании. По его словам, 
ранее заявивший о своем 
уходе с поста гендиректо-
ра Дмитрий Рябов перей-
дет на работу в компанию 
с госучастием.

Возглавлявший с апреля 
2008 г. «Ленэнерго» Дмитрий 
Рябов сообщил о решении 
покинуть свой пост в откры-
том письме губернатору Пе-
тербурга Валентине Матви-
енко. Он пояснил, что ухо-
дит «с чувством глубокого 
удовлетворения от большой 
проделанной работы».

В пресс–службе сообщи-
ли, что уход Дмитрия Рябо-
ва произошел по обоюдно-
му согласию двух сторон. 
За время работы топ–менед-
жер выполнил все постав-

ленные перед ним задачи, 
а также увеличил финансо-
вые показатели компании.

Об уходе топ–менедже-
ра из «Ленэнерго» говорили 
с начала его работы в ком-
пании. «Городские власти 
неоднократно высказывали 
недовольство темпами реа-
лизации инвестиционной 
программы компании, — 
говорит заместитель управ-
ляющего директора ИК «Лен-
монтажстрой» Денис Демин. 
— А руководство «Ленэнерго» 
подвергало критике тариф-
ные решения региональной 
энергетической комиссии, 
которые теперь выливаются 
в убытки компании». По сло-
вам эксперта, целью появле-
ния на посту главы «Ленэнер-
го» выходца из администра-
ции может быть сглажива-
ние возможных противоре-
чий между потребностями 
развития города и интере-
сами компании.

Осенью «Ленэнерго» пла-
нирует провести допэмис-
сию акций. Поэтому канди-
датура Андрея Сорочинско-
го была согласована с хол-
дингом МРСК, что является 
одним из условий участия 
городской администрации 
в допэмиссии.

Оператору Yota урезали частоты Из Смольного — 
в «Ленэнерго»

СПб. Компания «Скар-
тел» (ТМ Yota), среди 
акционеров которой 
есть госкорпорация 
«Ростехнологии» 
и бывший партнер Вла-
димира Кехмана Сергей 
Адоньев, лишилась 
ценных радиочастот.

СПб. Дмитрий Рябов 
заявил о добровольной 
отставке с долж-
ности гендиректора 
«Ленэнерго». Компанию 
теперь возглавит 
Андрей Сорочинский, 
замглавы комитета 
по энергетике.

Жанна Журавлева
zhanna.zhuravleva@dp.ru

+7 (812) 331 3347

Елена Зборовская
elena.zborovskaya@dp.ru

+7 (812) 326 9729

l Денис Свердлов, генеральный директор Yota. 

ФОТО: ИНТЕРПРЕСС
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290

Доли операторов 
мобильного Интернета
в СПб и ЛО, тыс. человек

Источник: Telecom Daily
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Авиакомпания «Трансаэро»  
стала вторым перевозчиком 
в России по количеству пе-
ревезенных пассажиров 
за 6 месяцев 2010 г. (2,7 млн 
человек). Как рассказали 
в «Транс аэро», акцент был 
сделан на развитие марш-
рутной сети из аэропорта 
Пулково. Компания откры-
ла четыре новых рейса на 
Дальний Восток (Владивос-
ток, Хабаровск, Петропав-
ловск–Камчатский и Южно–
Сахалинск) и два междуна-
родных рейса в Грецию (Са-
лоники и Афины).

В ОАО «Аэропорт Пулко-
во» не смогли оценить долю 
«Трансаэро» на петербург-
ском авиарынке, но отме-
тили, что в 2009 г. перевоз-
чик занимал седьмое мес-
то и перевез 132,7 тыс. пас-
сажиров. Для сравнения: 
лидер региональ ного рын-
ка — ГТК «Россия» перевез-
ла в прошлом году 2,8 млн 

человек. Успех авиакомпа-
нии отразится и на город-
ском бюджете, поскольку с 
2006 г. она зарегистрирована 
в Петербурге. В «Транс аэро» 
не раскрывают объемы на-
логовых отчислений.  Пред-
седатель комитета по транс-
портно–транзитной полити-
ке СПб Николай Асаул так-
же не назвал точную цифру, 
но отметил, что это «сущес-
твенная сумма для городс-
кого бюджета».

Глава аналитического от-
дела агентства «Авиапорт» 
Олег Пантелеев считает, 
что успех «Трансаэро» свя-
зан с уникальным парком 
дальнемагистральных са-
молетов и отсутствием серь-
езных конкурентов в этом 
сегменте рынка.

В четверг, 29 июля, генераль-
ным директором «Ленты» 
стал Сергей Ющенко, мино-
ритарный акционер сети и 
член совета директоров, со-
общила пресс–служба ком-
пании. Фонды TPG Capital и 
«ВТБ Капитал» (30,8 % акций) 
в тот же день распространи-
ли сообщение, что главой 
компании остается Ян Дюн-
нинг, управляющий «Лен-
той» с ноября 2009 года.

Председатель совета ди-
ректоров «Ленты» Дмитрий 
Костыгин, миноритарный 
акционер и ставленник Ав-
густа Мейера, признает сме-
ну гендиректора. По его сло-
вам, причиной отставки 
Яна Дюннинга стало то, что 
под его руководством сеть 
развивалась недостаточно 
быстро.

TPG Capital и «ВТБ Капи-
тал», напротив, считают, 

что работа Яна Дюннинга 
является очень успешной.

Как рассказали минори-
тарные акционеры, пред-
ставители TPG Capital, пы-
таясь оспорить решение о 
смене гендиректора «Лен-
ты», подавали в суд Британ-
ских Виргинских островов 
(зарегистрирована материн-
ская компания сети Lenta 
Ltd). Однако, по их словам, 
выиграть суд истцам не уда-
лось, так как избрание ново-
го директора было проведе-
но по всем правилам. В TPG 
в пятницу не смогли про-
комментировать факт су-
дебного разбирательства.

При этом 21 июля Лондон-
ский суд (рассматривает 

споры акционеров «Ленты») 
в ответ на запрос Svoboda 
Ltd, через которую Август 
Мейер владеет пакетом ак-
ций «Ленты», подтвердил, 
что Сергей Ющенко может 
занять пост генерального 
директора компании до 31 
августа. Решение суда име-
ется в распоряжении редак-
ции.

Одновременно выясни-
лось, что Август Мейер про-
должает наращивать свою 
долю в компании. Минори-
тарии «Ленты» сообщили, 
что он увеличил свой пакет 
почти на 5 % (до 41 %) еще осе-
нью 2009 года, купив часть 
акций Олега Жеребцова.

Из–за конфликтов, кото-
рые разрешали в «Ленте» 
последние 2,5 года, финан-
совые показатели сети ухуд-
шились, отмечают экспер-
ты. Оборот сети в 2009 году 
вырос всего на 9,4 % и соста-
вил 55,6 млрд рублей. Петер-
бургская сеть «О'Кей» в про-
шлом году увеличила свою 
выручку на 31 %. По мнению 
аналитиков, именно за счет 
«Ленты».

«Лента» сдает 
из–за конфликтов
В очередной раз сменился гендиректор сети

СПб. Смена гендирек-
тора «Ленты» обна-
жила новый конфликт 
в компании. И после 
ухода Олега Жеребцова 
между акционерами 
нет согласия. Тем 
временем сеть теряет 
свою долю на рынке.

Ксения Шамакина
kseniya.shamakina@dp.ru

+7 (812) 326 1263

l Август Мейер наращивает свою долю в «Ленте», но продолжает конфликто-
вать с акционерами: раньше — с Олегом Жеребцовым, теперь — с фондом TPG 
Capital. ФОТО: TREND/МИХАИЛ СПИЦЫН

«Трансаэро» обходит конкурентов
СПб. «Трансаэро» 
вышла на второе 
место по количеству 
перевезенных пассажи-
ров за 6 месяцев 2010 г. 
Только из Петербурга 
открыто шесть новых 
рейсов.

Мария Яцко
mariya.yatsko@dp.ru 

+7 (812) 326 9654

Показатели рабо-
ты «Трансаэро»

l В 2009 г. компания 

занимала третье мес-

то в России (первое — 

«Аэрофлот», второе — 

S7).

l Выручка компании 

в 2009 г. — 38,7 млрд 

рублей. Парк «Транс-

аэро» — 50 самолетов.

Август Мейер — 41%

Основные акцио-
неры «Ленты»

Источник: акционеры «Ленты»

Миноритарные
акционеры (Сергей Ющенко, 
Дмитрий Костыгин и др.) — 17,1%

TPG Capital — 24,6%

ЕБРР — 11,1%

«ВТБ
Капитал» — 6,2%
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за 3,5 млрд рублей
l СПб. Вновь отложен 

ввод реконструируемой 

ООО «Петроком» с 2007 г. 

детской больницы им. Раух-

фуса (Лиговский пр., 8). Еще 

этой зимой планировалось 

завершить работы стои-

мостью 3,5 млрд рублей 

к маю. Теперь вице–губерна-

тор СПб Людмила Костки-

на поставила новый срок — 

октябрь 2010 г.  / dp.ru / 

П
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ы

П
ож

ар
ы В огне сгорели 

миллиарды
l Москва. Из–за лесных 

пожаров в РФ без жилья 

остались 2210 человек, сго-

рело 1875 домов. На их вос-

становление потребует-

ся более 4,6 млрд рублей, 

оценил 31 июля Минрегион. 

Больше всего сгорело домов 

в Нижегородской области — 

759. Также велик ущерб 

в Воронежской и Рязанской 

областях.  / dp.ru / 

l Больница cтала долго-
строем. ФОТО: PHOTOXPRESS

l Лесные пожары — 2010. 

ФОТО: КОММЕРСАНТ
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Высотное строительство 
«Охта Центра» проинспек-
тирует международная экс-
пертная группа специалис-
тов. Такое решение принято 
на заседании Комитета все-
мирного наследия ЮНЕСКО, 
сообщила глава российской 
делегации Элеонора Митро-
фанова.

В дирекции ОДЦ «Охта 
Центр» заявляют, что реше-
ние комитета ЮНЕСКО бы-
ло ожидаемым. «В 1990–е го-
ды была эйфория, что Запад 
нам поможет: давайте мы 
как можно большую терри-

торию Петербурга включим 
в охраняемую зону, переда-
дим эти документы в ЮНЕ-
СКО и получим средства 
на реставрацию памятни-
ков, ремонт фасадов. Но это 
оказалось иллюзией», — го-
ворит заместитель директо-
ра ОДЦ «Охта Центр» Влади-
мир Гронский. Не согласен 

с этим директор центра эк-
спертиз «ЭКОМ» Александр 
Карпов. 

« Э к с п е р т ы  Ю Н Е С К О 
в 1990–е формулировали та-
кие замечания, что сейчас 
очевидно: они тогда пони-
мали перспективы развития 
исторического Петербур-
га лучше, чем власть», — го-
ворит он. По мнению Алек-
сандра Карпова, экспертная 
группа должна работать ав-
тономно, без включения 
представителей обществен-
ности или «Охта Центра».

Когда будет создана груп-
па экспертов, пока неиз-
вестно, а между тем в «Ох-
та Центре» уже поспешили 
заявить, что готовы пост-
роить комплекс за 67 меся-
цев, а не 97, как планирова-
лось ранее.

Об отзыве лицензии сооб-
щил Российский союз авто-
страховщиков (РСА) со ссыл-
кой на приказ Страхнадзо-
ра. Отзыв последовал пос-
ле приостановления лицен-
зии в начале июня текущего 
года.

Даже после отзыва лицен-
зии «Асоль» может продол-
жать существовать как юри-
дическое лицо, но не имеет 
права заключать и обслужи-
вать договора страхования. 
Связаться с представителя-

ми компании не удалось: 
петербургские телефоны 
«Асоль» в минувшую пят-
ницу не отвечали. «Кон-
такта с компанией нет», 
— подтверждает Алексей 
Кузнецов, руководитель 
юридического бюро «Пра-
вила Страхования». Он со-
ветует клиентам компании 
по ОСАГО обращаться за вы-
платами в РСА, а по каско 
— подавать судебные иски 
к страховщику. «Даже если 
«Асоль» будет банкротом, 
то есть хорошие перспекти-
вы получить деньги от ее ос-
новного учредителя — Авто-
ВАЗа», — заключает Алексей 
Кузнецов. Бывший директор 
филиала «Асоль» (с сентября 
2009 года по июнь 2010 года) 
Алексей Бахтин сообщил 
«ДП», что в Петербурге у ком-
пании около 6 тыс. человек 

застраховано по ОСАГО и 4 
тыс. — по каско. По его дан-
ным, отзыв лицензии связан 
с недостаточной величиной 
страховых резервов.

Петербургский филиал 
компании по сравнению 
с другими регионами: из 451 
млн рублей, которые «Асоль» 
собрала в 2009 году, 243 млн 
— в Петербурге (29–е место). 
Большая часть сборов при-
шлась на автострахование. 
Компания тесно сотрудни-
чала с автосалонами, реали-
зующими продукцию ВАЗ, 
и большинство ее автопарка 
— отечественные машины. 
В I квартале 2010 года компа-
ния привлекла 65,3 млн руб-
лей, из них 40,5 млн — в Пе-
тербурге (38–е место). 

«Асоль» лишили лицензии
СПб. У поволжской 
страховой компании 
«Асоль», основной 
бизнес которой в 
Петербурге, отозвана 
лицензия. Но даже если 
«Асоль» покинет рынок, 
то клиенты могут 
получить деньги.

Георгий Карчик
gkarchik@dp.ru

+7 (812) 328 2828

ЮНЕСКО комиссовало небоскреб
Бразилия. Комитет 
всемирного наследия 
ЮНЕСКО создаст комис-
сию для проверки «Охта 
Центра». Это решение 
противники и сторон-
ники небо скреба трак-
туют по–разному. 

Светлана Коробейникова
svetlana.korobeynikova@dp.ru

Кто с кем судится Иски на 22.07

Истец Ответчик Суть иска

ООО «Норд»  
ООО «Лизинговая 
компания «Торго-
вые Технологии» 

о несостоя-
тельности

ООО «Десон–Ла-
дога»

ООО «Управля-
ющая компания 
«Ладога–Центр»

о взыскании 
168 482 860 

руб.

ООО «ВОСТОК»»
ЗАО «КОМПАКТ-

СЕРВИС»

о взыскании 
8 109 574 

руб.

Истец Ответчик Суть иска

ООО «Диросс-
СП»

ОАО «Санкт–
Петербургские 
электрические 

сети»

о взыскании 
7 458 190 руб. 

ООО «Вектор» 
ЗАО «Веда — 

ПАК» 
о взыскании 

7 090 060 руб.

ООО «Шаг 
Инвест», ООО 
«Нева–Олимп» 

ЗАО «Марко 
Поло СПб» 

о взыскании 
5 872 625 руб.

Источник: Арбитражный суд СПб и ЛО

Узнайте 
больше о своих 
контрагентах
l СПб. «Деловой Петер-

бург» ежедневно публику-

ет информацию об исках, 

которые Арбитражный суд 

СПб и Ленобласти принял к 

рассмотрению в указанный 

день. Первыми идут заяв-

ления о банкротстве, за 

ними — о взыскании наибо-

лее крупных сумм. 

  / Редакция / 

l Элеонора Митрофано-
ва. ФОТО: КОММЕРСАНТ
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Н
аверное, стратеги-
чески руководство 
Ленобласти приня-

ло правильное решение: 

чем мы будем ввозить этих 
птиц неизвестно откуда, 
их надо производить здесь, 
чтобы они были не глубокой 
заморозки, а, по сути дела, 
охлажденными, значит, бо-
лее качественными. А даль-
ше рынок все расставит 
по своим местам с точки зре-
ния стоимости этой продук-
ции. Производителей кури-
ного мяса этот проект никак 

Давняя мечта губернатора 
Ленобласти Валерия Сердю-
кова о развитии в регионе 
производства мяса индеек, 
уток и гусей начала вопло-
щаться в жизнь. Для ее реа-
лизации создана управля-
ющая компания «Северная 
фирма» со 100 %–ным учас-
тием областного капитала. 
По словам ее руководителя 
Дмитрия Бутусова, регист-
рация УК ожидается со дня 
на день, но работать она уже 
начала. 

Инвестиции в птицу
Губернатор Ленобласти по-
ставил компании амбици-
озную задачу — к 2012 г. за-
воевать весь рынок Петер-
бурга и Ленобласти, достиг-
нув производства мяса этих 

птиц в 45 – 50 тыс. т в год. 
Мнения экспертов разде-
лились. Одни утверждают, 
что рынок сейчас абсолютно 
не насыщен, другие счита-
ют, что есть риск значитель-
но превысить спрос.

Областной и федеральный 
бюджеты субсидируют ин-
весторам процентную став-
ку по кредитам, компенси-
руют затраты на инфра-
структуру (до 5 млн на фер-
му). Каждому инвестору 
будет выдана госгарантия 
в размере 300 млн рублей.
Для строительства птице-

ферм Ленобласть выделяет 
земельные участки в Вол-
ховском, Лодейнопольском, 
Гатчинском, Подпорожском 
и Лужском районах. Для ин-
весторов планируется стро-
ительство общего забойного 
цеха и инкубатора. Как от-
мечают участники рынка, 
самым приятным момен-
том будет то, что все перего-
воры с надзорными органа-
ми типа Роспотребнадзора 
и пожарных возьмет на себя 
управляющая компания.

С идеей развития подоб-
ных ферм Валерий Сердю-
ков выступает уже давно. 
В начале года перед глава-
ми районных администра-
ций он выступал почти по–
ленински: в 2010 г. птице-
фермы строить еще можно, 
а через год будет уже позд-
но, рынок займут другие. 
Как сообщили «ДП» в об-
ластном комитете по агро-
промышленному и рыбо-
хозяйственному комплек-
су, в проекте использован 
опыт Белгородской облас-
ти, где управляющие ком-
пании успешно помогают 
развитию семейных ферм 
(на которых в Ленобласти 
и предполагается выращи-
вать новые виды птиц). 

Развитие вкуса
Эксперты группы компа-
ний «Агриконсалт» оцени-
вают емкость рынка индю-
шатины в Петербурге всего 
в 7 – 8 тыс. т в год. По требность 
в гусях и утках еще меньше: 
масштабное производство 
мяса этих птиц невозмож-
но, и они еще долго будут 
выращиваться «под клиен-
та». Тем не менее генераль-
ный директор «Агриконсал-
та» Андрей Голохвастов при-

знает, что сейчас рынок ис-
пытывает дефицит в охлаж-
денной индюшатине.

Ее основные поставщики, 
фермеры, не могут обеспе-
чить достаточный объем 
поставок в торговые сети. 
Правда, в последнее время 
возросло производство ли-
дера рынка, компании «Ев-
родон» (продажи индей-
ки под брендом «Индоли-
на»). Поставщиком индейки 
в торговые сети также явля-
ется ООО «Санкт–Петербург-
ская куриная компания».

«Несмотря на то что спрос 
на индейку немного вырос 
за последние год–два, все же 
ее доля в общем объеме про-
даж мяса незначительна», — 
утверждает директор Севе-
ро–Западного филиала Х5 
Retail Group («Карусель», 
«Перекресток», «Пятерочка») 
Александр Павлов. Спрос 
на мясо гуся и утки, по его 
словам, вообще растет лишь 
в преддверии праздников, 
особенно перед Новым го-
дом и Рождеством.

Постоянные потребите-
ли, значительную часть ко-
торых составляют аллерги-
ки, тем не менее отмечают, 
что предложение увеличи-
вается: например, больше 
индейки стало выклады-
ваться в магазинах «О'Кей». 
Есть жалобы и на дефицит: 
так, даже председатель прав-
ления Ассоциации произво-
дителей, торговцев и потре-
бителей мяса и мясопродук-
тов Александр Спиридонов 
не нашел, где купить утку 
ко дню рождения.

По мнению генерального 
директора ОАО «Леноблпти-
цепром» Юрия Трусова, пя-
тимиллионному Петербургу 
вполне по силам съесть всю 
продукцию, которую про-
изведет Ленобласть. Тем бо-
лее что значительная часть 
индюшатины (по эксперт-
ным данным, до 80 %) пой-
дет не в торговлю, а на пере-
работку. Утка будет востре-
бована многочисленными 
китайскими ресторанами, 
а для приверженцев кошер-
ной пищи есть специальные 
технологии выращивания 
и забоя индюков.

Специфика разведения домаш

Яйцо приравнено к 10 рублям Часы приравнены к 10 дням

Цена инкубационного яйца птицы, рубли

кураутка

индейкагусь

Время выращивания птицы, дни

140 40 40 160 

40 25 1550 

Птица областного по
Первая новость Ленинградская область сделала ставку на гусей, ут
Ленобласть. Приори-
тетом экономического 
развития Ленобласти 
стало разведение 
индеек, уток и гусей. 
Привлекать инвести-
ции в эту программу 
впервые будет управ-
ляющая компания.

Татьяна Климова
tatjana.klimova@dp.ru

+7 (921) 864 2150

Где будут
птицефермы

l По плану на 2010 г.: 

КПХ «Мокеево» (Лодей-

нопольский р–н), КПХ 

«Урожайное» (Приозер-

ский р–н), КПХ «Заповед-

ные Луга» (Выборгский 

р–н), в 2011 г. — ферма 

в Тосненском районе.

l Губернатор Валерий Сердюков возвращает Леноб-
ласть на сельскохозяйственные рельсы. ФОТО: TREND

Индейка курице не ко

«Виталий Мутко: «Все в мире 
поняли одно — в ближайшее 
время экономически развитые 

страны будут использовать спорт высо-
ких достижений как мерило социально–
экономического развития».
l Виталий Мутко, министр спорта, туризма и молодежной политики РФ

Работодатели 
платят вовремя
l СПб. По данным иссле-

дования SuperJob, большая 

часть российских компаний 

выплачивает зарплату 

сотрудникам без задержек. 

Не обманывают ожида-

ния персонала 87 % компа-

ний. По сравнению с маем 

2009 года количество росси-

ян, удовлетворенных ста-

бильностью выплат, увели-

чилось с 68  до 77 % . / dp.ru / 

l Сотрудники компаний 
получают свои деньги 
без задержек. ФОТО: TREND

 Комментарий

Никита 

Мельников

Председатель совета директоров 
ЗАО «Птицефабрика «Синявинская»
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Здание гостиницы «Нева» 
на ул. Чайковского, 17, было 
занесено в список вновь вы-
явленных объектов, пред-
ставляющих культурную 
ценность, в 2001 году.

Весной 2009 года КГИОП 
выдал разрешение на ре-
конструкцию и реставра-
цию фасадов ООО «Вега» 
(должны завершиться вес-
ной 2011 года). Увеличение 
площади здания предпола-
гается за счет освоения чер-
дачного пространства, пос-

тройки мансардного этажа 
и устройства атриума.

Инвестор отказался со-
общить объем инвести-
ций и свой интерес в реа-
лизации проекта. По дан-
ным СПАРК, ООО создано 
в 2006 году в Москве и при-
надлежит гендиректору 
Виталию Егорову. Экспер-
ты АРИН оценивают про-
ект как минимум в $ 10 млн, 
без учета стоимости рестав-
рационных работ.

По словам Леонида Санда-
лова, заместителя директо-
ра АН «Бекар», вероятно, ин-
вестор договорился с собс-
твенником либо о продаже 
объекта после реконструк-
ции за часть денег, либо 
о привлечении своей управ-
ляющей компании.

В пятницу ЦБ опубликовал 
результаты петербургских 
банков по итогам июня. Со-
гласно материалам главного 
банка страны, объем корпо-
ративного кредитного пор-
тфеля банков продолжает 
сокращаться, а вот рознич-
ный портфель практически 
приблизился к объемам ию-
ня прошлого года.

Объемы сокращаются
С конца прошлого года бан-
ки начали активнее креди-
товать своих клиентов. Од-
нако темпы погашений зай-
мов в первой половине го-
да значительно опережа-
ли выдачу новых кредитов, 
что отразилось на показате-
лях кредитных портфелей, 
особенно по корпоративно-
му блоку. 

Так, кредитный портфель 
юрлиц в июне составил 711,6 
млрд рублей, что на 8,6 % 
меньше, чем в том же меся-
це 2009 г.

«Многие банки получи-
ли во время кризиса нега-
тивный опыт возврата дол-

гов, поэтому теперь, несмот-
ря на желание стать лояль-
нее и начать кредитовать 
корпоративный блок, выда-
ча кредитов юрлицам идет 
медленными темпами», — 
говорит управляющий фи-
лиалом банка «Петроком-
мерц» в Петербурге Павел 
Лавров. По его словам, бан-
ки пересматривают условия 
по кредитам, постепенно 
пересматривают требова-
ния к заемщикам, но серь-
езных изменений пока нет.

Банки имеют средства 
для кредитования, но выда-
вать их некому, говорит ана-
литик ИК «Энергокапитал» 
Александр Игнатюк. Маши-
ностроение и строительство 
в кризис просели сильнее 
остальных отраслей, а в Пе-
тербурге эти компании яв-
лялись основными заемщи-
ками. Теперь банкиры ждут 
восстановления этих отрас-
лей, говорит аналитик.

Розница растет
Розничные направления, 
в отличие от корпоратив-
ных — ипотека, автокреди-
ты, потребительские кре-
диты, — восстанавливают-
ся равномерно, отмечают 
банкиры.

Объем кредитного порт-
феля физлиц успел за июнь 
прибавить 1,6 % и дорос 
до 219,6 млрд рублей, что не-
значительно меньше объема 
июня 2009 года. В июне–ию-
ле в банке «Хоум кредит» на-
ибольший прирост показали 
кредиты в точках продаж, 
рассказали в пресс–служ-
бе банка. В банке отмечают, 
что рекордные показатели 
выдачи кредитов в июне–
июле связаны с отложенным 
спросом, который сформи-
ровался за кризисный год. 
Раньше потребители были 
ориентированы на накопле-
ние и отказывали себе в по-
купках. Несмотря на дейс-

твия банков по снижению 
ставок — в январе–мае они 
сократились с 8,1  до 6,2 %, — 
клиенты по–прежнему не-
сут свои сбережения в бан-
ки. По данным ЦБ, объ-
ем вкладов физлиц в июне 
за год вырос на 30 %.

Просрочка отступила
Кроме того, снизилась до-
ля просрочки от портфеля, 
в последние месяцы наме-
тилась тенденция по сниже-
нию темпов прироста про-
сроченных долгов. Просроч-
ка по рознице преодолела 
уровень в 6,5 %, державший-
ся в марте–мае, и опустилась 
до 6,3 %. А по юрлицам — вер-
нулась на февральские 7,1 %.

По словам Павла Лавро-
ва, за 2 года с начала кризи-
са банки успели разобрать-
ся и вернуть проблемные 
кредиты, поэтому просроч-
ка снижается. «В июне за-
емщики начали продавать 
недвижимость, выступав-
шую источниками погаше-
ния их кредитов», — гово-
рит председатель правления 
Энергомашбанка Геннадий 
Ветров. По оценкам экспер-
тов, к концу года объем роз-
ничного портфеля вырастет 
на 10 – 15 %, а корпоративный 
— уйдет в ноль или вырастет 
незначительно.

ш  ней птицы

Монета приравнена к 10 рублям Гиря приравнена к 1 кг

кураутка
индейкагусь

Цена 1 кг птицы, рубли

Средний вес взрослой птицы, кг
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Гостиница «Нева» 
вырастет вдвое
СПб. После реконс-
трукции площадь гос-
тиницы «Нева» на ул. 
Чайковского должна 
увеличиться почти 
вдвое, до 12 тыс. м2. 
Инвестором проекта 
выступило московское 
ООО «Вега».

СПб. Впервые с начала 
года доля просрочки 
по кредитам в Петер-
бурге снизилась. 
Банкиры ожидают, 
что с увеличением 
роста объемов кре-
дитования просрочка 
продолжит снижаться.

Александр Аликин
contact@dp.ru

Елена Зборовская
elena.zborovskaya@dp.ru

+7 (812) 326 9729

онкурент
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«Тройка» вложит 
в АвтоВАЗ
l СПб. Российская инвест-

компания «Тройка Диа-

лог» собирается вложить 

в АвтоВАЗ до 20 млн евро 

в 2010 – 2012 годах в ходе 

ожидаемой допэмиссии, 

при этом потеряв блок-

пакет автопроизводите-

ля. Вклад «Тройки» может 

составить чуть более 2 % 

от общего объема инвести-

ций (960 млн евро).  /Reuters/ 

О
бо

ро
на

О
бо

ро
на Подводных лодок 

станет больше
l СПб. Россия в предстоя-

щие 4 года увеличит свою 

долю на мировом рынке 

новых неатомных подвод-

ных лодок (НАПЛ), однако 

лидерство в этом сегмен-

те сохранит за собой Гер-

мания, сообщил в пятницу 

директор Центра анализа 

мировой торговли оружием 

Игорь Коротченко.  

  / РИА «Новости »/ 

l Chevrolet Niva произ-
водства ЗАО «Джи Эм–АВ-
ТОВАЗ». ФОТО: ЕВГЕНИЙ ЕГОРОВ

Банкиры справляются с просрочкой

не ущемит: это другой сег-
мент рынка. Действитель-
но, потребность и в утках, 
и в индейках есть. И фер-
мы по их разведению име-
ют хорошие перспективы, 
поскольку у нас этих птиц 
практически не выращи-
вают. Цена их продажи бу-
дет дороже, чем кур, но есть 
на эти виды продукции 
свой покупатель, и это нор-

мально. В мясе индеек нуж-
дается и общепит. А возьми-
те китайскую кухню, то это 
утка по–пекински. Кроме 
того, индейку можно ис-
пользовать для производс-
тва мясопродуктов, напри-
мер ветчины или бужени-
ны. А почему нет? По край-
ней мере ветчина и бужени-
на из индейки будут лучше, 
чем из сои.

300

600

479

III кв. 2009 г. II кв. 2010 г.

520

700

460

380

Объем вкладов 
физлиц в банках 
Петербурга, 
млрд рублей

Источник:  ЦБ
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Доля просрочки 
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кредитам, %
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процветает
l СПб. ОАО «Северо–За-

падное пароходство» (СЗП) 

в январе–июне 2010 г. уве-

личило перевозки грузов 

на 11,5 % по сравнению с ана-

логичным периодом 2009 г. 

— до 3,2 млн т. Импортные 

перевозки выросли на 11,6 %, 

до 291 тыс. т. Перевозки 

между иностранными пор-

тами — на 26,4 %.  

  / Интерфакс/ 

l В управлении СЗП находится около 145 грузо-
вых транспортных средств. ФОТО: АРХИВ «ДП»

Ол
им

пи
ад

а 
Ол

им
пи

ад
а Климат увеличил 

расходы
l СПб. Президент Рос-

сии Дмитрий Мед-

ведев не исключает, 

что из–за потепления кли-

мата на проведение сочин-

ской Олимпиады будет 

нужно больше денег. «При-

дется потратить допол-

нительные деньги. Нужно 

учитывать, что происхо-

дит в природе», — сказал 

он.  /Интерфакс/

l Дмитрий 
Медведев 
в пятницу 
встретил-
ся с руко-
водите-
лями спор-
тивных 
федераций 
на форуме 
«Россия — 
спортив-
ная держа-
ва». ФОТО: 

TREND

Компания «БазэлЦемент» 
в пятницу направила в Ми-

нистерство промышлен-
ности и торговли РФ пись-
мо, в котором попросила по-
влиять на выполнение ЗАО 
«Пикалевский цемент» обя-
зательств по закупке сырья 
у «БазэлЦемент–Пикалево».

В письме отмечается, 
что невыполнение «Пика-

левским цементом» дого-
воренностей по закупке 
белитового шлама может 
привести к остановке все-
го пикалевского комплекса. 
На предприятиях комплек-
са в настоящее время рабо-
тает почти половина населе-
ния города.

«В случае если критичес-
кая ситуация решена не бу-
дет, неизбежны остановка 
комплекса и возникнове-
ние социальной напряжен-
ности», — сообщили в пресс–
службе «БазэлЦемента».

По данным «БазэлЦемен-
та», в течение января–ию-

ля этого года предприятие 
«Пика левск ий цемен т» 
не выбрало более 116 тыс. т 
продукции, то есть более 
20 % от годовых объемов за-
купок, указанных в дого-
воре, подписанном собс-
твенниками компании.
  / Regnum.ru / 

Слово «Пикалево» снова становится нарицательным
Ленобласть. В Пикале-
во назревает конфликт 
из–за того, что догово-
ренности по закупкам 
не выполняет «Пика-
левский цемент».

История конфлик-
та в Пикалево

l В начале 2009 года 

все предприятия горо-

да были остановлены 

из–за конфликта собс-

твенников.

l Для урегулирования 
спора в город приезжал 

Владимир Путин.

бизнес 
для бизнеса

Выходит: понедельник, 
среда

Отдел рекламы: 
тел. 326-9744, 326-9719
факс 326-9740

Реклама
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В Роспотребнадзор и Госу-
дарственную инспекцию 
труда поступают жалобы 
от работников, касающие-
ся температуры на рабочих 
местах. 

Проверять могут только 
на основании письменных 
заявлений от работников, 
а те предпочитают пока в ос-
новном звонить за консульта-
циями анонимно. В частнос-
ти, так поступают сотрудни-
ки небольших фирм.

Государственная инспек-
ция труда провела три про-
верки: в ГДОУ «Детский сад 
№ 56», торговом комплексе 
«Ривер Хаус», ФГУНПП «По-
лярная морская геолого-
разведочная экспедиция». 
В главном органе, штрафу-
ющем за жару, — Роспотреб-
надзоре назвать точное ко-
личество проведенных про-
верок затруднились.

«В качестве компенсацион-
ных мер на рабочих местах 
могут проводиться следую-
щие мероприятия: установ-
ка кондиционера, оборудо-
вание помещений для отды-
ха, регламентация рабочего 
времени, в частности пере-
рывов в работе. А также уве-
личение продолжительнос-
ти отпуска», — рассказыва-
ет Игорь Соловьев, испол-

няющий обязанности за-
местителя руководителя 
Государственной инспек-
ции труда. Несоблюдение 
этих требований является 
санитарным правонаруше-
нием, объясняют в ГИТ.

«Существуют специаль-
ные нормативы, касающие-
ся температуры и влажности 
воздуха на рабочих местах, 
несоблюдение которых вле-
чет административную от-
ветственность. Однако, что-
бы уличить компанию и на-
ложить штраф, наблюдения 
должны вестись длительное 
время», — отмечает Дмитрий 
Зубков, адвокат адвокатского 
бюро «Прайм Эдвайс, Семе-
няко и партнеры».

Как сообщил совладелец 
«Грузомобиля» Михаил 
Стасюков, холдинг в июне 
2010 г. благодаря поддержке 
банка «Санкт–Петербург» 
погасил все долги перед ОАО 
«КамАЗ», составлявшие око-
ло 90 млн рублей. По словам 
бизнесмена, банк участво-
вал в переговорах «Грузо-
мобиля» с КамАЗом и дал га-
рантии. Теперь автоконцерн 
восстанавливает петербург-
ский холдинг в статусе ди-

лера. В КамАЗе подтверди-
ли эту информацию. В бан-
ке воздержались от коммен-
тариев.

«Грузомобиль» является 
дилером Mersedes, Isuzu, 
Hyundai и Fuso. Конфликт 
с КамАЗом тянулся с фев-
раля 2010 г. «Грузомобиль» 

закупил у Камского автоза-
вода грузовиков на 100 млн 
рублей, взятых в долг у ли-
зинговой «дочк и» кон-
церна — ООО «ЛК КамАЗ». 
Но из–за кризисного паде-
ния продаж сумел вернуть 
лишь 11 млн рублей, а ос-
тальные 89 млн с процента-
ми КамАЗ потребовал в су-
де. Весной 2010 г. удалось за-
ключить соглашение о воз-
врате непроданной техни-
ки.

Примечательно, что в мае 
2010 г. «Грузомобиль» в парт-
нерстве с банком «Санкт–Пе-
тербург» выиграл конкурс, 
объявленный КБДХ, на пос-
тавку снегоуборочной тех-
ники.

За жару заплатят Банк помирил с КамАЗом
СПб. Несмотря на обе-
щания синоптиков 
о снижении температу-
ры, жара продолжает 
оставаться поводом 
для проверок на петер-
бургских предприяти-
ях. И грозит штрафом 
50 тыс. рублей.

СПб. Холдинг «Грузомо-
биль» при поддержке 
банка «Санкт–Пе-
тербург» помирился 
со своим поставщиком, 
ОАО «КамАЗ», которо-
му был должен 90 млн 
рублей, и вернул себе 
статус дилера.

Анна Джанибекова
anna.djanibekova@dp.ru

+7 (812) 326 9683

Павел Горошков
pavel.goroshkov@dp.ru

+7 (812) 322 5272

И
м

по
рт

И
м

по
рт Valio дали право 

на ввоз в РФ
l СПб. Россельхознадзор с 6 

августа снимает запрет 

на поставки в РФ молочной 

продукции финской ком-

пании Valio. Решение было 

принято в ходе перегово-

ров руководителя Россель-

хознадзора Сергея Данквер-

та с руководителями служ-

бы безопасности пищевой 

продукции Финляндии 

в Хельсинки.  / Интерфакс / 

П
ор

т 
П

ор
т Новые 

подъездные пути
l СПб. В порту Усть–Луга 

для перегрузочного ком-

плекса «Юг–2» построили 

4,8 км железнодорожных 

путей, включая подъездные 

пути и фронты погрузки 

и выгрузки судов. Откры-

тие новой железнодорож-

ной инфраструктуры поз-

волит увеличить грузопо-

ток и качество перевалки 

грузов через «Юг–2». / dp.ru / 

l Сергей Данкверт, руко-
водитель Россельхознад-
зора. ФОТО: TREND

1,7 млрдмлрд
l рублей выручат хол-

динг «Грузомобиль» и 

ООО «Северная Вене-

ция» (структура банка 

«Санкт–Петербург») 

на поставке Смольно-

му 175 единиц уборочной 

техники Mercedes.
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Пятый ресторан Penabar 
в Петербурге откроется 
в сентябре на ул. Савушки-
на, рассказал управляющий 
сетью Кирилл Безродный. 
Под новое заведение арен-
довано 2,5 тыс. м2 над мага-
зином «СуперСива», на этой 
площади разместятся сцена, 
танцпол, 850 посадочных 
мест, детская игровая.

Инвестиции в запуск заве-
дения составляют $ 1,8 млн, 
говорит Кирилл Безродный. 
Вложенные средства он на-
деется окупить за 3 года. 

Средний чек в ресторане со-
ставит 800 рублей.

Кирилл Безродный уверя-
ет, что развивает рестора-
ны с 2007 года по франши-
зе швейцарской ресторан-
ной группы Bern. Однако 
он копирует только формат 
— «пиво, суши, стейки», на-
звание Penabar ресторатор 

придумал сам, оно исполь-
зуется только в России.

Заполнить 850 мест ресто-
ратор планирует за счет про-
ведения массовых меропри-
ятий. Так, в Penabar будут 
приглашать известных оте-
чественных и иностранных 
исполнителей. «Сейчас мы 
ведем переговоры о выступ-

лениях «Юпитера» и «Зве-
рей», — рассказывает Ки-
рилл Безродный.

Управляющий группой 
компаний «Васаби» Руслан 
Галиуллин считает, что за-
пускать ресторан на 850 по-
садочных мест в Петербурге 
рискованно. По его данным, 
таких больших ресторанов 
в городе пока нет.

Президент промоутерс-
кой компании NCA Михаил 
Шурыгин считает, что ус-
пешным может быть проект 
концертного Penabar. 

Од н а ко  он  о т ме ч ае т, 
что организаторы столк-
нутся с нехваткой артис-
тов, согласных у них высту-
пать: «Многие исполнители 
не хотят играть там, где лю-
ди пьют и жуют».

Ресторан узбекской кухни 
«Гинза» откроет к следующе-
му летнему сезону. Он рас-
положится в новом 9–этаж-
ном общественно–деловом 
комплексе на пр. Кима, 19, 
строительство которого за-
планировано на конец года. 
Возведением комплекса за-
нимается компания «Бал-
тийский монолит», которая 
приобрела участок площа-
дью 0,8 га у Петербургского 
речного порта в 2006 году.

Ресторан, стоимость кото-
рого оценивается в 70 млн 

рублей, по расчетам инвес-
торов, окупится за 4 – 5 лет. 

«Большие террасы есть 
за городом, на Приморском 
шоссе, но одно дело ехать 
4 часа по пробкам, другое 
— доехать до Васильевского 
и отдохнуть под открытым 
небом», — замечает генди-
ректор ресторанной группы 
«Свои в городе» (Stroganoff 
Steak Hous, «Фиш Хаус» и др.) 
Леонид Гарбар.

С т р ои т е л ь с т в о  ком п-
лекса, в котором появит-
ся ресторан, хотели начать 
еще в 2008 году, но кризис 
заставил «Балтийский мо-
нолит» пересмотреть кон-
цепцию. Раньше предпола-
галось, что на участке будет 
12–этажное офисное здание, 
и ресторан в нем не плани-
ровался.

Ресторан–гигант ставит на музыку «Гинза» занимает порт
СПб. В сентябре 
в Петербурге откро-
ется самый большой 
ресторан в городе 
— Penabar на 850 поса-
дочных мест. Эксперты 
считают, что запус-
кать такой ресторан 
— рискованная затея.

СПб. Ресторанный хол-
динг «Гинза» в новом 
общественно–деловом 
комплексе на пр. Кима, 
19, откроет ресторан 
с летней верандой 
на 600 человек. Рес-
торан займет место 
офисов.

Ксения Шамакина
kseniya.shamakina@dp.ru

+7 (812) 326 1263

Светлана Коробейникова
svetlana.korobeynikova@dp.ru

l Влади-
мир Якунин, 
президент 
РЖД, сооб-
щил, 
что стра-
тегия раз-
вития 
железно-
дорожного 
транспор-
та будет 
пересмат-
риваться. 

ФОТО: TREND

Тр
ан

сп
ор

т 
Тр

ан
сп

ор
т До Хельсинки 

с ветерком
l СПб. ОАО «РЖД» вчера 

запустило высокоскорост-

ное сообщение между Моск-

вой и Нижним Новгородом, 

следующие скоростные 

поезда пойдут между Хель-

синки и Петербургом. Также 

компания рассматривает 

возможность запуска высо-

коскоростного сообщения 

с Екатеринбургом, Новоси-

бирском и Омском.  /dp.ru/ 

l такой кредит может предоставить Европейский банк реконструкции 

и развития (ЕБРР) ЗАО «Четвертая стивидорная компания» на сооружение 

нового контейнерного терминала в Петербурге.  / РИА «Новости»/ 

$90 млн млн

l Кирилл Безродный планирует в следующем году 
открывать Penabar'ы и в Москве. ФОТО: TREND
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 Как управлять людьми и процессами

 МЕНЕДЖЕР
ОТДЕЛ 

РЕКЛАМЫ 

тел. +7 (812) 326 9719

reklama@dp.ru

РЕДАКТОР

Анжелика Тихонова

тел. +7 (812) 326 9728

Angelika.Tihonova@dp.ru
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ложения. Есть избыточность 
торговых точек, но не пред-
ложений. И покупатель по-
ка не так избалован, не так 
пресыщен, чтобы возник-
ла необходимость тонких 
настроек». «Чем более зре-
лым становятся общество 
и рынки, тем больше мож-
но выделить социальных и 
потребительских групп, — 
добавляет директор по мар-
кетингу ГК Wagner, долгое 
время проработавший в ис-
следовательской компании, 
Михаил Подушко. — Но на 
этапе становления обще-
ства и рынков компаниям 
нет смысла делать очень де-
тальную сегментацию».

Иные
Похоже, сегодня ситуация 
меняется. Некоторые спе-
цифические группы пот-
ребителей настолько ок-
репли, что заставляют биз-
нес прислушиваться к себе. 
Так, недавно одна туристи-
ческая компания, взявшись 
изучать своих потребите-
лей, обнаружила, что среди 
них растет доля так называ-
емых новых пенсионеров — 
людей, кому в начале 1990–х 
было 40 – 45 лет и кто сумел 
адаптироваться к рыноч-
ным отношениям. Так как 
эти потребители влияли на 
доход компании, маркетоло-
ги взялись за детальное изу-
чение их запросов.

Специалисты говорят, что 
если сегодня к интересам 
этой группы пока достаточно 
только прислушаться, то уже 
через пару лет не считать-
ся с ней будет нельзя. Ведь 
«новые пенсионеры» будут 
составлять значительную 
часть потребителей, учиты-
вая проблемы демо графии. 
И как потребители они бу-
дут вести себя совсем иначе, 

нежели те, кто ушел на пен-
сию лет пять назад. «Они не 
будут жить только на пенсию 
и надеяться на помощь родс-
твенников, соответственно, 
модели их поведения будут 
ближе к известным нам за-
падным вариантам», — по-
ясняет Михаил Подушко. 
Марина Тевлина, руководи-
тель отдела качественных 
исследований компании 
«ГфК–Русь», согласна с этим: 
«Многие тренды мы заимс-
твуем у западных стран, а 
там сегмент «после 60» явля-
ется аудиторией с хорошей 
платеже способностью. В Рос-
сии уже сейчас есть катего-
рии похожих тетушек, кото-
рые тратят деньги на различ-
ные путешествия, например 
автобусные туры и т. д. Хотя 
данная ауди тория действи-
тельно пока мало изучена».

Гости из будущего
«Новые пенсионеры» — не 
единственная группа тем-
ных лошадок. «Набирает 
силу сегмент «профессио-
налов как потребителей», — 
говорит Марина Тевлина. 
— Лет семь назад его еще 
не было. Стоит также отме-
тить и группу «фан–консью-
мерс» (см. инфобокс)». «Ду-
маю, внимания заслужива-
ют также региональные це-
левые аудитории, — уверен 
Александр Греб. — Напри-
мер, мы столкнулись с тем, 
что в Карелии не востребова-
ны большие размеры обуви. 
В Новосибирске дамы даже 
в пургу и мороз предпочита-
ют обувь на высоком каблу-
ке. Казань — это вообще бер-
мудский треугольник обув-
ного рынка. Там не покупа-
ют то, что в других регио-
нах идет на ура. Петербург 
предпочитает существенно 
более стильную обувь, чем 
Москва, и т. д.».

Олег Дембо согласен с тем, 
что некоторые перспектив-
ные аудитории пока недо-
оценены производителя-
ми, но глобального харак-
тера проблема все–таки не 
носит. «В сфере сотовой свя-
зи сегодня довольно актив-
но изучаются «синие ворот-
нички». Есть интерес к «по-
колению 2000», — в свою оче-
редь подтверждает Марина 
Тевлина.

Говоря о потребителях сво-
их товаров, многие компа-
нии используют понятие 
«средний класс», ориенти-
руясь главным образом на 
доход. «В сфере товаров дли-
тельного пользования основ-
ные деньги все–таки дает ус-
ловный «средний класс», по-
этому производители FMCG 
смотрят на потребителей 
относительно широко, — 
поясняет руководитель ис-
следовательской компании 
«О+К» Олег Дембо. — Ориен-
тация на небольшие специ-
фические сегменты может 
быть рискованной». «Для 
многих товарных групп 
(крупная бытовая техни-
ка, автомобили, брендовая 
одежда и прочее) необходи-
мое условие — определен-
ный уровень дохода. Отсю-
да — ориентация на сред-
ний класс», — говорит руко-

водитель службы рекламы 
и PR компании — произво-
дителя обуви RALF RINGER 
Александр Греб. По его мне-
нию, детальным сегменти-
рованием в России прак-
тически никто не занима-
ется, потому что в этом нет 
необходимости. «На Западе 
уже лет пятнадцать говорят 
про то, что маркетинг дви-
жется к целевой аудитории 
в размере одного человека, 
— говорит он, — но россий-
ский рынок отличается от, 
например, немецкого или 
американского. В России в 
большинстве товарных ка-
тегорий нет избытка пред-

Быть в курсе 
событий
l 3 – 4 августа. AKKONTY 

проводит тренинг «Роз-

ничные продажи. Новейшие 

технологии face to face».

l 4 – 6 августа. Академия 

бизнеса «Эрнст энд Янг» 

проводит тренинг «Управ-

ленческие решения: затра-

ты, прибыль, цены».

l 7 – 8 августа. Институт 

практической психологии 

«Иматон» проводит семи-

нар «Управление качеством 

обслуживания покупателей 

в системе розничной тор-

говли».

l 7 – 8 августа. Центр 

организационного консуль-

тирования EQuator прово-

дит тренинг «Активные 

продажи в контексте эмо-

циональной компетент-

ности».

l 9 августа. Институт 

технологий менеджмента 

проводит семинар «Подбор 

персонала». /Л.С./

Новые потребители — кто они?

Темные лошадки потребле
Маркетинг «Новых русских» среди покупателей товаров и услуг сменяют «новы

СПб. Еще вчера эти 
потребители мало 
кого интересовали, 
а сегодня заставляют 
обращать на себя 
внимание. Ведь именно 
они завтра будут дик-
товать условия игры 
производителям.

Анжелика Тихонова
angelika.tihonova@dp.ru

+7 (812) 326  9728

l В маркетинге — 
как на скачках: среди 
по требителей есть 
группы темных лоша-
док, демонстрирую-
щих прыть, которую 
от них первоначально 
ни кто не ждал. 

ФОТО: PHOTOXPRESS

l «Профессионалы как 

потребители»: сотруд-

ники различных компа-

ний, которые прини-

мают решения о при-

обретении товаров и 

услуг для своих компаний 

или формируют спрос 

конечных потребите-

лей. Например, офисные 

менеджеры, которые 

закупают бытовую тех-

нику и расходные мате-

риалы для компаний.

l «Фан–консьюмерс» 
(fun–consumers): потре-

бители возраста 25–40 

лет, которые стремят-

ся получить удовольс-

твие от процесса осво-

ения и использования 

товаров, которые повы-

шают качество их жиз-

ни.  Источник: «ГфК–Русь»

персонал
dp.ru

Выходит: понедельник, 
среда, пятница

Отдел рекламы: 
тел. 326-9744, 326-9719
факс 326-9740

Реклама
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Ежегодно газета «Деловой 
Петербург» называет 100 
лучших, по ее мнению, уп-
равленцев Петербурга и Ле-
нинградской области. 

В этом году планирует-
ся к главной номинации 
«Топ–менеджер года» доба-
вить еще две. Какие имен-
но, участники конкурса уз-
нают на церемонии награж-
дения, которая пройдет в но-
ябре. Топ–менеджера в этом 
году редакция выберет сре-
ди управленцев–собствен-
ников. И это еще одно но-
вовведение. Лучший среди 
них будет определен на ос-
нове еженедельного выбора, 
итоги которого публикуют-
ся по понедельникам в руб-
рике «Менеджер» (см. навер-
ху страницы).  

По другим номинациям 
будут оцениваться стиль уп-
равления руководителей, их 
деловая репутация, инфор-
мационная открытость, со-
циальная ответственность, 
масштаб и новизна реализу-
емых проектов.

Условия и сроки
Как и в прежние годы, кан-
дидатов на звание «лучших 
управленцев» могут предла-
гать профессиональные ас-
социации, общественные 
организации, сами топ–ме-
неджеры.  

Для участия в конкурсе 
нужно оформить заявку в 
свободной форме, не забыв 
указать фамилию, имя, от-
чество кандидата, его долж-
ность, название возглавляе-
мой им компании, отрасль, 
в которой работает компа-
ния, информацию о компа-
нии (валовая прибыль, чис-
тая прибыль, новые бизнес–
проекты, социальная от-
ветственность), биографию 

кандидата, контакты для 
связи. Прислать заявку нуж-
но на адрес: top100@dp.ru до 
6 сентября. Одновременно с 
церемонией награждения 
редакция готовит и очеред-
ной выпуск журнала «Золо-
той выпуск. Топ–100», посвя-
щенный победителям про-
екта.

Как это было
Впервые церемония награж-
дения лауреатов проекта 
«Топ–100. Лучшие менедже-
ры Петербурга и Ленинград-
ской области» прошла в 2004 
году. Тогда же впервые уви-
дел свет журнал «Золотой 
выпуск. Топ–100». В 2009 го-
ду проект претерпел изме-

нения. Сотню лучших сфор-
мировали: топ–30 управлен-
цев, топ–10 стремительных 
взлетов компаний, топ–20 
собственников, топ–10 со-
бытий, повлиявших на де-
ловую жизнь города, топ–20 
крупнейших инвестицион-
ных проектов Петербурга и 
Ленобласти, топ–10 потрясе-
ний в среде петербургского 
истеблишмента.

В прошлом году «Топ–ме-
неджером года» был назван 
глава холдинга «Эталон–
ЛенСпецСМУ» Вячеслав За-
ренков. 

В прежние годы этого зва-
ния удостаивались: в 2004 
году — Александр Виноку-
ров, генеральный директор 
инвестиционного банка 
«КИТ Финанс», в 2005 году — 
Алексей Фурсов, президент 
«Евразия Холдинга», в 2006 
году — Александр Аладуш-
кин, генеральный дирек-
тор «АЛАДУШКИН групп», 
в 2007 году — Владимир Кех-
ман, директор Михайловс-
кого театра, владелец ком-
пании JFC, в 2008 году — Ва-
лерий Израйлит, председа-
тель совета директоров ОАО 
«Компания Усть–Луга».

К аждый понедель-

ник газета «Дело-

вой Петербург» называ-

ет имя управленца, чьи 

менеджерские решения 

или действия, по мнению 

редакции, заслуживают 

высокой оценки. Этот 

выбор станет осно-

вой для проекта газеты 

«Топ–100. Лучшие топ–

менеджеры Петербурга и 

Ленинградской области» 

в 2010 году.

Александр Шестаков признан редакци-
ей «ДП» лучшим управленцем недели 
(с 26 июля по 1 августа) за поиск точек 

роста: открытие в Москве центра собственной 
торговли «Мебель–Сити» (см. «ДП» №118/10, www.
dp.ru).

l Александр Шестаков, генеральный директор ЗАО «Первая мебельная компания»

«Деловой Петербург» назовет 
«Топ–менеджера года» в ноябре
СПб. Церемония 
награждения лучших 
топ–менеджеров, 
по версии «Делового 
Петербурга», пройдет 
в ноябре.

Анжелика Тихонова,
редактор журнала 

«Золотой выпуск. Топ–100»

ения
ые пенсионеры»

l В 2009 году Вячеслав Заренков (УК «Эталон Лен-
СпецСМУ») (слева) получил из рук главного редакто-
ра «ДП» Олега Третьякова кубок как «Топ–менеджер 
года». ФОТО: TREND/АСМОЛОВ ЕВГЕНИЙ

жилая
недвижимость  

Выходит: понедельник, 
среда, пятница

Отдел рекламы: 
тел. 326-9744, 326-9719
факс 326-9740

Реклама



 Все для роста малого бизнеса

 СВОЕ ДЕЛО
ОТДЕЛ 

РЕКЛАМЫ 

тел. +7 (812) 326 9719

reklama@dp.ru

РЕДАКТОР

Лилия Агаркова

тел. +7 (812) 326 9725

Lilia.Agarkova@dp.ru
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Начальник лицензионного 
управления КЭРППиТ Игорь 
Федотов рассказал о том, ка-
кие подводные камни воз-
никли для бизнеса после 
введения изменений в ли-
цензировании торговли ал-
коголем в этом году. Прежде 
всего, госпошлину, заменив-
шую лицензионный сбор, 
невозможно вернуть. По-
этому при подаче на оформ-
ление лицензии нужно быть 
уверенным, что бизнес со-

стоится, порекомендовал 
чиновник. То, что теперь ли-
цензию можно оформлять 
ежегодно, сыграет предпри-
нимателям на руку. «Сей-
час часто открываются де-
тские сады и спортивные 
школы. Новый сосед может 
поставить крест на торгов-
ле спирт ным», — отметил 
Игорь Федотов.

Кроме того, чиновник от-
метил, что недостатки в за-
конодательстве ведут к воз-
никновению прецедентов, 
связанных с продажей ал-
коголя. «Например, штра-
фы за реализацию алкоголя 
в мини–барах номеров оте-
ля после 22:00 неправомер-
ны», — заявил он, пояснив, 
что оплата алкоголя проис-
ходит в момент покупки 
постояльцем номера.

Как рассказа ли пред-
ставители мини–отелей, 
они предпочитают теперь 
не связываться с алкоголем. 
«В связи с законодательны-
ми изменениями стоимость 
лицензии поднялась. Посто-
яльцы столько не выпьют, 
чтобы гостиница теперь 
ее окупила», — утверждает 
менеджер отеля «Немецкий 
клуб» Елена Речиц.

Теперь, отправив запрос 
на сайте www.guion.spb.ru, 
можно записаться на прием 
в любое проектно–инвента-
ризационное бюро Городс-
кого управления инвента-
ризации и оценки недви-
жимости.

«После выбора даты и вре-
мени вы получаете уведом-
ление с индивидуальным 
номером о приглашении 
на встречу», — рассказыва-
ет Александр Чупраков, ге-
неральный директор ГУП 
«ГУИОН». Он подчеркива-

ет, что записаться онлайн 
можно только на ближай-
шие 2 недели.

Встреча со специалиста-
ми ГУП «ГУИОН» проходит 
в проектно–инвентариза-
ционном бюро по месту на-
хождения объекта недви-
жимости.

По словам Александра 
Чупракова, принять доку-
менты специалисты ГУИОН 
должны за 15 минут, а про-
консультировать предпри-
нимателей — за 30 минут. 
«На сайте также можно от-
казаться от забронирован-
ного ранее времени в слу-
чае изменения планов», — 
говорит Александр Чупра-
ков. Он отмечает, что ско-
ро перечень онлайн–услуг 
 ГУИОН будет расширен.

Армянский камень — гор-
ная порода, встречающа-
яся в Армении и Тироле и 
состоящая из извести или 
кварца, смешанного с мед-
ной лазурью. Бизнесмен 
Араик Маргарян  к армянс-
кому камню относится по-
этично и берет на работу 
специалистов только с му-
зыкальным образованием, 
поскольку считает бизнес 
творчеством.

В 2008 году обороты ООО 
«Компания Каменный мир» 
составляли 7–8 млн рублей, 
в 2009 году — 12 млн рублей, 
в 2010 году компания рас-
считывает выйти на оборот 
более 15 млн рублей.

Причиной роста даже 
в кризис предприниматель 
считает сам камень: за-

казчики относятся к нему 
как к удачному вложению 
средств, способному увели-
чить оценочную стоимость 
строений в 15 раз. Араик 
Маргарян приехал из Арме-
нии в Петербург в 1989 го-
ду, с отличием окончил ИН-
ЖЭКОН, работал коммерчес-
ким директором на произ-
водстве. Идею заняться ар-
мянским камнем подсказал 
ему близкий друг. Вложив 
в 2005 году в открытие биз-
неса около $3 млн, предпри-
ниматель ведет его как се-
мейный бизнес.

Производство (добыча и 
обработка камня) находит-
ся в Армении. В обработке 
задей ствовано 45 человек: 
рабочие производства, тех-
нологи, архитекторы, про-
ектировщики и художни-
ки.

«Важно, что процесс от до-
бычи камня до его обработ-
ки и получения готового 
продукта полностью автома-
тизирован, не используется 
ручной труд», — говорит Ара-
ик Маргарян. Для этого бы-
ло закуплено оборудование 

для обработки камня италь-
янских и немецких произ-
водителей, а вся технология 
от добычи до получения го-
тового продукта прописана 
на русском языке.

Часть камня поставляется 
в США. Часть доставляется 
по железной дороге в Петер-
бург через Москву, по боль-
шей мере оставаясь там (бо-
лее 50% клиентов компа-
нии — из столицы). Камень 
используется для коттедж-
ного строительства. Петер-
бургский штат компании 
насчитывает девять чело-
век, это менеджеры по про-
дажам и т. д. Араик Марга-
рян признается, что продви-
гать бизнес во многом помо-
гает использование слова 
«впервые», которое благо-
творно влияет на продажи. 
Так было с заказом для ком-
пании «ЛЭК»: натураль-
ный камень будет приме-
нен для внешней облицов-
ки таунхаусов экономклас-
са жилого комплекса «Клас-
сика». Армянским камнем 
будет отделано 800 м2. Так-
же были заказы для «Газп-

рома» и строительство элит-
ного жилого дома «Статский 
советник», облицованно-
го нежно–фиолетовым кам-
нем. Кроме облицовки ком-
пания занимается изготов-
лением малых архитектур-
ных форм, скульптуры, мо-
заики и панно из камня. 
В среднем на выполнение 
заказа уходит 2,5 месяца 
(в зависимости от сложнос-
ти работ), в 2009 году компа-
ния выполнила семь круп-
ных заказов. Бизнесмен 
признается, что наличие 
производства в Армении 
экономит затраты на обра-
ботку каменных глыб и со-
здание готового продукта 
в 3 раза.

«В этом году из–за холод-
ной зимы сезон продаж на-
турального камня начал ся 
в мае, а в июне объемы про-
изводства превысили пока-
затели 2009 года в 1,5 раза», — 
отмечает Сергей Крысько, 
генеральный директор ООО 
«Природный камень СПб».

Для мечтающих 
о своем бизнесе
l СПб. СПб ГУ «Ресурсный 

центр» проведет курсы 

повышения квалификации 

«Развитие предпринима-

тельства». Программа 

нацелена на специалистов, 

работающих по найму 

в крупных и средних компа-

ниях и желающих начать 

свое дело. Курс включа-

ет изучение экономики 

и управления малым биз-

несом, организационно–

правовых основ развития 

малого бизнеса. А также 

бухгалтерского учета 

и налогообложения в малом 

бизнесе, профессиональных 

навыков предприниматель-

ства, тайм–менеджмента.

Подробнее узнать о про-

грамме можно на сайте 

spbmrc.ru или у специалис-

тов СПб ГУ «Санкт–Петер-

бургский межрегиональный 

ресурсный центр».  

 / А.Д. / 

Время добывать 
чудо–камень
Gazelle бизнеса Ноу–хау из Армении

СПб. В 2009 году оборот 
компании, занимаю-
щейся производством 
природного армянского 
камня, вырос на 30%. 
Клиенты считают 
камень вложением, 
увеличивающим стои-
мость недвижимости.

Анна Джанибекова
anna.djanibekova@dp.ru

+7 (812) 326 9683 

l Предприниматель Араик Маргарян стремится привить любовь к армянскому камню в Петербурге.  ФОТО:  TREND

Встречу с оценщиками 
назначат бизнесмены 
СПб. Предприниматели 
сэкономят время 
на стоянии в очередях 
и сами выберут дату 
и время посещения ГУП 
«ГУИОН». Записаться 
на прием к его специа-
листам теперь можно 
через сайт.

Анна Джанибекова
anna.djanibekova@dp.ru

+7 (812) 326 9683 

Плюсы и минусы 
алкогольной лицензии
СПб. Изменения 
в лицензировании 
торговли алкоголем 
повлияли на бизнес 
двояко, считают 
чиновники. Некоторые 
малые предприятия 
вынуждены отказать-
ся от его продажи.

Инна Шубина
inna.shubina@dp.ru

+7 (812) 326 9700

Стало дороже

l Изменения в город-

ском законе об обороте 

алкоголя прошли тре-

тье чтение в ЗС в мае 

2010 г.

l Для бизнеса алко-

голь ная лицензия подо-

рожала: за 3 года нужно

заплатить 120 тыс., а 

не 100 тыс. рублей.
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«Малый бизнес стали прове-
рять до 70 % меньше, чем это 
было еще 2 года назад», — 
констатировала юрист Об-
щественного совета по раз-
витию малого предприни-
мательства при губернато-
ре Петербурга Нина Динес 
на II Конгрессе ресторато-
ров и отельеров Северо–За-
пада. Вместе с тем она отме-
тила, что предприниматели 
страдают от нескольких ви-
дов внеплановых проверок. 
Например, часто без уведом-
ления на небольшие пред-
приятия наведываются об-
щественные организации. 
В случае их визита предпри-
нимателям нужно требовать 
копии документа о госрегис-
трации организации и доку-
мента, определяющего зада-
чи ее работы. При проверках 
в рамках оперативно–разыс-
кных меро приятий пред-
принимателям необходи-
мо обратиться в прокурату-
ру, чтобы проверить обос-
нование проверки. В случае 

его отсутствия результаты 
проверки можно оспорить. 
При финансовом контро-
ле (осуществляет налоговая 
служба) бизнес часто штра-
фуют за отклонение по вре-
мени в контрольно–кассо-
вой технике. Особенно ви-
зиты учащаются при смене 
времени осенью и весной, 
предупредила Нина Динес. 
Как отметил Алексей Муса-
кин, острой остается пробле-
ма проверок на проигрыва-
ние музыки в номерах. «По-
ка не изменено федеральное 
законодательство, остает-
ся платить или записывать 
музыку самим», — отмети-
ла Нина Динес.

l  Что вы ожидаете 
от понижения ставок?
— Заявленная ставка в 12 % 
сопоставима с банковскими 
предложениями, а во мно-
гих случаях даже ниже 
средней ставки на рынке 
кредитования. Переплата 
по займу в 600 тыс. рублей 
сроком на 1 год составит все-
го 6,6 %. Это не более 39 тыс. 
711 рублей. Ставка и ряд пре-
имуществ при обращении 
в фонд дают возможность 
предположить, что про-
грамма будет востребована 
у предпринимателей.

l Что отличает микро-
заем от потребитель-
ского кредита?
— Ставки по потребитель-
ским кредитам значитель-

но выше, чем по займам, 
— в среднем по городу это 
от 20 % годовых. При этом 
потребительский кредит 
не создает малому бизнесу 
положительной кредитной 
истории.

Потребительское креди-
тование также не является 
решением, потому что при-
водит к проблемам в веде-
нии и выведении денеж-
ных средств из бизнеса, так 
как заемщиком является 
физическое лицо. Если биз-
нес развивается, собствен-
ники рано или поздно при-
ходят к выводу о необходи-
мости дальнейшего креди-

тования от имени своего 
бизнеса.

l Являются ли банки и 
коммерческие микрофи-
нансовые организации 
конкурентами фонда?
— Теоретически являют-
ся. Но когда предпринима-
тель непосредственно обра-
щается за получением зай-
ма или кредита, он часто 
сталкивается с непреодо-
лимыми проблемами. Бан-
ки не заинтересованы в вы-
даче таких незначитель-
ных, по их меркам, сумм 
— до 600 тыс. рублей, кроме 
того, срок рассмотрения за-

явки в банке может длиться 
около 3 – 4 недель.

У нас срок рассмотрения 
заявки — 3 – 4 дня с момента 
подачи полного пакета доку-
ментов, перечень стоп–фак-
торов при рассмотрении 
заявки минимален и пол-
ностью прозрачен в сравне-
нии с банками.

В отношении прочих не-
банковских кредитных ор-
ганизаций и микрофинан-
совых организаций основ-
ной проблемой являются не-
померно высокие процент-
ные ставки, достигающие 
40 – 60 % годовых.

Кроме того, предприни-
матель, вступая в кредит-
ный кооператив, может 
рассчитывать на заем толь-
ко из свободных денежных 
средств кооператива, ко-
торых иногда приходится 
ждать до полугода. Задача 
фонда в отличие от выше-
перечисленных структур — 
поддержать малый бизнес, 
а не извлечь прибыль.

Льготников 
подсчитали
l СПб. ОАО «Ленэнерго» 

по просьбе «ДП» подсчи-

тало, сколько предста-

вителей малого бизнеса 

получили мощности до 15 

кВт по льготной схеме (550 

рублей).

По информации монопо-

листа, с момента подпи-

сания правительством РФ 

постановления о льгот-

ном присоединении № 334 

(от 21.04.2009 г.) и до 30 

июня 2010 года в Петербур-

ге этим правом воспользо-

вался 141 субъект малого 

бизнеса. В Ленобласти 

из 536 получивших мощ-

ности 69 индивидуальных 

предпринимателей.

Всего в Петербурге в 

подключении нуждаются 

несколько десятков тысяч 

малых предприятий, счи-

тают в Ассоциации про-

мышленников и предприни-

мателей.  / И.Ш. / 

«Дмитрий Новосельцев: «В ком-
паниях часто недооценивают 
роль лидера, которым необяза-

тельно является генеральный директор. 
Лидер должен дать компании видение 

и миссию, зажечь коллектив».
l Дмитрий Новосельцев, руководитель Бизнес–клуба «Гранд»

Микрозаймам снизили 
процентную ставку 
Нововведение популярно у торговых и строительных фирм  

СПб. Михаил Курицын, 
исполнительный дирек-
тор Фонда содействия 
кредитованию малого 
бизнеса, рассказал, 
зачем фонд впервые 
с февраля 2010 г. снизил 
ставки с 19 до 12 % 
по микрокредитам.

Анна Джанибекова
anna.djanibekova@dp.ru

+7 (812) 326 9683

Условия работы 
городского фонда

l Предприниматель 
может взять заем 

в размере до 600 тыс. 

рублей сроком до 1 года 

под 12 % годовых.

l С февраля 2010 г. 

за микрозаймами обра-

тились 170 бизнесменов.

 12%

Cредняя ставка
по микрокредитам в Петербурге

Новая ставка
по микрокредитам фонда

19–20%

Ставки по микро-
займам в Петер-
бурге

Источник: «ДП» 

Количество не сменилось 
на качество
СПб. Число проверок 
малого бизнеса 
за по следние 2 года 
уменьшилось до 70 %. 
Но вместе с тем 
проверяющие находят 
способ проводить инс-
пекции по множеству 
причин.

Инна Шубина
inna.shubina@dp.ru

+7 (812) 326 9689

l Алексей Мусакин, член 

правления РГА

« Изменений отно-
сительно про-

слушивания музыки 
в отелях в ближайшие 
годы ждать не стоит.

строительный
салон

Выходит: понедельник,
среда

Отдел рекламы: 
тел. 326-9744, 326-9719
факс 326-9740

Реклама

продажа 
и покупка
бизнеса
Выходит: понедельник

Отдел рекламы: 
тел. 326-9444, 326-9719
факс 326-9740

Реклама



 Все о выгодных вложениях

 ДЕНЬГИ
ОТДЕЛ 

РЕКЛАМЫ 

тел. +7 (812) 326 9719

reklama@dp.ru

РЕДАКТОР

Алексей Плешков 

тел. +7 (812) 322 5278

Alexey.Pleshkov@dp.ru
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В июле доллар на российс-
ком рынке снизился, а ев-
ро укрепился более чем на 
рубль. В результате россий-
ская валюта сохранила от-
носительную стабильность. 
Хотя для владельцев валют-
ных сбережений подобные 
метаморфозы ощутимы.

По данным ЦБ РФ, курс 
доллара, установленный на 

31 июля, составил 30,1869 
рубля (против 30,2173 нака-
нуне), евро — 39,4694 рубля 
(против 39,3671).

Важная статистика, кото-
рая определила динамику 
курсов валют и фондовых 
площадок, пришла в пят-
ницу из–за океана. Реаль-
ный рост ВВП США по ито-
гам II квартала, по предва-
рительной оценке, составил 
2,4 % по сравнению с I квар-
талом 2010 года. Об этом со-
общило Бюро экономичес-
кого анализа Министерс-
тва торговли США.

Аналитики, опрошенные 
информационно–аналити-
ческим интернет–порталом 
dailyFX.com, ожидали, что 

экономический рост в стра-
не в апреле–июне составит 
2,5 % в годовом исчислении.

Индекс потребительского 
доверия в США, рассчиты-
ваемый экономистами Ми-
чиганского университета, 
упал в июле до 67,8 пункта 
по сравнению с 76 пунктами 
месяцем ранее.

В общем, ситуация скла-
дывается не самая веселая.

Следуя общему минору, 
российский рынок акций 
в пятницу закрылся в ми-
нусе. Трейдеры не рвались 
на подвиги и фиксировали 
прибыль.

Фондовые индексы Азиат-
ско–Тихоокеанского регио-
на также завершили торги 

снижением. Безработица 
и падение промышленно-
го производства в Японии 
оказались выше, чем ожида-
лось. Европейские фондовые 
индексы также торговались 
в минусе. На нефтяном рын-
ке в пятницу наблюдалась 
негативная динамика.

По итогам торгов индекс 
ММВБ снизился на 21,23 
пункта к закрытию пре-
дыдущей сессии и соста-
вил 1397,12 пункта. Оборот 
по фондовой бирже ММВБ 
составил 51,7 млрд рублей. 
Сильнее индекса ММВБ 
упали акции «Северстали» 
(–3,82 %), привилегирован-
ные и обыкновенные акции 
Сбербанка (–2,74%  и –2,33 %), 

обыкновенные бумаги ВТБ 
(–2,63 %), НЛМК (–2,59 %). Вы-
росли префы «Транснефти» 
(+6,82 %), ТГК–1 (+3,66 %), «Ме-
гионнефтегаза» (+2,25 %), 
привилегированные бума-
ги «Северо–Западного Теле-
кома» (+1,52 %), обыкновен-
ные «Распадской» (+1,15 %).

Индекс Р ТС снизился 
на 1,59 %, до 1479,73 пунк-
та. Лидерами падения RTS 
Standard стали привилеги-
рованные и обыкновенные 
акции Сбербанка (–2,77%  и 
–1,86 %), обыкновенные ак-
ции ВТБ (–2,28 %), «Нориль-
ского никеля» (–2,19 %). 

«Бен Бернанке: «Будущее 
американской экономи-
ки необычайно неопре-

деленное. Могут потребоваться 
новые меры для ее стимулиро-

вания».
l Бен Бернанке, глава Федеральной резервной сис-

темы (ФРС) США. /Би–би–си/

Всегда есть куда падать
Падение финансового рынка определили данные из–за океана

СПб. Главнейшая из 
мировых экономик 
буксует на поворотах. 
Данные по ВВП США 
подтвердили, что 
ситуация в стране 
остается зыбкой. Это 
дало рынку повод для 
нового беспокойства.

Алексей Плешков
alexey.pleshkov@dp.ru

+7 (812) 322 5278

Нефть 
не удержалась 
на плаву
l СПб. Цены на нефть в 

пятницу снижались после 

публикации данных о дина-

мике ВВП США во II кварта-

ле. Стоимость сентябрь-

ских фьючерсов на нефть 

WTI (Light Sweet Crude Oil) 

на электронных торгах в 

Нью–Йорке к вечеру пят-

ницы уменьшилась на $ 1,03 

за баррель, или на 1,3 %, — до 

$ 77,33. Спотовая цена на 

нефть марки Brent к 18:40 

понизилась на $ 0,02 — до 

$ 76,97 за баррель. Как сооб-

щило министерство тор-

говли США, реальный рост 

ВВП страны по итогам II 

квартала текущего года, 

согласно предварительной 

оценке, составил 2,4 % по 

сравнению с I кварталом 

2010 года. Аналитики, опро-

шенные Bloomberg, ожидали 

роста ВВП на 2,5 – 2,6 %. 

  / РИА «Новости» / 

Профессора Качалова, д. 11 425-1153 склад/производство аренда от собственника, охраняемая территория. Все коммуникации. Цена с учетом НДС аренда 390 р./м2/мес. — 933-11-07, ООО «БАРС-2»

Профессора Качалова, д. 11 20-550 офис офис - от 16 до 50 м2. Офисные блоки – от 116 до 550 м2. Все коммуникации. Цена с учетом НДС аренда 630 р./м2/мес. — 933-11-07, ООО «БАРС-2»

Профессора Качалова, д. 11 126-158 склад/производство аренда от собственника, охраняемая территория. Все коммуникации. Цена с учетом НДС аренда 320 р./м2/мес. — 933-11-07, ООО «БАРС-2»

ул. Таллинская 50-1000 склад, произв-во, офис, магаз., ПСУ 1-4 эт., подвал, охрана, все коммуникации, а/м подъезд, офисы, метро 5 м.п. аренда 240-450/р./м2/мес. — 334-59-32, 8 (950) 0266510, Спецкомплект

м. «Чкаловская», П.С., ул. Пионерская, 30 20-150 офис БЦ «Пионер», 1-4 этаж, аренда от собственника, 10 мин. от метро, ремонт, парковка аренда 850 руб./м2 — ООО «Скала плюс», 8-921-757-66-56, 235-18-73

Камышовая ул., д. 38 14 под офис новый 25-этажный дом, сдан в декабре 2008 г. продажа — 1260 тыс. руб. 703-52-00, 907-52-00, ООО «СК “С.Э.Р.»

Камышовая ул., д. 38 30,79 под офис новый 25-этажный дом, сдан в декабре 2008 г. продажа — 2617 тыс. руб. 703-52-00, 907-52-00, ООО «СК “С.Э.Р.»

Камышовая ул., д. 38 62,66 под офис новый 25-этажный дом, сдан в декабре 2008 г. продажа — 5200 тыс. руб. 703-52-00, 907-52-00, ООО «СК “С.Э.Р.»

Ленинский пр./  ул. Доблести 144 коммерческие помещение помещения на 1 этаже нового, строящегося дома продажа — 80750 руб./м2 703-44-44, ЮИТ Санкт-Петербург

пр. Тореза 44 157 коммерческие помещение помещения на 1 этаже построенного дома продажа — 74970 руб./м2  703-44-44, ЮИТ Лентек

Барочная / н. р. Карповки 142 коммерческие помещение помещения на 2 этаже нового, строящегося дома продажа — 119000 руб./м2 703-44-44, ЮИТ Санкт-Петербург

ул. Оптиков / ул. Камышовая 196,8 коммерческие помещение помещения на 1 этаже построенного дома продажа — 85500 руб./м2 703-44-44, ЮИТ Санкт-Петербург

Богатырский пр. 188 коммерческие помещение помещения на 1 этаже построенного дома продажа — 85500 руб./м2 703-44-44, ЮИТ Санкт-Петербург

Парашютная / пр. М.Новикова 182,8 коммерческие помещение помещения на 1 этаже нового, строящегося дома продажа — 85500 руб./м2 703-44-44, ЮИТ Санкт-Петербург

ул. Шелгунова, д.5 45,99 коммерческая дог. 214 ФЗ, cкидки при 100% оплате, различные виды беспроцентных рассрочек продажа — 3 576 803 руб. 320-76-76 RBI

ул. Шелгунова, д.5 50,12 коммерческая дог. 214 ФЗ, cкидки при 100% оплате, различные виды беспроцентных рассрочек продажа — 3 898 008 руб. 320-76-76 RBI

ул. Шелгунова, д.5 95,53 коммерческая дог. 214 ФЗ, cкидки при 100% оплате, различные виды беспроцентных рассрочек продажа — 6 827 863 руб. 320-76-76 RBI

ул. Шелгунова, д.5 111,42 коммерческая дог. 214 ФЗ, cкидки при 100% оплате, различные виды беспроцентных рассрочек продажа — 7 752 994 руб. 320-76-76 RBI

ул. Шелгунова, д.5 128,71 коммерческая дог. 214 ФЗ, cкидки при 100% оплате, различные виды беспроцентных рассрочек продажа — 8 226 306 руб. 320-76-76 RBI

17 линия В.О. д.40 96,61 коммерческая дог. 214 ФЗ, скидки при 100% оплате, беспроцентная рассрочка продажа — 14 910 000 руб. 320-76-76 RBI

5-й Предпортовый проезд, д.1 143,68 коммерческая h=3,65, различные виды рассрочек продажа — 12 446 280 руб. 320-76-76 RBI

5-й Предпортовый проезд, д.1 119 коммерческая h=3,65, различные виды рассрочек продажа — 10 683 225 руб. 320-76-76 RBI

Шпалерная ул., 37 лит. А 630 коммерческая мансарда, 2 вх., h
max

 = 5,65, h
min

 = 1,35. Отд. стоящ. реконструированный особняк, введен в экспл. продажа — 90 110 070 руб. 320-76-76 RBI

ул. Чернышевского, д.4 600 коммерческая 2 вх., h=2,88, скидки при 100% оплате, различные виды рассрочек. Срок сдачи 4 квартал 2010 г. продажа — 102 600 000 руб. 320-76-76 RBI

Садовая ул., 54 20-300 офис 2 этаж, охрана, 2 этаж, телефон, интернет аренда 700 р./м2/мес. — 970-52-02

ул. Ворошилова, д. 2, 6 от 16 до  500 офисные помещения аренда от собственника, евроофисы, парковка, круглосуточный доступ аренда договорная — 326-10-65, 326-59-96

Всеволожский р-н, д. Мистолово с востока 3, 51 и 3, 45 Га под котт. застройку или малоэт. стр-во 8 км от С-Пб, 4 км от КАД. СРОЧНАЯ ПРОДАЖА. От собственника! продажа — дог. 973-76-73, 331-01-05, am_office@mail.ru

п. Ромашки 12500 база отдыха коттеджи, эл-во, собственность продажа — 27 000 000 950-00-90

Варшавская, 51 260 универсальное универсальное помещение, 1 этаж, витринные окна продажа — 26 000 000 950-00-90

Невский пр., 95 60 офис 7 этаж, без лифта, без ремонта продажа — 2 700 000 950-00-90

Волосовский р-н 160,3 Га земельные участки прилег. к Таллин. ш. и насел. пункту. Газ в 1,5 км,  эл-во по границе уч. 70 км от СПб. Возм. аренда продажа — договорная т. 924-69-92, 326-59-96, 326-10-65

Фрунзенский р-н 11500 офисно-складское ОТ СОБСТВЕННИКА, пересеч Софийской и КАД, 4-эт. компл. кат. В+, ровн. беспыл. полы, пож.-охр. сигн. продажа — договорная 970-44-42, 326-10-65

Реклама      Время строить бизнес
Отдел рекламы: 
тел. 326-9444, 326-9719; факс 326-9740

Выходит: 
понедельник 

Адрес объекта Метраж, кв.м Тип использования Дополнительная информация об объекте (этаж, вход и т.п.)
Условия 

реализации
Арендная ставка 

руб./м2 в год
Стоимость 
продажи

Телефон, фирма 

БЦ «Биржа», В.О., 26-я линия, д.15 564 офис новый БЦ кл. В+, вид на финский залив продажа — спец. цена в июле 348-51-60, 380-05-25, ЛенСпецСМУ

БЦ «На Смоленке», наб. р. Смоленки, 33 103,9 офис новый БЦ кл. В, полная отделка, готов к въезду. Месяц аренды в подарок аренда/продажа 600 руб./м2/мес.  — 348-51-60, 380-05-25, ЛенСпецСМУ

БЦ «Биржа», В.О., 26-я линия, д.15 92,5 офис новый БЦ кл. В+, своб. планировка продажа/аренда спец. цена в июле спец. цена в июле 348-51-60, 380-05-25, ЛенСпецСМУ

БЦ «На Смоленке», наб. р. Смоленки, 33 178 офисный блок с террасой новый БЦ кл. В, полная отделка, готов к въезду. Месяц аренды в подарок аренда 600 руб./м2/мес. — 348-51-60, 380-05-25, ЛенСпецСМУ

БЦ «Биржа», В.О., 26-я линия, д.15 105 офис новый БЦ кл. В+, своб. планировка продажа — спец. цена в июле 348-51-60, 380-05-25, ЛенСпецСМУ

БЦ «На Смоленке», наб. р. Смоленки, 33 134 офис новый БЦ кл. В, полная отделка, готов к въезду. Месяц аренды в подарок аренда 600 руб./м2/мес. — 348-51-60, 380-05-25, ЛенСпецСМУ
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В
 конце недели инвес-
торы предпочитали 
не рисковать перед 

публикацией важной ста-
тистики по США. Ожидае-
мые данные опубликова-
ны — ВВП США по итогам II 
квартала вырос на 2,4 %, хо-
тя на рынке ожидали роста 
на 2,6 %. По итогам I кварта-
ла экономика Штатов укре-
пилась на 2,7 %. Евро отреа-
гировал сдержанным рос-
том. Таким образом, ин-
весторы получили еще од-
но подтверждение того, 
что темпы восстановления 
американской экономики 
замедляются.

Управляющая компания / 
Полное название фонда

Дата 
переоценки

Сто и мость
пая, руб.

Стоимость 
чистых 

активов,
руб.

Ди на ми ка
с (29.07.10), %

сто и м. пая чистых
ак ти вов

УралСиб/УралСиб Фонд Первый 29.07.2010 12198,07 9154952222 0,51 0,48

Тройка Диалог/Тройка Диалог - 

Добрыня Никитич
29.07.2010 6631,72 7142875851 0,69 0,61

ОФГ ИНВЕСТ (Deutsche UFG Capital 

Management)/Петр Столыпин
29.07.2010 978,28 4553471496 0,54 0,3

Альфа Капитал/Альфа-Капитал 

Акции
29.07.2010 3038,76 2933427412 1,14 -1,84

Райффайзен Капитал/Райффайзен 

- Акции
29.07.2010 15739,4 1362175447 0,82 0,79

Тройка Диалог/Тройка Диалог - 

Электроэнергетика
29.07.2010 1729,54 1228592586 1,2 1,13

Райффайзен Капитал/Райффайзен 

– Электроэнергетика
29.07.2010 8374,12 1197689165 0,82 0,78

УК Банка Москвы/Замоскворечье – 

фонд энергетики
29.07.2010 2002,21 1046405918 0,81 0,7

Райффайзен Капитал/Райффайзен 

– Телекоммуникации
29.07.2010 7552,9 906427463,9 -0,01 0,39

Райффайзен Капитал/Райффайзен 

– Потребительский сектор
29.07.2010 8058,72 764311594,9 0,38 1,19

Альфа Капитал/Альфа–Капитал 

Металлургия
29.07.2010 993,72 761841342,8 0,07 6,46

УК Банка Москвы/Красная пло-

щадь – акции компаний с госу-

дарственным участием

29.07.2010 1889,29 744742183,7 1,91 1,86

ТКБ БНП Париба Инвестмент 

Партнерс/КИТ Фортис - Российская 

электроэнергетика

29.07.2010 2983,95 727398624,1 1,15 1,04

Райффайзен Капитал/Райффайзен 

– Сырьевой сектор
29.07.2010 9451,85 689092733,2 1,02 -0,15

Тройка Диалог/Тройка Диалог - 

Телекоммуникации
29.07.2010 1474,83 688542170 -0,1 0,04

В таблице приведены ПИФы — лидеры по стоимости чистых активов

На и ме но вание
цен ной бу ма ги

Цена на 30.07.10, руб. Цена закрытия, руб. Сумма 
сде лок, руб.

Макс. Мин. Посл. Макс. за 52 
недели

Мин. за 52 
недели

Сбербанк 86,17 83,1 84,56 92,02 42,39 15253247415

ГАЗПРОМао 165,09 160,13 162,85 200,45 143 7881242785

Транснфап 34375 31711,22 34278 39159,5 15250,98 6107101664

ГМКНорНик 5065 4884,23 4970 5811,41 3086,99 4004529888

ЛУКОЙЛ 1758,95 1711,11 1720 1956 1400,93 2613613896

Сбербанк-п 58,07 56,03 56,85 75,3 26,15 2541745801

ВТБао 0,083 0,08 0,081 0,085 0,038 2402339848

Роснефть 204,37 199,25 203,19 271,7 178,6 2392708077

Сургнфгз 31,288 30,14 30,792 30,8 22,868 867656527

ИнтерРАОао1 0,044 0,041 0,042 0,066 0,035 752576164

СевСт-ао 370,98 351,5 358 428,28 197,19 707537313

ГдОГК 1,58 1,558 1,577 1,82 1,003 581281419

Сургнфгз-п 13,99 13,6 13,799 17,5 9,705 376447132

Уркалий-ао 128,9 125,25 127,36 153,91 94,49 324145725

ФСКЕЭСао 0,342 0,334 0,336 0,397 0,226 223404642

ХолМРСКао 4,199 4,105 4,17 5,244 1,585 168778406

МТС-ао 244,45 240 240,5 273,49 174,5 159228783

Татнфт 3ао 147,95 145,65 146,94 148,37 114,2 152525621

ПолюсЗолот 1394,98 1370 1381,84 1746,99 1173 120758929

ОГК-2ао 1,565 1,535 1,549 1,963 0,673 104857883

ОГК-1ao 1,09 1,069 1,079 1,517 0,605 91250901

УралСвИ-ао 1,002 0,987 0,998 1,188 0,469 82158848

Сильвинит 18849 18541 18849 24950 12500 71547864

Распадская 121,17 117,56 119,56 224 81,81 63122497

Ростел -ао 112,97 110,06 110,75 204,49 95,8 62148942

Ростел -ап 71,3 70,61 70,9 83,15 40,25 61356353

Газпромнефть 124,72 122,1 123,3 176 105 58560471

СвИнТх ао2 3089,2 3088,8 3089,2 3670 2567,05 56031406

ПИКао 109,99 106,71 108,26 170 51,82 55692746

Новатэкао 220,12 217,5 218,5 223,25 114,9 51849284

ММК 24,89 24,321 24,87 32,499 18 51742736

Мечелао 689,5 663,52 674 874 293 49201749

+МосЭнерго 3,099 2,903 3,082 4,176 1,733 48182107

МИКРОН ао3 2889,1 2811,95 2889,1 3400 2300 43212356

Аэрофлот 60,68 59,92 60,68 70,13 31,17 42260647

ТГК-1 0,019 0,018 0,019 0,025 0,008 41265501

ОГК-6ао 1,107 1,08 1,088 1,678 0,575 32900015

ОГК-4ао 2,415 2,361 2,4 2,8 1,116 24465380

Аптеки36и6 81,77 77,51 78,97 389 77,48 23247845

НЛМКао 96,5 93,45 94 113,2 64,59 22370448

1 — данные с 15.12.2009, 2 — данные с 15.12.2009, 3 — данные с 15.12.2009

Фондовая биржа ММВБ

–1,64%+0,22%
Dow Jones (10467,16)

–0,29%
Nikkei (9537,301)Dax (6147,969)

Индексы

США, данные на 29.07.2010 Германия Япония

Паевые фонды акций  по данным Investfunds

Динамика официального курса доллара (ЦБ РФ) за год, относительная шкала в рублях

31,4162
30.07.2009

30,0922
30.09.2009 29,8179

28.11.2009

30,3631
29.01.2010

29,6309
30.03.2010

30,4956
29.05.2010

Динамика официального курса доллара (ЦБ РФ) за месяц, относительная шкала в рублях

31,2554
30.06.2010

31,1124
06.07.2010 30,5619

16.07.2010

30,7953
10.07.2010

30,1869
31.07.2010

30,3006
27.07.2010

Динамика официального курса евро (ЦБ РФ) за год, относительная шкала в рублях

44,4351
30.07.2009

44,0068
30.09.2009 44,3571

28.11.2009
42,5842
29.01.2010

39,8654
30.03.2010 37,6316

29.05.2010

Динамика официального курса евро (ЦБ РФ) за месяц, относительная шкала в рублях

38,1863
30.06.2010

39,0305
06.07.2010

38,9053
16.07.2010

39,1285
10.07.2010

39,1999
27.07.2010

39,4694
31.07.2010
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Бодрова

Аналитик United World Capital



В каждом предпринимателе 
и управленце живет задира, 
уверен Павел Бадыров, гене-
ральный директор фитнес–
клуба «Лидер спорт». Он зна-
ет, как заработать на маль-
чишеской страсти доказы-
вать правоту кулаками.

Совместно с партнера-
ми Павел Бадыров учредил 
компанию AFL Promotion, 
которая займется органи-
зацией боксерских боев 
для белых воротничков.

Первая схватка
Идея возникла в 2006 году. 
На популярном интернет– 
форуме, посвященном бок-
су Allboxing.ru, два любите-
ля вели полемику о преиму-
ществе техники над силой 
духа и неожиданно решили 
на практике проверить весо-
мость аргументации. Ока-
залось, что один петербур-
жец, спортивный журна-
лист, посещает боксер скую 
секцию. Второй — москвич, 
аквалангист, человек, силь-
ный во всех отношениях. 
Павла они попросили орга-
низовать место для поедин-
ка в его фитнес–клубе, он со-
гласился. Предстоящий по-
единок вызвал ажи отаж 
на форуме, парням дали 
клички, как профессиональ-
ным боксерам, организова-
ли тотализатор и стали де-
лать ставки на победу того 
или другого. 

По словам Павла, на фо-
руме пошла игра, похожая 
на профессиональную рас-
крутку спортсменов. Он 
тоже поддался всеобщему 
ажиотажу и решил органи-
зовать бой в условиях, мак-
симально приближенных 
к боевым: пригласил насто-
ящего ринг–анонсера, кото-
рый ведет поединок, судей, 
ринг–кард–гелз (девушки, 
которые выносят таблички 
с именами бойцов), устано-
вил свет и звук. Бой прохо-
дил по профессиональным 
правилам, в четыре раун-
да по 3 минуты, что являет-
ся серьезным испытанием 

для боксеров. На разогреве 
желающие любители мог-
ли провести спарринг–бои 
с профессионалами. В об-
щем, получилось почти на-
стоящее шоу. Бой посетили 
70 человек, а видео в Интер-
нете собрало несколько ты-
сяч просмотров. Москви-
чи, которые были гостями 
турнира и оказались про-
игравшими, через полго-
да устроили ответный бой, 
на который уже собралось 
несколько сотен зрителей 
и болельщиков, в том чис-
ле из Германии, с Украины, 
из Белоруссии, то есть тур-
нир рисковал стать между-
народным.

«Я понял, что зарождается 
что–то интересное», — гово-
рит Павел. В конце авгус-
та пройдет первый турнир 
между непрофессиональны-
ми боксерами. Претенденты 
в течение нескольких меся-
цев оставляли заявки со сво-
ими данными и видеороли-
ками с тренировок, чтобы 
отборочная комиссия могла 
составить подходящие пары 
бойцов. Если ничего непред-
виденного не случится, в со-
ревновании примут учас-
тие семь пар боксеров. Па-
вел, сам предприниматель, 
говорит, что между боксом 
и бизнесом много общего: 
противостояние характе-
ров, необходимость преодо-
левать себя. Не бывает пред-
принимателя без бойцовс-
кого духа. 

«Это шанс для мужчины 
бросить вызов самому себе, 
набраться мужества и вый-
ти на ринг. Это само по себе 
подвиг. Ведь ты выходишь — 
и тебя бьют, притом на пуб-
лике. Включил труса — и все 
увидели. Каждый из них, 
кто вышел, уже совершил 
поступок, поставил зарубоч-
ку: мужик совершил Посту-
пок», — говорит Павел.

Для любителей
Для этих во многом игро-
вых боев учреждена ассо-
циация Allboxing Fighting 
League (AFL), которая уста-
навливает правила и дает 
титул чемпиона. 

По правилам в боях не мо-
гут принимать участие пре-
тенденты со званиями «кан-
дидат в мастера спорта» 
и выше. 

«Игра, — говорит Павел, — 
рассчитана именно на не-

профессиональных участ-
ников». Но тут же оговари-
вается: «Игра игрой, но бьют 
по–настоящему».

По его убеждению, люби-
тельские бои не менее инте-
ресны, чем профессиональ-
ные. 

«Боксер решает конкрет-
ную задачу, он делает ра-
боту. А для любителя, впер-
вые вышедшего на ринг, это 
шанс испытать и показать 
себя. И для его противни-
ка тоже. Самое интересное 
в боях вовсе не уровень вла-
дения боксерской техникой. 
В этом разбирается ограни-
ченный круг специалистов. 
Интересно, как человек себя 
проявит, сможет ли он не ус-
тупить психологически. 
А это почти никак не кор-
релирует с уровнем техни-
ки», — считает Павел.

Специализация
У ч а с т н и к и  н е  п л а т я т 
за участие Федерации, и она 
не платит им. AFL Promotion 
планирует зарабатывать 
на спонсорстве, когда ко-
личество единовременных 
просмотров стабилизиру-

ется на отметке 20 тыс. Ка-
налы интернет–телевиде-
ния уже проявили интерес. 
Еще один источник доходов 
— организация любитель-
ских турниров в качестве 
корпоративного развлече-
ния.

Примечательно, что в Мос-
кве 3 месяца назад открылся 
боксерский клуб «Октябрь» 
на территории завода «Крас-
ный Октябрь», который тоже 
позиционируется как «бокс 
для белых воротничков». Его 
учредила москвичка Елена 
Малова (ИП «Малова»), изу-
чив британский опыт фун-
кционирования таких клу-
бов. Ее бизнес–идея проще 
— клиент платит за занятия 
с профессиональным спар-
ринг–партнером. 

Елена говорит, что уни-
версальные фитнес–клу-
бы, спортфабрики, уходят 
в прошлое, и предсказыва-
ет дальнейшую специали-
зацию спортивного досуга: 
«Для мальчика так же естест-
венно подраться, как для де-
вочки — потанцевать».

Врезать менеджеру
Хобби Бои белых воротничков наяву и в Интернете

СПб. «После драки все 
остальное как будто 
звучит слишком тихо 
в жизни. Ты можешь 
справиться с чем угод-
но», — говорили в филь-
ме «Бойцовский клуб». 
Теперь такой клуб есть 
и в Петербурге.

Ирина Силачева
contact@dp.ru

l В оригинале герои «Бойцовского клуба» обходились без ринг–анонсеров, профессионального света и звукового 
оборудования.

l В Петербурге прошли акции 

оппозиции. Полный фото-

репортаж см. по адресу: 

dp.ru/009.

/009
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